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RESUME

Les Koloharena sont des associations paysannesactupour la protection de
I'environnement ; mais pour eux, il est impossitéeprotéger I'environnement sans aider les
gens a mieux vivre. Ainsi, cette étude a pour difjdaméliorer le niveau de vie des paysans
Koloharena a partir I'exportation du riz rose daddgascar». Grace a sa collaboration avec
des organisations a l'extérieur, Koloharena a puéder au commerce équitable, un
commerce privilégiant une collaboration durable cales groupements de paysans et
accordant plus d'avantage aux petits producteues. mpport a la commercialisation
locale, I'exportation du riz rose est un profit pdas Koloharena; elle pourra d’'un coté,
générer un surplus de revenu aux producteurs stalitre coté, engendrer un développement,
au niveau de la coopérative. Pourtant, elle demamde bonne organisation des acteurs

concernés.

Mots Clés : association paysanne, Koloharena, riz rose, vdbista, exportation, commerce
équitable

Pagination : 48pages

ABSTRACT

The Koloharena are an association of farmers wgrkor the protection of the
environment; but for them, protecting environmenimpossible without helping people to
live better. Thus, this investigation has for ohjexto ameliorate the standard of living of the
Koloharena’'s farmers by the export of the Madagascpink rice ". Grace to her
collaboration with organizations outside, Koloharerould have access for the fair trade, a
trade privileging a lasting collaboration with tgeoupings of peasants and granting more
advantage to the small producers. Compared withoited merchandising, the export of the
pink rice is a profit for the Koloharena; it wilebable to on one side, to generate a surplus of
income to the producers and on the other sideeh@igte a development, to the level of the

cooperative. Yet, it asks for a good organizatibthe actors concerned.

Key words : farmer association, Koloharena, pink rice, vaiinsta, export, fair trade

Pagination : 48 pages
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INTRODUCTION

A Madagascar, le riz tient une place indéniablesdéagriculture et dans I'économie
nationale ; 73% des ménages ruraux cultivent leetriga contribution au PIB agricole s’éleve
jusqu'a 4394, Vu que le riz est l'aliment de base des malgachest toujours au centre de
toute stratégie de développement pour tous lesegnaments qui se sont succeédés. Le riz est a

la fois, une denrée économique, sociale et poétigour le pays.

Généralement, 63% de la production rizicole loesliedestinée a I'autoconsommation et
25% seulement est destinée & la commercialisdtfhnMais, la politique gouvernementale
actuelle préne I'approche de production tournées der marché, ainsi que la promotion de
I'exportation et I'appui aux exportateurs. Les progurs sont incités a produire non seulement
pour la consommation mais aussi et surtout powotamercialisation au niveau local, voire a
I'extérieur. Parmi ces producteurs, les paysansolf@iena ont a présent une nouvelle

orientation : I'exportation de riz rouge et denize de qualité.

En 2004, les Koloharena, en partenariat avec SlowadHtalie, ont pu participer aux
salons alimentaires « Terra madre » et « salongub » en ltalie, afin d’exposer le riz rouge
malgache appelé communément « rojomena ». Cesssatbrété une occasion pour un excellent
essor de ce riz rouge ; et en 2005, les Kolohawmaeharofité de cette opportunité sur le riz rouge
pour lancer un nouveau produit : le riz rose de admdcar. Des échantillons de ces produits ont
été envoyés en ltalie, en France, en Suisse eE&@ig Unis. En effet, le riz rose fait partie des
riz de qualité et de spécificité au niveau mondiah un faible taux de brisure ainsi qu’une
couleur et un godt spécifiques. A Madagascar,zZieéase n’est pas encore conrMarin’i Dista
est son appellation locale, étant donné que c’'8aiRAKOTOMANDIMBY Jean Baptiste dit

Dista, qui I'a détecté le 27mars 1993 a Ambondraatavillage situé a Amparafaravola.

Actuellement, aprés I'envoi des échantillons, le®lokarena veulent améliorer
continuellement ses activités par I'exportationedie de ces produits. Ainsi, I'étude pour
I'« exportation du riz rose de Madagascar dans ddrece du commerce équitable par les
Koloharena de la zone Amparafaravola » s’averespehsable.

La problématique de I'étude repose sur l'idendifion des facteurs directs et indirects
qui peuvent affecter I'exportation du riz rose |e@ Koloharena.



L'objectif de ce travail consiste a amélioremigeau de vie des paysans Koloharena a
partir de I'exportation du riz rose de Madagascar.

Pour atteindre cet objectif, des objectifs spéuadigont éte fixes :
- étudier le marché extérieur ;
- étudier la structure organisationnelle des Kolohare
- identifier les caractéristiques du riz rose ;
- analyser la filiére rizicole, de la production ju&gl’exportation ;

- étudier la faisabilité de I'exportation.

Les hypothéeses émises sont :
- le marché extérieur de riz rose est un marché peten
- les Koloharena ont une capacité organisationnelle faire face a I'exportation ;
- les producteurs Koloharena ont la quantité et Eitgfude production répondant aux

principales exigences du marché ;

I'exportation est favorable pour tous les actewrscernés dans la filiere

Ainsi, ce document va étre divisé en trois grambeties telles que :
- premiérement, la méthodologie adoptée, qui estdensur une démarche de
planification stratégique;
- deuxiémement, les résultats et analyses des rédsesar les facteurs qui
peuvent influencer I'exportation ;
- et troisiemement, la discussion et les recommamsitisur la faisabilité de

I'exportation.



. METHODOLOGIE

Divisée en trois phases, la méthodologie appligpoée la réalisation de ce travail comprend :
* la phase préparatoire ;
* la phase opérationnelle ;

* |e traitement des données.

1. PHASE PREPARATOIRE

Cette phase préparatoire comporte des recherchéegbaphiques et navigations sur

Internet ainsi que des entretiens avec des persoeasources.

1.1. Recherche bibliographique et navigation sur Internet

Cette déemarche a permis de connaitre les généralitéles Koloharena, le riz, la zone
d’étude, les exportations et les importations déirMadagascar. Pendant cette phase, nombreux
centres de documentation ont été consultés tels IGNSTAT, le FOFIFA, la FAO,
I'Observatoire Riz, le MAEP, le MICSPD, le CITEletService météorologique.

1.2. Entretien avec les personnes ressources

Pour compléter les informations sur les sujets guménts, des entretiens avec des
personnes ressources ont été menés aupres dadiorsdi suivantes : le MAEP, le Département
Rizicole de FOFIFA, la FAO, la Direction des Doushke Bureau des Normes de Madagascar
(BNM) et les transits.

La phase préparatoire a permis de formuler la proatique de I'étude et d’élaborer le
questionnaire pour la collecte des données dgpisdse opérationnelle (cf. Annexe 1).

2. PHASE OPERATIONNELLE

Cette phase est principalement constituée parmpstes formelles indispensables pour
la récolte des données.

2.1. Détermination du champ d’'étude



La descente sur terrain était effectuée dans la 2omparafaravola, une zone productrice
de riz rose a Madagascar. L'étude touche en grpade les paysans Koloharena, producteurs
de riz rose, étant donné que l'objectif global c¢stes au lancement du riz rose par les
Koloharena. Pourtant, des collecteurs et proprgdaile décortiqueuse locaux ont été également
enquétés afin de mieux comprendre le circuit dudpitodans la zone. Des entretiens ont été
effectués aupres des institutions locales & sdaoivairie, le Guichet foncier et le Bureau

d’Expertise Sociale et Technique (BEST).

2.2. Enquétes définitives auprés des personnes conc  ernées
Mr RAKOTOMANDIMBY Jean Baptiste dit Dista, premienultiplicateur de la variété

ainsi que les producteurs Koloharena, sont lesopaes directement concernées par I'enquéte.
Généralement, les enquétes se sont déroulées elmcbdmps. En effet, cette méthode aide a
combiner en méme temps l'entretien et la visitecdamps. Elle a donc permis d’avoir des
données fiables et d’appréhentieréalité de la riziculture dans la zone.

Pendant la descente sur terrain, tous les prodect€oloharena sont enquétés vu leur
nombre réduit.

Tableau 1 : Liste de la population enquétée

Acteurs Nombre total
Multiplicateur de la variété 1
Producteurs Koloharena 20
Collecteurs 2
Propriétaires de décortiqueuse 2
Total 25

Source : Auteur

2.3. Réunions et travail dans la coopérative

La coopérative Ivolamiarina d’Amparafaravola regredes 13 associations Koloharena
de la zone (Cf. Annexe 4). Pendant la récolte demées sur terrain, des réunions avec les
Koloharena membres ont été entretenues. Ellesesntip d’avoir des discussions sur le riz rose
et également sur la situation actuelle des Kolateade la zone. Le travail dans la coopérative a
abouti a son diagnostic. Ces réunions et travaisda coopérative constituent un moyen pour
étudier son organisation.

3. TRAITEMENT DES DONNEES



Le traitement des données consiste a la vérificaties hypotheses de travail. Elle est
effectuée suivant une démarche de planificatioat&gique, c’est-a-dire, faire des diagnostics

externe et interne pour atteindre I'objectif.

Diagnostic exterr \
/ Objectif

Diagnostic intern

3.1. Diagnostic externe

Le diagnostic externe a été fait a partir de I'étukbs facteurs environnementaux qui
peuvent affecter I'exportation tels que le contakiecommerce équitable, le marché mondial, et
les caractéristiques de la zone d’étude. L'étudanduché se fait a partir de I'analyse de la

tendance du marché international et des condigaigges par le commerce équitable.

3.2. Diagnostic interne

Le diagnostic interne fait apparaitre les factalirscts liés a I'exportation. Il comporte

I'évaluation de I'organisation paysanne et I'analge la filiére.

3.2.1. Evaluation d’une organisation paysanne
Une grille d’évaluation a été établie pour fairévBluation de la coopérative et des
associations sur le plan technique et sur le ptgargsationnel. Ainsi, cette évaluation permet
d’orienter I'objet du renforcement de capacité dassecommandations (cf. Annexe 4).

3.2.2. Analyse de la filiere
L’analyse de la filiere comprend la déterminatiam drcuit du produit et des acteurs
concernés. Elle a mis en exergue l'organisation atgeurs dans la filiere, autrement dit, la

répartition des taches entre les acteurs.

3.3. Faisabilité de I'exportation

La faisabilité de I'exportation sera précisée abibis de I'étude de faisabilité technique
de I'exportation et de I'analyse financiére deili@ife. Pour cela, une analyse de la productivité a
été menée pour faire I'estimation de la productdna quantité exportable. Pour I'analyse
financiére, elle a été effectuée a partir de laolygie des producteurs, de I'évaluation des

charges d’exploitation et de I'étude de rentabdigsl’exportation.



3.3.1. Méthode d’estimation de la production

L'estimation de la production fait partie de la d&ohe pour évaluer la quantité de
production commercialisable. La production est encfion de la perte post-récolte et des
attaques des facteurs extérieurs. Pour la campigoette année, on n’a noté aucun aléa que ce
soit de la maladie, de I'attaque d’insectes, dehidation ou de la sécheresse ; le seul probleme
est le déficit hydrique causé par le retard dduap
P=R, (1-p-f) xS
P : production en tonne
Ry : rendement brut en tonne /hectare
p : perte post-récolte (5%)
f :facteurs externes (3%)
S :superficie

Tableau 5 : Estimation de la production

Rendement brut Perte post- Facteurs |RendementtSurfaceProduction
Désignatior, (t/ha) récolte (%) | externes (%)moyen (t/ha) (ha) (1)
Valeur 6 5 3 5,5 41,9| 2304

Source : Données de I'enquéte

L’évaluation de la quantité exportable est étaBlivant le mode de faire valoir des
producteurs et le pourcentage de production deséra vente.
Qe=70% (P - Qm)
Qe : quantité exportable
Qum : quantité de production destinée au fermage etéayage

Tableau 6 : Evaluation de la quantité exportable

o _ Production Qtim Reste de Auto- Quantité
Deésignation ® (®) production (t)| consommation (t exportable (t)
Valeur 230,4 9,1 221,3 66,3 155

Source : Données de I'enquéte

3.3.2. Typologie des producteurs
La typologie des producteurs est basée sur le medaire valoir. On distingue :
- le mode de faire valoir direct ou MFD,

- le mode de faire valoir indirect ou MFI qui serddivisé en fermage et métayage.

Figure 1 : Typologie des producteurs



MFD MFD : 60%

Producteur Fermage : 30%

MFI

A

Métayage : 10%

MFD : Mode de faire valoir Direct

MFI . Mode de faire valoir indirect

4. LIMITES ET CONTRAINTES DE L'ETUDE

4.1. Difficultés engendrées par la non identificati  on de la variété

La méconnaissance du riz rose par les organismeslds a Madagascar constitue un
blocage sur la collecte des données. En effetalegque de données concernant I'éco-biologie de
variété est tres marquant. Toutes les donnéeeswalractéristiques du produit ont été obtenues

par I'observation sur terrain et les enquétesdaitgores des producteurs.

4.2. Insuffisance de données sur le marché

Des études de marché doivent étre plus approfordirs ce travail vue que le theme
touche un sujet de commercialisation. Pourtant, insaffisance des données concernant les
acheteurs du produit a été notée. En fait, le abaie commercialisation du riz rose est en cours

de négociation.



Figure 2 : Résumé de la méthodologie
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Il. RESULTATS ET ANALYSES

1. DIAGNOSTIC EXTERNE

1.1. Commerce équitable

1.1.1. Notion sur le commerce équitable

La notion de commerce équitable ofai trade » est née au début des années 1960
avec un slogan : « fair trade, not aid » ou « unroerce juste, pas de I'assistanat ». Il justifie
son existence a l'article 23 de la déclaration diests de I'Homme : « quiconque travaille a
droit a une rémunération équitable lui assurardiajn’a sa famille une existence conforme a
la dignité humaine ».Selon I'European Fair Tradeo&sation ou EFTA, il est défini comme
étant «un partenariat qui vise un développememalde pour les producteurs exclus et
désavantagés en proposant de meilleures conditonmsnerciales aux producteurs et en
éduguant les consommateurs pour provoquer une geseonscience ». Actuellement, les
produits agricoles et alimentaires transformésdaks le riz, les fruits frais, les pates sont les

produits du commerce équitable (cf. Annex&'2¥.

1.1.2. Principe du commerce équitable
La réalisation du commerce équitable exige les itiomd ci-aprés (cf. Annexe 2) :
- relation plus directe entre producteurs et consaeunga en réduisant les intermédiaires ;
- une pratique d'un juste prix pour le producteur ;
- @éducation des consommateurs en les sensibilisant difficultés auxquelles sont
confrontés les producteurs du Sud (exemple : anbitisme) ;
- prix plus de 10 & 20% de celui du marché convengbn

- priorisation des groupements de producteurs paoraaux producteurs individuefd?2,

Le contexte du commerce équitable crée beauconfédéits pour les Koloharena face
a I'exportation du riz rose. La réduction du citalli produit permet de donner beaucoup plus
d’avantage aux producteurs étant donné que, legan@agnées par les intermédiaires dans le
commerce classique sont presque attribuées auxigisagds dans le commerce équitable. II
offre également une relation de partenariat durable@ire méme un financement partiel de la
production. Pour la coopérative, elle peut bénéficfune dotation de matériels répondant a
ses besoins par les acheteurs. Le schéma ci-apmésenia différence entre le commerce

équitable et le commerce classidfie



Figure 3 : Comparaison entre circuit équitable eircuit classique
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1.2. Partenaires des Koloharena pour la commerciali  sation
1.2.1. Slow food

La fondation Slow Food est une association né¢adie En 1986 pour promouvoir une
agriculture durable et respectueuse de I'envirorammSlow food promeut I'éducation du
godt et lutte pour la préservation de la biodivérsilimentaire ; actuellement, elle regroupe
80 000 personnes dans 104 pays du monde. Elle gstnicipal partenaire des Koloharena
pour la promotion du riz rose malgache a I'extérisuite a la sollicitation de collaboration a
I'époque du LDI. L'organisation Slow Food travaillians le cadre du commerce équitable.
Elle exige une production bonne, propre et jusi.derniére visite de son responsable a
Madagascar a confirmé que Slow Food reste toujenrsollaboration avec les Koloharena
pour la commercialisation du riz rose a I'extéridRar ailleurs, par I'intermédiaire de la Slow
Food, les Koloharena ont obtenu une relation deepariat avec Risi&Co Italie et Alter Eco
France, acheteurs du riz rose a I'extérieur. Rigdi @o est une société italienne ceuvrant pour
la production et la distribution des produits alima@res comme le riz et les biscuits de riz,

tandis que I'Alter Eco est une société anonyme mmde vouée a l'importation et a la
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distribution des produits alimentaires issus dumente équitable. Ces deux sociétés ont déja

recu des échantillons de riz rose.

1.2.2. Cornell University
Les Koloharena ont bénéficié d’'une collaboratiom@ornell University de New
York. Par ce dernier, une relation avec Swiss RiesBuet Lotus Food Etats Unis est née.
Swiss Re est une societé Suisse qui travaille poomouvoir des produits alimentaires
spécifiques en organisant des salons. Lotus Faaghessociété aux Etats Unis, collaborateur

du Cornell University ; le contrat des Koloharena@cette société débutera en 2007.

1.3. Etude du marché international
1.3.1. Offre

Le marché mondial de riz est qualifié de «résiduear en moyenne 96 % de la
production mondiale est consommée localement, aeani des pays producteurs, seulement
4% , soit 25 a 27 millions de tonne, est vendudesurarché international. Les pays de I'Asie
orientale et méridionale assurent prés de 90% geolduction, au niveau mondial et 70% des
quantités vendues sur le marché international.elxpsrtations de riz au niveau mondial sont
fortement concentrées dans les pays suivants lafldia, Vietham, Etats-Unis, Inde, Chine et
Pakistan. L'USDA a prévu que, les Etats Unis seleremier exportateur de riz pour cette
année.

Graphe 1 : Principaux exportateurs mondiaux de riz
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1.3.2. Demande
Le riz tient une place importante dans l'alimematides populations du Sud. A
I'échelle mondiale, la demande du riz a connu wréefcroissance de l'ordre de 198% de
1980 a 2003. Cette croissance est fortement duaugnhentation de limportation de
'’Amérique latine et celle des pays de I'Afrique.ald, la demande la plus élevée est
constituée par les pays présentant une forte canstion annuelle, a raison de 150 kg/téte. I
est a noter que parfois, les pays importateurszdsont en méme temps des producteurs et

des exportateurs au niveau mondial.

Graphe 2 : Principaux importateurs mondiaux de riz
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1.3.3. Qualité de riz sur le marché mondial
Le taux de brisure demeure le principal critereqdalité du riz. On distingue deux
grandes catégories a savoir :

* le riz de qualité supérieure présentant un taulreires moins de 10% et parfois destiné
a la demande des pays industrialisés ;

* le riz de qualité inférieure avec un taux de besumplus de 10% et répondant
principalement a la demande des pays en développadifdrique, d'/Amérique latine et
d'Asie. Cette catégorie peut encore étre subdidaaieux :

- le riz de qualité moyenne, de brisures entre 5 e,
- leriz de basse qualité a 25 jusqu'a 100% de lessur

De plus, toute irrégularité telle que taches, grgaunes, production hétérogene ou son

résiduel, abaisse le degré de qualité dit7iz
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Ainsi, le riz rose fait partie des riz de quabtéérieure avec un taux de brisures moins
de 10%, une production homogéne d'une seule vargdés taches ou résidus. Il est
conditionné sous vide dans des sachets plastiquderi kg, d’'un kg ou de 5 kg suivant les
commandes.

1.3.4. Type de riz sur le marché mondial

Jusqu’a présent, le riz rose ne s’affiche pas enesar le marché international. En

effet, les principaux types de riz existant sumirché sont (cf. Annexe 3) :

- le riz brun ou riz cargo : riz débarrassé de l#eletl contient plus d’éléments nutritifs

- leriz blanc : riz décortiqué et poli perdant umargle partie des éléments nutritifs,

- leriz rouge : riz présentant une couche de soga@omme le riz bhoutanais, I'’hnimalayen
et le thai

- le riz noir : riz avec une fine couche de son nsaus lequel se trouve un grain blanc,

comme le riz noir balinais, le chinois et le thai ;

le riz aromatique, parfumé naturellement commgakamati d’Inde et de Pakistan.
On peut dire alors que le riz rose est exportabii® & son caractere distinctif. De plus, son

exportation ne risque pas encore d’affronter Idjgnme de concurren¢d.

1.3.5. Formation du prix
Depuis I'année 2000, le prix sur le marché mondialteint un niveau plus haut. La
donnée de la FAO démontre que cette année, ledpriiz a connu une légere hausse par
rapport a celui de I'année derniere. Ce prix offtes d’avantage aux produits de bonne
qualité et de spécificité. Le riz aromatique deiftak et le riz a moyen grain des Etats Unis
sont alors, les plus chers sur le marché ordinaire.

Graphe 3 : Prix actuel du riz sur le marché intertianal
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1.4. Situation commerciale du riz au niveau nationa |

1.4.1. Production nationale

A Madagascar, la riziculture se pratique en traendes catégories a savoir : le riz
irrigué, le riz pluvial et le riz sur tavy». En dépit du fait que Madagascar est le deuxieme
producteur de riz en Afrique, la production natienae suffit pas encore pour satisfaire la
demande locale. En effet, la croissance de la ptomu se trouve en décalage de
I'accroissement démographiql®!(cf. Annexe 3). Pourtant, la politique gouverneraént
définie dans la Plate forme de concertation Rizrpkkannée 2003-2010 prévoyait un
doublement de la production nationale a I'horiz&€1@, afin de rendre le pays exportateur.
Par ailleurs, la flambée du prix du riz en 200seité les producteurs a produire beaucoup
plus de riz*Y. La croissance de la production annuelle est éealu2,8% ; ce taux résulte
d’'une croissance de la surface cultivée de 0,8%uste évolution du rendement agricole de
2,0%17. L’estimation de la production de cette année, faitela FAO donne une production
environ 3 400 000 t.

1.4.2. Importation
L’importation constitue un moyen pour recouvrir temande locale. En effet,
Madagascar importe régulierement de riz en brisetete riz semi-blanchi de Thailande, de
Pakistan, de I'iInde, de Chine et de Vietham (cfnéxe 3). Cette importation présente un pic
en 2004 durant la crise du riz et tend actuellengese diminuer. La prévision note une
régression de l'importation nationale annuelle ‘dedte de 211 553 t soit 65 millions de

dollar en valeul*"),

Graphe 4 : Evolution de I'importation nationale deéz
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1.4.3. Exportation
Malgré I'insuffisance de la production locale, Mgeacar continue toujours a exporter
du riz méme en quantité négligeable. Pour celaizlele qualité et le riz semi-blanchi sont

I'objet de I'exportation vers les iles voisinegjaelques pays européens (cf. Annexe 3).

Graphe 5 : Evolution de I'exportation nationale di&
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1.4.4. Prix local
Actuellement aprés la crise du riz en 2004, le prxriz sur le marché local connait
quelque régression et tend & se stabiliser enee7@50 Ariary le kg pour le riz usifé!.
Dans la zone d’étude, le prix du riz paddy tournar de 320 Ariary.

1.5. Caractéristiques de la zone Amparafaravola

1.5.1. Cadre institutionnel et géographique
Amparafaravola est I'un des cinq districts de lagiBé Alaotra Mangoro, de la
Province Autonome de Tamatave. Il se trouve a 284dk la capitale, sur le c6té Ouest du
Lac Alaotra en prenant les RN 2, RN 44 et RN 3aCbaamune rurale d’Amparafaravola est
un Chef-Lieu de District ; elle a une superficie 8&7,2 knf et occupe le 6,12% de la
superficie du district et 1,2% de celle de la régi@’est la plus grande commune parmi les
vingt communes du district. La Commune est formée qdiatorze (14) fokontany de

population différenté® (cf. Annexe 6).
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1.5.2. Richesses naturelles de la commune

La Commune d’Amparafaravola a un climat caracténsg trois saisons bien
différentes a savoir (cf. Annexe 6):

e novembre a mars : saison pluvieuse,

o avril ajuillet : hiver,

» aolt a octobre : saison séche.

Sur le plan environnemental, les marécages occulgsnt 900ha de la surface
environnant le Lac. Cette surface empéche l'ensadaieé du Lac et des rizieres lors de

I'’érosion des bassins versants.

1.5.3. Cadre économique

Le développement économique de la Commune estusug@néré par la filiere
rizicole. La Commune fait partie des zones a fprtaluction rizicole de Madagascar, elle est
considérée comme grenier a riz de notre lle. Lag@es des salariés et commercants dans la
ville lors des périodes de repiquage, de récoltteatommercialisation engendre beaucoup de
transactions dans la commune. Ainsi, les étudéssfaians la région concernent parfois cette
filiere rizicole™!.

La Commune rurale Amparafaravola dispose de 10 #@h plaine favorable a la

riziculture, dontily a :

- lesrizieres sur mails : surfaces aménagées [ROMALAC a son existence ;

- lesrizieres hors mails : surfaces nouvellementoiges par les paysans ;

- les «zetra» : plaine occupée actuellement pardegamais que I'on a pu cultiver

avant 1985,

La riziculture procure le revenu de la populatiom ld zone, presque 2/3 de la
production sont destinés a I'exportation locales pnoduction estimée a 11 426 tonnes pour
'année 2004La mécanisation de la riziculture est déja vue daette zone ; on compte 39

tracteurs et 102 motoculteurs, utilisés par lespay de la commune.

1.5.4. Organismes et institutions travaillant dansa commune
Nombreux sont les organismes oeuvrant dans la coram@n peut citer le Projet
Bassin Versant du Lac Alaotra (BV Lac) qui collaba@vec les Agronomes et Vétérinaire
Sans Frontiere (AVSF) et le Bureau d’Expertise 8loei Technique (BEST). Leurs activités
se rapportent sur la gestion des ressources agpoglas et la lutte anti-érosive pour

I'amélioration du niveau de vie des paysans tréaailou non avec eux.
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Mais, ce qui est trés important dans la Communmatiere de développement rural,
c’est I'existence du Guichet Foncier. En effetClammune d’Amparafaravola avec ses deux
communes sceurs, Sahamamy et Ambohimandroso orfidi@mé 2005 de la mise en place
du Guichet Foncier par le MAEP, un systéme qui ar pdjectif de résoudre les problémes
fonciers. Le Guichet Foncier est un service Comrhenhbtercommunal sous I'application de
la loi n°® 2005-019 du 17 octobre 2005 fixant lemg@pes régissant les statuts des terres a
Madagascar ; c’est une application de la gestionciéve décentralisée. Son réle est
d’octroyer le « certificat foncier », un acte adisiratif attestant de l'existence de droit
d’occupation, d’utilisation, de mise en valeur,qmmels et exécutifs, portant sur une parcelle
de terré®?.

Le diagnostic externe de I'étude a permis d’étudisr facteurs environnementaux
ayant des influences sur I'exportation. Grace a&sl@artenaires a I'extérieur, les Koloharena
ont pu accéder a un nouveau type de commerceanknerce équitable. Ce dernier est une
opportunité pour faire I'exportation ; il priorides produits de bonne qualité et cherche le
développement des producteurs en offrant un prpéseur a celui du marché classique.
Quant au marché mondial, il donne plus d’avantagera de qualité et de spécificité. De ce
fait, le marché du riz rose est un marché potent#dl niveau local, la politique du
gouvernement actuel incite la production du riz, pdes, la zone d’étude est une zone

accessible vouée a la riziculture.

2. DIAGNOSTIC INTERNE

2.1. Organisation des Koloharena

2.1.1. Présentation des Koloharena

Les Koloharena sont des associations paysanneslfsé®s ; pour eux, la pratique
d'une agriculture durable tout en préservant l'emwement est l'assurance du
développement. Elles travaillent en collaboratimecales projets, Eco Regional Initiatives
(ERI) et Business and Market Expansion (BAMEX), xilgprogrammes financés par le
gouvernement américain a travers 'USAID et sousitielle du Ministere de I'Environnement
et des Eaux et Forétg!,

La Confédération Nationale Koloharena interviemsaois provinces de Madagascar
a savoir: Tamatave, Fianarantsoa et Mahajanga seivant le corridor forestier de

Mantadia-Zahamena et les foréts seches de MahajBaga ces trois provinces, Koloharena
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regroupe plus de 29 000 personnes, membres dea®@@iations Koloharena (AKH) de
bases et de 29 coopératives Koloharena ou @iKH\nnexe 5).

Les Koloharena ont une structure bien définie daue face a leurs activités. A la
base, il y a les associations qui vont former lespératives ; et au niveau national, ces
associations sont représentées par la Confédéril@ionale Koloharena Sahavanona ou

CNKH. Actuellement, suite a la derniere assembiéeéple (AG), une Antenne Régionale

Koloharena ou ARKH a été établie pour représeat€@NKH au niveau régional.

Figure 4: Structure des Koloharena

CNKH
ARKH ARKH ARKH
Fianarantsoa Tamatave Mahajanga
FKH/CKH CKH CKH
AKH AKH AKH

2.1.2. Structure de la coopérative Koloharena d’Amarafaravola

La coopérative Ivolamiarina d’Amparafaravola est eé& 2003 par le concours de 11
personnes morales, représentant des 11 associ&wboisarena de base et de 39 personnes
physiques, qui ne sont autres que les membressdasseciations qui ont voulu prendre des
parts sociaux dans le capital social de la coopérétf. Annexe 4).

La coopérative Ivolamiarina est formée de troisaaes bien définis (cf. Annexe 4) :
- I'Assemblée Générale (AG): organe supréme de @dion de la
coopérative ;
- le Conseil d’Administration (CA) : organe admingtf de la coopérative ;
- l'organe exécutif : ou il y a le gérant, 'lhomolagues paysans vulgarisateurs

(PV) et les paysans animateurs (PA) de la coopérati
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Figure 5 : Organigramme de la coopérative

AG
CA
Homologle
Gérant
Vendeuse PA PV
AG : Assemblée générale
CA : Conseil d'administration
PA : Paysan animateur
PV : Paysan vulgarisateur

2.1.3. Partenaires de la coopérative

La coopérative Ivolamiarina collabore avec diverganismes et institutions dont on
peut distinguer :
- les partenaires directs,

- les partenaires indirects.

2.1.3.1. Partenaires directs

Parmi ces partenaires directs, il y a la CNKH et deux projets ERI et BAMEX.
Comme on a vu précédemment, la CNKH est le reptésenies Koloharena au niveau
national et méme international. Elle s’occupe deelation de partenariat pour assurer le
développement de la coopérative. Actuellement, NlKB peut étre considérée comme une
entité exportatrice.

La coopérative est en étroite collaboration avE®I' Toamasina. Cette collaboration
est tenue par un contrat — programme tel que lpérative doit envoyer chaque mois a I'ERI,
un produit livrable rapportant le déroulement detés les activités existantes au sein de la
coopérative ; pour 'ERI, il assure, a travers sgent de terrain, 'appui a la gérance de la
coopérative. L'ERI ne dispose pas de ligne de tngalir le financement de la coopérative

mais sa contribution financiere se concentre seatéraur le paiement de ’'homologue, des
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PV et PA de la coopérative aprés avoir rendu leslyits livrables. Pour BAMEX, son role
consiste a appuyer la coopérative pour faire lammerialisation des produits.

2.1.3.2. Partenaires indirects
Comme partenaires indirects, on peut citer le PgDiRcontribue au financement des
associations de base, le D1 pour la productiorattegha, et les différents fournisseurs en
intrants agricoles du Centre d’approvisionnement lde coopérative comme SEPCM,
FIAVAMA, Point Vert.

2.1.4. Activités de la coopérative
La coopérative Ivolamiarina ceuvre dans de nombréomaines d’activités pour

fructifier son capital social. Ces activités peuvéine regroupées en quatre grandes lignes :

approvisionnement en intrants agricoles,

production agricole,

collecte,

et commercialisation des produits agricoles,

2.1.4.1. Approvisionnement en intrants agricoles
Pour le bien des paysans que ce soit dans les &m@lo& ou non et pour une ressource
financiére de la coopérative, un centre d’approvisement en intrants agricoles est installé
dans la coopérative. Le centre fournit des difffagrsemences, des produits phytosanitaires,
des engrais minéraux et des matériaux agricolepaysans de la zone.
Au début, le centre a choisi d'offrir aux paysamsggedant de carte Koloharena un
crédit client, a part le prix moins cher ; mais2805, ce systeme de crédit induit une perte a
la coopérative suite au non recouvrement des ceSadcertains paysans membres. Quant au
prix, désormais, le centre n'a plus le moyen dioffm prix concurrentiel par rapport aux
autres centres locaux. En fait, les produits venduscentre d’approvisionnement de la
coopérative ont des prix de revient plus élevé<i €st di au fait que contrairement aux
autres centres locaux, la coopérative doit toujaoketer ses produits formellement. Le
résultat de notre enquéte a montré que 50% desighads s’approvisionnent dans les autres
centres en raison de la cherté du prix offert pacdopérative et du probleme lié a I'heure

d’ouverture du centre d’approvisionnement qui neveent pas a la disponibilité des paysans.
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2.1.4.2. Production agricole

Pour I'amélioration du niveau de vie des paysansnbmes, la coopérative ceuvre
eégalement dans des activités de production agricidéropha et riz rose. Pour la production
de Jatropha, la coopérative est en collaboratiec &4.. La filiere contribue a la préservation
de I'environnement pour la production du bio diesiepourra étre une filiere génératrice de
revenu pour les paysans. La production de riz ess@ine activité récemment introduite dans
la coopérative. Elle ne concerne que quelques paysembres de 11 associations de la
coopérative. Pour cette filiere, il n'y a pas emcade technicien responsable pour

I'encadrement des paysans ; mais, la coopérathappsiyée par la CNKH.

2.1.4.3. Collecte et commercialisation des prodaitgicoles
Ce sont des activités en aval de la productiomtEdans la zone a forte production
rizicole, le travail de collecte est surtout oréeners la collecte de paddy produits par les
paysans membres ; il constitue un remede au preblendétérioration du prix lors de la
période de récolte. Pourtant, cette année, la catpe Ilvolamiarina, comme des autres
opérateurs économiques, a connu une perte imperthamns cette activité en raison de la

stabilité du prix du riz de la période de récolta aériode de soudure.

2.1.5. Moyens et ressources de la coopérative
2.1.5.1. Moyens matériels
La coopérative Ivolamiarina dispose des moyensasiisvpour réaliser ses activités :
- deux batiments en dur pour le bureau et le maghesstockage,
- un motoculteur avec remorque et roue a cage,
- dix bicyclettes pour le mouvement des PA/PV,
- deux sarcleuses coniques,

- matériel informatique et d’autres matériels de bure

2.1.5.2. Ressources humaines
A part les membres du CA, I'homologue et les PA/BVM assurent de pres le
développement de la coopérative, celle-ci engageedsonnel tel que:
- le gérant de la coopérative,
- lavendeuse au centre d’approvisionnement,

- le gardien.
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2.1.5.3. Ressources financieres

La participation annuelle des associations de I5Atary et le droit d’adhésion des
personnes physiques de 5 000 Ariary constituemedaource financiere de la coopérative
outre les résultats de ses activités.

2.1.6. Associations Koloharena (AKH)

Les associations forment lorgane de base dans tavement Koloharena.
Actuellement, 13 associations sont regroupées mudeela coopérative Ivolamiarina. Elles
sont instituées formellement et peuvent étre eatioel avec d’autres partenaires tels que le
PSDR, I'OTIV, la CECAM (cf. Annexe 4).

2.2. Spécificités du riz rose
2.2.1. Historique de la variété
Le riz rose est une variété de riz inconnue susldm techniqgue a Madagascar. Le
Centre Multiplicateur de Semences (CMS) dans laezdetude et le FOFIFA ignorent
I'existence de cette variété appelée communémeatir’i Dista ». L'expansion de la culture
de cette variété de riz commence dans la zone @8. 1¥/arin’i Dista » est lenom donné a
la variété car, c’était Monsieur RAKOTOMANDIMBY JeaBaptiste dit Dista qui est son

premier multiplicateur (cf. Annexe 5).

2.2.2. Caractérisation de la variété
2.2.2.1. Stade végétatif

Le riz rose est une variété de riz irrigué vue dasdeux communes Amparafaravola
et Sahamamy du district d° Amparafaravola. C’ese urariété de riz photopériodique
avoisinant le MK 34 ou makaliola. Son cycle estiemvde 175 jours. Par rapport aux autres
variétés, le riz rose est plus résistant a la géshe et aux attaques des insectes. Il a un
rendement plus élevé variant de 4 a 8 tonnes patafdee Pourtant, il ne tolére pas
I'inondation du fait de sa petite hauteur avaniiantaison et ses grains sont trés sensibles a

I'égrenage (cf. Annexe 5).

2.2.2.2. Stade post-récolte
Le riz rose est connu par son long grain avecaddp de couleur jaune paille et un
caryopse rouge clair. Le riz rose présente un mede a I'usinage plus éleve, environ de
72%. Son taux de brisure est faible, moins de 10&tnme plat, le riz rose offre un godt un

peu sucré et une consistance intéressante.
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2.2.3. Maladies et ennemis de la variété

Les ennemis de la variété se distinguent en typisst a savolf® :

- les insectes : les plus fréquents sont les pouxizltels queHispa gestroiou
Trichispa cericeaet lesborer appeléMaliarpha separatellalls attaquent les tiges
de la plante ;

- les champignons Pyricularia orizae agent de la pyculariose &chinochloa
colonumagent du « menalavitra » ;

- les adventices : mahabanky dischaemum rugonynbe andoha ouCyperus
difformis et varinangatra oWryza longistamita sont les plus fréquents ; ils
empéchent le développement de la plante et coestities nids pour les insectes.

2.2.4. Critere de choix des producteurs
Généralement, la productivité demeure la principaieon de choix d’'une variété par
les riziculteurs. Certains producteurs mettentidasas préférence sur d’autres critéres comme
le godt, la longueur du cycle, la résistance afdeteurs biotiques et abiotiques comme la
sécheresse ou l'inondation. D’aprés I'enquéte,piexlucteurs de riz rose choisissent cette
variété pour sa productivité, sa résistance adaeyésse, et son golt. Il y a également son

rendement d’usinage, sa compatibilité a des téerétes et sa consistance.

2.2.5. Comparaison variétale
Comme on est dans la région Alaotra, c’est toujdargariété de riznakaliokaou
MK 34 qui régne ; une variété qui se spécifie parduleur, la forme et la translucidité de son
grain usiné, donc un caractére de riz de luxe.llu@ du rizmakaliokareste une habitude
de la région ; pourtant, les paysans s’ouvrentefleiment vers la culture d’autres variétés
telles que Dista, sebota, volamena, tsemaka. tableau suivant montre la comparaison

entre ces variétés.
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Tableau 2 : Comparaison variétale

Critéres MK 34 Dista Sebota Volamena  Tsemaka
Cycle tardif tardif précoce précoce tardif
Rendement agricole (t/ ha) 3-7 4-8 3-8 3-8 3-7
Rendement d’'usinage (%) 65-70 70-75 68 -7p B3 - 65 -70
Résistance a la sécheressge moins plus plus plus  yenme
Prix au marché local éleve faible faible faible véle
Forme du grain long long moyen moyen long
Couleur du caryopse blanc rouge blanc blan¢ blanc
Godt moyen bon bon moyen moyen
Résistance aux maladies moins plus plus plus mayenn
Résistance a I'égrenage moyer faible plus moyen s plu

Source : Enquéte

La faible résistance du riz rose a I'égrenage d¢mmste point faible de la variété. Sur

le marché, il fait partie des « vary gasy » ourilea caryopse rouge, c’est pourquoi, son prix

n'est pas comparable a celui du MK 34 ou du TsemBkaeffet, les malgaches accordent

plus d’avantage aux variétés de riz a caryopsecblan

2.2.6. Zone de production

Etant une variété récemment connue, la productiorizdrose ne touche actuellement

que les deux communes Amparafaravola et Sahamaosig@s paysans de ces zones ne

connaissent méme pas I'existence de cette variété.

2.3. Conduite de culture pour la production de riz rose

La conduite culturale reste indifférente suivantdaiété cultivée. Mais le climat, plus

précisément la pluie, tient une place importantesdzette conduite culturale. Cette année par

exemple, un déficit hydrique de l'ordre de 40% é& ébnstaté dans le Lac Alaotra, un

probleme qui a un impact direct sur le calendrigdtucal et probablement sur la production

(10]

2.3.1. Calendrier cultural

Suivant les activités, le calendrier de culturerturose se présente généralement

comme Ssuit :
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Tableau 3 : Calendrier cultural

Activités

Laboul

.| hov. | déc |janv. | fevr. | mare| avril | mai | juin | juill. | aol | Sept

émottag

fumure

.

_

Mise en pépiniél

.

Repiquag

1° Sarclag

fumure

.

7
pesticid NN

2° Sarclag

Récolte

battag

nettoyag

séchag

Source : Enquéte
La campagne rizicole dans cette zone est plus ®pgn rapport aux autres régions ;
ceci est d0 a I'importance de la superficie deerzid’'une part et a la durée de gerbage des

pailles apres la coupe d’autre part.

2.3.2. Préparation du sol
Nombreuses activités se passent dans la prépardtiosol telles que : le labour,
lirrigation, I'émottage et la fumure (cf. Annexg. e labour et I'émottage sont généralement
faits avec du tracteur ou du motoculteur.
Pour le labour, certains paysans optent pour teiede labour juste aprés la récolte.
En fait, c’est une stratégie pour éviter la lourdees taches d’'un co6té et pour avoir une bonne

décomposition des débris de récolte d’'un autre. c6té

2.3.3. Mise en pépiniere
Cette activité est réservée seulement aux paysangegratiquent pas la riziculture en
semi-direct. Pour cela, I'exploitation d’'un hectdeeriziere demande 10 al5 kg de semences,

semées sur une surface de 3 ares.

2.3.4. Repiquage
Le repiquage constitue la premiére activité demantaplus de main d’'ceuvre (cf.
Annexe 7). Ainsi, il favorise la création d’emplaians la zone. Des journaliers de
Manjakandriana et d’Ambatolampy viennent s’'instatlans cette région lors de la période de

repiquage. A cause de la lourdeur de la tachejoteraliers ont une certaine réticence a la
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pratique du SRI ou du SRA. Ainsi, le salaire estaction du travail fait et de la technique
adoptée, le repiquage d'1 are en SRI colte 1008ryA&u lieu de 600 Ariary pour le SRT. En
moyenne, un homme jour peut repiquer 5 ares dereéiz2n SRl ou SRA et 6 ares en SRT.
Cette différence de prix entrave I'expansion deriaique du SRI et du SRA dans la région
(cf. Annexe 6). Pourtant, 'analyse a pu montree ¢tgs journaliers ont plus de gain pour le
repiquage en SRI ou SRA avec ce salaire.

Tableau 4 : Comparaison du revenu du journalier ptpe de culture

Salaire /are |Quantité de travail
Type de culture (Ar) (are) Montant du revenu
SRI/SRA 1 000 5 5000
SRT 600 6 3 600

Source : Données de I'enquéte

2.3.5. Entretiens et lutte contre les maladies ehremis

Sarclage, fumure, pulvérisation de pesticide ettréte du niveau d’eau, sont les
principaux entretiens pour la culture. Il y a 3ctages lors d’'une saison culturale : le premier
se fait avec de la sarcleuse mécanique ; le deex@Emutilisant de I'herbicide 2.4 D et le
troisieme, manuellement. Pour lutter contre lesedtess, les paysans utilisent de
I'insecticide produit par le SEPCM.

Le contréle du niveau d’eau fait aussi partie détemninants de la productivité,
normalement pendant la période de tallage et deuratain, la riziere ne doit pas étre
submergée d’eau, pourtant, la montaison nécessite iuigation. Parfois, cette tache

s’attribue a la main d’ceuvre familiale (cf. AnneXe

2.3.6. Récolte
Malgré I'importance du terrain, la récolte se &itore manuellement. La période de
la récolte, comme celle du repiquage, engendremigeation saisonniére non négligeable de
la population de Manjakandriana, et d’Ampatolampysvia zone. Pendant cette période de
récolte, on rémunére les journaliers en naturest @edire avec du riz paddy. La récolte dans
cette zone se subdivise en plusieurs activitéva@irsala coupe, la mise en meule, le battage

et le nettoyage (cf. Annexe 6).
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2.3.7. Destination de la production

Le mode de répartition de la production adoptée lear producteurs permet
I'exportation du riz rose, une partie de la rée@st destinée a I'autoconsommation et le reste
sera commercialisé.

2.3.7.1. Auto-consommation

Pour les paysans d’Amparafaravola, comme dansddeserégions de Madagascar, la
riziculture est la culture qui assure la survie desnages ; le riz est donc premierement
destiné a 'autoconsommation. Pourtant, vu I'imance de la production, la quantité destinée
a l'autoconsommation est moindre par rapport &adktinée a la commercialisation.

2.3.7.2. Commercialisation

Presque 70% de la production sont destinées ananeocialisation et fournissent la
recette annuelle des ménages. En fait, la majdegepaysans d’Amparafavola n’'ont d’autre
activité génératrice de revenu que la riziculture.

La commercialisation se fait pendant la périodeédelte, c’est-a-dire du mois de juin
jusqu’au mois de septembre, période ou le prixizlest plus bas. Pour cela, nombreux sont
les acteurs qui interviennent, a savoir les grasoegetés de collecte, les « tir au vol » et les
commercgants locaux.

a) Les grandes sociétés de collecte

Cette catégorie de collecteur englobe le Groupe OllKle Groupe
RAMANANDRAIBE, la Société ROGER et la Société SILACes grandes sociétés
engagent des sous-collecteurs a proximité des ptedghs et ce sont ces sous-collecteurs qui
garantissent la collecte. C’est aussi la stratédgia coopérative lors de la collecte.

Figure 6 : Systéme de collecte des grandes sociétés

Grandes Sociét

Sou-collecteu Sou-collecteu Sou-collecteu

ProducteL ProducteL ProducteL ProducteL Procucteu ProducteL
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b) Les « tir au vol »
Ce sont les simples collecteurs qui viennent démeint aux producteurs ; pour cela ,
ils n’'interviennent que dans les villages accessilalux camions. Notons que ces « tir au vol »

paient des ristournes a la commune et a la régivaust le poids de riz achete.

Figure 7: Systéeme de collecte des « tir au vol »

Tir au vo

Producter Producter Producter Producter Producter

c) Les commercants locaux
Comme tous les acteurs extérieurs, les commert@ogex profitent aussi du moment

de la récolte pour faire leur approvisionnement.

2.4. Facteurs de production du riz rose
2.4.1. Terrain

Actuellement, environ 5 400 ha de la plaine d’Angbaravola sont exploitées pour la
riziculture ; un paysan exploite au moins un hect® riziere. La majorité des terres cultivées
ne sont pas immatriculées, malgré la présence dihaufoncier. Les paysans se servent
encore de la répartition des terres faite par IMBOAC comme titre foncier.

Parmi les 20 producteurs enquétés, 2 d’entre enk ancernés par le phénomeéne
d’ensablement qui est un danger pour la zone. &dar 1ha de leurs riziéres est ensablé et ne
peut plus étre exploité.

Le terrain détermine la typologie des productewurgjMe le mode de faire valoir des
producteurs influe beaucoup sur le colt de prodactPar réféerence a I'enquéte, 60% des

producteurs sont des propriétaires, 30% pratigieciermage et 10% sont des métayers.

2.4.2. Infrastructures hydro-agricoles
Malgré les différentes techniques de culture algudh riziculture irriguée reste
toujours inséparable des infrastructures hydrocatgs. En 1973, la mise en place de la
SOMALAC dans la zone a eu un impact sur le systdimggation. En fait, SOMALAC a
divisé la vaste plaine en plusieurs mails, suivesquels des réseaux hydro-agricoles ont été
établis. Un systeme de paiement et de gestion, entretien de ces infrastructures, a été
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donc imposé a tous les exploitants, pendant lzepogsde cette société rizicole. Mais par la
suite, ce systeme a disparu avec la SOMALAC.

En 2001, la Commune d’Amparafaravola a bénéfici€idiervention du LDI pour la
réhabilitation du barrage d’lvakaka, le seul bagragii alimente toutes les rizieres de la
commune. Les associations des usagers d’eau (AbEAté alors instituées pour I'entretien
et la gestion des réseaux hydro-agricoles exist&@usr avoir une participation effective de
tous les exploitants, ces AUE se répartissent stila division en mails établie par la
SOMALAC.

Actuellement, le défaut d’infrastructures hydrotegles constitue un grand probleme

pour les riziculteurs et entrave 'augmentatiorreluidement rizicole dans la zone.

2.4.3. Intrants agricoles

Les Koloharena ont des avantages particuliers @aropos grace a l'existence du
centre d’approvisionnement de la coopérative. Etiemade semences, les difficultés sur le
riz rose sont encore difficiles a surmonter. En, fiai méconnaissance de la variété induit a
une absence de recherche sur la variété et a émamamd’'une bonne semence. On risque
d’arriver a une dégénérescence de la variété. Fuggésent, les semences utilisées par les
producteurs proviennent de la sélection de la prtiolu antérieure.

Quant aux autres intrants, les paysans se seredatfdmure minérale, des herbicides
et de l'insecticide. On peut dire que ces prodsdst accessibles aux producteurs grace a

I'existence de nombreux centres d’approvisionnemdans la commune.

2.4.4. Matériels agricoles

Beeufs, sarcleuses, herses, béches, motocultedraceturs avec leurs accessoires
respectives, forment les principaux matériels deumi dans la région. Pourtant, il y a aussi
les autres matériels tels que : le pulvérisateucdrde pour le repiquage et la mesure, les
soubiques et les sacs plastiques pour le trangbdet natte en plastique pour le séchage.
Presque toutes les activités se font avec des miteacs et des tracteurs depuis le labour,
I'émottage, I'égrainage jusqu’au transport. Pourxcqui n’en possedent pas, la location est
de 60 000 Ariary/ha. Sur ce cadre, les Koloharemegficient de la présence d’'un motoculteur
dans la coopérative. De plus, les producteurs Katata enquétés, grace a leurs associations,
jouissent de I'obtention des matériels agricoldasoyés par le PSDR.

En effet, la majorité des associations Kolohardaas la commune ont bénéficié de

I'appui en matériels fait par le PSDR. En généuak association dispose d’'un motoculteur,
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d’'une balance romaine, d’'un pulvérisateur. Les mesilole I'association peuvent employer

tous ces matériels avec une petite participation.

2.4.5. Main d’ceuvre

Le passage des salariés, venant de la région d@kéawdriana durant les périodes de
repiquage et de récolte, est trés remarquableldaggion. En d’autre terme, la main d’ceuvre
locale ne suffit pas pour exploiter la grande maitAmparafaravola. La riziculture crée des
emplois pour la population de la zone. Ainsi, lendion de la culture de riz rose générera
certainement un développement économique de la comm

Pour I'exploitation, la majorité des ménages a ues@ des journaliers que ce soit
locaux ou étrangers pour travailler leur terraseulement, 28% de la main d’ceuvre sont
fournis par les membres de la familiale (cf. Ann&xePar rapport a la quantité de production
destinée a la consommation, on peut dire que la miaeuvre familiale assure la quantité
pour I'autoconsommation des ménages.

Graphe 6 : Répartition de la main d’ceuvre pour I'gboitation
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On remarque aussi que dans cette zone, le saairesdjournaliers est trés élevé ; par
ailleurs, une variation du co(t unitaire de la mdiiceuvre suivant la saison et I'activité a été
constatée. La main d’ceuvre est moins chére Igpgri@de de soudure et son colt est élevé a

la venue des journaliers migrants.

30



Graphe 7 : Variation du salaire des journaliers suint la saison
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2.4.6. Capital financier
Les enquétes faites aupres des producteurs penineidfirmer que certains paysans
ont recours a des crédits auprés des différentdguitions financiéres locales telles que
OTIV, CECAM et BOA pour assurer le financement @ers activités depuis le labour
jusqu’au transport des produits a la maison. Stil@mralendrier cultural, la dépense liée a

I'exploitation présente un pic au mois de novengeredant la préparation du sol et la fumure.

Graphe 8 : Dépenses mensuelles liées a I'explodtati
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2.5. Organisation des acteurs pour I'exportation du riz rose
L’exportation du riz rose fait appel a des actetesponsables des activités de la filiere
telles que : la production, la collecte, le trangpta transformation, le conditionnement,

I'expédition ainsi que la promotion et distributida produit a I'extérieur.
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2.5.1. Producteurs

lls sont constitués par des paysans Koloharena,bmsnies associations de base. lls
forment le premier maillon dans la filiere et cdimainent la réussite de I'exportation. En
effet, la qualité du riz dépend en grande partiesale mode de production. La sélection de
semences, la surveillance du niveau d'eau, la lettgre les ennemis de la culture et le
séchage sont les principaux facteurs déterminantquilité de la production. Ainsi, la
défaillance de ces facteurs cause une productititdg&ne avec beaucoup de résidus et un
taux de brisure élevé.

Ces producteurs sont les bénéficiaires directsed@drtation. Leur profit résulte d’un
c6té, du surplus de productivité issu du prix derose et d'un autre cété du bénéfice de la

coopérative.

2.5.2. Coopérative

Le premier réle de la coopérative dans la filiexeapporte a la collecte des produits au
niveau des producteurs. Pendant cette phase daeteglelle doit faire le premier contréle de
qualité du produit. La coopérative représente tedycteurs des associations de base vis-a vis
des acteurs en aval.

Cette tache afférée a la coopérative fait appeésrdoyens que ce soit financiers,
matériels ou humains : des moyens financiers payeiples producteurs ; des matériels pour
le pesage et le transport des produits et des msdyemains pour accomplir toute la tache.

Ainsi, 50% du montant de la commande sont payéstadadivraison du produit.

2.5.3. CNKH

Jusqu’a présent, l'intervention de la CNKH danéillare se trouve apres la collecte.
La CNKH se charge alors, du transport du produs ¥antananarivo, de la transformation, du
conditionnement et de I'administration pour I'exjiiéh. Faute de moyens matériels, les
travaux de transport et de transformation sontiéeri des intermédiaires.

Le conditionnement du produit en emballage sous-\8d fait avec une machine
mécanique offerte par Slow Food en 2005. Pour l&ketiag, quelques produits issus de ce
premier conditionnement sont ensuite mis dans deseries malagasy.

Quant a l'administration, les principaux dossiersreanplir par la CNKH pour
I'expédition sont les suivants : 'engagement etlal@tion de rapatriement de devises sur
I'exportation (EDRD), la facture commerciale, lestd de colisage, le relevé d’identité

bancaire (RIB) et le certificat de controle phytusare (cf. Annexe 8).
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Il est & noter qu’une marge bénéficiaire est désti la coopérative et la CNKH pour
I'exportation.

2.5.4. Transitaires
Les transitaires sont les commissionnaires agréeés|ps exportations et importations
de marchandises ou plus précisément, pour leurudédonent. La Société de service de
Maintenance Transit et Négoce (SMTN) est le transitresponsable de I'expédition du riz
rose. Elle procede a la réservation de contenduls bateaux ainsi qu’a la déclaration a la
douane de I'expédition, dés que tous les dossmms mplets. Pour la commission, elle
représente le codt le plus élevé dans le circufirdduit.

2.5.5. Promoteurs et acheteurs a I'extérieur
La promotion débute toujours la commercialisat®low Foodet Swiss Rassurent la
promotion du riz rose a I'étranger, par des salalimmentaires comme ¥erra madre» et
Salone el Gusto». Pour l'organisation des salons, ces sociétésaddent quelques
quantités de produits destinés a leur vente expogbur leur promotion.
Risi and Coltalie, AlterEco France etotus Fooddes Etats Unis sont les acheteurs et
distributeurs cibles pour la commercialisation dzi nose a I'extérieur. Actuellement, le

contrat avec ces sociétés est en cours d’'élaboratio
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Figure 8 : Résumé de l'organisation des acteurs dda filiere
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En conclusion, ce diagnostic interne a traité lesteurs directs influencant
I'exportation. Sur le plan technique, le riz rosst ane variété de riz non identifiée mais
cultivée par les paysans grace a ses performarpesr; les producteurs, la conduite de
culture adoptée et les facteurs de productionsaslipermettent d’obtenir une production de
qualité et en quantité. Sur le plan organisatigniaettructure des Koloharena en association,
coopérative et confédération nationale favorisegbmisation des acteurs dans la filiere.
Ainsi, les associations représentent les produstdar coopérative, par sa vocation et ses
moyens, est considérée comme un intermédiaire €ENIEH constitue l'interface entre les

producteurs et les importateurs.
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3. FAISABILITE DE LEXPORTATION
3.1. Faisabilité technique

3.1.1. Estimation de la production
Parmi les 5 000 ménages paysans de la Commune dvafapavola®®, 20 sont
concernés par la production de riz rose destin@&x@ortation (cf. Annexe 06).
Pour cette campagne, environ 150t de riz rose pastoyt disponibles pour
I'exportation ; cette quantité pourra encore augeresuivant la préférence des producteurs.
En effet, ces derniers peuvent vendre a bon prprdduction destinée a la consommation et

acheter du riz a bas prix sur le marché local pecouvrir la consommation.

3.1.2. Prix de collecte
Le prix de collecte du riz rose paddy par la coapée au niveau des producteurs est
de 500 Ariary par kg. Ce prix est plus bas par oap@ celui du riz rouge, étant donné que, le
riz rose a un rendement trés élevé. Néanmoinstixegt largement supérieur au prix sur le
marché local, qui tourne actuellement autour de B2&ry le kg de paddy. Pendant les mois

de mai et de juin, le riz rose n’existe plus sumkrché d’Amparafaravola.

Tableau 7 : Prix local du riz rose paddy dans laneo

7

Mois jan. | févr.| mars| avril | mai| juin | juill. | ao(t | sept.| oct.| nov. | déc.
Prix (Ar/kg) | 450 | 450| 450/ 450 - - 320 320 350 410@00 450

Source : Enquéte

3.2. Analyse du codt de production
3.2.1. Typologie des producteurs

Suivant la typologie établie dans la méthodolodgs, producteurs de riz rose se

divisent trois en fonction de leur mode de fairkiva
3.2.1.1. Mode de faire valoir direct

Pour ce cas, les propriétaires exploitent eux-mékees terrain. L'acquisition du
terrain s’est faite soit par héritage, soit paradcRour ce dernier, un hectare de terrain vaut au
moins 3 000 000 Ariary. Par référence a notre eteq@®% des producteurs ont un mode de

faire valoir direct.

3.2.1.2. Fermage
Le fermage consiste en la location annuelle d’uraile moyennant une redevance
payée en nature ou en espéce selon le contratrg&meént, le fermage d’'un hectare pour
une année vaut environ 750kg de riz paddy ; popalement en espece, il s’éléeve a 300 000

35



Ariary, une somme payée par le locataire avantspioitation. Il est a noter que, le fermage
est le systeme le plus répandu dans la zone etogusont les jeunes exploitants qui ont

recours a ce mode de faire valoir.

3.2.1.3. Métayage
En cas de métayage, le propriétaire met a la disposie I'exploitant son terrain

suivant un contrat. Ce dernier consiste au pareégpd de la récolte. Généralement, le
propriétaire apporte les intrants nécessaires sagde, I'exploitant assure la réalisation de
tous les travaux. En général, ce sont les prodrsti@munis, qui pratiquent le métayage.

3.2.2. Charges d’exploitation
La production rizicole dans la zone est caractérigar I'importance de la main
d’ceuvre, l'utilisation d’engrais et la mécanisatides travaux. Ainsi, le colt de production

résulte de nombreux facteurs a savoir :

la main d’'ceuvre,

- lalocation de matériels,

- I'achat des intrants,

- I'amortissement des matériels,

- et éventuellement, le colt de métayage ou de faxmpagr le mode de faire valoir
indirect.

Les détails du calcul sont en Annexe 7.

Graphe 9 : Répartition du co(t de production ne &amt pas compte du mode faire valoir
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B main d'ceuvre

Olocation de matériels
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54% Oamortissement matériels
B autres achats

Source : Données de I'enquéte
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Malgré la mécanisation de la riziculture, le coétla main d’ceuvre est encore le plus

élevé, il couvre plus de la moitié des codts totaowr I'exploitation.

3.2.3. Colt de production par typologie

En cas de mode de faire valoir indirect, les chargeurantes sont additionnées du
co(t de fermage ou de métayage. Pour ce derniechdage totale de I'exploitation est
retranchée de la dépense en intrant et la locdBanatériel pour le transport est divisée car la
production est partagée entre le propriétaireetploitant. En général, I'exploitation en cas
de métayage est la plus chére. En moyenne, ladfiifé de colt de production d’'un kg de riz
rose paddy par typologie est de 50 Ariary. Le a#ita production moyen pondéré est calculé
a partir du pourcentage issu de la typologie (cinéxe 7).

Graphe 10 : Comparaison du co(t de production pgpologie

300,0
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>
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propriétaire codt moyen fermage meétayage
colt d'1kg paddy 162,1 189,0 216,6 267,5

Source : Données de I'enquéte

3.2.4. Comparaison par variété
La variété n’influe pas sur le total des colts glekation. Pourtant, le colt de
production unitaire des variétés est difféerent ctaripnant du rendement. Les autres variétés

telles que le MK 34, ont un rendement plus bagtger hectare (cf. Annexe 7).
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Graphe 11 : Co(t de production unitaire par variété
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Normalement, la productivité du riz rose doit iecikes producteurs a le cultiver, mais

ils tiennent compte du prix sur le marché car le B#Kse vend a bon prix.

3.3. Analyse du colt de cheminement

Suivant le circuit du produit, divers codts intemment pendant la production jusqu’a

I'expédition, du riz rose.

3.3.1. Marge des producteurs
La marge des producteurs suit la typologie prédéddres exploitants propriétaires

ont toujours plus de gain.

Tableau 8 : Marge des producteurs par typologie

Désignation |Unité d'ceuvre MFD Fermage | Métayage
Prix de vente Ar/kg de padgdy 500,0 500,0 500,0
CoUt de productigAr/kg de paddy 162,1 216,6 267,4
Marge Ar/kg de paddy 337,9 283,4 232,%

Source : Auteur

3.3.2. Colt de revient pour I'exportation
Le codt de revient engendre toutes les chargesvaawn de la coopérative et de la
CNKH. Le colt de collecte est composé du transgortiz, de la zone de production au

magasin de stockage de la coopérative et du sakesreollecteurs.

Tableau 9 : Co(t de revient du produit
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Montant Montant total
Acteurs Désignation | Unité d'ceuvre unitaire (Ar) |Quantité (kg) (Ar)
Coopérative | prix de collecte kg de paddy 500,0 1.4 714,3
codt de collecte kg de paddy 50,0 1,4 71,4
autres charges kg de paddy 2,0 1,4 2,9
CNKH transport kg de paddy 80,0 1.4 114,38
transformation kg de paddy 40,0 1.4 57,1
conditionnement piece 50,0 1,0 50,0
administration 2|0 1,0 2,0
transit 400,0 1,0 400,0
cout total 1412,0

Source : Auteur

Remarques :

des balances lors de la collecte.

3.4. Rentabilité de I'exportation

3.4.1. Trésorerie des producteurs

Ce colt est calculé a partir du colt de revientkd'He riz usiné prét a I'exportation.

Au niveau de la coopérative, les autres chargescamstituées par le prix de location

Les recettes des producteurs sont seulement géngetela vente du riz paddy

pendant la période de récolte. Leurs bénéficegntsuivant leur mode de faire valoir.

Tableau 10 : Bénéfices pour I'exploitation d'lha

Désignation Prix unitaire Quantité ' Chiffres Dépenses | Bénéfices
(Ar/kg) produite (t)| d’affaires (Ar) (Ar) (Ar)

MFI 500 5500 2 750 000 720 000 2 030 000

Fermage 500 5500 2 750 000 1 020 000D 1 730 000

Métayage 500 2 750 1375000 564 000 811 0Q0

Source : Auteur

Pour une exploitation d’1 ha, le bénéfice des pebtelurs en cas de métayage est 150%

moins de celui des producteurs en mode de fair@rvdirect (cf. Annexe 7). Les recettes

sont réparties pendant les mois de juillet, ao&eptembre. La trésorerie est différente entre

les 3 cas (cf. Annexe 7).

Graphe 12 : Variation de la trésorerie des produate par typologie pour 1 ha d’exploitation

" Dans le calcul, 1.4 représente la quantité de yadtessaire pour avoir 1kg de riz usiné, le reraem
d’'usinage est évalué a 70%
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La trésorerie des exploitants en cas de fermagecastondue avec celle des
exploitants propriétaires a partir du mois de nowemEn effet, la trésorerie de ces deux

types de producteurs ne se differe que du coléege.

3.4.2. Rentabilité de I'exportation par rapport aumarcheé local
Sur le marché local, le prix de collecte des rigerpaddy est de 320 Ariary par kg

contre 500 ariary pour ceux destinés a I'exponatio

Graphe 13 : Rentabilité de I'exportation par rapdaau marché local
pour 1kg de paddy
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exportation 337,9 283,4 232,5
marché local 157,9 103,4 52,5
Source : Données de I'enquéte
Ainsi, I'exportation génére beaucoup d'avantage rpoles producteurs

Koloharena, méme pour les métayers ; elle répoed ail’exigence du commerce équitable.
L’exportation aura une influence directe sur leeaiy de vie des paysans concernés et
d’ailleurs, elle aura un impact sur le développenagena zone.

3.4.3. Marge bénéficiaire des Koloharena
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La marge bénéficiaire de I'exportation est attrivwgix Koloharena, autrement dit,
partagée entre la coopérative et la CNKH. En effietpopérative est un organe a but lucratif,
tandis que la CNKH doit avoir une économie poufusare autonomie. Selon le principe du
commerce équitable, le prix de vente du riz rose &tee fixé a 20% de plus par rapport au
prix de riz de qualité sur le marché classiquet, 862 US $, si on se réfere au prix du riz
aromatique ‘basmati’, qui est de 0.52 US $. Avetaile de change actuel, la coopérative et la
CNKH peuvent gagner une marge bénéficiaire de ok 5%. Pourtant, ce gain diminue si

la monnaie malgache s’apprécie par rapport au rdategricain.

Tableau 11 : Marge bénéficiaire des Koloharena

Désignation Unité d'ceuvre Montant (Ar) Montantfen
Prix de vente /kg (FOB) kg de riz blang 1500 D,62
Prix de revient du riz kg de riz blanc 1412 0,58
Marge 88 0,03

Source : Auteur

Cette année, les Koloharena ont une productiorb@¢ tle riz rose paddy disponibles
pour I'exportation. Presque 2/3 du co(t de reviuntriz a I'exportation est constitué par le
colt de cheminement. La rentabilité de I'exportagar rapport au marché local résulte de la
différence de prix entre ces deux marchés ; elteafagmenter le revenu des producteurs et
génere une marge bénéficiaire a la coopérativel@tGNKH. L’'exportation du riz rose est
rentable pour tous les acteurs de la filiere. Rodytles bénéfices des producteurs sont
différents suivant leur mode de faire valoir : tgloitants propriétaires gagnent plus et les

métayers sont les plus désavantagés.

" Dans le calcul 1$ = 2420Ariary
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[ll. DISCUSSION ET RECOMMANDATIONS

1. DISCUSSION

Cette partie comporte la discussion sur I'expastatet celle sur I'organisation des

Koloharena.
1.1. Discussion sur I'exportation du riz rose

L’exportation du riz rose est conditionnée par @enhreux parametres dont certains
constituent des facteurs limitants.
1.1.1. Amont de la filiere
1.1.1.1. Méconnaissance de la variété
La méconnaissance de la variété constitue un impbtilocage pour améliorer la
production. La variété ne fait pas I'objet d'étudlens les Centres de recherches rizicoles a
Madagascar et la procédure d’identification nétedstaucoup de temps. Par ailleurs, cette

méconnaissance de la variété influe sur la promatioproduit au niveau local.

1.1.1.2. Absence d’intrants pour la culture
La production de riz rose demande des semencesiiséats et produits
phytosanitaires adéquats a la culture. Au débutjzleose est qualifié comme un produit
naturel. Cependant, cette qualification ne peus @ire considérée suite a l'utilisation des
engrais minéraux, des herbicides et des insectiaddes la culture. De plus, les producteurs
sont confrontés au probleme de semences, étantédoe les semences utilisées
actuellement sont issues de la sélection de lauptmoh antérieure. Ce systéeme pourra nuire
a la qualité du riz.
1.1.1.3. Manque de moyen
En raison du manque de moyen au niveau des Kolohale riz rose passe dans des
intermédiaires pour son transport et sa transfoomaCe probleme influe tant sur la longueur

du circuit que sur le colt de revient du produit.

1.1.1.4. Organisation des Kolohrena
Jusqu’a présent, la CNKH tient la plus grande rasapbilité pour I'exportation du riz
rose ; ce qui ne devrait pas étre le cas selogdiusation des Koloharena. Contrairement au
riz rouge, aucun organe d’encadrement techniquegatnisationnel n’est mis en place pour

I'exportation du riz rose. De ce fait, les produecgesont un peu réticents face a I'exportation.
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1.1.1.5. Délais et frais d’expédition
Le tonnage d’expédition, inférieur au volume duteoaeur contraint le transitaire a
faire du groupage maritime ; alors que la destimaties marchandises n’est pas la méme. Le
délai d’expédition sera plus long et ne corresppad a la demande des consommateurs.
D’ailleurs, I'analyse du colt de revient du riz @oset en exergue I'importance du frais

d’expédition. Ce codt risque de diminuer la rerigbde I'exportation.

1.1.2. Aval de lafiliére
1.1.2.1. Absence de label ou de certification doguwit
Les produits du commerce équitable sont généralendes produits labellisés ou
certifies. En effet, le label et la qualité difféogent les produits de ce type de commerce. La
certification du produit constitue un des moyengeséaires pour avoir I'assurance des
consommateurs. Par conséquent, I'absence de catitifi du riz rose aura certainement un

impact sur sa commercialisation a I'extérieur.

1.1.2.2. Risque de non respect du contrat
Le non respect du contrat que ce soit de la partadbeteurs ou des Koloharena, est
un grand risque pour la faisabilité de I'exportatidvant I'élaboration du contrat de vente,
les Koloharena doivent prendre en compte de legagement pour éviter la rupture du
marché. Car, cette derniere pourra, certainemeémérgr un conflit interne entre les
Koloharena.
1.1.2.3. Situation économique nationale
La production rizicole de Madagascar n’est toujosufisante pour satisfaire la
demande locale. L'exportation du riz rose entraimeement une diminution de l'offre
nationale. Ainsi, notre pays est toujours contrainfimportation de riz, parfois de basse
qualité pour équilibrer la balance commerciale.
L’appréciation de I'Ariary malgache par rapportdallar américain influe sur le prix
du riz rose et la marge bénéficiaire des acteunsfal, le prix de collecte au niveau des

producteurs et le bénéfice de I'exportation pourcbminuer.

1.1.2.4. Défaut de promotion
La promotion est inéluctable pour la commerciaiatJusqu’a présent, aucun projet
de promotion de riz rose n’est effectué a Madagaswaurtant, le riz rose doit étre connu par

les malgaches avant d’étre lancé sur le marchénatienal.
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1.2. Discussion sur I'organisation des Koloharena
1.2.1. Domaine technique

La présence du projet ERI, responsable de I'encaghietechnique d’'une part et des
paysans vulgarisateurs d’autre part, constitue tawitapour les Koloharena de la zone
Amparafaravola. En effet, les Koloharena se difiérent des autres paysans par la pratique
d’'une agriculture performante avec des techniquegmduction améliorées. lls ont des
formations intéressantes en production agricoenajestion de I'environnement. De plus, les
activités d’approvisionnement et de collecte aueaiv de la coopérative résolvent les
problemes des paysans. Ces derniers peuvent adbéetgtrants agricoles et vendent leur
production a bon prix grace a la coopérative.

Pourtant, le probleme se situe a la gestion deol@pérative ; jusqu’'a présent, la
coopérative lvolamiarina présente toujours un tasuléficitaire et ne peut pas satisfaire ses
membres. En effet, le non recouvrement des créamlitsoyés aux paysans et la perte
engendrée par la commercialisation de paddy ewetiainéficit de la coopérative. En outre
I'efficience des moyens tant matériels qu’humairigsin pas visible. Les taches de la
coopérative sont orientées vers les besoins durgmoge ERI, mais non pas pour sa

pérennisation.

1.2.2. Domaine socio- organisationnel

Le groupement des paysans Koloharena a une swudiien définie. La
coopérative Ivolamiarina ainsi que les associatambase ont des bureaux, des statuts, et des
reglements internes opérationnels. Les dirigeamtsegu des formations adéquates en gestion
des associations. La présence des paysans animataéliore aussi la capacité des membres,
dans le domaine socio-organisationnel.

Néanmoins, le taux de participation des membressa&lnions, tant au niveau de
la coopérative que des associations, reste failiajrne autour de 40%. Par ailleurs, aucune
association n'a payé la cotisation annuelle detpérative depuis 2003. Ceci dit que tous les
membres ne sont pas réglementaires. L'évolutiomabre des associations est invisible ;
étant donné qu’actuellement, il y a 13 associatsinslles étaient 11 a sa création. Cette
année, aucun plan de travail annuel (PTA) n'edbaska pour l'orientation stratégique des

activités de la coopérative et des associations.
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2. RECOMMANDATIONS

2.1. Pérennisation de I'exportation

2.1.1. Recommandations en amont de la filiere
2.1.1.1. Recherche pour l'identification de la vate

L’identification de la variété est indispensablarétdonné que la variété porte I'image
de notre pays a I'extérieur. La recherche sur ocgitéété constitue le véritable moyen pour
connaitre ses potentialités ; elle pourra détemmtechnique de culture adéquate a la variété
pour améliorer la production et pérenniser I'exation. De plus, seule la recherche peut

vérifier que le riz rose est une variété uniquenamde

2.1.1.2. Spécialisation des producteurs
Pour la production de riz rose, les paysans doigeair des encadrements techniques.
En fait, la productivité doit toujours étre amédiertant en quantité qu’'en qualité pour
augmenter les bénéfices et donc élargir I'explimitatPar ailleurs, la spécialisation de ces

producteurs constitue un moyen pour leur parfattegration dans la filiére.

2.1.1.3. Mise en place d’'un champ semencier
La mise en place d’'un champ semencier pour le ao&e rrésout le probleme de
semences des producteurs. Elle permet éviter |l&ndégscence de la variété. Ceci ne
demande pas trop de moyens ou de procédure partapla multiplication de semence dans
des CMS.

2.1.1.4. Investissement en matériels
Pour réduire le colt de revient du riz rose et @ouir une bonne organisation dans
I'exportation, la coopérative ou la CNKH doiveniréades investissements en matériels tels

gue balance romaine, décortiqueuse professionmeditsriel roulant.

2.1.2. Recommandation en aval de la filiere
2.1.2.1. Elaboration du contrat de vente
Le contrat est indispensable pour permettre ungraisse aux producteurs dans leurs
activités. Il régit toutes les conditions de vent@&laboration du contrat incite les paysans a
s’engager et a prendre des responsabilités.

2.1.2.2. Mise en place d’'un systeme de tracabilité
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Pour pallier le manque de label et de certificationproduit ainsi que I'absence d’un
systeme de contrdle qualité effectif, un systemeatmbilité est intéressant. Il va indiquer les
informations sur le produit : intrants utilisés,oodonnées du producteur, association et
coopérative.

2.1.2.3. Transfert de compétence au niveau de lapgrative

La coopérative est une structure autonome surde pbministratif. Pour éviter la
confusion de taches avec la CNKH, elle doit avoie gapacité pour faire I'exportation. C’est
aussi indispensable pour la professionnalisation p#g/sans de la base et la promotion des

coopératives par le gouvernement actuel

2.2. Restructuration des Koloharena
2.2.1. Domaine technique
2.2.1.1. Gestion de la coopérative
Le controle de l'état financier de la coopératdat étre fait régulierement par les

commissaires aux comptes. Ainsi, le gérant dotirsan bilan trimestriel de I'exercice.

2.2.1.2. Valorisation des moyens
Les moyens de la coopérative doivent étre exploaésnnellement. Les conditions
d’acces aux matériels agricoles de la coopératbreedt étre allégées tout en tenant compte
de la participation des locataires. Aussi, le PBAirdispensable pour la répartition annuelle
des activités.

2.2.2. Domaine organisationnel
La sensibilisation des membres, en faisant desitsti communes, favorise leur
redynamisation. Pour le cas de la coopérative altage de dividende qui est un avantage
direct des membres, les incite a s’intéresser tange de la coopérative. Il sera préférable
que 'ERI ne s’implique pas trop dans la vie intemhe la coopérative pour permettre une

indépendance de cette derniere.
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CONCLUSION

Le riz est la premiére céréale produite a Madagasctaaison d’'une production
annuelle environ 3 400 000 tonnes. Pourtant, gqatbeluction ne suffit pas encore pour
recouvrir la demande locale. Produire beaucoupgdusz pour I'autosuffisance locale pourra
réduire la sortie de devises causée par I'impartathassive de riz ; et exporter du riz a bon
prix contribue a I'amélioration du niveau de viesdwoducteurs, ainsi qu’a I'équilibre de la

balance commerciale.

Actuellement, les associations paysannes Koloharenda zone Amparafaravola
optent pour I'exportation du riz rose de Madagasgarest un riz de qualité, apprécié par les
consommateurs par son godt et son caractére distdwmparafaravola est une zone vouée a
la production rizicole ; elle fait partie de la &g dite grenier a riz de Madagascar. L'ampleur
de la surface rizicole, la mécanisation de la calet I'utilisation des fertilisants favorisent la
production en quantité de riz, dans la zone. Aiosite année pour les Koloharena, une
production de 150t de riz rose est disponible pexportation. Cette quantité a encore une
grande marge pour se développer par rapport apacité du marché extérieur. Nombreux
parametres restent toujours a controler, tels dassdrance de la qualité du produit,
I'organisation des acteurs de la filiere et la &aoin du marché international, pour pouvoir

satisfaire I'exportation.

Le contexte du commerce équitable, accordant plasadtage aux produits de
qualité, produits par les petits producteurs, darestun atout pour la faisabilité de
I'exportation du riz rose. Ainsi, I'analyse finagogé a pu ressortir que I'exportation génére
une rentabilité de I'ordre de 56% au niveau deslypeteurs, par rapport au marché local. La
coopérative et la Confédération nationale Koloharemnt une marge bénéficiaire de 5% avec
la valeur de la monnaie malgache actuelle. Maigél@nnisation de I'exportation demande
un encadrement technique des producteurs, une lmwgarisation au niveau des acteurs, une

assurance de la qualité du riz et des investisssne@mmatériels.

La riziculture est une activité fortement ancréensdda culture des malgaches.
Actuellement, nombreux marchés tels que le COMBEAADC, I'Union européenne sont
ouvertd**? pour notre produit qui est naturellement de boquité. Alors, pourquoi ne pas

constituer I'exportation du riz malgache comme filiere porteuse pour notre pays ?
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Annexe 1 : QUESTIONNAIRE

| . Caractéristigues du ménage

- Originaire / migrant
- Talille
[l. Caractéristiques de la variété

- historique

- appellation

- critéres de choix

- caractéristiques

lIl. Systéme de production

e terre
- surface
- immatriculation
- localisation
- mode de faire valoir
- mode d’acquisition
- conduite de culture
» systeme d’irrigation du terrain

* main d’ceuvre utilisée suivant le calendrier cultur&
- type (familiale/salariée)
- coat
* matériel et outillage
- type
- nombre
- mode d’acquisition
» capital : mode d’acquisition (emprunt, épargne,...)

* Intrants utilisés
- semence
- fumure
- produits phytosanitaires
- lutte biologique
* Maladies /ennemis

» Récolte/post-récolte
- productions antérieures
- estimation de la production
- destination du produit (autoconsommation, commkseigon)

V. Position par rapport a I'exportation

- en tant que producteur
- en tant que membre de I'association



Annexe 2 : COMMERCE EQUITABLE

1. Lexique du commerce équitable

IFAT : Fédération Internationale du Commerce Eahl

EFTA : European Fair Trade Association

FINE : c’est une organisation regroupant les £€fétions internationales a savoir I'EFTA, le
FLO, le NEWS et I IFAT.

FLO : Fairtrade Labelling Organizations. La FLQ &s seul organisme international de
certification du commerce équitable ; son objeesif de permettre le développement durable
des producteurs marginalisés du Sud. Il regroupmdmbres a savoir : Allemagne, Autriche,
Belgique, Grande-Bretagne, Danemark, Finlande,deraitalie, Irlande, Japon, Luxembourg,
Norvége, Pays-Bas, Suede, Suisse, et USA.

LES CONCESSIONNAIRES: Les concessionnaires du label Max Havelaar s@d# d
importateurs et des industriels qui souscrivent siandards internationaux du commerce
eéquitable par contrat. Ce contrat stipule notamnhemersement du prix minimum garanti,
des relations directes et durables avec les orgi@oms de producteurs et I'acceptation du
contrble de FLO / Max Havelaar France. lls versane redevance pour financer la

certification.

2. Historigue du commerce équitable

1860 : Le personnage Max Havelaar, héros d'un romaramgiis, dénonce l'inégalité des
eéchanges entre Indonésie et Pays Bas.

1949: Creation d'un ONG (le SERRV) aux Etats - Unigidiasant la vente des produits des
producteurs défavorisés.

1950: Début des activités d'importation de produits @afam et vente a travers le réseau en
Angleterre.

1964 : Conférence de la CNUCED (conférence des NatiomgdJpour la coopération et le
développement) : " Le Commerce, pas la charité dispnce de la notion de
Commerce Equitable.

1969: Ouverture du premier magasin de Commerce EqeitablHollande.

1971 : Création de la coopérative Jute Works au Bangladan premier exemple majeur
d'organisation de Commerce Equitable.

1975 : Ouverture du premier magasin de Commerce Eqeitdtsincais, « Artisans du
Monde».

1988: Lancement du Commerce Equitable dans la grarsfglition par Max Havelaar et

création de | 'IFAT.



1990: Création de I'EFTA, qui regroupe 12 importatedusCommerce Equitable (60 % des
importations de Commerce Equitable).

1997: Les trois labels de Commerce Equitable s'unissans FLO : Max Havelaar, Transfair
et Fairtrade.

1998 : Création de la Plate forme Francaise du Comméigeitable et de I'enseigne
AlterEco. Introduction du Commerce Equitable dangriande distribution en France.

2000: présence de 3000 magasins de Commerce Equitahédel Monde, dont 2 500 en
Europe et 100 en France

3. Labellisation

La fédération internationale des organismes ceatiéurs (FLO - Fair Trade Labelling
Organizations) est garante de la crédibilité dwellddax Havelaar, en définissant un cadre
indépendant et transparent de certification de ldppement économique et social.
Dans cette optique, la FLO :

- s'assure de la conformité des produits par rapgaoxt standards du commerce
equitable,

- vérifie la bonne utilisation, a des fins de dévelement économique et social, des
bénéfices générés par le commerce équitable,

- contréle les paiements effectués aux producteursepadétenteurs de licence du
label

4. Cing engagements prioritaires du commerce équitde

= Solidaire : travailler en priorité avec les petits productdessplus défavorisés
dans une démarche solidaire et durable ;

= Direct : Acheter le plus directement possible pour maximlaemarge du
producteur ;

= Juste : garantir un prix d’achat juste, celui-ci devantmettre au producteur
de vivre décemment ;

= Transparent : donner toute linformation sur le produit et lescaits de
commercialisation ;

= Qualitatif : valoriser les savoir-faire traditionnels et I'ggition d’ingrédients

naturels.

5. Riz spécifiques du commerce équitable

Riz Basmati: 2,75 € TTC



Naturellement Parfumé produit par I'association tawa en Inde. Un riz a la texture
légere et au godt délicat.

Riz long grain: 2,50 € TTC

Naturellement Parfumé produit de coopératives dsm®um Thailande, poli sur place apres
la récolte.

Riz Nacré: 2,80 € TTC

Grain Poli sur Meule de Pierre de la coopérativesSdirin Thailande Un riz rouge
traditionnel, poli

Riz Thai: 2,55 € TTC

Naturellement Parfumé ; produite par les Coopégatde Surin Thailande, de la variété

native Hom Mali, il est issu de la Thailande.

6. Alter Eco

Alter Ecoest une S.A. créée en 1998 et vouée a l'importatioa la distribution des
produits alimentaires issus du Commerce Equit&#s.engagements consistent a :

- proposer des produits savoureux, authentiquesyalééy;

- travailler avec les petits producteurs, les plus\dgrisés ;

- travailler avec des coopératives oeuvrant dans pegets a caractére
environnemental, social ou économique ;

- rendre visite régulierement aux coopératives peasr dccompagner dans leur
démarche de développement ;

- faire rimer qualité, équité, modernité et variété ;

- participer activement a des manifestations ou @espagnes de sensibilisation
sur le Commerce Equitable lors des conférencesssalons.



Annexe 03 : MARCHE DU RIZ

1. Différents types de riz sur le marché

- riz brun ou riz cargo ou riz complet: riz débarrassé de la balle et contient plus
d’éléements nutritifs Il a gardé toutes ses qualitdsitives d’origine ;

- riz usiné ou riz blanc: riz décortiqué et poli par usinage, débarragsédte ou une
partie du péricarpe et du germe. Il perd la plumphetses valeurs nutritionnelles
d’origine telles que les protéines et contient getdibres ;

- riz étuve : riz décortiqué ou usiné, obtenu par trempage tHeas de riz paddy puis,
soumis a un traitement thermique et a un séchrgéement pour une cuisson plus
rapide sans pour autant perdre ses valeurs nasitlivest translucide et incollable ;

- riz glacé : c’est un riz blanchi, enrobé d'un mélange de &tlde glucose pour le
rendre brillant.

2. Riz spécifiques sur le marché

- riz sauvage: cultivé dans des marais, des lacs en Amérigugatd. C’est un riz long
noir au goQt particulier et riche en protéines ;

- riz rouge: riz présentant une couche de son rouge commgzléhoutanais,
'himalayen et le thai ;

- riz noir : riz avec une fine couche de son noir, sous lesgiérouve un grain blanc,
comme le riz noir balinais, le chinois et le thai ;

- riz basmati : riz blanc long naturellement parfumé, venant dud\de I'iInde et du
Pakistan ;

- riz thai : riz blanc long parfumé au jasmin, qui vient de Tdraie ;

- riz madras : riz jaune a grain court et prend le nom d’urggog d’Inde ;

- riz japonais: riz non collant & grain court ;

- riz Goan est rouge a grains courts presque ronds, origiaaiiinde ;

- riz Mohar a les mémes caractéristiques que le riz Goan, saasuleur est ambreée ;

- riz Colam est un riz blanc, a grains courts et étroits ;

- riz Selaest un riz indien doré a grains longs ;

- riz arborio est le riz le plus célebre d'ltalie ; C’est umz tblanc, rond et fin,
caractérisé par sa consistance et son absorptaii ¢’

- riz de Camargue :riz long blanc décortiqué et poli.



3. Marché des COMESA, COlI, SADC et Union Européerm

3.1. Marché de la COIl et du COMESA
* Madagascar fait partie des cinq Etats membres @Ola La COI constitue un acces

aux marchés porteurs de Maurice, la Réunion, Cosretr8eychelles.

Tableau 1 : Marché du COI

Pays du COI Importation en 2005 (t)
Maurice 70 000
Comores 22 000
Seychelles 6 000
Réunion 69 000
TOTAL 167 000

 Le COMESA regroupe 20 pays de I'Afrique de I'Estletl’Afrique australe : Angola,

Burundi, Comores, Djibouti, Egypte, Erythrée, Efii®y Kenya, Madagascar, Malawi,

Maurice,

Namibie, Ouganda, République démocratiqlie Congo, Rwanda,

Seychelles, Soudan, Swaziland, Zambie et Zimbabhaeréation d’'une zone de libre

échange (ZEL) en 2000 est un atout pour Madagascar.

Tableau 2 : Marché du COMESA

Pays du COMESA Importation en 2005 (t
Kenya 200 000
Angola 150 000
Ouganda 50 000
Djibouti 28 000
Rwanda 24 000
Zimbabwe 20 000
Zambie 18 000
Swaziland 17 000
Ethiopie 16 000
Erythrée 11 000
Malawi 10 000
Burundi 5 00C
TOTAL 549 000

3.2. Marché de L’'Union européenne



Depuis 2002, le marché de I'Union Européenne dammacces aux produits des PM,
sans quotas et sans droits de douane. L’'opportpoité I'exportation du riz malgaches est
évaluée a de plus de 900 000 t.

3.3. Marché de la SADC

Créée en 1992, la SADC regroupe 13 pays a samigola, Botswana, RDC,
Lesotho, Malawi, lle Maurice, Mozambique, Namil{®eychelles), Afrique du Sud,
Swaziland, Tanzanie, Zambie et Zimbabwe. La SADLifa 'acces de Madagascar au
marché Sud africain.
Tableau 3 : Marché du SADC

Membres SADC| Importation en tonne (2005)
Afrique du Sud 850 000
Mozambique 250 000
Tanzanie 160 000
Angola 150 000
Maurice 70 000
Zimbabwe 20 000
Zambie 18 000
Swaziland 17 000
Lesotho 10000
TOTAL 1 545 000

4. Situation commerciale du riz @ Madagascar
Cette partie comporte la production, I'exportati@d I'importation du riz a
Madagascar. La production nationale est illuspg&eun graphe, tandis que I'exportation et

limportation sont montrées par des tableaux.



4.1. Production du riz

Graphe 1 : Evolution de la population et de la praction de riz

Evolution de la production et de la population
17 000 000 2 900 000
16 000 000 | | 2800000
= -+ 2700 000
g 15000000 | 1 2600000 £ [—m— population
£ 14000 000 1 » 1 2500000 § |—e— production
=1 4 2400000 <
13 000 000 1 5 300 000
12 000 000 2 200 000
1997 | 1998 | 1999 | 2000 | 2001 | 2002 | 2003
population | 13 14 14 14 15 16
production | 2 558 |2 447 |2 570|2 4802 662 |2 603|2 800
année
Source : Douanes édition du 31 janvier 2006
4.2. Exportation
Tableau 5 : Exportation annuelle (kg) et destinatio
PRODUIT DESTINATION 2003 2004 2005
Riz paddy sous total 1 000
Italie 1 00C
Riz décortiqué sous total 46 610 108
France 46 610 108
sous total 340 000 340 000 680
Riz de luxe qualité RL1, RL2 | Réunion 340 000 340 000
Etats - Unis 68D
sous total 9731 21886 163 644
France 6 956 389, 3141
Riz semi blanchi ou blanchi ouJapon 499
poli Comores 130 20000 50
Mali 2 645
Réunion 160 000
Etats - Unis 988 453
Riz en brisures sous total 3019
Mali 3019

Source : Direction des douanes




4.3. Importation locale

Tableau 4 : Importation annuelle (kg) et origine

Produit Origine 2008 2004 2005
sous total 50 8 416
Riz paddy Chine 50
Philippines 8 416
sous total 1907 20P 542 44(Q
Chine 500
France 1180
Riz décortiqué Hong Kong 136
Inde 541 000
Pakistan 1904 100
Thailande 53 940
UE 1733
sous total 1 388 442 6864 101 728
France 612 2 263 1597
Inde 169 400 636 54 822
Riz de luxe qualité RL1, |lran 128
RL2 Italie 265 11 590 418
Corée &
Pakistan 138 6416
Thailande 204 24 603 25 234
UE 3586
Afrique du Sud 13116
sous total 241 319 590125 683 843 236 871 282
Australie 183
Chine 57 747 166 2 004 684 5611 861
Allemagne 9
France 10 4938 219 2427
Guatemala 320
Hong Kong 403 3036
Inde 72981 420 31830827 130329 107
Riz semi blanchi ou blanchiltalie 14 352 6 454 8 353
ou poli Japon 149 99p 144
Comores 1000
Liberia 2 000 000
Maurice 5760
Pakistan 10 4284 253 51 236 013 35 981 88(
Singapour 1 807 300
Thailande 3131 000 36 507 50( 56 889 424
Etats - Unis 1000 000 4 089 35( 6 228 586
Afrique du sud 11 200
sous total 12382289 26971760 4 015 73(
Chine 6 070 000 8299515
France 547
Riz en brisures Inde 116 742 14
Pakistan 6 195000 6 649 995 4 015 716
Thailande 12 022 250

Source : Direction des douanes



4.3. Annexe 4 : RENSEIGNEMENTS SUR LES KOLOHARENA

1. Historique

Koloharena était le nom donné aux associations goengs travaillant avec le
« Landscape Development InterventionswLDI a son époque. Ces associations paysannes
Koloharena ont pris naissance en 1999 et ont cowijectif « le développement tout en
préservant I'environnement ». En 2004, la fin degobamme LDI donnait naissance au
Programme de transition PTE qui continuait lesvéés du LDI sur les associations
Koloharena pendant une année. En 2005, Eco Reglnitatives (ERI) et Business and
Market Expansion (BAMEX) ont succédé le PTE. Cesxdgrogrammes sont tous financés
par le gouvernement américain a travers I'USAID seus la tutelle du Ministére de

I'Environnement et des Eaux et Foréts.

2. Fonctionnement de chaque hiérarchie

2.1. Confédération nationale Koloharena

La CNKH a pour mission d'établir des relations dartpnariat avec les entités
étatiques, les bailleurs de fonds, les opératainéget les autres structures paysannes. Ainsi,
elle assure l'interface entre les coopératives Katena et les partenaires du secteur privé
pour la commercialisation des produits. La CNKHfesinée de membres de bureau élus tous
les trois ans par 'AG. Ces membres de bureau weienides représentant de toutes les

coopératives.

2.2. Antenne régionale Koloharena

L’ARKH est une structure mise en place récemmenhiggau de chaque province ;
elle est constituée, d’'une part par les membrebputeau de la CNKH venant de la dite
province et d’autre part, par des €lus venant d@&sehtes coopératives toujours de la méme
province. L'objectif de cette nouvelle structurensiste a faciliter la communication des
Koloharena et donc a améliorer leur organisatioARIKH s’étend donc dans les six régions
de Madagascar a savoir :

- Province de Tamatave : Région Alaotra-Mangoro, &&dinalanjorofo et Région

Atsinanana ;
- Province de Mahajanga : Région Boeny ;
- Province de Fianarantsoa: Région Vatovavy Fitawnat Région Haute

Matsiatra.
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2.3. Coopérative et Fédération Koloharena

Les coopératives ou fédérations Koloharena comstitun organe ou sont regroupées
les associations Koloharena. Au début, ce sont féskrations qui réunissaient ces
associations, mais, cette structure est remplaeédapcoopérative a I'exception pour les
Koloharena de Fianarantsoa. En effet, les coopésasont régies par la loi 99- 004 du 21
avril 1999 et le décret d'application n°2000-256 @B aolt 2000. Elles peuvent donc se
lancer a des activités a but lucratif. Pour Fiants@a, la forme Fédération reste encore dans
la structure mais la coopérative constitue un dépant dans la fédération.

Les coopératives Koloharena ont pour objectifr@horer les conditions de vie des

paysans par un développement et une gestion dutalflenvironnement.

2.4. Association Koloharena

Les associations Koloharena forment I'organe de blasmouvement Koloharena. Ces
associations rassemblent, au sein d’'un hameau Iageyi les paysans qui renoncent aux
pratigues destructives de I'environnement et quitspréts a pratiquer les techniques
améliorées des cultures en particulier le SRI eASRes associations constituent des

personnes morales de la coopérative.

3. Coopérative Ivolamiarina d’Amparafaravola

3.1. Historique
L’intervention du Programme LDI en 2001 dans la @ame Amparafaravola pour la

réhabilitation du barrage du périmetre d’lvakakaoar objectif d’améliorer la production
rizicole de la zone. Mais, la réhabilitation de limrage fait appel a des associations des
usagers d’'eau (AUE) qui vont s’occuper de I'enéretilu réseau hydro-agricole. Par la suite,
pour établir une collaboration entre ces AUE girlegramme, ces AUE se sont transformées
en associations Koloharena de base. Ces paysaoscest aux pratiques destructives de
'environnement et qu’ils sont préts a pratiques techniques améliorées des cultures en
particulier le SRA et le SRI.

Avant, ces associations se reunissaient en fédarnloharena, une structure qui les
représentait au niveau régional ou provincial. Megtte structure est remplacée en 2003 par
la coopérative. En effet, les coopératives soniegdgar la loi 99- 004 du 21 avril 1999 et le
décret d’application n°2000-256 du 03 aolt 200ksebeuvrent dans des activités a but
lucratif. « Ivolamiharina », coopérative KoloharedéAmparafaravola a comme objectif
d’améliorer les conditions de vie des paysans pataveloppement et une gestion durable de

I'environnement.
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Ivolamiarina est née par le concours de 11 personmarales, représentant des 11
associations koloharena de base et de 39 pers@imysgjues, qui ne sont autres que les
membres ces associations qui ont voulu prendrepaks sociaux ou actions dans le capital
social de la coopérative. A sa création, la codp&rdvolaiarina a bénéficié d’'un octroi de
fonds de l'ordre de 48 000 000 Ar par le LDI. Ukérement, ce fonds assure

limmobilisation de la coopérative.

3.2. Roles des organes de la coopérative

3.2.1. ROle de I'Assemblée générale

Elle forme I'organe supréme de délibération dedapérative ; elle se réunit en session
ordinaire et extraordinaire par an. L'AG est comgmsl'une part, par les 39 personnes
physiques et 13 personnes morales membres de |péredive et d'autre part par
’lhomologue, les PA et PV de la coopérative. Casqmes morales sont représentées par les
présidents des associations de base.

Comme rble, 'AG approuve ou désapprouve les pritipas avancées par le CA. Elle
examine l'état financier et délibere la répartitidn bénéfice que produit la coopérative.
L’AG est le premier responsable de la bonne madehta coopérative ; ainsi, elle élabore le
plan de développement ou de remaniement de la catopeet fait I'élection des membres du
CA.

3.2.2. Rbéle du Conseil d’administration

Le CA est formé par une équipe, élue tous les tmagsparmi les membres de I'AG. Le
CA constitue l'organe administratif de la coopérati Pour le cas de la coopérative
Ivolamiarina le CA est formé :
- d’un président dit président de la coopérative,
- de deux vices — président,
- de deux secrétaires : I'un responsable des étliitsugre pour la finance,
- d’un trésorier,

- de deux commissaires aux comptes.

3.2.3. Réle de l'organe exécutif
Classé dans cet organe exécutif, on a le gérdramblogue, les PV et les PA de la
coopérative.
- Homologue: son rdle est lié directement au projet ERI, &t pour la pérennisation
de l'organisation, I'hnomologue sera le remplacaatldgent de I'ERI a la fin du
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projet. Apres avoir eu des formations, 'homologioé étre capable d’appuyer les PV
et PA de la coopérative.

- PA/PV: ils sont rattachés a la coopérative et aux @ssoes afin d’assurer
respectivement les actions d’encadrement des psiysaloharena sur les techniques
de production plus performantes. Outre les PA/PV dabque association, la
coopérative dispose également des PA/PV pour soatifmnement. En effet, ces
PA/PV ont recu des formations convenables a |&atsets :

- PV : leur formation est beaucoup plus axée sudda pechnique donc, sur les
techniques culturales des différentes filieresiguges au sein de la koloharena.
Leur role c’est d‘étre des agents de formation/atigation en faisant le transfert
de connaissances aux autres paysans.

- PA: leur réle est orienté vers l'organisation ‘@nimation, donc sur le plan
organisationnel ; en fait, ils assurent la sensttiion et I'éducation des
membres Koloharena ainsi que [linstitution et lanfation des nouvelles
associations.

- le gérant: contrairement aux homologue et PA/P¥, dérant assure
'administration technique de la coopérative soostdle direct du CA. Il dirige
les activités de la coopérative et tient les étasciers.

3.3. Association de la coopérative Ivolamiarina

Le droit d’'adhésion d’'une une association de biase la coopérative
Ivolamiarina est de 15 000 Ariary par an. Actuekaty il y a 13 associations Koloharena a

Amparafaravola.

Tableau 6 : Liste des associations de la coopémtiv

Nom de I'association Lieu Nombre de membres
Afaka Maromena 14
Tanjona Ambohimandrosp 15
Tolojanahary Maritampona 14
Nambinintsoa Maritampona 13
Fanamby Amparafaravola 13
Soamanambina Besarety 11
Mihary Ambalafarisoa 13
FTTH Besarety 13
Lovasoa Morarano 11
Mahazosoa Ambondrona 15
Fanovozantsoa Ambondrona 15
Mahavitasoa Ambodiatafang 13
Atrika Maromena 14

Source : coopérative Ivolamiarina
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3.4. Evaluation de la coopérative

L’évaluation de la coopérative est faite a partimé grille d’évaluation contenant des
criteres d’évaluation a partir du domaine technjglie domaine organisationnel et de la vie
associative.

Tableau 7 : Grille d’évaluation de la coopérative

Evaluation - = +

Domaine technique

- capacité a assurer I'approvisionnement en intrant X
- existence de centre d’approvisionnement X
- capacité a faire de commercialisation groupée X

- existence d’encadrement technique pour la filiere X

- résultat financier du compte de la coopérative X

Domaine organisationnel

- existence de bureau fonctionnel X
- aptitude a préparer une AG X

- aptitude a préparer un PTA X

- efficaciteé des membres de bureaux X

- connaissance acquise en gestion des associations X

- connaissances acquises en gestion financiere X

Vie associative

- nombre d’AG par an X
- taux de participation a I'AG X
- paiement de cotisation X
- activitt commune X
- évolution du nombre d’association X
- . moins
= . moyen
+ . plus
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Annexe 5 : CARACTERISTIQUES DU RIZ ROSE
1. Historique

En mars 1993, Monsieur RAKOTOMANDIMBY Jean Baptistetrouvé un grain de
paddy dans un sac neuf en sisal acheté a un mdrenabpulant. Il a cultivé ce grain de paddy
dans un champ de légume. La saison séche empéamentison du plant, alors on a
transplanté sa racine dans une riziere. Par la,deifplant s ‘est bien développé et la récolte
était au mois de mai de l'année 1994. La campagmerste, les 61 épis récoltés sont
multipliés sur un terrain de 3net la production de I'année 1995 était de 10 kddyaEn
cuisinant, on a senti le bon go(t de la variétécas@ couleur rouge clair. En 1996, la
production était étonnante et c’était en 1997 ¢giphnsion de la nouvelle variété commence

dans la zone environnante.

2. Caractéristiques de la variété

Au stade végétatif, ses caractéristiques se pEsecmme suit :

cycle : long de 175jours (voisin de la variéthakalioka»),
- plant vert clair a nombreux tallage pouvant atten@5 talles mais de petite
hauteur avant la montaison ;
- résistant a la sécheresse par rapport a toutemutess variétés cultivées dans la
zone ;
- un peu sensible a l'inondation du fait de sa hauteu
- favorable aux terrains fertiles qui pour dautresriétés entrainent le
développement incessant des feuilles ;
- plus résistant a I'attaque des insectes et maladies
- long épi portant de nombreux grains jusqu’a 230 ;
- grains trés sensibles a I'égrenage ;
- rendement agricole plus élevé par rapport aux awaaétés : 4 a 8 t/ha.
Les caractéristiques du riz rose au stade postteésm résument comme suit :
- paddy long sans barbe, de couleur jaune paille gktite taille
- caryopse rouge clair mais pourra étre rose subegmlissage ;
- rendement a l'usinage élevé par rapport aux auaestés : 70-75%
- grain inodore, un peu translucide et a faible lesu
- développement important du grain aprés cuisson ;

- godt un peu sucré et utilisé pour les différensggpimalgaches ;
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Annexe 6 : PRODUCTION DE RIZ ROSE A AMPARAFARAVOLA

1. Caractéristiques de la zone Amparafaravola

1.1. Cadre géographique

Amparafaravola est I'un des cing districts de lgig@ Alaotra Mangoro, du province
autonome de Tamatave. |l se trouve a 284 km dagaade, sur le c6té Ouest du Lac Alaotra
en prenant les RN 2, RN 44 et RN 3a. La Commuraeuwl’ Amparafaravola est un chef lieu

de district ; elle a une superficie de 377.2Kaille a une grande potentialité sur la riziculture

étant donné qu’elle dispose une grande plaine.

Carte 1 : Carte d’occupation de sol de la commune

COMMUNE AMPARAFARAVOLA
Carte d'occupation de sol

Ford e carte | FIM
Comoeption : COD, RERMA
Edition | SAGE Toamasina, Fv 2002
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Source : Commune d’Amparafaravola
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1.2. Climat de la zone

Amparafavola est située sur la latitude 17°35 Sawdsur la longitude 48°13’Est
Ouest ; elle a une altitude de 802 m et un climabia saisons telles que la saison pluvieuse,
I'hiver et la saison séche.

Tableau 8 : Données climatiques d’Amparafaravola

Janv.| Févr| Mars Avril Mai| Juin| Juill. Aolt SeptOct. | Nov. | Déc.

Pluviométrie 277,1/237,5/190,1/62,3 | 14,8 | 13,9| 17,8 89| 7,1| 447 1453159

t’moyenne | 23,5| 23,8 23,0 223 202 1§84 17,7 178,2121,2| 23,1| 23,7

t°’minimale | 17,6 | 18,1 17,3 16,4 14(0 119 115 11®,3 |13,9| 13,8| 14,3

t°’maximale | 29,4 | 29,5 28,7 28,2 26,5 24,8 239 24%,0 |28,6| 29,6/ 29,6

Source : Service de la Météo

2. Conduite culturale du riz rose
2.1. Préparation du sol

La préparation du sol comprend le labour, 'émadtdgrrigation. Les deux premiéres
activités sont faites avec de tracteur ou de mdtmau L'irrigation occupe une main d’ceuvre
plus importante dans cette zone. En effet, le défidofrastructures hydro-agricoles et le
manque d’'une gestion de I'eau engendrent une grdiftieulté pour les producteurs au
moment de l'irrigation. Parfois, les paysans soéhma obligés de passer la nuit sur le champ

pour cette irrigation.

2.2. Fumure

Pour la pépiniere, les paysans ont I'habitude liSeti de I'urée a raison de 1kg par are
tandis que pour la riziere, ils utilisent du NPK.(22,16) a raison de 100kg par hectare.
Normalement, ces paysans doivent recourir au com@agespour la fertilisation mais le
probleme réside sur I'importance du terrain nétassibeaucoup plus de temps avec cette
technique. De plus, la diminution du nombre de b@n disposition des paysans dans la zone

ne permet pas l'utilisation de fumiers pour ceteilisation

2.3. Repiquage
Généralement, la technique de repiqguage dépend technique de culture adoptée
par le producteur telle que :
- I'age du jeune plant : la technique de rizicultumensive indique qu’une période de 8
a 15 jours suffit pour la pépiniére. Les produrteenquétés choisissent cette

technique de jeune plant, favorable plus particatieent au riz rose ;
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- le nombre de brins par touffe : I'idéal c’est dpigeier deux brins par touffe mais, ces
producteurs ont I’habitude d’avoir au moins traigb par touffe;
- la forme du repiquage : soit en ligne suivant kEgons solaires avec une densité de

20x20 cm soit en désordre.

2.4. Récolte
2.4.1. Coupe et mise en meule

Elles se font manuellement par les journalierssystéme de mise en meule consiste a
gerber les pailles issues de la coupe sur uneepduatichamp, le tas formé reste pendant
environ 15 jours, une durée permettant d’avoir baene maturation pour une conservation
durable des grains.

2.4.2. Battage

Généralement, on utilise du tracteur ou du moteauliors du battage. Une natte
plastique est alors posée sous le tas du riz &aégriee tracteur ou le motoculteur passent sur
le tas de riz.

2.4.3. Nettoyage
Le nettoyage se fait sur le champ sous la souffieeent naturel.

2.4. Opérations post-récolte

Apres nettoyage, les paysans procedent éventueiteaie séchage naturel avant
d’'usiner les grains de paddy. L'usinage se passaldment, étant donné que nombreuses
décortigueuses existent dans la commune. L'usidakg colte 40Ar.

3. Production de riz rose par les associations

Les associations sont les responsables directiaspdeduction de riz rose pour
'exportation. Jusqu’a présent, la culture de oge touche 20 membres de 11lassociations de
la coopérative. Le tableau ci-apres représentera@one de producteurs concernés par

association avec leur production.
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Tableau 9 : Planteurs de riz rose par associatidrpeoduction

Association | Producteurs concernés  Production
FTTH 4 45,0
Miary 1 4,0
Mahazosoa 3 100.0
Afaka 1 10,0
Soamanambina 2 12,0
Mahavitasoa 2 11,0
Fanovozantsoa 1 55
Tanjona 1 55
Tojohery 1 5,5
Atrika 3 16,5
Nambinintsoa 1 55

Source : Enquéte des producteurs
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Annexe 7 : ANALYSE FINANCIERE
1. Co0(t de production du riz rose

1.1. Cas du producteur propriétaire

1.1.1. Occupation de la main d’ceuvre

Tableau 10 : Occupation de main d’ceuvre

Activités Main d’ceuvre (HJ) Codt unitaire Codt total
Familiale | Salaries FamilialeSalariés| Familiale] Salariés Total

Labour 2 - 4 000 - 8 000 - 8 000
Irrigation 4 - 4 000D 16 000 - 16 000
Emottage 2 - 4 000 - 8 000 - 8 Q00
Fumure - 2 4 000 3000 - 6 Q00 6 000
g"é'z‘fn?é”re 2 - 4 000 8 000 . 8 000
Repiquage 2 20 4 0p0 5000 8 000 100|000 108 000
Sarclagel - 10 4 000 4 Q00 - 40000 40000
Fumure - 2 4 000 3000 - 6 Q00 6 000
Pesticide - 2 4 000 3000 - 6 000 6 P00
ContrOle d'eau 10 - 4 000 - 40 000 - 401|000
Sarclage?2 - 16 4 000 4 Q00 - 64000 64000
Récolte 2 15 4 000 5000 8 000 75000 83 000
Battage 2 4 4 000 6 000 8000 24000 32000
Nettoyage 2 6 4 000 6 000 8000 36000 44 000
Transport 1 1 4 000 - 4 000 - 4 (000
Séchage 2 - 4 000 8 Q00 - 8 000
Total 26 78 124 000 357 000 481 000

Notons que I'occupation de la main d’ceuvre esftfi@dinte pour tous les cas.

1.1.2. Location de matériels

Tableau 11 : Location de matériels pour le cas 1

Activités Codt (Ar)
Tracteur (Labour) 60 00
Tracteur (Emottage) 60 00
Tracteur (Battage) 60 00
Tracteur (Transport) 4000
Total 220 00
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1.1.3. Achat d’'intrants

Tableau 12 : Achat d’ intrants pour le cas 1

Désignation Prix unitaire QuantitéMontant total
Urée (kg) 100 10, 10 00
NPK 11,22,16 (k¢ 110 100, 110 00
Herbicide (1) 10 00 1, 10 00
Insecticide (1) 12 00 0, 6 00
Total 136 00
1.1.4. Amortissements des matériels
Tableau 13 : Amortissement des matériels
Taux Amortissemen
Désignation | Prix unitaireQuantité| Montant totad'amortissement annuel
Sarcleuse 60 00 60 00 10% 6 00
Béche 500 10 00 20% 200
Pulvérisateur 60 00 60 00 10% 6 00
Fossile 300 1500 50% 7 50
Sac plastique 60( 7 42 00 50% 21 00
Natte plastiqu 100 1 10 00 50% 500
Total 197 00 47 50(

OO O 0O O 0O

1.1.5 Charges totales d’exploitation

Le rendement du riz rose est évalué a 5,5 t paatec

Tableau 14 : Charges totales d’exploitation pourdas 1

Désignation Montant
Main d'ceuvre 481 000,0
Location de matériels 220 000,
Achat d'intrant 136 000,0
Amortissement matériel 47 500,0
Autres achats 7 000,
Total 891 500,0
Colt d’'1 kg paddy 162,1
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1.2. Cas du fermage

En fermage les charges totales s’ajoutent du cefeminage qui s’éléve a 300 000 Ariary.

Tableau 15 : Charges totales d’exploitation pourdas 2

Désignation Montant
Main d'ceuvre 481 000,0
Location de matériels 220 000,0
Achat d'intrant 136 000,0
Amortissements matériels 47 500,0
Autres achats 7 000,
Fermage du terrain 300 000,0
Total 1191 500,0
Codt pour 1 kg 216,6

1.3. Cas du métayage

1.3.1. Location de matériels
Le colt de transport est réduit de moitié étannéaque la production est partagée

entre I'exploitant et le propriétaire du terrain.

Tableau 16 : Location de matériels pour le cas 3

Activités Montant
Tracteur (Labour) 60 000
Tracteur (Emottage) 60 000D
Tracteur (Battage) 60 000D
Tracteur (Transport) 20 000
Total 200 000

1.3.2. Charges totales d’exploitation

Tableau 17 : Charges totales d’exploitation pourdas 3

Désignation Montant
Main d'ceuvre 481 000,0
Location de matériels 200 000,0
Achat d'intrant -
Amortissements materiels 47 500,0
Autres achats 7 000,(
Total 735 500,0
Codt pour 1 kg 267,4
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2. Codt de production du MK 34
2.1. Cas du producteur propriétaire
Les charges sont les mémes pour les deux varggélement le rendement du MK est

évalué a 5t par hectare. Ceci a une influencéesto(t de production unitaire.
Tableau 19 : Charges totales d’exploitation du MK as 1

Désignation Montant
Main d'ceuvre 481 000,0
Location de matériels 220 000,0
Achat d'intrant 136 000,0
Amortissements mateériels 47 500,0
Autres achats 7 000,(
Total 891 500,0
Codt pour 1 kg 177,9

2.2. Cas du fermage

Tableau 20 : Charges totales d’exploitation du MK 3cas 2

Désignation Montant
Main d'ceuvre 481 000,0
Location de matériels 220 000,0
Achat d'intrant 136 000,0
Amortissements materiels 47 500,0
Autres achats 7 000,(
Fermage 300 000,0
Total 1191 500,0
Codt pour 1 kg 238,3

2.3. Cas du métayage
Tableau 21 : Charges totales d’exploitation du MK as 3

Désignation Montant
Main d'ceuvre 481 000,(
Location de matériels 200 000,(

Achat d'intrant
Amortissements matériels 47 500,(

Autres achats 7 000,(
Total 735 500,(
CoUlt pour 1 kg 294,2
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3. Trésorerie des producteurs

Le prix de collecte riz rose des Koloharena paoapérative est fixé a 500 Ariary.

Les recettes des producteurs sont concentréesmdadsériode de récolte.

Tableau 23 : Trésorerie des producteurs de riz rpsair 1 ha d’exploitation

Recettes Dépenses Trésorerie

mois cas 1 cas 2 cas 3 cas ] cas 7 cas 3 cagl 2 cas cas3

oct. 60 000 360 000 60000/- 60000 |- 360000|- 60000
nov. 192 000 192 000 72000/- 192000 |- 192000|- 72000
déc. 102 000 102000 102000/- 102000 |- 102000|- 102000
janv. 40 000 40 000 40000{- 40000 |- 40000(- 40000
fév. 22 000 22 000 6000{- 22000 |- 22000 - 6 000
mars 64 000 64 000 64 000/- 64000 |- 64 000|- 64000
avril - - - - - -

mai 80 000 80 000 80000/- 80000 |- 80000|- 80000
juin 160 000 160 000| 140000/- 160000 |- 160000|- 140000
juill. 750 000 750 000 350 000 750 000 750 000 350 000
aolt 1000000 1000000 500 000 1000 000 1000000 500 000
sept. 1000000 1000000 500 000 1000 000| 1 000 000 500 000
total 2750000/ 2750000 1350000| 720000f 1020000| 564000] 2030000| 1730000 786 000
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Annexe 8 : OBLIGATIONS REQUISES POUR L'EXPORTATION
1. Obligations Pénales Fiscales

» Carte de paiement de la Taxe Professionnelle di¢xigur (Contributions Directes
— MEFB)

» Carte d’ldentification Statistique (Institut Natarde la Statistigue — MEFB)

* Inscription au Registre du Commerce (Tribunal dun@wrce Anosy)

* Numéro d’'ldentification Fiscale NIF (Budors-MEFB)

« Carte d’ldentité Professionnelle des Etrangers Salariés (Délégation Spéciale du
Faritany)

* OQOuverture d’'un compte bancaire aupres d’une bardjapération

Remarques :
= Toutes ces piéces peuvent étre acquises aupr&imesions et Services des

Chefs Lieu de Province, pour les exportateurs opigdans les provinces.
= Le montant des droits et taxes a acquitter au tigechaque dossier peut étre

connu aupres des services concernés respectifs

2. Formalités ou documents nécessaires a I'expoti@n

1) Déclaration d’exportation et engagement de rapatig de devises (en 8
exemplaires) (modele a retirer aupres d’'une bapgugire)
2) Facture Commerciale (en 8 exemplaires) établie @visds étrangéres par
I'exportateur
3) Liste de poids et de colisage établie par I'expetta
4) Note de valeur établie par I'exportateur
5) Attestation de paiement des ristournes aupresalestivités décentralisées
6) a) Certificat de Controle, de Conditionnement @rejine pour les produits agricoles
(Inspection Provinciale du Conditionnement)
b) Certificat d'Origine et de Salubrité pdas produits de I'élevage et de la péche
(Service de 'Elevage et de la Péche)
7) Certificat d’Origine :
- Type EUR 1 dans le cadre UE/ACP ;
- Type COIl dans le cadre de la Commission de I'Odadien
-  Type COMESA dans le cadre du Marché Commun deitja€ de I'Est et de
I'Afrique Australe
- Type SGP (Systéme Généralisé de Préférence) poautees destinations
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8) Lettre de Transport auprés des Compagnies de tgndpTl A pour les envois aériens

9)

et Connaissement pour les envois maritimes

Déclaration en douanes « EXPORT »

N.B. Les Déclarations d’exportation et engagement deatagment de devises ainsi que

les Factures Commerciales doivent étre domiciliépras d’'une banque primaire et

ensuite visés au préalable par les Ministeres tephes concernés :

Pour les produits miniers : Ministre de I'Energiedes Mines
Pour les produits forestiers : Ministére de 'Ermimement et des Eaux et Foréts

Pour les produits artisanaux : Ministere de la Cué

3. Textes en vigueur régissant I'exportation

Ordonnance n°88-015 du 01 Septembre 1988 relala@alitique d’exportation ;
Décret n°88-327 du 01 Septembre 1988 fixant les atitéd d’application de
I'Ordonnance n°88-015

Décret n°92-424 du 03 Avril 1992 portant réglem#aata des importations de
marchandises en provenance de I'Etranger et desrteXipns de marchandises a
destination de I'Etranger

Décret n°92-782 du 02 Septembre 1992 abrogeardimest dispositions du Décret
n°92-424 du 03 Avril 1992 portant réglementatios deportations de marchandises
en provenance de I'Etranger et des exportationmaehandises a destination de
I'Etranger

Décret n°95-346 du 09 Mai 1995 portant libéralmatile la Commercialisation de

la vanille
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4. Exemple du RIB

RELEVE D'IDENTITE BANCAIRE (R.I.B.)

Code | Code |Numérode |Clé | Code SWIFT| Domiciliation

Banque| Guichet| compte RIB

00009 | 05000 1562098000745 | AFRIMGMG BOA
MADAGASCAR

IBAN: MG68 0000 9050 0015 6209 8000 745

INTITULE DU COMPTE EN MGA(HOLDER OF ACCOUNY:

KAONFEDERASIONANASIONALY KOLOHARENA SAHAVANONA

BP334ANTANINARENINA ANTANANARIVO 101
MADAGASCAR

27




5. Exemple d'un liste de colisage

CONFEDERATION NATIONALE KOLOHARENA
SAHAVANONA

Enceinte EASTA Ambatobe
Antananarivo
BP : 334 Antaninarenina Tel :22 032

28

LISTE DE COLISAGE

Designation

Nombre de sac

S

Quantité (en

* Riz décortiqué 10 500
Spéc : riz décortiqué en sac polypropylene de 50 kg
* Riz décortiqué _
Spéc : riz décortiqué emballé dans des sachets de 1 3 140 (poids net)
kg et regroupé par 40 unités dans des sacs ou
polypropyléne 120 (poids brut)
TOTAL 13 640 (poids net)

620 (poids brut)

Arrétée la présente liste de colisagadix:nombres de sacs de 50 kg de riz décortiquE2@t
sachets de 1 kg de riz décortiqué regroupé parrt@si dans 3 sacs polypropylene, soit six
cent vingt kilos poids brut et six cent quarantespoids net de riz décortiqué.

Fait a Antananarivo le 7 septembre 2005.

Le Président,

RANDRIANARIVELO Jules
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FICHE DE RAPATRIEMENTS

EXPORTATION

Nom de I'Intermédiaire agr : BOA — Antaninarenina - Antananarivo

Nom ou Raison Sociale de I'Exportat : Confédération Nationale Koloharena Sahavanona

MONTANT A RAPATRIER En Devise

(FOB, CAF, CF, ... suivant le cas) 800.00dsu

RAPATRIEMENTS

RAPATRIEMENTS CESSIONS

Dates D(1) Montant Dates D(1) Montant

Date de réception de la fiche par le FINEX :
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ENGAGEMANT ET DECLARATION DE RAPATRIEMENT DE DEVISE SUR
EXPORTATIONS

(E.D.R.D.)

ANNEXE D

Cadre réservé a la Banquey,s, soussignés (1) CONFEDERATION NATIONALE KOLORENA
de domiciliation SAHAVANONA

Adresse : Enceinte EASTA Ambatobe Antananarivo 101

BP — 334 - Antaninarenina ; Téléphone 020 22 82 2

Statistique N° : .

Déclarons exporter def|n|t|vement Ies marchand.ed;essous désignées dans
les conditions ci-aprés exposées et, par conséquems engageons en effectuer
'embarquement dans le délai de deux mois a cong#dn date de la présente
déclaration d’une part :

a rapatrier a Madagascar par ihédiaire de (2) BOA
bmpte bancaire n° : 15620980007

dans les délais fixés par I'arrété n° 4099 du 2&entbre 1972, en son article 7

Cadre réservé aux visas les devises correspondantes étant entendu queassusnons la responsabilité
pleine et entiére de ce rapatriement, d’autre part.

avant embarquement des

k VS Désignation des marchandises : Riz rouge « Rojomena
services ministériels Nomenclature douaniére :

intéressés Nombre, nature, marque et N° des COliS &.......oeveeeiieiiee s e e e
Date d’'embarquement i............ccoeveviiiiiiin e,

Mode d’emballage : Paddy en sac ponpropylene

Poids brut: 1000 kg Poids nets : .

Valeur de facturation en devises: Huit cent eurms zentlme

Nature de contrat (FOB — CF — CAF) ............

Nom et adresse de I'importateur : Risi & Co. Stta8a delle Grande, 8 13100
Lignana (VC) ITALY Tél : + 39 0161 344025

Pays de destination finale : ITALY

A Antananarivo, le 10 mai 2005
Signature et cachet de I'expéditeur
Précédé de « Lu et approuvé »

CADRE RESERVE AUX DOUANES

APUREMENT
- Bureau des Douanes de :
- Quantité exportée
Déclaration N° :
- Valeur en devises (FOB — CF — CAF)
- Contre — valeur en FMG
- Nom du navire ou de l'avion transporteur
- N° et date du connaissement ou de la LTA :
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