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INTRODUCTION

Le commerce international est une branche de groié qui régit I'exercice de la
profession de commercant sur le plan internaticgtalqui définit le régime juridique
applicable a leurs actes de commerce. Auparavargpmmerce se faisait par troc ou toutes
les parties au contrat doivent étre présentes awedfireprésentées. Celui-ci n’a cessé de se
moderniser et de se développer. L'espace qui séearpartenaires commerciaux ainsi que
I'extension de la demande et du commerce les amg@s a rechercher de nouveaux moyens
d’échanges et de reglements qui leur faciliter@thiange commercial. C’est pourquoi « au
moyen age les banquiers lombards et hanséatiqueisqaie les templiers ont utilisé d’'un des
premiers outils de paiement & distance appelé tize lele créditd que I'on connait
aujourd’hui sous le nom de « crédit documentaiet plus familierement le « crédoc ». Ce
dernier sert a financer plus particulierement hapdrtations. Pourtant, il est parfois utilisé
pour les exportations ou le vendeur ou exportatear une traite a laquelle il joint le
document et le fait escompter par son banquier.uDrmtre sujet sur: ke crédit
documentaire comme moyen de financement des impottans ».

Selon Jean Pierre MATTOUT : «un crédit documeatagst un engagement
irrévocable par lequel une banque, a la requéte dicinneur d’ordre a qui elle consent crédit,
accepte de se connaitre débiteur principal, a fdtegéun tiers bénéficiaire, d’'une somme
d’argent payable selon les termes et conditionststnent énoncés présentant I'apparence de

conformité 3.

Thierry BONNEAU quant a lui définit le crédit docemtaire comme « I'opération par
laguelle une banque, appelée banque émettrice mgubaapéritrice accepte a la demande
d’'un acheteur, appelé donneur d’ordre ou ordonmnatkeumettre des fonds a la disposition du
vendeur, appelé bénéficiaire, contre remise demdeats constatant la bonne exécution d’'une

ventes,

! http://fr.wikipedia.org/wiki/Lettre_de_cro%C3%A9dit
2 Jean Pierre MATTOUT, 1986 : Doit Bancaire Inteimiaal, édition Dunod (banque populaire), p. 313
% Thierry BONNEAU, 2003 : Droit Bancaire, collecti@omat, p. 446



Celui-ci est régi par les Régles et Usances UniésrRUUY. « Elles ont une
vocation universelle®Le crédit documentaire n’est pas tombé du cidla ¢echnique du
crédit documentaire a été élaborée et introduites dasystéme bancaire vers la fin du X1X
siecle. Elle s’est développée par la suite, lesaijfsis de crédit documentaire ont continué
leur expansion aprés la guerre de 1914/1918 »

Le crédit documentaire se différencie de la lettee change par le fait que cette
derniere est un écrit par lequel I'exportateue(ty donne a limportateur (tiré), l'ordre de
payer a une date déterminée (I'échéance) une s@médéfinie a son profit ou a l'ordre d'une
tierce personne, généralement son banquier al@sgns le cadre d’'un crédit documentaire
c’est limportateur qui donne l'ordre a son banqu@ouvrir un crédit en faveur de
I'exportateur bénéficiaire.

Donc, le crédit documentaire est a la fois un mogerpaiement et de garantie. En
étant un moyen de paiement, il concerne tout aches®uhaitant s’'assurer du bon
déroulement de son opération commerciale sous imestaconditions contractuellement
prévues entre acheteur et vendeur. Puisqu’il essiaun moyen de garantie, la banque
s’engage a payer le fournisseur de marchandise wargelai fixe aprés présentations des
documents conformes aux stipulations de la legrerddit par celui-ci.

En effet, cette pratique permet au vendeur d’éagepet a I'acheteur de recevoir la
marchandise commandée. C’est une situation idérie &s deux contractants puisque 'un
paye la marchandise apres I'avoir recue et I'aetnenie la marchandise aprés I'avoir payée.
De ce fait, le crédit documentaire est une techmigermettant de satisfaire ces deux
exigences a la fois. Ainsi, I'importateur ne trae$raucun fonds a I'exportateur tant qu’il n'a
pas recu les documents pour prendre possessi@rdarthandise, et le vendeur exportateur
recoit le paiement dés qu’il 'a expédiée et que dbligations documentaires aient été
respectéds

4 RUU sont une codification privée des différentgpsous I'égide de la Chambre de Commerce Intemeiti
située a Paris, édites pour la premiére fois erB1gHes sont régulierement revues dont la derniéwesion
entrait en vigueur le®1Juillet 2007. D’oll RUU 600. Mais tout au long d& ouvrage nous utiliseront souvent les
RUU 500

® Jean Pierre MATTOUT, op.cit. p.300

® Georges CURIEN, 1986 : le crédit documentairgj@uDunod, p.3

! http://www.eur-export.com/francais/apptheo/finanisep/techge.htm



Malgré son caractére tres particulier, le mécanidmerédit documentaire reste une
opération trés complexe. La difficulté réside dimsspositions diamétralement opposées entre
limportateur et I'exportateur et surtout si I'exdion du crédoc se passe dans un pays ou les
flétaux commerciaux ou méme politiques pourraiemivar a tout moment. De plus, la
diversité des régles qui régissent le commerces dasr acteurs commerciaux peut engendrer
des conflits graves en cas de survenance d'ureliigp outre, la complexité de son octroi
ainsi que la multitude de formalité a remplir laitfdéfaut. D’ou la question : Quels avantages
et inconvénients pourraient engendrer le créditdmntaire pour les acteurs commerciaux ?

Pour mieux comprendre ce sujet, nous le traitedens maniéere suivante :

En premiére partie nous parlerons de la naturdigire du crédit documentaire dans
laquelle on traitera des généralités et du mécanism

Et dans la deuxiéme partie nous étalerons lessgfietiques du crédit documentaire
en exposant ses avantages et ses inconvénierdardirr, le régime de la responsabilité des
parties et le tribunal compétent en cas de litigaérents.



Premiere partie.- NATURE JURIDIQUE DU CREDIT
DOCUMENTAIRE

L'utilisation du crédit documentaire est envisagkds le cours de négociation entre
'importateur et I'exportateur lorsqu’ils aborddhmportante question du mode de paiement

puisque ce dernier peut s’effectuer de plusiewsrfa dans le commerce international.

Chapitre premier.- GENERALITE SUR LE CREDIT
DOCUMENTAIRE

Les échanges commerciaux se développent et predadi@mpleur jours aprés jours.
Divers produits sont vendus, commandés et achenpagsnoyen de transport. Nombreux
sont les risques liés aux fonctions de financerdestimportations. Le « crédoc » est utilisé
pour sécuriser les transactions de commerces aitenaux. Il présente plusieurs formes qui

se fondent sur la nature de 'engagement prisgsab&anques intervenantes.

Section premiere- LES FORMES DE CREDIT DOCUMENTAIRE

Le degré de confiance qui existe entre le cliensat fournisseur peut varier la
garantie procurée par la lettre de crédit. La matler I'obligation prise par les banques que ce
soit banque émettrice, confirmatrice et négociatda méme notificatrice détermine aussi la

variante du crédoc.



81- LE CREDIT DOCUMENTAIRE REVOCABLE OU
IRREVOCABLE

Dans son article 6, les « RUU 50Dprécisent qu'un crédit peut &tre soit révocable
soit irrévocable.
Tout crédit doit, par conséquent, indiquer clairatr&il est révocable. A défaut d’une

telle indication, le crédit sera considéré commé&vimcable.

1.- Le credit révocable :

Le crédit révocable « peut étre amandé ou annultout moment par la banque
émettrice sans avis préalable du bénéficiaire. &foist, dans la pratique, ce dernier recoit
notification de révocation®»

Donc, la banque apéritrice agit sans que le béa#&écsoit averti ; mais dans la plu-
part des cas, elle agit sur I'ordre de I'achetkervendeur est entierement dépendant du bon
vouloir de son client acheteur ou importateur.

Cette forme de crédit ne convient a ces deux pares contractuels que s’ils se
connaissent entierement et que le vendeur ait enaige confiance envers l'importateur
puisque la sécurité de ce crédit est faible pobeleficiaire.

Méme si la révocation peut intervenir sans avisbéunéficiaire, elle doit respecter
certaines conditions. « Le crédit révocable n’égeapas cependant aux régles relatives aux
contrats et la révocation malicieuse engageraiesponsabilité de I'acheteur sur la base du
contrat commercial®3.

La derniére révision de RUU c’est-a-dire « RUU 66ba supprimé la notion de
crédit révocable car cette forme de crédit n’apparicune garantie de paiement.

Malgré il est utilisé entre une entreprise etfdiedes étrangéres.

8 RUU 500 est entré en vigueur en 1994

° Georges CURIEN, 1986 : op.cit., p. 6

19 Jean Pierre MATTOUT, 1987 : op.cit. ; p.307

I RUU 600 est entrée en vigueur f&jtillet 2007. Elles remplacent les RUU 500.



2.- Le crédit irrévocable :

Il fait peser sur le banquier un engagement plgsurieux dont il ne peut pas s’exonérer
sans en assumer les conséquences. Il constitoent fde crédit le plus frequemment utilisé
et aussi le plus sdr pour le bénéficiaire.

Le crédit irrévocable « c’est un engagement fermdadbanque émettrice ; il comporte
I'obligation de celle-ci vis-a-vis du bénéficiaioal du porteur de bonne foi de traites émises
et/ou de documents présentés, que le reglementdéarant exécuté pour autant que toutes
les conditions du crédit soient respecté®€s »

D’ou l'art.9 des RUU 500 le présente comme un eagamt ferme. Donc, la banque
émettrice doit honorer ses engagements. « La baépedtrice ne peut pas se soustraire a
son obligation & I'égard du bénéficiair€ et de la banque autorisée, quel que soient les
événements qui affectent ses relations avec leadordiordre. Par conséquent, le donateur ne
peut pas révoquer ou amender les instructions gulidnnées a son banquier.

Donc, le crédit irrévocable ne peut étre annul& gar un accord conjoint de

'ensemble des parties.

§2.- LE CREDIT CONFIRME OU NON CONFIRME

Les banques jouent un réle trés important a I'éatian du crédit documentaire. Elles
apportent tout le soin raisonnable a la vérifiaatibauthenticité du crédit qu’elles notifient
pour dissiper toutes les formes de fraudes. Legagement envers le bénéficiaire de la lettre
de crédit détermine la nature du crédit puisqueecgfagement peut étre un engagement

confirmé ou non confirmé.

1.- Le crédit non confirmé :

« Quand une banque émettrice demande a une antjaédde notifier au bénéficiaire
'ouverture de son crédit documentaire, et quesasttification lui est faite sans engagement
de la part du correspondant, on dit que le crédgtrpas confirmé par la banque notificatrice.

12 Georges CURIEN, 1986 : op.cit., p.6 et suivant.
13 KEEREN, Le crédit irrévocable, Revue de la Banij@g2-452



Cette derniére n’est pas tenue pour le paiemerit-vis de I'exportateur’. Un crédit non

confirmé est un crédit notifié. Il est transmista@néficiaire par la banque notificatrice.

2.- Le crédit confirmeé :

Dans le cadre dun crédit confirmé, la banque ruatifice s’engage pour sa
confirmation a régler le bénéficiaire contre préaton de documents conformes, y compris
en cas de défaut de la banque émettrice.

L'intervention de cette banque constitue une régdleantie pour I'exportateur puisque

sa confirmation couvre tous les risques de toutie so

4 Georges CURIEN, op. cit., p.8



Section Il.- LES TYPES DE CREDIT DOCUMENTAIRE

Il existe plusieurs types de crédit documentairésrnhacun d’eux peut étre confirme

ou non confirmé.

8§1.- LE CREDIT DOCUMENTAIRE REALISABLE

1.- Le crédit documentaire réalisable par acceptation :
a.- Définition :

Le crédit documentaire réalisable par acceptatibrue engagement par lequel
'acheteur/importateur procédera au paiement aate d’échéance déterminée lorsque le
vendeur/exportateur recoit de la banque émetiricdésignée des documents conformes a la
marchandise que le vendeur doit expédier.

La date d’échéance doit pouvoir étre calculée @rphes conditions de la lettre
de crédit, par exemple, 90 jours & compter de ta di@xpédition. Il faut retenir que cette date
d'échéance dépend du contrat principal conclu elgtrdonneur d’ordre (acheteur) et le
bénéficiaire de la lettre de credit.

b.- Caractéristiques :

Dans le cadre dun crédit documentaire réalisabde pcceptation non
confirmé, seule la banque émettrice qui procédacadptation d’échéance est engagée vis-a-
vis de I'exportateur. Ce dernier peut courir plusserisques. Ainsi, si le client siege dans un
Etat a risques (politique, financier,...) cela luittree dans un état d’insolvabilité. Et son
banquier refusera de procéder au paiement du oé@iédide la lettre de crédit.

Par contre, dans le cadre d’'un crédit documentardirmé, I'obligation de
paiement a la date d’échéance est prononcée ad'é@habénéficiaire que ce soit par la
banque des donneurs d’ordre que par la banquerc@nfie qui accepte la traite tirée sur elle.
Dans ce cas, I'exportateur est couvert par lesuesgle toutes sortes. Le plus souvent, sa
banque accepte de lui payer lorsque tous les daugn@ sont présentés conformément au

contrat principal conclu entre son client et l'innadeur.



2.- Le crédit documentaire réalisable par paiementea vu
a.- Description :

Ce crédit documentaire est un engagement par ldgustnéficiaire/vendeur
tire une lettre de change en sa faveur et la bahgupaye immédiatement. En effet, le
banquier (celui du donneur d’ordre) soit pour sompte, soit pour le compte du banquier
mandataire accomplit le paiement prévu sur le foratd de I'accréditif. Donc, I'exportateur
vendeur bénéficie d’'une sorte de lettre de charageilcpourra tirer immeédiatement au

banquier désigné sa créance.

b.- Particularités :

Tout comme le précédent, il peut étre confirmé aun ronfirmé. Il est
confirmé si la banque émettrice est engagée vis-ahy bénéficiaire. Le paiement passe du
donneur d’ordre au bénéficiaire. Et s'il y a eu imteraction d’'une banque notificatrice, elle
n'assume aucune obligation de paiement.

Mais dans le cas d'une lettre de crédit confirneépbanque émettrice et la banque
confirmante sont engagées vis-a-vis du bénéficiaire
Donc, le crédit documentaire peut étre réalisalale gaiement a vue aupres de la

banque notificatrice.

3.- Le crédit documentaire réalisable par paiemenégff
a.- Définition :

Il s’agit d’'un acte par lequel le bénéficiairdetdonneur d’ordre se sont mis d’accord
gue le paiement doit intervenir aprés la levée desuments a I'échéance fixée dans
I'accréditif, et entre temps, les marchandisesipanent a 'importateur.

Donc, la banque émettrice et I'éventuelle banqudicnante s’engagent a payer le
bénéficiaire du crédit documentaire a une dateh&ance ultérieurement définie a condition
gue des documents qui lui soient présentés prégentecaractére de conformité dans un
délai de validité de la lettre de crédit. Dans ligpprt des cas, ce délai de validité est de 90
jours apres I'expédition. Ainsi, le terme d’échéadoit étre clairement stipulé dans le crédoc
pour éviter toute forme de litige. Et enfin, I'expateur accorde un délai de paiement a

'importateur.
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b.- Caractéristiques :

Lorsqu’il n’est pas confirmé, seule la banque éroettest responsable du paiement a
date d’échéance vis-a-vis du bénéficiaire. Parégqumant, le bénéficiaire n’est pas couvert des
différents risques si I'importateur se trouve dansEtat présentant certaines instabilités tel
gu’économique ou politique.

Mais par contre, lorsqu’il est confirmé, I'expodat recoit 'engagement de payer
aussi bien la banque émettrice que la banque atenfite. Donc, il est couvert de toute sorte

de risques.

4.- Le crédit documentaire réalisable par négociation
a.- Définition :
Aux termes d’un crédit documentaire réalisable nEEgociation, I'exportateur obtient
I'avance ou I'accord d’avancer de fonds par la l@ngégociatrice lors de la présentation des
documents conformes ou d’une traite éventuellebdragque négociatrice acheéte donc la traite

a I'exportateur.

b.- Caractéristique :
Dans le cadre d’'un crédit documentaire non cordjrseul la banque émettrice est
engageée vis-a-vis de I'exportateur.
Mais, au contraire lorsqu’il s’agit d’'une lettree ctrédit confirmée, I'exportateur
bénéficie d'un engagement de négocier sans recauls banque confirmante. L'exportateur

obtient ainsi une sécurité de tout premier ordre.

§2.- LE CREDIT DOCUMENTAIRE RENOUVELABLE

On I'appelle aussi le crédit ‘revolving’.
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Par définition le crédit revolving est un « crésht renouvelant automatiquement apres
utilisation, sans qu'il soit nécessaire d’en ouwrir nouveau 5. L'importateur ouvre ce type

de crédit pour couvrir un contrat d'import qui sli&t sur plusieurs livraisons.

83.- LA LETTRE DE CREDIT STAND-BY

1.- Définition :

La lettre de crédit stand-by (LCSB) est une tecmifybride car elle se rapproche
non seulement du crédit documentaire par la reobtigatoire de documents conformes pour
gu’elle se réalise mais également de la garantiedsmande par le fait qu’elle n’est levée
gu’en cas de défaillance de paiement de I'acheteur.

Elle est aussi appelée la « stand-by letter oflitre (SBLC). La SBLC est « une
garantie de paiement, se présentant comme un engagbancaire, limité dans le temps, de
payer au bénéficiaire une somme déterminée simaela d’'ordre n’a pas satisfait 'une ou
l'autre de ses obligations%

Donc, c’est une garantie bancaire de premier ordre.

2.- Caracteéristiques :

Etant donné qu’elle n'est autre qu’'un engagememicdiee, c’'est un engagement
irrévocable d’'une banque de payer le bénéficiareas de défaillance du donneur d’ordre.
« Cette défaillance devra étre prouvée par uneaggan émanant du bénéficiaire stipulant
gue I'ordonnateur n’a pas exécuteé la totalité dgmgations lui incombant en vertu du contrat
commercial entre les deux parti€g. »

Donc, la lettre de crédit stand-by est une garadgi@aiement par défaut alors que le

crédoc est a la fois une garantie de paiement stayen de paiement.

> Georges CURIEN, 1986 : op.cit., p.9
18 Définition empruntée au site : www.awex.be
17 Jean Pierre MATTOUT, op.cit.,
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Section Ill.- LES TYPES PARTICULIERS DE CREDIT
DOCUMENTAIRE

Nous avons précédemment décrit les types de crétdisés pour couvrir les
expéditions de marchandises. En plus de ces typebade, il existe diverses formules

adaptées a des circonstances particuliéres.

81.- LE CREDIT DOCUMENTAIRE TRANSFERABLE

1.- Définition :

« Le crédit documentaire transférable est défimmme le crédit en vertu duquel le
bénéficiaire (I’ bénéficiaire) peut demander a la banque autodspayer, a contracter un
engagement de paiement différé ou a négocier @gumtransférante) ou dans tous les cas
d'un crédit librement négociable, la banque spggdiment habilitée dans le crédit a titre
transférante, qu’elle permette I'utilisation duditéen totalité ou en partie par un ou plusieurs
autres bénéficiaires (second bénéficiafte)

Il permet aux bénéficiaires d’agir a titre d’inte¥diaire et de transférer ses
droits en vertu d’'une lettre de crédit a un tiewsaodes tiers qui peuvent étre les fournisseurs
des marchandises. (Voir annexe n°1)

Il arrive que la lettre de crédit autorise des ep@ns partielles. Dans ce cas,
des sommes partielles peuvent étre transféréesus ¢iun bénéficiaire. Les seconds

bénéficiaires ne peuvent plus transférer leur draih tiers. D’ou les conditions du transfert.

2.- Conditions :
Pour que le premier bénéficiaire puisse transféer droits, c'est-a-dire le
crédit documentaire, il doit soumettre une demaexjaresse a la banque autorisée, c'est-a-

dire soit a la banque émettrice ou négociatricessta banque confirmante.

18T, BONNEAU, 2003 : op.cit, p.461
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Ensuite, le crédit documentaire transféré doit éttentique au crédit

documentaire d’origine sauf pour les exceptiongaues :

- le premier bénéficiaire peut étre identigue comenddnneur d’ordre sur
le crédit transfére, c'est-a-dire une substitutierplace.

- Le montant de la lettre de crédit et le prix umégeuvent étre inférieurs
a ceux de la lettre de crédit d'origine, la difiéce étant la marge de profit du premier
bénéficiaire. Autrement dit, la lettre de crédarisférée ne doit pas dépasser celui du premier.

- La date extréme d’expédition, le cas échéant eda@ d’expiration

figurant sur la lettre de crédit d’origine doiveitte rapprochées.

§2. - LE CREDIT DOCUMENTAIRE BACK TO BACK

On I'appelle aussi la lettre de crédit adosseée.

1.- Définition :

« Le credit adossé, encore appelé crédit subsdwmir crédit back to back, est un
second crédit documentaire, a la demande du bé&igdigrincipal, au profit de I'un de ses
fournisseurs, par la banque chargée de la réalisdti crédit. Une telle opération est utilisée
afin que la bonne fin du contrat soit assurée @aphtrat principal .

Cette définition est complétée par celle de CURHeMN lequel « il s’agit d’'un crédit
dont les conditions dépendent de celles d’'un premrédit appelé crédit maitre. Le
bénéficiaire du premier crédit est généralementmandataire qui ouvre a son tour un
deuxieme crédit en faveur du fournisseur de la haardise, ce second crédit s’appelant crédit
subsidiaire £°.

Dans le cadre de ce crédit, le vendeur c’est-aidingremier bénéficiaire recoit des
marchandises garanties par la lettre de crédit tus.

19T, BONNEAU, 2003 op.cit.p.461
% Georges CURIEN, 1986 : Crédit Documentaire ; édifbunod, p.9
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2.- Particularités :

Le crédit back to back fait apparaitre deux baneumsttrices dont la seconde banque
émettrice demande a la premiere banque émettrida cdembourser apres avoir effectue le
paiement au deuxiéme bénéficiaire en vertu de lxidme lettre de crédit. Ce qui lui
différencie du crédit documentaire transférableteCdifférence se situe sur les droits nés de
la lettre de crédit puisque dans une lettre deitctethsférable, les droits sont transférés alors

gue dans une opération back to back, les deuxtsr&atit émis.

83.- LE CREDIT DOCUMENTAIRE AVEC RED CLAUSE

On peut définir le crédit avec red clause/greensdacomme un crédit documentaire
classique par laquelle la banque émettrice du tgrédh instruction du donneur d'ordre, invite
ou demande a la banque chargée de réaliser |d,al&dicorder des avances au bénéficiaire

avant que celui-ci ne présente les documents reauike crédit’
Dans la pratique, on distingue deux types d'avance

» les avances sans garanties (red clause) : la baingugée de réaliser le crédit
est autorisée a accorder des avances au bénéfisaiis exiger de lui un gage quelconque.
Grace a ce créedit documentaire qu'il vient de reiceve bénéficiaire peut disposer du
montant autorisé.

* les avances avec prise de garanties (clause vese/glause) : les avances
sont subordonnées a la fourniture par le bénéfecide documents provisoires constatant

I'existence de la marchandise tel que les réecépibsatrepot provisoire jusqu'a lI'expédition.

Quelque soit la clause (rouge ou verte), le pracese ce crédit documentaire est le

suivant :

- la banque notificatrice/confirmatrice consent aoader I'avance requise

en y appliqguant ses conditions et en fixant avecbénéficiaire les modalités de

2 Abdelmajid Ammar, 2000 Les sécurités de paiements dans le commerce morgiaémple des crédits
documentaires ; Centre Universitaire de Publicafiamis, p.461
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remboursement.

- une fois les conditions du crédit documentairesaites, le bénéficiaire
en recoit le montant de la déduction faite du maintde I'avance obtenue; la banque

correspondante s'auto-rembourse.

- Dans le cas ou, le bénéficiaire n'ayant pas exéseg obligations
contractuelles, la réalisation du crédit est migeirsstance ou annulée, la banque ayant
octroyer l'avance, réclamera le remboursementl (totaventuels intéréts de retard) a la
banque émettrice qui n‘aura d'autre choix que teeiner contre le client donneur d'ordre,

selon les stipulations de I'ouverture du crédituthoentairé®

En résumée, cette technique fait supporter a I'acingle risque de défaillance d'un vendeur
étranger. C’est pourquoi, elle est déconseillée importateurs qui font affaires avec de

nouvelles relations.

2 philippe Garsuault & Stéphane Priami 2003es opérations bancaires a I'International, ReBaeque
Edition p.120
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Chapitre 1l .- LE MECANISME DU CREDIT DOCUMENTAIRE

Le crédit documentaire est une opération tres cexeppuisque le contrat de crédit
documentaire lui-méme est difficile a établir. Utifficulté supplémentaire s’y ajoute par le
fait qu’il prend place dans un contrat plus largéug contrat de vente international pour
lequel il est souscrit.

Donc, I'entreprise exportatrice doit témoigneraain minutieux dans I'élaboration du
crédit documentaire pour gu’il ait une sécuritépdeement. Quand a I'entreprise importatrice,
elle doit choisir les «incoterm$®qui lui sont favorables pour prendre possessiorade
marchandise dans les conditions les plus slres.i@eserms définissent les obligations
réciproques du vendeur et de I'acheteur pendaiérulement de I'opération commerciale
lIs disposent de trois grands roles dont sa premiénction est de répartir les frais de
transport. Son deuxieme réle est de définir le deuransfert des risques, c'est-a-dire qui du
vendeur ou de l'acheteur aura a supporter l'aearieas de mauvaise exéecution du transport.
Et sa troisieme fonction, sans doute, la plus irgme, dans le commerce mondial actuel,
détermine les obligations de livraison qui incontben termes de délai, au vend@ur

Les incoterms sont au nombre de treize (13) doiit dancernent la vente a larrivée,
guatre la vente au départ et le dernier concernemée des marchandises acheminées par

train. Les incoterms 2000 les regroupent en qdatndles : E, F, C et D (voir annexe n°2).

2 Incoterms en anglais appelés International Comialefierms sont des termes commerciaux, dont la
reglementation est édictée et publiés par la Chardercommerce internationale a Paris. Ces ternfegsdént
les responsabilités et les obligations d'un vendgud'un acheteur dans le cadre de contrats de eocem
internationaux, notamment en regard du chargendentrtansport, du type de transport, des assuraiogs la
livraison.

2 http://www.logistiqueconseil.org/Articles/Transibuane/Credit-remise-documentaire.htm

% http://fr.wikipedia.org/wiki/Incoterm
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Section premiere.- LE DEROULEMENT DU CREDIT
DOCUMENTAIRE

Divers étapes doivent étre franchies pour que lesxdparties contractantes ou les
partenaires commerciaux y trouvent leur compteset satisfaction dans le cadre d’'un paiement
international. (Voir annexe n°3)

Le crédoc est le fruit de leur volonté. Le venddexige pour une meilleure
mobilisation de sa créance. Malgré cela, son oukertrevient dans tous les cas a

'importateur.

81.- CONTRAT CONCLU ENTRE L'ACHETEUR ET LE
VENDEUR

La convention conclue entre I'acheteur et le vendgue I'on peut appeler contrat de
base, présente une double importance.

Il est aussi appelé le contrat principal ou cortmahmercial.

C’est un accord entre I'acheteur et le vendeura pour objet, d’'une part, de faire
garantir une promesse au donneur d’ordre car arguier promet a I'acheteur de lui apporter
son concours dans une opération de paienfénPar ailleurs, ce concours peut se limiter a la
mise a disposition au vendeur des fonds, prix de marchandises. Ces fonds peuvent
préalablement provenir de I'acheteur puisqu’il #edéja dans son compte. Le banquier peut
donc les avancer sans que I'acheteur lui versgrmasion.

D’autre part, «le banquier promet a I'acheteur’dagager envers le bénéficiaire dans
la lettre de crédit qu’il notifiera a celui-ci, @i constitue une promesse de crédit par
signature &'. Le banquier donne cette promesse si le créditrésbcable car il contracte un
engagement ferme envers le vendeur dont il ne pesitse soustraire. Dans cette opération,
les banques ne prétent pas des capitaux en faeesor client acheteur mais leur propre

crédit.

%8 Thierry BONNEAU, 2003 : op.cit., p.450
" Thierry BONNEAU, 2003 : ib.dem.
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§2.- L'OUVERTURE DU CREDIT DOCUMENTAIRE

Une fois le contrat commercial signé entre l'impteur et I'exportateur, il
appartient au donneur dordre (acheteur) d’honmen premier engagement qui est
I'ouverture du crédit documentaire au bénéfice dndficiaire vendeur dans les termes et les
conditions convenus dans le contrat de base.

Cette ouverture se fait en deux temps : « Il yua thabord un accord entre le donneur
d’ordre et son banquier dans lequel I'ordonnateanng ordre & son banquier, qui accepte,
d’ouvrir un crédit documentaire au vendeur bénagfiei Puis en exécution des instructions

qu'il a accepté, le banquier va adresser un adiréadivendeur %.

1.- Accord entre le donneur d’ordre et la banque émettr
Comme nous avons précité ci-dessus, il apparti€atheteur d’exécuter sa premiére
obligation, a savoir I'ouverture du crédit docunzerg.
A cet effet, il doit déposer sa demande d’ouvertdee crédit & sa banque. Ses
instructions ne doivent pas contredire la proméaise au vendeur. Elles montrent :
* «laforme de crédit, c’est-a-dire s'il est révioleaou irrévocable
* son mode de réalisation
* le bénéficiaire
* la durée de validité du crédit et le délai de laspntation des
documents
* le montant de crédit et la monnaie utilisée
* lanature, la quantité et I'état des marchandises
* les modalités de livraison, de transport et d’smsce
» la désignation des documents exigés,

« le mode d’acheminement du crédit.»

8 Jean Pierre MATTOUT, 1986 : op.cit. p. 317
29 Jean Pierre MATTOUT, 1986 : op.cit, p.316
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Il remplira un formulaire proforma de demande dedure mis a la
disposition de la clientéle (Voir annexe n°4). Genfulaire ne peut pas étre en contradiction
avec les regles et usances uniformes relativesrédit ddocumentaire de la Chambre de

Commerce International (ou de la CCI).

En principe, ce formulaire existe dans toutes dgences de la banque. Donc,
« généralement les banques fournissent a leurteleenn formulaire a remplir, aux termes

duquel tous les éléments utiles sont indiqu&s »

2.- Convention entre la banque émettrice et le béréfeci

Cette convention se résume a des échanges de dusunb®nc, une fois que le
banquier a donné son accord au donneur dordrest-adire qu’il a ouvert le crédit
documentaire, il lui reste a émettre un accréditifaveur du bénéficiaire.

« L'accréditif n’est pas un effet de commerce, mais document bancaire qui se
présente généralement sous forme de lettre missigei exprime les obligations du banquier
émetteur & I'égard du bénéficiaire et par la sleisedroits de ce dernief Cet accréditif est
transmis a son bénéficiaire par le biais d'un bamgjatermédiaire dont I'échange se fait par
un message « SWIFT%

Alors comment se présentent les droits du bénéfciaés de cet accréditif ? Et quel

réle joue la banque intermédiaire ?

a.- Les droits du bénéficiaire nés de l'accreditif :
Ses droits varient suivant que le crédit soit rébde ou irrévocable.
Dans le cadre d’'un crédit révocable, la situationvendeur est précaire puisque la
révocation peut intervenir soit du donneur d’ordoé de la banque émettrice. Toute fois, le
banquier ne peut pas révoquer son engagement sgagex sa responsabilité a I'égard du

donneur d'ordre. Ce dernier, de son coté, ne p&ubquer sa promesse sans engager sa

% Jean Pierre MATOUT, op.cit, p.317

31 Jean Pierre MATOUT, op.cit ; p.318-318

32 SWIFT: Society for Worldwide Interbank Financiaél@ommunication. SWIFT est une entreprise de
droit dont son sieége est a Bruxelles. Son rolededaciliter les opérations bancaires internatiepa@race a un
réseau informatique trés puissant. Elle a été feretél1973.



20

responsabilité a I'egard du bénéficiaire au reghraontrat de base a moins que le vendeur a
failli a son obligation.

En ce qui concerne le crédit irrévocable, le bagigest personnellement tenu a I'égard
du bénéficiaire et ne peut se soustraire a songengent, ni le modifier unilatéralement. Le
vendeur a un droit direct a son encontre né deotdigation de I'accréditif. « Ces droits
naissent de la réception de la notification decfaditif et non de I'accord intervenu entre le
donneur d’ordre et la banque émettrice ou de ljtedi®n de I'accréditif par le bénéficiaire
ou encore de la remise des documelitsSes droits engendrent deux conséquences
différentes.

D’abord, le banquier ne peut pas se soustrairenaeegagement en aucune maniére
méme si le donneur d’ordre est mort ou demandéviacation du crédit.

Et puis, le banquier est toujours lié envers leéfiéraire méme si ce dernier n’a pas

exécuté ou a mal exécuté le contrat de vente.

b.- L’intervention d’un banquier intermédiaire :

Dans la majorité des cas, c’est la banque du dondeudre qui ouvre le crédit
documentaire. C’est pourquoi, le bénéficiaire exigeervention d’'une banque locale. Celle-
ci a pour mission, soit de transmettre I'accréditif vendeur en lui donnant un caractéere
d’authenticité, quand a son origine ; soit de s&alile crédit pour le compte du banquier
originaire (voir annexe n°5).

Dans ces deux cas, elle ne souscrit aucun engageemonnel a I'égard du vendeur.

Pourtant son réle peut étre différent.

» La banque notificatrice :
«La banque notificatrice est chargée par la bangonettrice de transmettre le crédit

documentaire au bénéficiaire (exportatesif)

Une fois qu’elle a transmis I'accréditif au bénifie, la banque émettrice contracte un

engagement irrévocable a I'égard de ce derniercPlerbanquier notificateur doit vérifier avec

% Jean Pierre MATTOUT, 1987 : Droit Bancaire Inteimaal, édition Dunod, p.319
3 Affirmation empruntée au www.eur-export.com
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soin raisonnable l'authenticité apparente du crédiil notifie. De plus, il doit informer

I'exportateur de I'existence de divergence éveteygdr rapport au crédit.

» La banque confirmatrice :
« Par sa confirmation, la banque confirmatrice g&g® personnellement, directement
et de facon autonome envers le bénéficiaire, detetmes du crédif3
Contrairement a la banque notificatrice, la banqoefirmatrice s’engage envers le

vendeur non pas en tant que mandataire chargaligerde crédit mais a titre personnel.

83.- LA REALISATION DU CREDIT

« Le crédit documentaire subordonne I'exécutiofiam®igation de paiement assumee
par les banques vis-a-vis du bénéficiaire a la serdies documents prescrits et sous réserve
que toutes les autres conditions stipulées soéspiectées par le bénéficiairé. »

L’engagement pris par une banque assure a I'expartdénéficiaire qu’il recevra le
paiement dans les conditions définies et prescdides le crédit documentaire. Cette banque
payeuse doit étre donc indiquée dans l'accréditisque c’est elle qui va vérifier la
conformité des documents. Sa vérification doit @&flectuée avec un soin raisonnable et
intervenir dans un délai fixé

Apres avoir effectué cet examen, elle dispose de fecultés d’'option a savoir lever
les documents ou refuser les documents.

Elle leve les documents si elle constate qu'ilsenéent un caractére de conformité a ceux
enumérés dans la lettre de crédit. Dans ce casdeit réaliser le crédit. Par contre, si elle

trouve que les documents ne sont pas conformespaprévus a l'origine, elle refuse les

% Jean Pierre MATTOUT, 1987 : op.cit ; p.324

% Frédéric EISEMANN & Charles BONTOUX, 1976 : Le ditdocumentaire dans le commerce extérieur,
collection exporter, édition Jupiter, p.99

3" Dans son art. 13, les RUU 500 énumérent que leques doivent examiner avec un soin raisonnable lesi
documents stipulés dans le crédit pour vérifiels grésentent ou non I'apparence de conformité #®termes et
conditions du crédit. Cette vérification doit intenir dans un délai de cing jours ouvrables.
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documents tout en empéchant la réalisation duédicrAinsi, « elle doit notifier a la banque

remettante ou au bénéficiaire ce refus et inditegirrégularités qui ont motivé celui-ci®»

84.- LE REMBOURSEMENT DE BANQUE A BANQUE

Apres avoir examiné et jugé les documents conformes stipulations du crédit
documentaire, la banque émettrice est dans I'dldigale rembourser la banque confirmante

selon les instructions de remboursement indiquaes t lettre d'ouverture de l'accréditif.

Le crédit documentaire prendra fin lorsque la bangmettrice débite le compte du
donneur d'ordre soit pour se rembourser, soit paunorer ses engagements vis a vis du
bénéficiaire. Ainsi, en possession des documemtsddnneur d'ordre pourra retirer sa
marchandise dans les délais et conditions prévues.

% Thierry BONNEAU, 2003 : op.cit, p.456 et suivant
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Section Il.- LES DOCUMENTS A FOURNIR

Divers documents doivent étre produits aux terneel dettre de crédit. Aucune limite
n'est fixée quand a son nombre et & sa nature.hioé ade ces documents appartient a
l'acheteur. « Leur rOle essentiel est de reflétar pux méme I'exécution du contrat

commercial dans ses multiples aspecls »

81.- LES DOCUMENTS DE PRIX

1.- La facture commerciale :

C’est un état de compte détaillé émis par le béiadfe et adressé au donneur d’ordre.
Jean Pierre MATTOUT le définit comme étant « uige@ établie par le vendeur lui-méme et
qui doit indiquer obligatoirement les nom et adeeds vendeur et du donneur d’ordre qui
sera en général I'acheteur lui-méme, la naturegualité, le prix unitaire et totale des
marchandise ainsi que la date a laquelle elle atétgie 5°.

En vertu de larticle 37 RUU 500, une facture comuiade, est un document
comptable par lequel le vendeur requiert I'achetdar payer la somme due pour les
marchandises ou les services fournis. En effed,dait étre signée par le vendeur.

Elle décrit la marchandise qui devrait étre idamic celle mentionnée dans la lettre
de crédit. Elle précise également les conditionyetdge (comptant, a crédigtlle contient
aussi les termes et les conditions de la ventendéiwoterms approprié. De plus, elle est

indispensable a I'acheteur pour le dédouanemenmndeshandises.

2.- La facture consulaire :

« C’est le document portant le visa du consulatpdys destinataire et qui constate
l'origine et la valeur de la marchandise, permettaimsi I'application du tarif douanier

approprié #.

%9 Jean Pierre MATTOUT, 1987 : op.cit, p.326
40 Jean Pierre MATTOUT, 1987 : op.cit., 327
1 Jean Pierre MATTOUT, 1987 : ib.dem.
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Le document doit aussi indiquer la valeur, le pdidg et net et doit certifier I'origine

de la marchandise.

3.- La facture douaniere :

Elle est préparée par le vendeur sous la formwlmfe par I'acheteur ou par un consul
local. Elle doit étre visé et signée par un agemtsalaire du pays importateur et doit étre
établie de la facon et selon le nombre d’exempladeué dans la lettre de crédit.

Elle remplit la méme fonction que la facture comerade et elle certifie 'origine de la
marchandise sous la signature conjointe de I'eapeut et de son témain.

§2.- LES DOCUMENTS DE TRANSPORT

Le transport est un élément stratégique qui metadgur la compétitivité du vendeur.
Les documents de transport ont pour vocation depliemn double rdle : la preuve de la
conclusion du contrat de transport et la représientde la marchandise.

1.- Le connaissement maritime

Appelé aussi « bill of lading », le connaissememivee le transport maritime d’un
port & un autre. Le transport maritime représenfgémier moyen de transport utilisé dans le
monde, plus particulierement pour les destinatiomtaines. « Le transport maritime, dont le
développement est étroitement lié a celui du cornengtternational, demeure de tres loin, le
principal mode de transport des marchandises : @8%¢echanges se font par voie maritime

représentant ainsi un volume supérieur & 5 mitiiatel tonnes*$,

Donc par définition, le connaissement est un ré&s&iemis par un transporteur de
marchandises, devant étre livrées a un endroitrrdété, dans lequel sont énoncées les
conditions de transport.

Ces conditions sont habituellement stipulées dartsddit lorsque la marchandise est
expédiée par voie maritime. La terminologie empéoyéporte peu car elle peut étre appelée

42 Donné emprunté au site www.reingex.com
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connaissement de transport combiné, document dspibet combiné ou connaissement de
port a port

Il existe deux types de connaissements :

- Le connaissement nominatif qui désigne la consignat qui les marchandises

sont livrées. Il s’agit d’'un document non négoagabl

- Le connaissement a ordre ou a l'ordre d’'un tiersigi® rendant l'instrument

négociable par endossement

Le connaissement joue des importants roles lonsedaxpédition maritime :
- il fait la preuve de l'existence d’'un contrat dansport et d'un recu de
marchandises. Il représente la marchandise etiedaydate d’expédition de celle-ci.
- Il joue un réle commercial car en ce sens, il fmguve que le capitaine a regu
la marchandise. Donc, il lui confere un droit esdlusur la marchandise transportée. Il
représente le titre de propriété des marchandiaes k& cas ou la marchandise est expédiée

par voie maritime.

2.- La lettre de transport aérien :

La lettre de transport aérien (LTA) est un récépies un document émis par un
transporteur aérien qui reconnait avoir recu descmaadises a transporter et indique les

marchandises consignées a un tiers désigné. Smétinéside dans sa capacité et sa sécurité.

Elle se distingue du connaissement maritime pdaitequ’elle ne représente pas la
marchandise. Il fait la preuve du contrat de transpt un recu de la marchandise mais a
linverse du connaissement maritime, elle n'est pégociable et ne représente pas la
marchandis¥.

La LTA est émis en trois exemplaires originaux. gremier porte la mention « for
carrier » (pour le transporteur) et est signé pdardnsporteur. Le deuxieme porte la mention

« for consigne » (pour le destinataire) et est &igar le transporteur et I'expéditeur. Le

43P, Garsuault & S. Priami, 2003: op.cit. p.134
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troisieme porte la mention « for shipper ». Il eginé par le transporteur et est remis a
'expéditeur apres prise en charge de la marchandi&st ce dernier exemplaire qui est

utilisé dans le cadre d'un crédoc.

3.- La lettre de voiture :

On distingue deux types de la lettre de voituravs la lettre de voiture « CIM »

et la lettre de voiture « CMR » :

- Le contrat de transport routier est matérialisé ¢k lettre de voiture CMR ».
Celle-ci « est établie par I'expéditeur en troiemplaires originaux, mais plus généralement
par le transporteur qui est alors réputé agir pewompte de I'expéditeur*$: Elle est régie
par la convention internationale pour le transpletmarchandise pour route du 19 mai 1956

et entrée en vigueur le 2 juillet 1961.

- La lettre de voiture CIM est I'un des plus vieuxcdments de transport de
commerce international des marchandises. Elle ingétiéuée par la convention de Berne du
14/10/1890 dite convention internationale de transinternational des marchandises par
chemin de fer (CIM). Elle est entrée en vigueuFeance depuis 1982 et devenue universelle
depuis 1993

83.- LES DOCUMENTS D’ASSURANCE

Les documents d’assurances sont des documentgpamime compagnie d’assurance
ou par son représentant qui garantit a 'assup@yement d’une indemnité en cas d’avarie sur
les marchandises en cours de transport.

Tout comme les documents de transport, les docw@#assurance jouent un rble

essentiel dans la protection du banquier et du elamaiordre.

44 Jean Pierre MATTOUT, 1987 : op.cit, p.321
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« L'assurance de la marchandise par le bénéficianendeur) ne Iui incombe
normalement que s'il s’agit d’'un contrat CA» Le contrat CAF est une vente dans lequel
le vendeur prend I'obligation de faire exécuteitrensport et d’assurer la marchandise. La
compagnie d’assurance peut émettre 'un des dgestg’assurance suivants :

» L’assurance tout risque couvrant tous les dommaggeriels tel que la
perte ou l'avarie de marchandises qui résulte dduanement de force

majeur.

» FAP sauf ou « franc avarie particuliere sauf » oecerne que les avaries

communes et les avaries particulieres dans lagolic

Les documents d’assurances se présentent sou$ommoiss : la police d’assurance, le
certificat d’assurance et I'avenant d’assurancéide@ alimenter).

- La police d’assurance : c’est le document type ép@s une compagnie
d’assurance ou ses agents. C’est un contrat paellég compagnie d’assurance s’engage,
moyennant une prime, a rembourser aprés constatamditions générales et particulieres, la
perte ou les avaries que peut subir une marchapdrsgant son transport.

- Le certificat d’'assurance : c’est un document étgalr une compagnie
d’assurance. Ce document précise le montant adssrésques courants et la marchandise
assureée.

- L’avenant d’assurance : c’est un document qui @estoute modification a

une police d’assurance ou lui apportant un additif.
84.- LES DOCUMENTS ANNEXES

Ces documents annexes sont multiples.
1.- La liste de colisage :

La liste de colisage est un document plus completlg note de poids. Il fait ressortir

les caractéristiques des divers colis constituaataxpédition (nombre, poids, marque....).

5 Fréderic EISEMANN & Charles BONTOUX, 1976: op.it60



28

2.- Le certificat de qualité :

Ce document indique les résultats de l'analysemtshandises vendues juste avant
leur expédition et permet ainsi d'en garantir & l&pat et la conformité par rapport aux
spécifications techniques figurant dans le cahgecithrge.

3.- Le certificat d'origine :

Il s'agit d'une déclaration diment signée par lanmdire de commerce locale ayant
pour but de prouver au pays importateur l'origires anarchandises achetées afin de lui
permettre d'exercer un contréle sur les marchasdiede calculer les droits de douane

auxquels elles sont soumises.

4.- La note de poids :

La note de poids ou liste de poids est un documestiné a certifier quantitativement

la marchandise expédiée. Il peut étre délivré pgpaseur privé ou par le vend&ur

5.- Le certificat de circulation :

Le certificat de circulation permet a I'acheteurldméficier du tarif dit du marché

commun, lors du dédouanement de la marchandise.

6.- Le certificat sanitaire ou phytosanitaire :

De nombreux pays importateurs exigent un certifpfattosanitaire pour tout produit
agricole. Ce certificat, délivré par les autoritésales de I'exportateur, atteste que les produits
du pays exportateur sont sains et ne contienneimsactes nuisibles, ni germes pathogenes

et/ou ne viennent pas de régions atteintes d'udérmdpe ou autre.

4% Garsuault & S. Priami, 2008p.cit, p.137.
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Deuxiéme partie.- EFFETS JURIDIQUES DU CREDIT
DOCUMENTAIRE

Le crédit documentaire est le moyen de paiemenglds sécurisé qui répond aux
exigences des importateurs et des exportateudguill permet de se prémunir contre les
incertitudes commerciales lors des opérations diimpu d’export. Pourtant, il n’est qu’un
engagement a payer sur présentation de documeats, [} nécessite des opérations trés
procédurieuses.

Alors, une fois que les parties ont signé leur eticelles doivent exécuter leurs
obligations respectives. Selon les termes de I'H28 al, de la « LTGO ¥, « les parties

doivent exécuter le contrat de bonne foi ».

En exécutant leurs engagements respectifs, le tcdadiumentaire leur offre des
avantages non considérables qu’elles ne trouventdpas un contrat de vente ou d’achat
habituel. Pourtant, elles peuvent se heurter a difigultés dans I'exécution de leurs
obligations.

Ce qui nous permettrait de voir dans les deux ¢ttegpsuivants les avantages et les
inconveénients du crédit documentaire et le régiraeresponsabilité des parties devant le
tribunal compétent.

“"La LTGO : la loi sur la théorie générale des adtiigns n° 66-003 du 2 juillet 1966
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Chapitre premier.- LES AVANTAGES ET LES INCONVENIENTS DU
CREDIT DOCUMENTAIRE

Les avantages engendrés par le crédit documentaiepour I'acheteur que pour le
vendeur, varient suivant la forme du crédoc quré@sbcable ou irrévocable.
Pour que les partenaires commerciaux puissent peinement de ces avantages, ils

doivent prendre certaines précautions.

Section préliminaire.- LES PRECAUTIONS A PRENDRE DANS LE
CREDIT DOCUMENTAIRE

En matiére de procédure du crédit documentairepdetenaires commerciaux doivent
aussi prendre quelques précautions avant ou apregeiture du crédit documentaire pour
éviter un proces long et onéreux en cas de sureerdinn litige.

81.- PRECAUTIONS A PRENDRE AVANT LA CONCLUSION
DU CONTRAT

L’acheteur doit maitriser les documents a présefiten appartient de préciser tel ou
tel document qui lui est nécessaire. Ces docuntefiedent la marchandise sujette du contrat
ou du service. Ensuite, il doit prévoir une marge,niveau de la date limite d’expédition,
pour qu’il soit a I'abri d’un retard de la livraiso

Quant au vendeur, il doit contacter sa banque Isi gburra confirmer le crédit
documentaire et avec quel taux de commission. Rudsjt rédiger précieusement le contrat
et tous les documents requis pour éviter toutesiderde contestations de la valeur des
documents. En outre, il ne doit pas réaliser aalase de la banque émettrice (banque de

'acheteur) le crédit documentaire, car il lui dsficile d’y suivre I'opération.
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Et pour les banques, elles doivent vérifier miewsiement ces documents dans un

délai de temps trés court pour éviter le paien@oh document non conforme ou falsifié.

§2.- PRECAUTIONS A PRENDRE APRES L'OUVERTURE DU
CREDIT

Il est primordial que les banques examinent sceysgment les documents. Elles
n’ont que cing jours pour le faire. Passé ce dél&s ne pourront plus invoquer lirrégularité
pour refuser le paiement. De plus, la vérificaties documents permet la correction des
irrégularités minimes pour les banques et la réoete la créance, le plutot possible, pour le
vendeur.

Le vendeur doit respecter la date de validité @elitet la date extréme d’expédition
de la marchandise. De plus, il devra contracter asgirance crédit pour couvrir quelque

risque inhérent au paiement.
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Section premiere.- LES AVANTAGES DU CREDIT DOCUMENTAIRE

La gestion quotidienne des crédits documentaireslgsm services bancaires et la
référence a un certain nombre d'éléments incornatles a leur gestion permettent aux

partenaires commerciaux le bon déroulement declegagement.

Sous section premiere.- LES AVANTAGES POUR L'ACHETEUR

Etant donné qu’il réside dans un Etat diamétralenwppose avec le vendeur,
'acheteur doit obtenir une grande garantie poulil quuisse prendre possession de la
marchandise commandée lors de son contrat inited aon cocontractant.

81.- FINANCEMENT EVENTUEL

Une fois que le contrat commercial a été signéppartient aux parties au contrat de
honorer leurs obligations. Or, les parties se stiees d’accord que le paiement sera effectué
par un outil connu sous le nom du crédit documentai

En acceptant cette condition, I'acheteur bénéfitim financement éventuel puisqu’il
ne mobilise aucun de ses fonds pour contracteouelel contrat et obtenir telle ou telle
marchandise. De plus son banquier lui promet dempkeyvendeur dés que celui-ci remplit
toutes les conditions qui lui sont attendues. Damscas, le vendeur lui expédie la

marchandise méme s'il n’a pas encore touché saon gai

§2.- GARANTIE DE LA MARCHANDISE

En pratique, le contrat de vente ou d’achat seda la regle du donnant-donnant.

Si une partie n’exécute pas son engagement, I'paitée peut refuser d’exécuter le sien ou si
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elle 'a exécuté, elle peut contraindre son co@mtémt a honorer son obligation. D’ou
I'exécution forcée.

L’acheteur ne procede pas au paiement tant querdeur ne remplit pas toutes ses

obligations a savoir :

- l'envoi des documents: le paiement par le bangesr étroitement lié a la
conformité des documents présentés par I'exportaiEneficiaire. Tel est le cas en
matiere de connaissement ou le vendeur prévoit aeerpla mention du
transporteur indiquant que la marchandise chaad#ed est en bon état.

- Document livré a temps : le délai de présentat®macument par le bénéficiaire
au banquier émetteur conditionne la validité dwitrdocumentaire. Car le retard
de présentation de document rend caduc le créditrdentaire, ce qui entraine la

fin de celui-ci.

Sous section Il- LES BIENFAITS POUR L'EXPORTATEUR
BENEFICIAIR E

Le crédit documentaire est une opération trés cexeppuisque le contrat du crédit en
lui-méme est difficile a élaborer. Son bénéficiai@t témoigner un soin trés attentif & son
élaboration dans la maniere qui répond le miewesa l®esoins de sécurité, a chaque cas
d’espéce.

Puisqu’il est le bénéficiaire, le crédit documerdailui garantit un meilleur

recouvrement de créance sur un étranger. Il lue@ftissi une faculté d’avance sur ses ventes.

81.- LA SECURITE DE RECOUVREMENT DE CREANCE

Le crédit documentaire donne la possibilité au eemdle réclamer le paiement du
prix de vente, non a un acheteur éloigné et peatiétonnu, mais a une banque de premier

rang située dans son pays.



34

Donc, le paiement des marchandises expédiees pewfiectué aupres de sa banque
ou aupres d'une autre banque de son choix. En &feanque se substitue a I'acheteur pour
le paiement des marchandises. Mais pour qu’il pusinement jouir de cette sécurité de
paiement, il doit respecter certaines obligatioebes que la présentation a temps des
documents requis dans la lettre de crédit. Ce @slavital puisqu’il détermine la validité du
crédit documentaire. S'il n'y a pas présentation dieuments, la procédure du crédit
documentaire est interrompue. D’ou Eisemann pguke « si le bénéficiaire laisse expirer la
durée de validité et si, pour une raison quelcondue présente pas les documents dans ce
délai, le crédit documentaire prend fin tout simpéat 2.

L'exportateur est assuré d’étre payé des qu'il gmés en temps voulu les documents
requis pour le donneur d’ordfe Donc, ce dernier n’effectue le paiement que damsesure
ou une marchandise, apparemment conforme a lalaigu du contrat de base, a été
expédiée.

Donc, « le crédit documentaire sécurise les traimgecde commerce international. |l
apporte la sécurité de la garantie d'une banque wiaicontexte ou les acteurs, leurs pratiques
et leur solvabilité sont des facteurs de risquécildment appréhendables par un acteur hors
du pays. De plus, le crédit documentaire formdhsgansaction en rédigeant le contrat sous
une forme standardisée. Il encourage en cela lenssoe international de marchandise$ »

§2.- POSSIBILITE D'OCTROI D’AVANCE DE SES VENTES

Le vendeur, dés qu'il présente tous les documeitessaires a son banquier, pourra
lui demander une avance sur ses ventes méme sidm@nt n’est pas encore arrivé a son
terme.

Cette possibilité lui permet de gérer sa trésomauiequ’il pourra octroyer de sa
banque des sommes d’argent lui permettant deftaitionner normalement son entreprise.

De plus, ces avances lui facilitent son affairecad/autres entreprisses.

“8 £ EISEMANN, 1976: op.cit. ; p. 99
“9HANNEZO Claude, 167-1968 : La pratique bancainetemporain ; Fascule 1, p.192
%0 http://www.businesspme.com/articles/finance/1G&itrdocumentaire-lettre-de-credit.html
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Sous section Ill.- LES BIEN-FONDES POUR LES BANQUES

Les banques jouent un role trés important dansefatpon du crédit documentaire
puisqu’elles sont présentes lors de son ouvertusguja son paiement. Cette technique

bancaire leur procure des multiples avantages.

81.- PERCEPTION DE DIVERSES COMMISIONS

En prétant son service a I'acheteur, la banqueopedfférentes commissions allant
de l'ouverture jusqu’au reglement. Ces commissgmomg des charges pour I'acheteur.

Les frais d'ouverture du crédit, la commission xdmen des documents, la
commission d’avis pour la notification de crédi, commission de confirmation de crédit, la
commission d’engagement, la commission de modifinade crédit et les commissions de

paiement sont les plus souvent pergues par la lganqu

82.- LE FAIT DE VEHICULER LEUR MARQUE

L'ouverture du crédit documentaire en faveur dudeam étranger permet a la banque
émettrice de véhiculer sa marque parce que le venmiit ne pas connaitre la réputation de
la dite banque. Il lui est difficile de savoir lle-ci est fiable ou non. Or, grace au créedit
documentaire, le vendeur est automatiquement eatiael avec cette banque puisqu’ils
échangent des divers documents jusqu’au reglementatlit. De plus, le crédoc lui met en
relation avec d’autres banques qui peuvent avareeommeées internationales car la banque
apéritrice transmet I'accréditif par le biais d’umeervention d’'une autre banque réputée ou
d'une banque qu’elle ne connait pas. Tout ceci peru banquier émetteur d’élargir ses

services et ses compétitivités.
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Section Il.- LES INCONVENIENTS DU CREDIT
DOCUMENTAIRE

L'objectif du crédit documentaire est de sécurikes transactions de commerce
international. Pourtant, divers problemes peuvesttn® en jeu I'exécution d’'un contrat
commercial international faisant intervenir cetilodé paiement.

Au fond, l'acheteur promet douvrir & son cocontemt vendeur un crédit
documentaire pour que ce bénéficiaire puisse faeitd recouvrer sa créance a I'extérieur.
Quand au vendeur, il promet a son client achetexpéddier la marchandise dés qu'il obtient
de la banque émettrice un accréditif. Toutes sem@sses mettent les contractants dans une

situation inconvenable car leur situation n’est aamgible. D’ou les inconvénients du crédoc.

Sous section premiere LES INCONVENIENTS DU CREDOC POUR
L’ACHETEUR

Du fait qu’il s’est mis d’accord avec le vendewrege paiement sera effectué par cet
outil de paiement, il est sujet a diverses oblaggai et risques auxquels il ne peut pas se

soustraire.

81.- COUT ELEVE

Lorsque son banquier accepte d’ouvrir un créditudeentaire au vendeur, il exige
diverses commissions a I'acheteur en échange deeawite. Les taux de ces commissions
varient suivant les banques car chaque banquegapion propre taux qu’il va exiger de son
client s’il contracte tel ou tel service.

A I'ouverture du crédit, la banque exige :
- Les frais d’ouverture du crédit : la banque prometdonneur d’ordre d’ouvrir un

crédit documentaire au vendeur si ce dernier lvoEntous les documents nécessaires
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a cet effet. C’est une contre partie du service lgubanque offre a son donneur

d’ordre.

- Les commissions de confirmation : lorsque le créditconfirmé, la banque émettrice
contracte un engagement ferme vis-a-vis du béaéficdu crédit. Dans ce cas, elle percoit
une commission calculée a compter de la date digrm@ation jusqu’a la date de paiement ou

d’expiration ou d’échéance de crédit

- Commission d’avis pour la notification de crédite&€ une commission pergue par la

banque notificatrice mais elle ne confirme paséslit.
- Commission d’engagement.

- Commission de modification : la modification comsis échanger un ou plusieurs
termes de crédit documentaire. La valeur de la cgsian varie suivant les éléments
modifiés. Si la modification touche I'engagements dbanques émettrices et
confirmatrice telle qu’annulation, réduction du rtemt ou de la devise, dans ce cas,
les commissions seront indexées sur ces nouveltemégs. D'ou le risque
d’augmentation. Mais dans le cas ou la commisd®rtonfirmation ne touche pas

'engagement des banques, les charges seront rasind

Toutes ces différentes charges doivent étre aégsitpar le donneur d’ordre aux
banques a temps voulu.
Au réglement du crédoc s’ajoutent entre autredasnissions de :
- Réalisation pour 'examen des documents puisqueateque doit les vérifier. « cette
vérification doit intervenir dans un délai raisohlea et étre effectuée avec un soin

raisonnable 3%

- Réalisation de paiement : apres avoir examiné éesirdents, la banque dispose de
deux options, ou elle léve les documents et lgaiEnéficiaire en exigeant une commission

en raison de service rendu, ou elle les refuse.

- Acceptation si le crédit documentaire est réalisalalr acceptation d’une traite.

*1 Thierry BONNEAU, 2003 : op.cit, p. 456
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§2.- PROBLEME DE RISQUE

L’acheteur court de multiples risques qui entravertton déroulement de I'exécution

de I'obligation contractuelle de la part de sonardractant appelé fournisseur.

1.- Risque de retard dans la livraison :

Le fournisseur, dans différents cas, n’arrive pdsRorer ses engagements dans des
meilleures conditions.

L'obligation du vendeur est de livrer la marchaedielon les termes du contrat.
Autrement dit, la marchandise doit étre mise aispakition de I'acheteur au plus tard au jour
d’expiration du contrat.

Les retards de livraison sont fréequents en tramgparitime et, finalement, ce sont
eux qui posent le plus de problemes aux charg&mrsffet, les conventions internationales
concernant le transport en général (qu’il soit trad, terrestre, aérien ou autre) ne
fournissent aucune précision quant aux délaisatesport.

Mais de multiples événements pourraient empécheweledeur d’exécuter son
obligation contractuelle. Lorsque les marchands®ed expédiées par voie maritime il arrive
gue ces marchandises ne soient pas arrivées a teoipsa cause des circonstances
indépendantes de la volonté du vendeur (catastropheelle, problemes techniques sur le
batiment de mer, ...), soit de son fait personmel/@ndeur n’a pas embarqué la marchandise
a temps).

Le retard de la livraison peut mettre en défailka@cheteur. A titre d’exemple,
'acheteur promet a son client potentiel gu’il daitlivrer la marchandise le jour prévu de son
arrivée a port de destination. Or, a cause dudetacheteur n'arrive pas a honorer son
engagement. Ce qui lui vaut une réparation du giggusubi & son cocontractant.

En cas de litiges liés a un retard de livraisos tlidunaux ont tendance a considérer le
délai du transport concerné, si celui-ci est raigdnhe, avant de décider de sanctionner le
transporteur. Cette notion de délai raisonnable test aléatoire et laissée a la libre
appréciation du tribunal puisque aucun texte latifsh’impose de contraintes en la matiere.

Ce qui parait assez logique en transport maritilmkes aléas sont fréquents.
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Drailleurs, les transporteurs maritimes ne s’engaggmais réellement sur un délai de
transport, tout au plus acceptent-ils d’indiquex abargeurs une ‘plage de chargement’ (par
exemple ‘entre tel jour et tel jour’) ou un ‘tranBime’ estimatif.

2.- Risque du non conformité de la marchandise :

S’ajoutant a I'obligation de livrer la marchandéséemps pesant sur le vendeur, il y a
encore une obligation de livrer la marchandise @onément au contrat que ce soit sur la
gualité que sur la quantité. Donc, la marchandiseére conforme a celle commandée sur le
contrat de base. Car le vendeur malfaisant peubyemvdes marchandises non conformes
contre celles prévues dans la convention initisdé, il a mal qualifié la marchandise soit il a

commis une erreur sur la marchandise.

83- COMPLEXITE DE FORMALITES:

Dans le cadre de la procédure du crédit documentairy a trop de formalités a
accomplir pour que le bénéficiaire recoive le paamet que l'acheteur acquiére la
marchandise.

Les treize actes suivants doivent étre franchisr ppue les acteurs commerciaux

trouvent leur compte :

1- instruction d’ouverture du crédit documentaire [fgrheteur.
2- ouverture du crédit documentaire par la banquectuneur d’ordre.
3- notification du crédit documentaire c’est-a-direbl@nque notificatrice

notifie I'ouverture du crédit documentaire au béciaire.

4- expédition des marchandises : pour respecter leditaans et la date
limite d’expédition stipulées dans le crédit, lengeur procéde a I'expédition des
marchandises selon le mode de transport et incetprévu au contrat de base et mentionné
dans le crédit.

5- délivrance du document de transport: aprés avod gn charge la
marchandise, le transporteur remet au vendeurdede transport tel que le connaissement, la
lettre de voiture CMR ou CIM ou LTA....
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6- présentation des documents : aprés avoir colldotés les documents
(facture commerciale, facture douaniere, facturesuotaire, ...) nécessaires au crédit
documentaire, le bénéficiaire doit présenter lds documents, dans le délai imparti, aux
guichets de la banque notificatrice ou confirmatric

7- paiement du bénéficiaire : lorsque le crédit doautaiee est réalisable
par paiement a vue, la banque confirmatrice paigalaur des documents apres examen
minutieux. Mais si le crédit est réalisable au peaat différé, le vendeur doit attendre
I'échéance pour prendre paiement.

8- transmission des documents a la banque émettrlee banque
confirmatrice ou notificatrice envoie les documeatta banque émettrice par courrier pour
éviter des pertes de documents.

9- remboursement a la banque notificatrice : la banopiicatrice se
remboursera comme prévu dans le crédit documergairdébitant le compte du banquier
emetteur domicilié chez elle ou dans un autre bi@nglit banquier de remboursement.

10- levée des documents : la banque apéritrice acteptbocuments et les
tient & la disposition de son donneur d’ordre (@a@nt).

11- paiement a la banque émettrice : la banque éneetBbite le compte
de son client du méme montant que le crédit enapbses commissions.

12- réclamation des marchandises: lorsque les mar@dendont été
expédiées par voie maritime, 'acheteur en possesti connaissement original & son ordre,
réclame aupres du dépositaire des marchandisesriad ' qrrivée.

13- remise des marchandises : les marchandises soisereau porteur du
connaissement c’est-a-dire a l'acheteur. Il powiasi procéder au dédouanement des
marchandises et en prendre possession.

Toutes ces procédures doivent étre franchies goooh déroulement du crédit.
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Sous section Il- LES INCONVENIENTS DU CREDOC POUR LE
BENEFICIAIRE

Comme nous avons annoncé auparavant, le créditraotaire facilite au vendeur de
recouvrir sa créance sur un étranger. Pourtantemeleur pourrait heurter différents risques

empéchant son paiement.

81.- LES RISQUES COMMERCIAUX

« Le risque commercial résulte de la détérioratden la situation financiere de
'acheteur étranger entre le moment ou il a comrédesl marchandises et la date a la quelle il
doit payer 3°.

Ce risque commercial constitue un risque de noenpant pour le vendeur car son
cocontractant acheteur est devenu insolvable. @ealla’a plus de liquidité pour couvrir son
achat. Il ne pourra plus payer son fournisseungga

De plus, le vendeur et I'acheteur demeurent dassEdats diamétralement opposés,
« les usages commerciaux et le droit des affamas toujours assez différents, et ce double
cadre juridique aggrave I'élément de risque quistexitoujours dans une transaction
commerciale . En outre, aucun organisme ou tribunal, investh pouvoir international
pour faire respecter leur engagement, ne dispoda d&€me compétence que les tribunaux
nationaux puisque ces derniers, dans le cadrenadtipeuvent condamner le débiteur et
autoriser des mesures d’exécution forcée au cdssodossiers du créancier sont reconnus

satisfaisants.

2 philippe AYMAR, 1976, banques et banquiers ; éditSIREY, p.300
3 HANNEZO Claude, 1967-1968 : La pratique bancaimngtemporain ; Fascule 1, p.185
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§2.- LES RISQUES POLITIQUES

« On désigne par risque politique les risques daiodlent, soit d’'un fait politique
proprement dit (guerre, révolution, décision d'wugernement faisant obstacle a I'exécution
d’'un contrat), soit d’un fait catastrophique (inatidn, tremblement de terre), soit enfin d’'une
décision d'autorité étrangere empéchant ou retardies transferts des fonds dus par
I'acheteur étranger

Le risque peut en tout ou en partie empécher l'@x@t d’un contrat international. Tel
est le cas d’'une décision d’un gouvernement quiqua un embargo sur un pays quelconque.

L’exécution d’'un contrat est impossible car ce#eigion gouvernementale l'interdit.

83.- LE RISQUE MONETAIRE

On 'appelle aussi le risque de change.

Le risque monétaire, c'est un «risque que le débihe puisse pas transférer a
I'extérieur de son pays les fonds qui doivent seava couverture de I'importation qu’il vient
d’effectuer ; cette impossibilité peut résulter aessures législatives ou administratives qui
empéchent, ou qui retardent, les sorties des capda pays de I'importateur vers I'étranger,
et qui ne sont pas toujours le fait de I'importatet.

Ce genre de risque porte préjudice au bénéficdhirerédit puisqu’il n'obtient pas sa

créance selon les stipulations de la lettre deitcré

** Philippe AYMAR, ib.dem.
* Claude HANNEZO, 1975-1976, la pratique bancairgemporain, fascule 1, p.185
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Sous section Ill- LES MEFAITS POUR LES BANQUES

Les banquiers, mémes s’ils ne font pas partie chirabcommercial, courent des
risques non négligeables. lIs prétent leurs sesvéckeurs clienteles qui souhaitent régler leurs
achats par le biais d'un crédit documentaire.

81.- LES RISQUES BANCAIRES

« Les banques émettrices, en effet, encourt unueisg’insolvabilité sur
limportateur,... 3°. En cas de faillite, 'acheteur ne pourra plusbenrser sa banque puisque
il n'a pas d'actif suffisant pour démarrer son aihv

Tout comme la banque émettrice, « le crédit doctamenimplique, pour la banque
notificatrice ou négociatrice, deux risques; usquie résultant de la vérification des
documents, et un risque bancairé »

« Le risque bancaire est I'éventualité de I'insollige de la banque émettrice ou de la
concrétisation du risque politique inhérent a tengagement pris pour le compte d'une
banque étrangeére, quel que soit le degté »

§2.- LES RISQUE DE FRAUDE OU TECHNIQUES

Le probléme de la fraude ne se pose réellementogsgue les banques ont examiné
« les documents avec un soin raisonnable » etmrdtaté « qu'ils présentent I'apparence de
conformité avec les conditions de crédit»

Constitue un faux, toute altération frauduleuselade@érité, de nature a causer un

préjudice et accompli par quelqgue moyen que ce daits un écrit ou tout autre support

* PHILLIPE AYMAR, 1976: Banques et banquiers; éditigirey, p.331
> PHILLIPE AYMAR, 1976: op.cit., p.332
8 PHILLIPE AYMAR, 1976: op.cit. p.323
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d’expression de la pensée qui a pour objet ou ewt avoir pour effet d’établir la preuve d’'un
droit ou d’'un fait ayant des conséquences juridique

La question de I'examen des documents, dans lesactions financées par crédit
documentaire, constitue la phase clef de touteéfafjion. Certains parlent de « moment
difficile, minute de vérité 3. C’est & ce moment que l'intérét grandissant d ¢echnique,

considérée comme étanthe life blood of international commercee profile.

L’'obligation d’examen des documents du banquieruest obligation de moyen. En
vertu de l'article 13 des RUU 500, en tant que ¢ssionnel averti, le banquier doit
s’acquitter de son obligation avec un «soin raisdh en fonction des pratiques bancaires

internationales ». En cas de négligence, les bancpuerent des risques de fraudes

1.- Les fraudes matérielles :

Selon la maniére dont l'altération de la véritété@ groduite par son auteur, la doctrine du
droit pénal distingue traditionnellement le fauxtémgel du faux intellectuel. S’agissant du
faux matériel, le procédeé le plus élémentaire t&fieation consiste a modifier physiquement
I'écrit ou le support. Il s’agit notamment de l&dation des actes, des écritures ou des
signatures, de I'emploi des fausses signaturesa digbrication de conventions. Le procédé
utilisé est constitutif du délit et le faux est msable, méme si le contenu de I'écrit est exact,
sans qu'il soit nécessaire d’établir la faussetefdi,s ou des chiffres mentionnés.

En matiére de fraude documentaire, on qualifieeedllde matérielle lorsque les
documents que le bénéficiaire doit remettre afiobténir son paiement sont des faux
matériels. En fait, la fraude matérielle est cdnét lorsque I'un des documents prévus au
crédit est faux ou apocryphe, au sens ou il esrefagon ou qu'il a été émis par quelgu’un
qui n’en avait pas le pouvoir, dans l'intention migire. Le document faux matériellement,
trompe d’abord sur son identité et, en général,I'slentité de son auteur qui est, dans sa

constitution, un élément essentiel. Il se traduihgipalement par la contrefacon d’'un

%9 André BOUDINOT, 1976 : Pratique du crédit docunaénet Paris, édition Sirey, p. 156
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document existant ou la création d'un document eauy Il aboutit a la falsification d’'un
document non réel.

En effet, on peut songer a titre d’exemple a lademmatérielle aux faux certificats
d’'origine ou a la contrefagcon des certificats ddestion. On rencontre aussi de fausses
polices ou de faux certificats d’assurance. Maesicen matiere de documents de transport
gue ladite fraude trouve son terrain d'élections Leontrefacons de lettres de voiture
ferroviaires, de lettres de voiture routiecesde lettres de transport aérien ou notamment les
connaissements qui n’émaneraient pas de transp®rteu de transitaires sont les cas de
fraude matérielle les plus envisageables.

Plus récemment, les Services pour la PréventiorDeéditss (SPD) de la Chambre de
Commerce International ont recommandé aux banqi&se dparticulierement vigilantes
quant a la vérification de I'authenticité des cassements présentés. Le Directeur des SPD a
ainsi donné une liste de mentions que le connaisewioit comporter et dont le défaut

devrait soupconner les banques d’'une fraude événtue

2.- Les fraudes intellectuelles :

La fraude intellectuelle dans le crédit documeptaist constituée par des documents
comportant de fausses mentions. Le faux intelléctugliqgue une altération de sa substance.
Le document auquel ladite fraude s’applique émaee be son auteur et est irréprochable
dans son apparence matérielle. Or, malgré son epgaide conformité, il contient toutefois

des énoncés contraires a la vérité.

Selon sieur MATTOUY?, ce type de fraude pose non seulement tous lésépnes
rencontrés dans la fraude matérielle, mais encavtré probléeme : la fraude intellectuelle
impliquera généralement la prise en considératiocahtrat commercial de la marchandise.
La fraude intellectuelle peut se constater dansseu ou plusieurs documents qui ne

remplissent pas la condition de sincérité. Cetseabe de sincérité ne peut s’évaluer que par

% MATTOUT J.-P., « Droit bancaire international2$7"*éd., Banque Editeur, 1996, p. 246
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rapport aux marchandises elles-mémes. Il s’agitcdd’'une exception a la régle de base du

crédit documentaire.

En effet, la limite que la fraude pose au formaéstu crédit documentaire permet de
faire exceptions a ces regles. Il autorise la @ométion de la marchandise avec les
documents et, en méme temps, limite le systémeod&nation de la responsabilité bancaire
en cas de fraude connue par la banque.

Le crédit documentaire engendre des différents nméoients pour tous acteurs
commerciaux. Pourtant, ces partenaires commercpauyent minimiser ces risques par
différents moyens tel que la contraction d'assceaerédit pour le vendeur. Quant a
'acheteur, il devra choisir la vente a l'arrivéar celle-ci est pratiquée quand le transport
maritime est long, incertain dans sa durée etllpéxi De plus, la propriété de la
marchandise n’est transférée a l'acheteur (acquéger’a l'arrivée du navire dans le port
d’'importation et le connaissement est remis a l@cgur en temps utile pour qu’'il puisse

prendre possession de la marchandise. Donc, tpgegsle transport sont pour le vendeur.
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Chapitre Il .- LE REGIME DE RESPONSABILITE DES PARTIES

Le crédit documentaire est un instrument censétegfles conditions de paiement et
de livraison du contrat de vente. Par conséquerd, fais que les parties contractantes ont

signé leur engagement, elles sont tenues d’exécuterme leurs obligations respectives.

Section premiere- LE REGIME DE RESPONSABILITE DES
PARTIES

Comme nous avons expliqué précedemment, les partilesvent exécuter leur
obligation contractuelle. Donc, elles doivent I'exter de bonne foi, dans le sens qu’elles ont
entendu lui donner. Elles ne peuvent le révoqueteomodifier que de leur consentement

mutuel ou pour les causes que la loi autorise.

81- LA RESPONSABILITE DU VENDEUR

Selon les termes de [l'art. 1603 du Code Civil Eeas (CCF) le vendeur a deux

obligations principales, celle de délivrer et celéegarantir la chose qu'il vend.

1.- L'obligation de délivrance :

Aux termes de l'art. 1604 du CCF la délivrancelestansport de la chose vendue en
la puissance et possession de l'acheteur.

Donc, elle peut étre accomplie selon la traditi®e. qui signifie que la marchandise
est directement mise en possession de I'acquéashefeur) par sa remise au transporteur,
mais elle peut étre également symbolique par laseedes documents.

2.- L'obligation de garantie :

Selon l'art. 1625lu CCF la garantie que le vendeur doit a I'acquéreur,ux dbjets :
le premier est la possession paisible de la chesdue; le second, les défauts cachés de cette

chose ou les vices rédhibitoires.
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De ce fait, le vendeur doit s’abstenir de tout agteportait atteinte a la possession de
la marchandise par I'acheteur. Donc, il doit gardes défauts de la chose vendue tel que
son défaut caché rendant impropre a l'usage augjleelest destinée. D’ou, I'arl641 de
méme code qui énumere que le vendeur est tenughedatie a raison des défauts cachés de
la chose vendue qui la rendent impropre a l'usaggied on la destine, ou qui diminuent
tellement cet usage, que l'acheteur ne l'auraigp@sise, ou n'en aurait donné qu'un moindre
prix, s'il les avait connus. Malgré cela, il n'pas tenu des vices apparents de la chose. Donc,
pour que le vendeur soit tenu responsable, il taudlommage, un fait dommageable, des
liens de causalité qui lui soient imputable. Loesages conditions sont réunies, la victime

('acheteur) a droit a réparation.

82- LA RESPONSABILITE DE L'ACHETEUR

Selon les stipulations de l'art. 1650 du CCF, lm@pale obligation de I'acheteur est
de payer le prix au jour et au lieu réglés pardate.

Puisque le vendeur et I'acheteur se sont convenedegpaiement sera effectué par le
crédit documentaire, I'acheteur ne paie le vendpuapres accomplissement de certaines
conditions telles que présentation des documeatfadture commerciale, le connaissement,
la lettre de voiture, ....) a la banque émettrice.clesst cette derniere qui effectuera le
paiement a sa place.

Mais pour mieux garantir au vendeur que l'acheteaiera le prix, le Iégislateur
confere au vendeur un droit de rétention, un dteitevendication et un privilege sur la chose
vendue.

De plus, I'acheteur doit prendre la livraison denarchandise achetée.

En outre il doit rembourser son banquier pour levise qu'il lui a rendu. Le réglement
(remboursement) de la banque émettrice du montartrédit documentaire est 'une des
obligations qui pése sur le donneur. Le reglemaeit sleffectuer au moyen de la devise
convenu entre le donneur d’ordre et la banque.

De ce fait,des que la banque émettrice recoit les documents ket de I'exportateur

bénéficiaire et qu'elle en contrble la conformitée@ les conditions et termes du crédit
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documentaire, elle doit en informer le donneur dferafin qu’il en fasse réception et qu'il
passe sous sa possession.

Par conséquent, pour que la responsabilité dedtadn soit engagée, le vendeur doit
prouver gu’il ait un refus de paiement de sa p#rta manqué a son obligation de

remboursement a son banquier.

83- LES OBLIGATIONS DU BANQUIER

En principe, le contrat n’a d’effet qu’entre lestps contractantes. Mais dans le cadre
de cet instrument de paiement, le banquier, mémeng’ fait pas partie du contrat
commercial, devrait honorer certains engagemertrémiere obligation consiste a ouvrir
un crédit documentaire en faveur du vendeur.

Ensuite, il doit lui transmettre un accréditif payre celui-ci puisse prendre paiement.
Donc, la banque est Iégalement responsable enedyéreficiaire au cas ou elle ne I'informe
pas de I'acceptation de I'ouverture du crédit doentaire, dans les délais raisonnables. De ce
fait, le bénéficiaire est alors, en droit de denaarréparation du préjudice qui I'a affecté suite
a la perte due a I'inexécution de la transactionroerciale

Et enfin, il doit transmettre certains documentsoa donateur pour que ce dernier
puisse lui rembourser.

Donc, au cas ou il ne remplit pas 'un de ces domB sa responsabilité peut étre
mise en jeu.

Par conséquent, ces trois parties (vendeur, adhdbanquier) doivent collaborer
étroitement pour le bon déroulement de leur engageém

Alors, gu’en est-il de chaque partie en cas deen@tution de I'obligation ?



50

Section Il.- LE TRIBUNAL COMPETENT LE ET LE REGLEMENT
DES DIFFERENDS

Le choix de la juridiction et le reglement deggis en matiére du crédit documentaire
posent souvent de difficulté. Ainsi, I'identificati des régles de droit applicable est I'un des
démarches que doivent témoigner les parties cdattiss. C’est pourquoi ces parties se
référeront de maniére explicite dans leur conventmx regles qui régissent le crédit
documentaire. D’'ou, les régles et usances uniformeéstives aux crédits documentaires
(RUURCD).

Diverses circonstances peuvent mettre en défawtédigion d’'une obligation
contractuelle. Dans la plupart des cas, les pafieanent souvent l'initiative de stipuler
expressément a I'avance dans le contrat les sasctb la loi applicable en cas de défaut

d’exécution contractuelle.

81- LA JURIDICTION COMPETENTE

Quant au choix de la juridiction qui tranchera &g éventuels litiges, les parties
peuvent se référer soit sur la compétence maeoellsoit sur la compétence territoriale. En
matiere de compétence matérielle, il N’y a pasitfiedté puisque selon l'art. 73 du code de
procédure civile malgache (CPCM), « les tribunaaxxdmmerce, a leur défaut, les tribunaux
de premiére instance et leurs sections ont competeour statuer sur tous les litiges qui ont
leur cause dans un acte de commerce...en matieraillite et de réglement judiciaire ;en
matiere d'acte mixte si 'acte est commercial gdié du défendeur... ». Les tribunaux de
premiére instance (TPI) statuent en matiere cigtlecommerciale, en premier et dernier
ressort, sur les demandes n’excédant pas le mditéargar arrété du Ministre de la Justice, a
charge d’appel sur les demandes excédent ceseshdir indéterminé&s

Ceux-ci permettent d’affirmer que les tribunauxcdenmerce et a leur défaut les TPI
sont compétents de connaitre des litiges afféranterédit documentaire qui est qualifié

comme faisant partie des contrats de commerce.

8L Art.71 du CPCM I(oi N° 2001/022 du 09 avril 2003)
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Mais quant a la compétence territoriale, cellearitomettre les parties en discorde au
cas ou elles ne prennent pas de précaution puisigles dispositions contractuelles, ni le
renvoi aux RUU ne peuvent régler toutes les questiG’est pourquoi, il est indispensable de
pouvoir faire référence a un corps préconstituérdgkes de droits applicables, étatiques le
plus souvent. D’ou les parties peuvent désigneresggément le droit dont elles veulent se
prévaloir. Car en matiere de commerces internationian’y pas d’organisme ou de tribunal
investi d’'un pouvoir international pour faire resfg les engagements pris comme il en
existe a lintérieur d'un pays. C’est pourquoi, ll@i du lieu de I'exécution du crédit
documentaire est une référence prise en considgrati cas de litige au cas ou les parties ne
précisent pas la loi applicable.

Comme nous avons vu précédemment, les parties pestipuler par avance les
sanctions applicables en défaut d’exécution contefle. Tel est le cas, dans une clause
compromissoire ou les parties se conviennent deaseporter leur litige devant un tribunal.
Leur litige sera résolu par des arbitres. Le reg@ulfrarbitrage est une bonne chose car il vaut
mieux un bon arrangement qu’un bon proces. Un groegeut pas étre bon en totalité car en
la matiére, il y a au moins une partie perdante.

82- REGLEMENT DE LITIGES

Selon les termes de l'art. 177 de la LTGO, en casexEcution totale ou partielle
d’'une obligation contractuelle ou d’exécution tagjile débiteur doit réparer le préjudice
cause de ce fait au créancier.

Pour le vendeur, lorsqu’il n'arrive pas a remplimsengagement, I'acheteur pourra,
soit, lui forcer d’exécuter son obligation, soegfuser d’exécuter la sienne, soit, il demande
une réparation en dommages et intéréts. Ces donsnratgeéts correspondent a la perte subie
et au gain manqué.

A part cela, I'acheteur peut pratiquer une saisiétales biens du vendeur. Selon les
termes de l'art.652 du CPCM, tout créancier d’'uriaice civile ou commerciale peut, en
vertu des titres authentiques ou privés, saisétarrentre les mains d’'un tiers les sommes
d’'argent et effets mobiliers appartenant a sontdébbu s’opposer a leur remise. A défaut de

titre, le président du tribunal ou de la sectionddumicile du débiteur peut I'autoriser par
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ordonnance sur requéte, a charge qu’il lui sdérééen cas de difficulté. Donc, pour qu’il
puisse pratiquer cette saisie, il doit déposeresméte au tribunal de son débiteur. Dans ce
cas, le tribunal compétent est le tribunal comnaéidi domicile du vendeur.

La possibilité d’une saisie pratiquée par le dommkordre se présente lorsqu’ il pense
gue la marchandise attendue ou déja recue n’estgtlagprévue au contrat commercial.

De plus, la fraude du bénéficiaire cause a la bamdgs dommages. Elle pourra
poursuivre en justice le vendeur sur le fait qe'adst victime d’'une tromperie portant sur
'élément essentiel de l'opération, c’est-a-dire iaeur de la marchandise en tant que
garantie, alors qu'elle a payé sous I'empire @erdur et a droit a la répétition de I'indu.
L’action en répétition de I'indu est ouverte sufd@dement de la manceuvre frauduleuse du
bénéficiaire. Selon la maxinfeaus omnia corrumpitla fraude du bénéficiaire anéantit son
droit.

Quant a l'acheteur, au cas ou il n’honore pas swagement, c’est-a-dire qu’il ne
paie pas le vendeur, ce dernier peut user de sdinddr rétention sur la marchandise. Ce droit
lui permet de conserver la marchandise jusqu’aempant du prix. Malgré cela, il lui est
difficile d’'user cette voie de droit sauf s’ill siag’une vente au comptant.

C’est pourquoi, le vendeur dispose comme I'achetl®sr mémes droits, c’est-a-dire,
I'exécution forcée, la résiliation du contrat owskasine du tribunal.

En outre, lorsque l'acheteur n’arrive pas a rembeuson banquier, ce dernier peut
demander au tribunal le reglement judiciaire otaldite pour se faire rembourser. Pour que
le reglement judiciaire ou la faillite soit ouveittfaut qu’il y ait une cessation de paiement de
la part de I'acheteur. Selon I'art.437 du code dmmerce malagasy, pour étre mis en état de
faillite ou de reglement judiciaire, le commercenit avoir cessé ses paiements.

A part cela, la banque peut user son droit de tiétersur les documents en sa
possession. Ces documents garantissent la valeurm@@chandises. De plus, ils sont

équivalents au titre lorsque les marchandisesesqrédiées par voie maritime.

Mais pour la banque, lorsqu’elle ne remplit pas sblhigation, sa responsabilité peut
étre engagée, soit par le donneur d’ordre, soitlgdeénéficiaire. Donc, elle est Iégalement

responsable envers l'exportateur au cas ou ellel'informe pas de Il'acceptation de
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'ouverture du crédit documentaire dans les dékisonnables. Ce bénéficiaire de la lettre de
crédit est alors, en droit de demander réparatiopréjudice qui I'a affecté suite a la perte
due a l'inexécution de la transaction commerciale.

Dans le cas ou la banque use de son pouvoir dmun@ire pour décider de la
conformité entre deux documents totalement diffisresn forme et en contenu, I'acheteur
peut la poursuivre. Cette action s’explique pambnque de vigilance qu’elle doit a tout prix
eviter. « Selon la jurisprudence, le principe da mgérence trouve une limite dans le devoir
de vigilance incombant au banquier, encore apgglgation générale de prudenc®.>Donc,
le banquier doit s’'informer sur les opérations gae clients veulent faire et au besoin avoir

suffisamment de discernement pour refuser de pséteconcours.

%2 Thierry Bonneau, op.cit., p. 281
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CONCLUSION

Le crédit documentaire reste une technique incontdle et le plus fréquemment
utilisé dans les rapports commerciaux internatigndul’heure actuelle, il est impensable de
parler de commerces internationaux sans crédit rdentaire. Ce dernier demeure le seul
instrument utilisable dans toutes les nations poutes les marchandises quelque soit le
montant. Il nécessite un soin trés minutieux car s@niement est tres complexe pour les
acteurs situés dans des Etats lointains ou legpeatet les régles sont variées.

Des millions de changes s’effectuent chaque anbéemultiples risques sont liés a
ces changes. Ces risques sont d’autant plus inmertarsque les parties au contrat sont
géographiquement éloignées. Donc, le crédit doctairerprésente des différentes retombées
gue ce soit pour le vendeur, pour I'acheteur quear pes banques. Sa mise a terme peut
heurter de diverses circonstances dépendantesiépaendantes de la volonté de I'un ou des
acteurs commerciaux.

Malgré cela, le crédit documentaire constitue wstrument idéal de paiement et de
garantie entre les partenaires qui se situent amiiiers de kilometres I'un de l'autre. Il
présente de nombreux avantages par la sécuritéaguporte dans les rapports commerciaux
entre pays. Il garantit a l'acheteur la réceptian ld marchandise, quant au vendeur, le
paiement lors qu’il remplit tous ses engagemerttpolr les banques, le crédit documentaire
les met en relation avec d’autre banque, ce gqdiorea leur compétitivité. Pour minimiser les
risques liés au crédit documentaire, les partespammmerciaux doivent prendre quelques
précautions pour le bon déroulement et I'exécutiemeur engagement respectif.

Comme Madagascar est un pays importateur, lesiractmmmerciaux malgaches
devraient miser sur cet outil de paiement. L’ugitisn de celui-ci permet a I'Etat de renflouer
sa caisse par le biais de divers imp6ts. En pligi, ést facile de contréler et de réglementer
les changes internationaux.

Au plan juridique du terme, le crédit documenta@® une source d’inspiration
puisqu’il a permis la mise en place de nouvelldnégue telle que le crédit acheteur ou la
lettre de garantie et le crédit-bail. Est-ce que mauvelles techniques ont fourni une sécurité

comparable a celle du crédit documentaire ?



ANNEXES

Annexe n°l- MECANISME DU CREDIT DOCUMENTAIRE
TRANSFERABLE :

CONTRATS Contrat m
COMMERCIAUX

Acheteur < Enmmamm , Vendeur
Importateur - 1 béndficlains - - Tournisseur
Donneur d'ordres | &~ Donnsur d'ordres 2 béndficiaire
{3} Notiffcation {4} | Lettre d'instructions de transfert de crédit
de crédit
Y ¥ 4 et & ¥ 4 < ¥ &
1) Demande
d'ouverture-
crédoc
expressément
stipulé ~ Seconde bs i
transférable o nqua -
Ewlw } - bangue -
transférante
=
2] (S} Transfert de credit
Transmission de
CREDIT louverture du crédoc
DOCUMENTAIRE

Mécanisme du crédit documentaire transférable
Source : Cenfre de Recherche PME € Mars 2002



Annexe n°2- LES INCONTERMS 20003

FAMILLE E :

Elle ne comprend qu’un seul terme 'EXW (Ex Works).

Il signifie que le vendeur doit en ses locaux nedtirmarchandise a la disposition de
'acheteur. L'acheteur ou l'importateur supportesties frais et les risques liés a I'expédition
de la marchandise.

Quant au vendeur, il doit mettre la marchandisasdm bon paquet qui est adaptable

et disponible par le transport. On utilise ce tgihecoterms pour tout le mode de transport.

FAMILLE F:
Elle comporte 3 incoterms :

FCA : Free Carrier
Le vendeur livre les marchandises dédouanées feyottation vers le transporteur.

Il est tenu de charger dans le véhicule la mardsaral'acheteur.

FAS : Free Alongside Ship ou Franco le long du navire
Le vendeur livre les marchandises le long du naditequai d'embarquement désigné
par I'acheteur. Les obligations du vendeur sonsakmplies.
C’est a partir de ce moment que I'acheteur assauselés codts et risques de pertes ou
dommages concernant les marchandises. Contraireankintondition FOB, I'acheteur doit
supporter les risques a partir de la mise des raadikes le long du navire et payer les frais

de chargement en plus du fret et de l'assurance.

FOB : Free On Board, ce qui signifie franco a bord axt g'expédition désigné.
Dans ce terme, le vendeur livre les marchandidesré du navire et assume tous les

codts et risques jusqu'a ce que les marchandiaashissent le bastingage du navire. Et il

83 http://www.businesspme.com/articles/finance/1@&litrdocumentaire-lettre-de-credit. html



remet a I'acheteur un connaissement «net», nédeciabbord». Le fret et 'assurance sont a

la charge de l'acheteur.

FAMILLE C :

CIF: Cost, Insurance and Freight (colt, assurancetgt fre

Le vendeur met les marchandises a bord au porpétition. A ses frais, il paie
d'avance le fret et le colt de I'assurance mariétrfeurnit & I'acheteur une police d'assurance
maritime négociable ainsi qu’un connaissement maitnet, négociable, a bord. Donc, il
prend en charge les frais de transport a la déstimehoisie. Le transfert de risque s’opére au
port d'embarquement. L'acheteur prend en chargerisegies de transport lorsque la
marchandise a été livrée a bord du navire au portlthrgement. Il prend livraison de la

marchandise du transporteur au port désigné oestendtion.

CPT : Carriage Paid To (Port payé jusqu'a) :

Le vendeur et l'exportateur sont responsables aosport de marchandises a la
destination désigné et doivent payer le fret ampFetransporteur. Les risques de la perte des
marchandises sont pris en charge par l'achetewrsal@s avoir données au premier

transporteur.

CIP : Carriage and Insurance Paid to (transport etufasse payé jusqu'a) :

Le vendeur doit fournir une assurance de transpartplus, il paie le fret et la prime
d'assurance. Alors que l'acheteur importateur peencharge les risques de dommages ou de
perte des marchandises données au premier tragmspotEn outre, il doit payer le

dédouanement et les frais de déchargement.

CFR : Cost and Freight, c’est-a-dire, co(t et fret att pde destination désigné:

Le vendeur met les marchandises a bord du navaesdrais. Il paie d'avance le fret et
fournit a l'acheteur un connaissement maritime.tiamsfert de la propriété a l'acheteur
s’opere au port d'embarquement. De ce fait, I'@thietupporte tous les risques de transport
lorsque les marchandises sont livrées a bord dudeochargement. Le transporteur lui livre
la marchandise au port de destination désigné.



FAMILLE D :

DAF : Delivered At Frontier (rendu frontiere) :

Ce terme est utilisé lorsque les marchandisesdestinées a étre transportées par rail
ou par route. Donc, le vendeur est responsablerahsgort de marchandises jusqu'a la
frontiere douaniere telle que définie dans le @intle vente. Tandis que l'acheteur prend la

livraison des marchandises a la frontiere désignée.

DES: Delivered Ex-Ship (Livré Ex-Ship) :
Le vendeur est responsable de marchandises a dseiam nom de I'acheteur. Ce
dernier prend livraison des marchandises d'un eaviestination du port et prend en charge

les frais de déchargement.

DEQ- Delivered Ex-Quay (Rendu ex-Quay) :

Ce terme est utilisé pour la navigation maritimdeotransport par voie navigable.

Le titre et les risques passent a l'acheteur lGisgont fournis a bord du navire par le
vendeur qui livre des marchandises sur le quaicaut ple destination. Donc, le vendeur est

responsable de I'assurance des transports.

DDU- Delivered Duty Unpaid (Rendu droits non payés) :

Le vendeur remplit son obligation lorsque les marnclises ont été mises a la
disposition de I'acheteur au lieu convenu dansalsl'importation. Il est responsable de tous
les frais de transport ainsi que du droit de douetnkes taxes. Quand a I"acheteur, il est

responsable des formalités douaniéres.

DDP- Delivered Duty Paid (rendu droits acquittés) :

Le titre et le risque passent a I'acheteur lordguendeur lui livre les marchandises a
la destination. Donc, le vendeur est responsabte rdarchandises jusqu’a leur mise a
disposition de I'acheteur. De ce fait, I'achetait prendre la livraison a un endroit désigné et

il est responsable des frais de déchargement.



Annexe n° 2': Tableau récapitulatif des incoterm2000

EWX | FCA| FAS| FOB| CFR| CIF | CPT| CIP | DAF | DES| DEQ| DDU| DDP

Emballage Vv Vv Vv \% \% Vv vV |V \% \% V V V
Chargement A Vv Vv \Y V V vV |V V Vv Vv Vv
Frais d’inspection | A A A A A A A |A A A A A A
Transport principal| A A A A V V vV |V AV |V V V V
Assurance transpo| A A A A A \% A |A AV |V \% \% \%
Formalité A A A A A A A A A A Vv A Vv
douaniere import

Formalité A \% \% \% \% \% V \ V \ V V V
douaniere export

Passage portuaire| A A A \% \% V \% \% \% \% \% \% \%
aéroport départ

Passage portuaire| A A A A A A A A A A \% \% \%
aéroport arrivée

Pré-acheminement V Vv Vv \% \% V vV |V Vv Vv \Y, Vv Vv
Post acheminementA A A A A A A A A A A Vv Vv

A : colt a la charge de I'acheteur

V : colit a la charge du vendeur
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Annexe n°3- MECANISME DU CREDIT DOCUMENTAIRE SIMPLE :

| Contrat

< Vend
Transporteur Exportateur
- #|  Benéficigire

¥ Y v
a
(1) Demande (2) Notification
d'émission de crédif
CREDIT
DOCUMENTAIRE ||
L ¢ Bangue émaettrice
. — -

Mécanizme du crédit documentaire “simpla”
Source : Cenire de Recherche PME @ Mars 2002
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Annexe n°4 : DEMANDE ET CONVENTION DE CREDIT
DOCUMENTAIRE

{I‘ FORMULE E 51000 (04/2007)
-

DEMANDE ET CONVENTION DE CREDIT DOCUMENTAIRE

N® d'identification - Adresse de la succursale - Date
¥ Veuillez émettre un crédit documentaire irrévocable et [ | transférable par : 1| courriefmessager [ Swittitélex (détailig)
|2, Donnsur d'ordre {Nom complet et adresse] 3" Bénéficiaire (Nom cotmplet &t adresses) |
:‘ |
~ontact - LTl : Teléc
Tél - Téléo i Banque noifificatrice :

|
4 a) Devise B .
b) Mantant ‘

Date d'expiration :
© Modalités de paiement : Disponible par traite tirée par le bénéficiaire de la maniére suivante (choisir une option)

(a1 ] avue 7 joursde vue 71 jours aprés la date du connaissement [} payable e S (date)
(Les conditions de la traite n'ont aucune influence sur la date d'échéance du crédit)
{D) représentant % du montant de |z facture tirée & votre greé, sur vous ou sur vos correspondants)
‘¥ Conditions d’expédition : {(choisir une option)
{ ] FOBIFCA [T crrecPT - _ Ll circip
(Port de chargementiien convenu) {Port flieu de destination) (Port fieu de destnation)
T Exw o 1 Autre S -
{Lieu convend)
: 2 diti - a : —— —
& Expedition & Autorise Nen autorisé Requis
Expedition en conteneurs 1 = 1
Expédition partielie 1 [
Transbordement 1 =
i’f@ Couverture de : {bréve description de fa marchandise) o
11 Document de transport : (choisir une option) a) | |jeucomplet | | 2/2 [ ] 1/3
b) | | connaissement maritime net & bord 7] connaissement de transport combiné [ récépissé du transitaire ] tettre de transport aérien
| | connaissement de transport par camion | | autre {précisery
c} [ ] daté au plus tard du d) portant la mention port ] payéou [ | du

tiré surfexpédié a la Banque Royale du Canada  e) notifier
accompagné des documents suivants :

42 [] Facture commerciale _ #3 [] Facture douaniére - = 14 [ | Bordereau d'expédition N
(Ne=de copies) (Pays (Moe de capies) N de coplesy
Certificat ou police dassurance en couverture de .
(N« de copies) {indiquer risques)
représentant __ % du montant _
(CIFffacture)
sous ferme négociable, avec dommages payables a ia Banque Royale du Canada aufen = it
(Paysy
AB Auires documents :

A7 Conditions spéciales -

, |

48 Les documents doivent atre présentés au pius tard

Iours aprés la date d'émission du document de transport, mais avant la date d'échdance du cradit
A9 Tous les frais bancaires & I'extérieur du Canada sont 3 la charge du : 21
CI-JOINTES ET S'ENGAGE A LES RESPECTER. POUR LES SOCIETES 1

LI benéficiaire [0 denneur dordre - ,_
vo LEGALEMENT CONSTITUEES ET AUTRES ORGANISMES. CETTE FORMULE
ace“

EN SIGNANT CETTE FORMULE, LE CLIENT ACCEFTE LES CONDITIONS

20 Avez-vous signé un contrat de change a terme en couverture de DOIT £TRE SIGNEE PAR DES REPRESENTANTS DUMENT AUTORISES. TOUTE
crédit documentaire 7 RESPONSABILITE SERA ENGAGEE AU NOM DE LA SOCIETE, DE

h ) L'ORGANISME OU DE LA PERSONNE DONT LE NOM FIGURE Cl-DESSOUS.

I'1 Sui 1 Nen

NOM DE LA SOCIETE (S°IL Y A LIEU)
(Si oui, préciser le numéro du contrat

et le taux )] | Do op.

Réservé a la Banque :

N* du donneur d'ordre au FCR - | N° du directeur de compte -

= Nom

Nom de fa partie respansable (Autre que Ie donneur d'ordre)
N* d'ident. de I'unité responsable | _

P Ry . - = - | N”au FCR de la partie responsable :
Debiter [ e donneur d'ordre [ ] Partie responsable |

Débiter le compte tenu & la succursale (n® dident 3 : N <fident. 2
Contact (nom} a la succursale/au CSSE @ = [[1 N° ducompte en $ CAN o -
Tel : o {0 N du compte en $ US - |

Nous certifions que les instructions données dans le folio FCRCA-2 ont été respecides

Cote de risque de l'emprunteur: Te
Ndelafacilté:

Signature du fonde de pouvoir - R Timbre: |

Sauf stipulations contraires expresses, ce crédit documentaire est assujetti aux Régles et usances uniformes relatives aux crédits documentaires {Révision 1883) de la
Chambre de inter

(Publication n° 500) révisées de temps 4 autre.

ORIGINAL - ENVOYER A VOTRE SUCCURSALE/CENTRE DES SERVICES A L'ENTREPRISE
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FORMULE E 51000 (04/2007)

oo

DEMANDE ET CONVENTION DE CREDIT DOCUMENTAIRE

“N° didentification Adresse de la succursale " Date

A Veuillez tire un crédit d taire irré bleet [ | transférablepar: [ | courier/messager [ ] Swift/télex (détaille)

[Z Donneur d'ordre (Nom complet et adresse) 73 Benéficiaire (Mom complet et adresse) ‘

f

|
| |
|
|
| |
Contact Tél. : Teléc

| Tel: Téléo Banque notificatrice :

‘ |

| e =

iﬁ.'a} Devise i B \

| b} Montant Date d'expiration : ‘J

{8 WModalités de paiement : Disponible par traite tirée par le bénéficiaire de la maniére suivante (choisir une option)
jay [ Javue [ jours de vue 1 jours aprés la date du connaissement ] payatie le (date)
(Les conditions de [a traite n‘ont aucune influence sur la date d'échéance du crédity
(b} représentant % du montant de la facture tiree & volre gré, sur vous ou sur vos correspondants)

T Conditions d'expédition : (choisir une option)
| | FoBIFCA _ . []crrRICPT R S o

(Port de chargeraentfieu conveny) (Port flieu de destination} (Port fieu de destination)
1 Exw O Aute =
(Lieu convenu)

Loy o o I3 . PR .

5'8 Expedition :9 Autorise Non autorisé Requis |
De : | Expédition en conteneurs | | ] [
A i Expedition partielle ] [l |

: Transbordement = | |

Fl’i Couverture de : (bréve description de la marchandise) )

i

14 Documentde transport : (choisir une option) 2) [ |jeucomplet | | 2/3 || 1/3

by [ ] connaissement maritime net & bord [] connaissement de transport combiné [] recépisse du transitaire ] lettre de transport aérien
{7} connaissement de transport par camion [ | autre (préciser) - . o
¢} || daté au plus tard du d) portant fa mention port ] pavéou | du
tiré surfexpédié a la Banque Royale duCanada e} notifier
f des i :
12 [ Facture commerciale 13 | | Facture douaniere 14 [ ] Bordereau d'expédition
(e de copies) (Pays (s de copies) (NEw de coplas)
15[} Certificat ou police dassurance ____encouverture de
(N de copies) {Indiquer risques)
représentant % du montant S,
{CIFffacture)
sous forme négociable, avec dommages pavables a la Banque Rovale du Canada au/en o —
{Pays)

’16 Autres documents © 7 Conditions spéciales - ‘

|

|

i |

| | |

i ] ; ]

A8 Les documents doivent étre présentés au plus tard jours aprés la date d'émission du document de transport, mais avant la date d’échéance du crédit.

1P Tous les frais bancaires a ['extérieur du Canada sonta la charge du : F EN SIGNANT CETTE FORMULE, LE CLIENT ACCEPTE LES CONDITIONS

[ bénéficiaire [ donneur dordre CI-JOINTES ET S'ENGAGE A LES RESPECTER. POUR LES SOCIETES ‘
3 o |  LEGALEMENT CONSTITUEES ET AUTRES ORGANISMES, CETTE FORMULE
0 Avez-vous signé un contrat de change a terme en couverture de ce | DOIT ETRE SIGNEE PAR DES REPRESENTANTS DUMENT AUTORISES. TOUTE
crédit documentaire 2 | RESPONSABILITE SERA ENGAGEE AU NOM DE LA SOCIETE, DE
. - L'ORGANISHME OU DE LA PERSONNE DONT LE NOM FIGURE CI-DESSCOUS.
[Jouw [JNen | NOM DE LA SOCIETE (S'IL Y A LIEU)
(Si oui, préciser le numéro du contrat ‘ ‘
et le taux ) L oppe: pp. |
Sauf stipulati contraires exp , ce credit ire est jetti aux Regles et usances uniformes refatives aux crédits documentaires {Révision 1993} de la
Chambre de internati le (Publication n® 500) révisées de temps a autre.

Pour obtenir des renseignements et de 'aide partout au Canada, composez le 1 800 7574525, ou communiquez avec I'unité de service a la clientéle la plus prés de chez
vous qui estindiquée ci<lessous :

ALBERTA / SASKATCHEWAN COLOMBIE-BRITANNIQUE ONTARIC

Centre de commerce international - N* 021289 Centre de commerce international - N* 02120 Centre de commerce international - N® 02126

335 - Bth Avenue SW, Sth Floor 34th Floor, 1055 West Georgia Street 180 Wellington Strest West, Sth Floor

caigary {Alberta) T2P 1C8 Yancouver (C-8) V6E 355 Toronto (Ontario) M5J 1J1

Tél : {403) 292-3812 Téléc. : (403) 292-3543 Tél : {604) 606-3945 Téléc. : {604) 665-8411 Tél : (416) 974-3497 Téléc. : (416) §74-4053
PROVINCES DE LATLANTIQUE MANITOBA QUEBEC

Centre de commerce international - N” 02123 Centre de commerce international - N7 02127 Centre de commerce international - N” 02121

5161 Gearge Street, P.O. Box 1147 220, avenue Poriage, 2° etage 1, Place Ville-Manie, 2° étage

Halifax (N.-E.) B3J 21 Winnipeg (Manitoba) R3C 3A8 Montreal (Québec) H3C 3AT

Tél : (902) 421-8140 Téléc. : (902) 421-9211 Tel : {204) 988-4086 Téléc. : {204) 988-6174 Tél : {514) 874-5750 Téléc. : (514) 874-5168

Envoyez 'original & votre succursale ou au centre des services a l'entreprise

COPIE - REMETTRE AU DONNEUR D'ORDRE



Annexe n°5- MECANISME DU CREDIT DOCUMENTAIRE AVEC
INTERVENTION D'UNE SECONDE BANQUE :

CONTRAT
DE BASE-
Contrat

CREDIT (12) Documents [ (5) Documents (7) Documents
DOCUMENTAIRE Bang 4—| Bangue
amettrice notificatrice
———————
- — g

Mécanisme du crédit documentaire avec intervention d'une seconde bangue
Source : Cenire de Recherche PME @ Mars 2002
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