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GLOSSAIRE

Capacité d'autofinancement (CAF)ou flux potentiel de trésorerie : le potentiel lgamtreprise a
dégager, de part son activité de la période, ussortece (un enrichissement de flux de fonds). Cette
ressource interne pourra étre utilisée notammeunt freancer la croissance de l'activité, financer d
nouveaux investissements, rembourser des empruntsreer des dividendes aux propriétaires de

I'entreprise (Source : Encyclopédie libre Wikiped@@a09)

Crédit revolving (ou fonds revolving) C’est un fonds de départ injecté a des ciblesigngour
financer leur projet (exploitation), et dont le t@oarsement ne se fait pas au créancier, mais dans
un compte commun aux bénéficiaires. L'argent nestilans le compte constituera derechef un

fonds de démarrage pour leur prochain cycle d’etailon.

Microcrédit: littéralement, c’est un crédit de tres petite ¢ailloutefois, aucune littérature ne

mentionne une définition consensuelle du montaniimam du microcrédit.

La taille du crédit permet de savoir si I'lMF cibtéritablement les pauvres ou non (ROSENBERG
R., 1997). Ainsi, pour des montants de crédit ieféns a 20% du produit national brut (PNB) par
téte d’'un pays, les bénéficiaires peuvent étreidénss comme tres pauvres. Pour des montants de
credits supérieurs a 150% du PNB, les bénéficiasmed considérés comme relativement aiseés,
donc non pauvres.

Soit pour les IMF a Madagascar, les référenceslserduivantes

Année 20% du PNB par | 150% du PNB par
habitant habitant
(MGA) (MGA)
2001 189 321 1419 905
2002 187 709 1407 815
2003 / /
2004 269 306 2019 795
2005 323 320 2 424 896
2006 369 810 2773572
2007 332 791 2 495 929
2008 340 096 2 550 722

Source : PNB/habitant : CIA World Factbook, et tadx conversion US$/MGA : BCM, et nos
calculs
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Pauvreté : Elle peut étre définie comme étant une privatiomcaeptable du bien-étre de I'étre
humain. Ceci peut inclure aussi bien la privatidrygiologique que la privation sociale.sUne
personne peut donc étre considérée comme pauvrel eli@ ne peut pas se progurer les biens et
services en quantité suffisante pour satisfaireb®s®ins matériels ou biologigues fondamentaux
(alimentation, santé, éducation, logement). Lagiion sociale élargit le con¢ept pour inclure le

risque, la vulnérabilité, le manque d’autonomienpuissance et le manque‘de respect de soi.

Etre pauvre, c’'est étre a I'écart de I'ensembldadgociété et exclu des ressources, chances et des
sources de bien-étre subjectives et objectivesoui facilement a'la portée des autres, autrement

dit, étre exclu du mode de vie auquel les autrédasgement acceés dans la méme société et non

étre simplement démuni des besoins les plus eskerdiidam Smith,endosse cette définition quand

il affirme qu’étre pauvre revient a devoir se pasiece qui eStinécessaire pour étre un membre «

respectable » de la société.

La notion de pauvreté varie selon les pays. Gésrat parlant, plus un pays est riche, plus son
seuil de pauvreté est éleve. Pour permettre lepa@isons entre pays, la Banque mondiale a établi
un seuil international de pauvreté égal a 4,25adglbr jour et par personne en parité de pouvoir
d'achat (PPA) en 2005.

Portefeuille de crédits: crédit non soldé en un temps donné.

Taux de recouvrement: le rapport entre lesnontant recouvré a un mordenhé (somme de tous

les montants remboursés a temps, anticipé, ou ,r@metard) et le montant d pour cette période.



INTRODUCTION

Tant au niveau international que national, la nfinemce est reconnue comme un outil
efficace pour se retirer de la pauvreté. Autreme@rganisation des Nations-Unies n’aurait pas
décrété I'année 2005 « Année internationale du curédit » ; de méme, Muhammad Yunus, le
fondateur de Grameen Bank et considéré comme éedeeta microfinance, n’aurait pas emporté le
Prix Nobel de la Paix en 2006 ; et le gouvernemaglgache n’ aurait pas mis en place la

Stratégie Nationale de la Microfinance (SNMF) pptomouvoir ce dernier.

Les services de la microfinance s’adressent pdigrement a la majorité des populations
rurales, qui ne sont pas éligibles au secteur lx@nckssique, de part la dimension économique de
leurs activités jugée petite, et souvent informd#er incapacité a fournir de garanties suffisante

et de part leur faible niveau d’éducation ne leennpettant pas I'acces aux procédures bancaires.

Malgré ces évenements marquant le succés de leofmance ainsi que les missions
sociales importantes qui lui sont attribuées, nembmettent encore en doute cette image positive

de la microfinance. Ceci expligue entre autresiblé pénétration des services de la microfinance.

Pour éclaircir ce sujet de fagcon objective, cetiiel@ a été menée, notamment pour le cas des
bénéficiaires de crédit au sein de 'OTIV ALaotramdoro ou certains emprunteurs présentent un

dynamisme particulier face au crédit.

Nous pourrons nous demander si ces emprunteurgs gpusieurs préts continuent a
contracter du crédit a cause de leur culture dditcidu seraient-ils restés dépendants du créatis s
atteindre leur autonomie financiere ?

C’est ainsi que nous supposons que :

1 |a fréquence de préts est liée au niveau de culkeierédit de I'emprunteur ;

4 cette culture est le résultat des formations a#lsupar les organismes partenaires de
OTIV;

s |'atteinte de I'autonomie financiére dépend du tgpexploitation.

Avec les moyens mis a notre disposition, I'étudété focalisée sur «la culture de crédit des
bénéficiaires du crédit rural, ainsi que sur leutoaomie financiére », cette derniére étant un des

indicateurs de I'impact économique du crédit.
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En effet, notre objectif est de déterminer les dons de réussite du crédit qui proviennent de
'emprunteur lui-méme, ainsi que les possibilitésenforcer cette culture.

L’étude présente ainsi un double intérét : pouelaprunteurs qui pourront réussir avec le crétlit, e
pour I'lMF qui aura de « bons » payeurs au remberaent.

En premiére partie sera défini le cadre de I'étudins la deuxieme partie seront précisés les
matériels et méthodes utilisés, ensuite, la troisigartie fera ressortir les résultats obtenugs<t |
interprétations, et enfin, la quatrieme partie dams esprit analytique seront avancées les

recommandations.



Partie 1 :
CADRE GENERAL DE L'ETUDE



1. CADRE GENERAL DE L’ETUDE

1.1. La culture de crédit

1.1.1.Conceptualisation

= Définition de la culture
Dans le cadre de ce travail, le terme « culturersa sutilisé comme dans I'anthropologie
sociale. Malgré les nombreuses définitions du tegeles qui sont adaptées avec le présent
mémoire sont celle d’Edward Burnet TYLOR, définrsska culture comme étant wrj tout
complexe qui englobe les connaissances, les cregatiart, la morale, la loi, la tradition et
toutes autres dispositions et habitudes acquisesI’hamme en tant que membre d’une
sociétd'» (TYLOR E., 1874, p.1) et celles de Geert HOFSTHEIiBulant que la culture est
« [la programmation de la pensée qui permet de diggndes membres d’'un groupe ou d’'une
catégorie de personnes d'une aifre (HOFSTEDE G. 2001, [orig. 1980], pp. 9-10). Le
terme fera ainsi référence aux modes de pensesemt@ et d’'agir, qui sont caractéristiques
d’'un groupe de personnes.

= Définition du crédit
Le mot crédit vient du latin eredere» qui signifie « confiance ». Le sens attribuéenme
« crédit » sera celui utilisé sur le marché financil désigne des transactions en nature ou en
espece effectuées en contrepartie d'une promessemdmursement, d’un engagement par
signature tel qu'un aval, un cautionnement ou uarngie dans un délai généralement
convenu par avance. Bref, c’est un achat ou uraitotd’argent.
Dans ce sens, le « crédit » renferme deux granasepts : (i) une marque de confiance et (ii)
une obligation ou dette. En effet, pour bénéfidar crédit, il faut étre crédible, digne de
confiance, et par ailleurs, il doit étre restitli@tieurement.
Il est a noter que selon l'article 3 de la loi 260 sur la microfinance, le crédit dans le
cadre de la microfinance est un service financemprbximité offert a titre habituel a des
personnes physiques ou moraleg)égessaire pour promouvoir ou soutenir des acBvité
génératrices de revenus leur permettant d'amélideer niveau de vie, d'atteindre une

meilleure intégration sociale et d'accéder a unaléppement humain durabte

! Littéralement en francais
2 Littéralement en francais



= Définition de la culture de crédit
La « culture de crédit définit le niveau de connaissance en matiere dgditcté conceptior

du crédit, et aussi le comporterr ou I'attitude vis-a-vis du crédiSelon d’autres auteurs,
culture de crédit est confondu : (i) une culture de rembourseme®STRY M, 2008), (ii)
la possession d’'une discipline financi(IRAM-GRET, 2008) et (iii)une culture financier
(OCDE, 2009).

1.1.2.Les éléments de la culture de créc
En étant un tout complexe, la culture de crédiit tmmm: d’autre culture, est compce de

plusieurs éléments. Ces derniers ne s’exprimentdeda méme facoiLes unss’apercgoivent
immédiatement alors qué'autres ne s’observent qu'ap fréquentationavec lindividu.
HOFSTEDE illustreces différents niveaux de manifestation de la caelaomme letuniques
d’'un bulbe d'oignonavec plusieurs éléments allant des plus fondaamgrau implicites au
plus superficiels ou explicite Les trois couches les plus observables (couchés df 2)

renferment les pratiques de l'indivi

Couche 1 (profonde): valeurs et
présomptions fondamentales

Couche 2: rituels, croyances,
attitudes,
convictions

Couche 3: héros, ou modeles
d'identification

Couche 4 (superficielle): symboles,
gestes, mots, ...

Fig. 1: Oignon d’HOFSTEDE :ds différents niveaux de manifestation d’'une ce

» Les éléments profonds et inobservables de la culture de
crédit
Au ceceur de la culturée crédi, résident les présomptions fondamentdie$individu c’est-a-
dire sa facon de concevoir le crédit, et ses juger qui s’y rapporter. Ces valeurs sont

invisibles jusqu’a ce qu’elles deviennent évidemasle comportemel



= Les éléments observables de la culture de crédit
La culture de crédit s'observe a travers le congment vi-a-vis du crédit, c'e-a-dire dans

la pratique de créditLes principaux élémer visibles de la culture de cré, d'apres la
définition du crédit sont :

- lapratique ou non de cré, qui peut étre fréquente ou rafermelle ou no ;

- la gestion du créc: son utilisation, I'objet du crédit ; et

- la pratigue duembourseme du crédit.

1.1.3.Triplet de la culture de crédit
Deux autres notions sont inséparables et formentouh avec la culture de cré: (i) la

culture d’épargne et (iij)a culture entrepreneuria Tout comme dans la définition de
culture de crédit, la culture d’épargne et la aeltd’entreprise désient respectivement
possession d’'un esprit d’épargne suite a la cosaat® de I'importance de ceci, et la

possession d’'un esprit d’entreprise reconnaissaat’grgent investi fructifi normalement

Culture
de crédit

Culture
d'épar-
gne

Fig. 2: Triplet de le culture de crédit

Les relations entre ces trois notions s’expliquEmhme su. Le principe du marché financi
se base sur la mise en relation de ceux qui detigla ressource financie (épargnants) avec
ceux qui enont besoin (emprunteurs). Doncns épargnede la part des empruntet
potentiels euxnémes ou des fournisseurs de fi, les fonds de édit existeraient
difficilement. Par ailleurs, ce soiles investissements entrepgsi permettent de réaliser ¢
bénéfices et de dégager ainsi derplus ou épargne. Et les bénéfia@ns réalisés peuvent

étre d’autant plus importants grace a I'effet dededu créd?.

3 L’effet de levier du crédit s’explique par la fortaudu ratio de rentabilité financiére qui est legrit de Iz
rentabilité économique avec le coefficient d’engl@int. En augmentant son endettement -a-dire son
coefficient d’endettement), la rexttilité des capitaux investis dans I'Entrepriseraegte. FARBER A., 2002)
et (SOLNIK B., 2001)



En outre la relation entre ces trois notions se révelesdamésolution du cercle vicieux de
pauvreté de Ragnar NURKSE (:3) par le crédit. Ce dernier constitue un moyemamepre
le cercle en augmentant l'investissement, puisréalyction, voire la productivité, et ensu
en améeéliorant le revenu et I'épargne (Fig. 3). Pour d’autres auteurs, c’est | contribution
du crédit dans le phénoméne d’accumulation éconge », ou tout simplement le cercle
vertueux de I'investissementNGUYEN G. et al., 2000).

Faible
revenu
Faible Faible
-

Faible v><‘
investisse- Crédit
ment

Fig. 3: Triplet de la culture de crédit au sein de laokgion du cercle vicieux de la pauvr

Entreprise

/7

\

1.1.4.Les sources de la culture de crét

Selon HALL et al. (1990, p. 34), la culture n'pas un caractére inné, elle est acquise. D’al
la société ou le groupe convive de lindividu irdhce consciemment ou non ses comporter.
Ces groupes qui véhiculent les cultures et lesstnattent de génération en génération
appelés « institions de socialisatic ». Ces dernieres peuvent étre la famille, I'écdies
institutions religieuses, ou d’autres institutic

Pour laculture de crédit, elle peut étre acquise de fagemdiverse, directe ou indire : par
I'éducation, formations ogensibilisation ; par la pratique ell@aéme ou, par expérier ; par
la politique de financement qui pourrait confonldreens du créditaunc; ...

Si les pratiques, c'estdire les parties superficielles de la culture sphis sujettes a
changemet les parties profondes sont plutét difficilestaeger, elles perdure. C'est a ce
noyau dur de la culturgu’Edouard HERRIO se réfere quand il dit qu¢ La culture, c'est ce

qui demeure dans 'homme lorsqu'il a tout oL ».



1.2. L’autonomie financiere

1.2.1.Définition
L’autonomie financiere signifie indépendance finane, c'est-a-dire la possibilité de ne plus

recourir a des fonds externes (crédit) et d’utilses propres fonds pour le fonctionnement de
son entreprise.

Rappelons que le recours a des fonds externesre’aNie suite aux décalages temporels
entre les achats et les ventes, ou entre l'ingit@tiad’'une production et la premiére vente,
donc entre les dépenses et les recettes dansléediggploitation, induisant ainsi un besoin
de financement. C’est donc une question de disgit@ibe liquidité au moment ou les sorties

d’argents sont nécessaires.

1.2.2.Indicateurs de I'autonomie financiere
= Tableau de flux de trésorerie

Le flux de trésorerie oCash flowau sens anglo-saxon du terme, est obtenu pafféaedice
entre les encaissements et les décaissements durarériode donnée. Le dressage d’un
tableau de flux de trésorerie périodique (menspebmet alors d’identifier I'état de la
trésorerie ou la disponibilité de liquidité toutlang du cycle d’exploitation.
Cette notion n’est pas a confondre avec la capd@tgofinancement (CAF) de I'emprunteur
ou flux potentiel, et non réel, de la trésoreriealgsée lors de sa demande de crédit, qui

permet d’évaluer seulement sa solvabilité et nanasdonomie financiére.

= (Crédit dégressif - épargne progressive
Pour une méme exploitation dont la taille (en texme superficie par exemple) est constante,

I'atteinte progressive de l'autonomie financiére temduit par un crédit déegressif, et une
épargne progressive.
A

Financement
Production

/ ‘ / BFCE « seuil »

T Temps
Fig. 4 : Evolution vers I'autofinancemeriRAKOTONDRAISOA M. S., 2007)



Pour simplifier, la production est supposée fonctinéaire simple du temps et du
financement (intrants). Quant au besoin de finamrdrdu cycle d’exploitation (BFCE), bien
gu'’il varie dans le temps, a chaque cycle, il njastais inférieur a un certain « seuil ».

Une production inférieure au BFCE implique un rasoau fonds externes (crédit), tandis
gu’une production supérieure couvrant le besoimpérde dégager un surplus (épargne) et
rend possible l'autofinancement.

Au temps T ou la production atteint le besoin, icawomie financiére commence.

Bref, le crédit ne doit constituer qu’une étapermiver a 'autonomie financiere.

1.3. Zone d'étude : Ambatondrazaka

f‘q %\‘“‘L A gf La Région d’Ambatondrazaka se situe

e %q s ' entre 16°20 et 19°40 latitudes Sud et entre 47°85
%&f{' / et 48°90 longitudes Est. Elle est limitee par les
{ 2) -7’- I Régions :

Y - Sofia au Nord ;

- Betsiboka au Nord Ouest ;
- Analamanga a L'Ouest ;
7 ; - Vakinankaratra au Sud Ouest ;
I, A - Atsinanana au Sud, Sud Est, et a 'Est ; et
‘ - Analanjorofo au Nord Est.
La Région comprend cing districts :
- Ambatondrazaka ;
- Amparafaravola ;
- Andilamena ;
- Anosibe an’ala ; et
- Moramanga.

Source : FTM. Région Alaotra Mangoro (Juin 2005)
Carte 1 :Délimitation de la Région

L’étude porte sur I'ensemble de la Région ou leeaésOTIV intervient. Cependant, les
caisses choisies se trouvant dans la Commune Uribdmbatondrazaka, a la fois chef lieu
du District, elle serait plus concentrée sur ldridisd’Ambatondrazaka, notamment sur les
axes : (i) Nord (Feramanga Avaratra, Ambandrika,batsoratra) ; (i) Sud (llafy) et (iii)

Ouest (Ampitatsimo).



1.4. Contexte de I'étude

1.4.1.Une Région majoritairement rurale et a vocation agicole
La Région d’Ambatondrazaka compte 1 142 059 hatsitanr une superficie de 33 441 km?

soit une densité globale de 34 hab. /km?, et domdjorité est rurale.

Tableau 1 Répartition des populations de la région dansdae

Densité Taux
DISTRICT POPULATION (hab. /lkm?) | d’urbanisation
AMBATONDRAZAKA 382 474 59 21%
AMPARAFARAVOLA 295 756 42 14%
ANDILAMENA 87 892 12 34,46%
ANOSIBE ANALA 105 755 40 24,65%
MORAMANGA 270 182 28 17%
TOTAL 1142 059 34 22,25%

Source : Cinq Districts de la Région ALAOTRA MANGORDRDR Alaotra Mangoro, 2007)

Comme dans la plupart des zones rurales, I'anafilsabe est encore une réalité dans cette
Région : parmi la population agée de plus de 15 @ois sur dix sont analphabéteSi la
population active (15 a 59 ans) représente envmomoitié de la population (50,69%), la
majorité (74,7%) travaille dans le secteur AgricISSTAT et al. 2006). En effet, les
activités principales de la population sont parrerd'importance la riziculture, I'élevage,
I'exploitation forestiére et la péche.

La Reégion, avec environ 120 000 ha de rizieresstimie le principal bassin rizicole de
Madagascar. La récolte qui oscille entre 250 0ddés et 300 000 tonnes par an, constitue la

dixiéme de la production rizicole nationale.

1.4.2.Pratique du crédit
= (Crédits informels
Sont classés dans la catégorie de crédits infornmels crédit provenant d’un acteur qui n'est
pas autorisé a ceuvrer dans ce domaine. Il peutugtrearticulier, un commercant, un
collecteur, ou méme une société. Les conditionbtdittion de tels crédits étant souvent plus
simples, car basées sur des relations personfiedlagon familiale, moralité sociale, ...) sans
exigence de garantie reelle, a part la récoltedenilongues procédures administratives.
Nombreux ménages en contractent pour lisser leesoibs de trésorerie, surtout pour

accomplir des devoirs sociaufanadihana ...). Le plus souvent, les crédits ainsi contractés

% Le taux d’alphabétisation de la population agélde de 15 ans est de 68,3% dans I'ensemble digian :
82,4% en milieu urbain et 65,6% en milieu rural$INAT et al. 2006).
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se remboursent en nature au moment de la récdlte’est le créancier qui collecte le

recouvrement.

Ce systeme de financement s’adapte bien au mititurel de 'emprunteur, sauf qu'avec le

taux d’intérét trés élevé dissimulé dans le rem@ement par la récolte, allant facilement a

100% mensuellement, nombreux paysans se sont git@nglia ce systeme.

= Historique du financement rural
Comme dans toutes les régions de I'lle, I'histogiqlu financement rural est lié surtout a la

politique de financement adoptée par I'Etat. La iBégd Ambatondrazaka a été
particulierement une zone d’investissement impaoetanblée par la plupart des bailleurs de
fonds (Banque Mondiale, AFD, BAD, Union Européenne). Depuis 1960, elle a connu
plusieurs formes de financement, que ce soit daedsf@rovenant de I'Etat, ou d’autres

organismes.

¢ Partdu financement public

Depuis l'indépendance, les tentatives de I'Etaharfcer les ruraux qui constituent la majorité
de la population sont légion. Il intervenait airngr I'intermédiaire des sociétés d’Etat
(Sociétés de Crédit Agricole Mutuel (SCAM) en 19 de Sociétés parapubliques, parfois
via des banques nationales (Banque Nationale Miadgé8NM), BTM), ou des Programmes
nationaux (projet de soutien au développement r(P&IDR), voire par des collectivités
décentralisées Fpkontany ou groupement de villages). L'approche était Ganpar
groupement, tantot individuelle.

Actuellement encore, I'Etat intervient pour subvdas agriculteurs, et les ruraux par le biais

de la Direction Régionale de Développement Rur&DR).

¢ Contribution du secteur privé
Depuis 1986, par la politique de libéralisation gusait a responsabiliser les opérateurs

economiques privés, le secteur bancaire était fisé/a

Les banques
Si la BOA (ex-BTM) s’est intervenu depuis longtemps dansrarfcement des agriculteurs,
l'intervention de la BFV-SG et de la BNI-CA dans secteur est trés récente, et se traduit
surtout par le refinancement des IMF. Quant aunfieanent direct, il peut étre individuel,
mais avec de gros montants (superficie supérielreha, ou montant du crédit plus de 40

millions Ar), ou collectif moyennant d’associatide crédit a caution solidaire (ACCS).
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Les Industries Agricoles et Alimentaires
Beaucoup d’entreprises agro-alimentaires fonctiohseus forme de filieres intégrées avec
les paysans producteurs en assurant le préfinamtededa campagne en contrepartie de la
garantie de la production, entre autres la Soc8tAC, qui depuis 1995, octroyait des
credits en nature et en especes aux paysans @mésdatgaranties matérielles et de caution
solidaire, outre le crédit stockage (GCV). La SticiEanampy Rice intervenait de la méme
maniére depuis 2005-2006.

La Microfinance
La microfinance est un outil financier permettaatrdettre a la disposition des gens a faible
revenu et pauvres, souvent exclus du systéeme bandassique, des services financiers de
proximité et qui leur sont adaptés. Les Institwiale Microfinance (IMF) ou Structures de
financement décentralisé (SFD) ont vu le jour a dMpdcar dans les années 90, suite aux
soutiens des projets de développement financéslgmmbailleurs de fonds et aux résultats
facheux de I'ex-BTM, dans le financement rural.

Promoteurs de la Microfinance

L’installation des IMF a été promue par trois e¥it

- le Gouvernement, par I'entremise de sa politiquéaeaur de la promotion d'un secteur
financier au service du développement agricole avetamment le concours de la
Banque Mondiale ;

- les Bailleurs de fonds (Banque Mondiale, Union péenne, Agence Francaise de
Développement, Coopération Allemande, Inter codm@raSuisse, ...) qui ont mis en
ceuvre plusieurs programmes de crédit ; et

- les opérateurs techniques spécialisés tels qu®Ilies FERT, IRAM, CIDR, ICAR,
ACEP.

Evolution de la Microfinance

A Madagascar, depuis 1996, les IMF ont connu ures@lde croissance et de développement
marquée par : (i) I'extension géographique et obaation des réseaux préexistants et (ii) la
structuration et professionnalisation du secteur

Les IMF dans I'Alaotra n’ont pas échappé a cetugion.

® Etablissement de la Stratégie Nationale pour ladfiicance en 1999 ; Promulgation de la Iégislatiégissant
les IMF attribuant I'agrément et le contrble de d¢bH- a la CSBF ; création d’instances de concenati
nationale ; représentation des IMia des organisations professionnelles (APIFM, AIM)
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Différentes formes des Institutions de Microfinance
Nombreuses sont les formes d’institutions de Mioarice ayant ceuvré dans cette région,

entre autres :
- Les organisations financiéres de proximité (GFP)
L’octroi de micro-crédit a leur niveau n’est quitrd secondaire dans I'appui attribué aux
paysans (PARTA, Coopérative Koloharena), ou biewtivité concerne exclusivement la
collecte d’épargne (CEM).
- IMF non mutualistes (SAF/FJKM, ...)
- IMF mutualiste$
b) Les deux réseaux mutualistes de cette région sonf€HCAM et I'OTIV. Leur
intervention, notamment leur offre et leur ciblest guasi égale. Un produit qui
différencie la CECAM est la Location Vente MututigLVM?®), pour I'achat de
matériels de production.
Le réseau OTIV, I'Organisme au sein duquel I'étadéte faite, fera encore I'objet de plus

amples développements dans la prochaine partie.

1.4.3.Une région a faible pénétration des services finares
Malgré les longues années d’existence de struataréinancement dans cette région, tout

comme dans I'ensemble du pays, I'acces au sermviaadier est encore tres limité. Le taux de
pénétration des établissements de crédit étanfaitéle : 4,4% des ménages malgaches pour

les IMF et 2,2% pour les Banques, en 2005.

200000 [ -
= 150000 [ 7 [—
& 100000 |- =
. 50000 NN )
0 . i
Ménages Ménages Ménages
membres | ayantune non
d'une IMF compte touchés
hancaire par IMF ni
| Banque
| Milieu rural 2486 4397 162 742
® Milieu urbain | 3000 1153 27852

Fig. 5 : Pénétration des Services financiers dans la Réglantra Mangoro (INSTAT et al., 2006)

® Ce sont des pré-institutions, qui sont en gérdaletites structures associatives ou ONG ou grqjet
essaient de faire de la microfinance sans entrectéiment dans le cadre de la loi en vigueur.

" A la différence des IMF non mutualistes, les IMFtoalistes sont gérées par les élus des membrespqti

eux-mémes propriétaires de l'institution aprés apairticipé dans le capital social lors de I'adbési
8 ou location bail ou encore Leasing
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Par ailleurs, le recours au crédit, notamment &ditformel est une pratique qui n'est pas
encore répandue a travers la société malgachdensent 4% des ménages urbains et encore
moins de 1% des ménages ruraux ont demandé du foadel dans la Région. Et parmi ces
demandes, beaucoup ont été refusées.

En milieu rural, ceux qui ont obtenu du crédit mf@l sont 10 fois plus que ceux qui I'ont

obtenu par voie formelle (Cf. graphique ci-apres).

7000 [ —
L 6000 —
g 5000 |~ —
2 o
= ..".
4000 |7 ——
3000 7 —
2000 7 —
1000 — :_ =
./'.' .’,/
0 “ : -
Ménages Ménages Ménages
dontla ayant ayant
demande de obtenu des obtenu des
crédits a été crédits crédits
refusée formels informels
Milieu rural 229 563 5298
| Milieu urbain 78 352 576

Fig. 6 : Acces des ménages aux crédits (INSTAT et al., ;20A, 2006)

1.5.La problématique et objectifs de I'étude

1.5.1.Problématique
Les agents de crédit et de recouvrement qui gatenprés les portefeuilles de crédit et

connaissent bien les débiteurs, ont remarqué queooé presque toujours les mémes
emprunteurs qui contractent du crédit, et ce derfdages répétée. L'on se demande alors :
pourquoi ces emprunteurs contractent-ils souventrddit ? Est-ce le fruit d’'une culture de
crédit (Cf. partie 1.1), ou d'une dépendance vigsadu crédit? En d’autres mots, le
bénéficiaire du crédit, apres plusieurs préts,lgt: acquérir son autonomie financiere et
capitaliser, ou au contraire serait-il pris dansdecle vicieux de I'endettement ?

Ces questions, qui remettent principalement enecéagulture de crédit des emprunteurs,
retrouvent davantage leur raison d’étre suite éidaiveau d’alphabétisation de la majorité
de la population de cette région, et suite a difiees approches déja menées pour financer

cette zone.
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1.5.2.0bjectifs de I'étude
Batie autour de la problématique, I'étude a tera@alyser les conditions de réussite du crédit

émanant de I'emprunteur, conditions liées a sedn socioculturelle et économique.
La finalité de I'étude repose sur la propositionstlatégies permettant de renforcer la culture
de crédit des emprunteurs pour qu’ils puissentaipér I'utilisation du crédit et atteindre leur
autonomie financiere.
Pour y parvenir, les sous-objectifs suivants oatdéfinis :

- établir I'état de la culture de crédit des emprurde

- connaitre les différents parametres liés a la culte crédit ;

- évaluer l'autonomie financiére des emprunteurs ; et

- analyser l'approche des organismes intervenant dauwication financiere aux

bénéficiaires de crédit.

L’étude essaie egalement de vérifier si le renfoimat de la culture de crédit des membres
serait bénéfique tant pour les membres qui pourfainé des crédits productifs, que pour

l'institution qui aura de « bons » membres au remgement.

1.5.3.Hypothéses
Pour répondre a la problématique et aboutir augatifg, trois hypothéses ont été émis :

- lafréquence de préts est liée a une culture agtgré
- la culture de crédit est le résultat des actiossaliganismes de développement ;
- apres plusieurs préts, latteinte de lautonomiaariciere dépend du type

d’exploitation.
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CONCLUSION PARTIELLE

La culture de crédit peut étre définie brievemeaomme étant la connaissance
théorique du crédit ainsi que les pratiques quégodlent. Cette notion va toujours de pair
avec la culture entrepreneuriale et la culture a'gpe. Ce triplet constitue les éléments clés
du cercle vertueux de l'investissement. Aussi, radement, le crédit, apres son utilisation
abouti a un surcroit du revenu qui permet son remg@ment et dégage un surplus ou

épargne, et engendre a son tour l'autofinancement.

Le groupe impose a ses membres la conception dit.dB@ns une telle société ou les
individus sont moins éduqués, a niveau d'alphabttis limité, et connaissent a peine des
notions financiéres, issues encore du pratiquenmdébdu crédit, I'utilisation du crédit peut
s’avérer dangereuse. De sorte qu’'au lieu de caestiin outil vertueux, le crédit devient un

outil dangereux en entrainant 'emprunteur danesarole vicieux de I'endettement.

Dans la partie qui suit, seront traités les outtlssés, ainsi que les étapes suivis lors

de I'analyse de ce probléme.



Partie 2 :
MATERIELS ET METHODES
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2. MATERIELS ET METHODES

2.1. L'OTIV Alaotra Mangoro

2.1.1.Historique et Envergure du résea
Le projet de création’idstitution de Microfinance dans la Province deafiasina a démar

en 1992, et a été financé paDéveloppemeninternational Desjardins (DII. Deux ans plus
tard, la £ caisse, Mutuelle d’Epargne et de CrédOmbona Tahiry Ifampisamboral
Vola» (OTIV) a été créée dans cette zone, dans le chdprojet d’assistance technique
finances rurales (PATFR) finaé conjointement par le gouvernement malga
I’Association Internationale pour le Développem@DA) et le DID qui assurait la gestion «
projet. En 1995, la Caisse Ecole, ou I'actuelldddnRégionale, ou organe central, a
implantée a Ambatondrazakan 1997, lantenne de Toamasina a été ouv C’est vers 2004
gue I'antenne Alaotra Mangoro se détachait de clu littoral.

Suite a la promulgation de la nouvelle loi 2-016 du 29 septembre 2005 relative a I'acti
et au contréle des IMF, I'OTI Alaotra Mangoro a obtenu I'agréméude laCommission de
Supervision Bancaire et Financiere (CSBF) en 28086, choisi, conformément a son capi
le classement en IMF de niveau 2, et constituée sous la forme juridique de soc
coopérative.

Le réseau compte actuellemecing Coopératives d’Epargne et de crédit (COOPEC) uni:
vingt-quatre caisses de base dispersées couvrant la IEfiLANNEXE 3, et 3( 000 membres
en 2008.

jOrgane Central : Unité de )

/ | Promotion - responsable
de I'appui technique &

appui financier Y,
ﬁ N

5 COOPEC: entité
reconnue juridiguement
N - -
24 Caisses de base: )
Agences de proximité
offrant directement les
services financiers

Fig. 7 : Structure du réseau

® N° d’agrément de I'OTIV Alaotra Mango : 004/IFM/06
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—QLEGENDE f‘

OT1vV

[ Marais

Riridre

.
B e
B -
e Riviére

Route non goudronnée
me====  Route goudronnée Echelle
-------- Voie Ferrée

30 km

(Source: OTIV : Département Développement et ExtensiorerviBe Marketing)

Carte 2 :Répartition des Caisses de base de I'OTIV danédan Alaotra Mangoro
(Cf. ANNEXE 3)

2.1.2.Mission et objectif
L’OTIV est une Institution financiere chargée ddlecter et mobiliser I'épargne locale et de
promouvoir des services financiers accessibleglaptas aux populations locales. Outre ce
réle financier, I'OTIV, en tant que mutualiste, @sdnissions essentiellement sociales. Elle est
fondée sur les principes de coopération, de sdaédat d'entraide mutuelle. Son devise :
« I'union fait la force » ou &y ombona no hery confirme ses valeurs.
Les services ainsi offerts sont exclusivement déstiaux membres. Ces derniers ayant
participé au capital social, constituent les «aigso». lls ont droit aux décisions et aux
contrOles de leur institution (CANNEXE 2).

Cependant, elle est obligée d’engager des teemsalariés pour toute étude technique.
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2.1.3.Les produits de I'OTIV
» Les opérations autorisées
En tant que IMF 2 mutualiste, 'OTIV est autoriseexercer les opérations suivar l'octroi
de microerédits a court et moyen ter ; la collecte de I'épargnsmiquemende ses membres
et des services connexd&3es derniers peuvent étresopérations de virement interrou la
location de coffre-fort pu encore d¢ prestations de conseil et de forma.
Cependant, les produits et services offerts pafINOsont encore limités faute de moye
notamment que le réseau est encore end’informatisation.
» Les produits offerts par 'OTIV
Les principaux produits proposeés par I'OTIV ¢
I'épargne :
» dépbt a vu : qui peut étre retireé librement
» dépdt a term: dont le retrait ne se fait qu'a échéance fixe. tQme

d’épargne constitue le <l placement offrant de I'intér:

m DAV
B DAT

Dépots bloqués & FGM

B Dépots des inactifs et autres (Dépots
spécialisés, Epargne salaire, Epargne
spécialisé)

Fig. 8 : Répartition de I'épargnen termes de monta(moyenne des situations mensuelles en 2

- le crédit
Suivant I'objet de prét, les crédits offerts pamdtitution peuvent étre classésquatre types
principaux :
* crédit agricol : court terme (suivant le cycle de product ;
* crédit commercii ;

* crédit équipeme ; et

creédit consommatic : pour toute destination non génératrice de rev

(Cf. ANNEXE16).
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Volume de différents types de cr Proportion des différent
emprunteurs suivant le type de |

—

B CONSOMMATION B EQUIPEMENT COMMERCE AGRICOLE

Fig. 9: Répartition des différents types de crédit suivanr montant, et suivant le nombre

bénéficiaires (a partir de I'Octroi 2008 du rése

En général, les crédits agricoles et les crédits aans@mmations concernent les petits pi

contrairement au crédit pour le commerce et p@guipemen

2.1.4.Les caisses choisi
Pour des raisons pratiques et selon les moyena mosre disposition, I'étuc a été réalisée au
niveau de 2 caissele I'OTIV se trouvant dans la Commune Urbaine d’Atadndrazaka ma
intervenant dans plusieurs Communes RuralFeramanga Avaratra, Ambandril
Ampitatsimo, Ambohitsilaozana, Amparihitsokatra,afyi, Manakambahiny Adrefana,
Ambohitsilaozana, Antsangasanga, Bejofo,
Ces 2 caisses représentent tles types de caisse du réseau. Keta (21(t parmi les caisses
a tendance rurale, tandis que Fitaratra (2202pplubaine. La différence se fait au niveat
la proportion du crédit agricole dans le portefeuidimsi que I'importance de I'épargr

100%
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80% L L L Ll 1| L L Ll a L Ll Ll L 1400'
1200 -
60% ‘=l = R B EBRE 2 F1000 -
T n
£ 2800 -
40% [ IR R I I (L S5
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204 'H-B-B-m-B-B-2B-B-B-E A < 400
200 -
0% 0
05 0y 0, 205 05 05 0y 05 05 0, o5 < U S S S - T
D @ G TR TG R VR TR TG TG % O 20, 0, 0. 0., 0, 0, %, 0. %, % %,
= CONSOMMATION cewEE eSS
= EQUIPEMENT caisses
COMMERCE
AGRICOLE

(Source : OTIV -Situation de crédit 31/12/20)

Fig. 10 : Proportion des différents types de crédit par cai€3ctroi 2008) et Volume d’épargne par cai
(Code caisse CANNEXE 3)



20

2.2. Les membres de’OTIV Alaotra Mangoro

Les membreset plus particulierement les membres emprun et leur culture de crédit, sc
I'objet principal de I'étudeComme toLe IMF, les membres de I'OTIV sonies exclus des
systemes bancaires classiq De part leur statut, ilsont constitués en majeur partie (87

de personnes physiquearales ou urbaines, dont la plupart exnt des activités agricol.

B Homme
HFemme

personne morale

Fig. 11: Répartition des membres de I'OTIV selon leurgtéihoyenne durant lesderniéres année

Par ailleurs leurs critéres de sélectivité lord’'déhésion et lors de I'emprunt, ainsi que
montants de crédits qu’ils ont bénéficiés permeétermieux les caractéris
2.2.1.Critéres de sélectivité des emprunteu
En tant que mutualis, 'OTIV n'offre ses produits qu’a ses membre&adhésion est libre
volontaire et ouverte a tous, moyennant d’un dxa 400 Ar.
= Conditions d’éligibilité aux préts
En général, les conditions d’éligibilité aux préesl’institution sont les suivant :
- membershipréalable de 3 mc;
- la présence dgaranties qui servent de rempart pour I'Institutemn cas d’éventuell
incapacité a rembourser

* garanties matérielles dont la valeur équivaut a 180%montant sollicit ;

« garanties financier : ou dépdobligatoire équivalent au cinquieme (20
du montant sollicit ;

» garanties morales surtout indispensables pour lembres dont le
garanties matérielles n'ont pas de valeurs juriggqaonvenables, et ¢
sont obligés de se réunir en groupe solicpour une caution solida ;

- rentabilité du projetet présence « marché bilan positif du Compte d’exploitatic
prévisionnel ;
- capacité de remboursem : ratio de solvabilité (proportion de la dette papport au»

revenus monétarisés) n'excédant les 33,3%" ;

10 Cette notion de ratio de solvabilité a été rappéech la notion de quotité cessible, ou coefficien
d’endettement qui ne doit pas excéder 33,3% . lti@ deit constituer au plus, le tiers des reus monétarisées.
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- intéréts. qui doivent intégrer tous les codts de I'IMF et tapitalisation pour ¢
croissance varient, suivant le type de crédit, ,686lmensuel a 2,5%, calculé a partir
capital restant d0 (taux dégre) ; et

- frais de dossier : estimé 2,5% du montant du crédit débloqué avec un mimnoie
2 O00Ar.

La décision finale pour I'accord ou non du prétaipnt au Comité de Crédit, constitué
élus des membres, qui font des analyses baséés suralité. Quant aux techniciens, I
regponsabilité s’arréte aux analyses de dossiersles gropositions techniques. Toutefois
Comité de crédit ne peut pas accorder une sommérisupe a celle proposée par
techniciens.

2.2.2.Montant accordé aux bénéficiaire
Le montant du crédit varie siant I'objet du crédit eta taille du projet. videmment le
montant serait différent pour deux préts dl'un utilisé pour acheter d’intrants agricol
(semence, engrais, ...), et l'autre pour l'acquisitdiun matériel de production (charr
motoculteur, ...).Par ailleurs, le montant accordé est aussi fonatienla solvabilité d:
'emprunteur.
Dans la définition du #licrocrédit» avancé par lé&sroupe consultatif d’assistance ¢
pauvres ou CGAP, définition par rapport au montant accordé, emvie5% ds crédits
octroyés par I'OTIV peuvent étre considérés commerd/crédit, la plupart sont des petits
moyens credits, et une faible partie est jugée cemengrosse somme (Supérieure ou €ga
150% du PNB).

Keta (2102)

Fitaratra (2202

Prét < 350 000 Ar M Prét [350 000Ar -2 500 000 Ar[ B Prét > 2 500 000 Ar

Fig. 12: Répartition des emprunteurs selon le montantrdditaccordé(Octroyé 207 au niveau de deux

caisses représentatifs du Réseau)

11 Cf. glossaire : « Microcrédit »
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2.3. Partenaires techniques de I'OTIV allouant des

formations sur le crédit a leurs attributaires

Parmi les nombreux acteurs de développement loqdournisseurs de matériels de
production, des fournisseurs d’intrants, adminigira ...) qui collaborent avec I'OTIV dans
'accomplissement de ses missions, notamment pméliarer davantage I'acces au crédit,
'étude s’intéressera a l'intervention de ceux qui dispensé de formation concernant le
crédit a leurs bénéficiaires, et particulieremeotie :
- du Projet BV Lac financeé par I'AFD, le JICA, etBM ;
- du Programme PPER financé conjointement par 'USADpar le gouvernement
malgache ; et
- de I'ONG Freedom from Hunger dans le cadre du Crédiec Education (CAE)
nomme : FFIVE (Fikambanana Fampisamborana Ifarestiag Vehivavy) ou caisse
féminine.
2.3.1.Le projet BV Lac
C’est un projet de mise en valeur et de protedties bassins versants du Lac Alaotra. Dans
ce contexte, il promeut des techniques agro-éagl@gi entre autres la culture sur couverture
végétale ainsi que la vulgarisation des résultatsedherche visant a accroitre et a sécuriser
les revenus des paysans. Ainsi, pour appuyer fiageroent ses paysans partenaires, le projet
les cautionne techniquement et financierement,ésuges institutions financiéres telles que
'OTIV et la BOA.
2.3.2.Le programme PER
C’est un programme national pour la promotion @eploi et des revenus. Afin de créer de
'emploi et de réinsérer les jeunes a I'emploi fetpte programme met des fonds de crédit au
compte de I'OTIV, pour financer les groupes socigaxivres ayant suivi des formations

professionnelles au sein du Programme et ayantpéates formations.
2.3.3.Le Crédit avec éducation FFIVE

C’est un programme intégré au sein de I'OTIV. LAV « Fikambanana Fampisamborana
Ifanohanan’ny Vehivavy (littéralement, groupe de crédit et de solidafiéminine) ou

« Caisse Féminine » est un programme s'’inspirambdaques villageoises et ou sont intégrés
des services financiers (notamment, épargne eitcedac I'éducation des adultes basée sur

des dialogues. Les bénéficiaires sont des femnadminies », n‘ayant pas de garantie
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matérielle, mais s’organisant par groupe pour oautsolidaire. En voici un tableau

permettant de résumer la portée de ces organismes.

Tableau 2 Présentation des Organismes de développemetergres de I'OTIV et dispensant des

formations sur le crédit a leurs attributaires

BV Lac
(AFD/JICA/ BM)

PPER/ VATSI
(PNUD/ Gouvernement)

FFIVE
(BM & PNUD)

2S

Mission & -Accroitre et sécuriser les | -Insertion des jeunes a la vie-Lutte contre la pauvreté
Objectifs revenus des producteurs active -Promotion de l'insertion
-Préserver I'environnement | -Professionnalisation de la | sociale des femmes
-Appuyer les organisations | classe sociale pauvre dans |letntégration des bénéficiairg
des producteurs en leur métiers de base a une IMF
permettant de devenir -Création d’auto-emploi pour
progressivement des maitresles plus défavorisés
d’ouvrages locaux d’actions| — Augmenter la
de développement contribution des filieres
porteuses a la croissance
économique
Période & | 2003 a 2013 : au niveau de 32005 a 2008 : au niveau duepuis I'an 2000, et
zone zZones : District d’Ambatondrazaka recouvre entiérement la
d’intervention | -Ouest : Amparafaravola et a Brieville région

-Nord-Est : Imerimandroso,
Ambatosoratra
-Vallée Marianina & PC 15

Cibles

Moyens et petits exploitan
groupés en Association

sPersonnes n'ayant pas de
revenu mais ayant un projet
(particulierement : femmes
jeunes ; handicapeés ;

personnel déflaté de I'Etat)

Théoriquement, femmes

issues des familles les plus
démunies, mais en réalité, a
classe sociale plus ou moin
pauvre (a habitat traditionng
et dont les enfants n’ont pas
acces a 'école)

Objets de prét

Culture contre-saison &
saison

Aviculture, Pisciculture,
SRI/SRA, Patisserie, Art
culinaire, Culture seche

Petits commerces (cycle tr
court : 4 mois)

Montant

Lors de la § vague,
<1450 000 Ar
Lors de la 2™vague :

Cycle 1 :< 50 000Ar
Cycle 2 :< 70 000Ar

<400 000 Ar

Cycle10 :< 500 O00Ar
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2.4.Démarche méthodologique

Suite a la détermination de la problématique, tequole de recherche contenant la démarche
méthodologique et le chronogramme du travail {BINEXE 1), a été établi.

2.4.1. Phase de recherches bibliographiques
C’est un préalable indispensable aux travaux deerebe. Non seulement, la bibliographie a
fourni les renseignements de base sur le sujeirdaszone d’étude, mais aussi oriente vers
les nouvelles pistes de recherche. De plus, defegtantérieures ont pu servir de référence
et/ou d’appui aux résultats obtenus.

2.4.2. La collecte des données
Dans le souci de la fiabilité des données, lesrmé&tions ont été recueillies a trois niveaux
différents : aupres de I'OTIV, auprés des membmepranteurs et auprés des partenaires
techniques de I'OTIV (Cf. partie 2.3 ci-dessus).

* Auniveau de I'OTIV

Les données de base ont été collectées aupré@ |’ I'organisme au sein duquel s’est
déroulé le stage. La collecte de données consistaitonsultation de différents documents
interne$? pour une meilleure compréhension des fonctionnésvdml'IMF, ainsi que des
dossiers concernant directement les préts :

- situations mensuelles de crédientionnant les principaux parametres du crédit
(montant du capital, I'objet du prét, la date dfoctla date d’échéance, le solde)) ...
ainsi que des informations sur lidentit¢ des bieigfes (nom, numéro folit?,
adresse) ;

- dossiers de prétdes membres depuis sofi frét a 'OTIV (demandes de préts, fiches
de préts, .).pour établir leur historique de prét (BNNEXE 5 etANNEXE 5.

Les dossiers de demande de prét renseignent swgnere (identité, activités, actifs, ...), sur
le projet a financer (compte d’exploitation), sardudget de la famille de I'emprunteur, sur
les garanties matérielles, .Tandis que les fiches de préts mentionnent deslsléur le
crédit (modalité de déblocage, modalité de remlsynent, respect ou non des échéances,
o).

Apres les enquétes, les informations obtenues t@nteEoupées aupres des techniciens de
'OTIV.

Manuel de politiques et procédures de 'OTIV ALMdes supports physiques des formations accordées aux
dirigeants, et aux techniciens employés

13 Le numéro folio est une sorte d'immatriculatiors sieembres adoptée par chaque caisse de base d¥ I'OT
ALMA. Il est ordonné suivant la date d’adhésionrdembre a 'OTIV (plus il est petit, plus le memies

ancien)
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* Auniveau des membres emprunteurs
Pour voir de prés la pratique de crédit par les bres) une enquéte ouverte a été menée
auprés des membres emprunteurs. Ces dernierstétaés, selon leur disponibilité, dans
leur foyer ou au champ de travail (au champ, auch&pour les commercants, ...). Ceci
permettait, en outre, de confirmer les informati@#ga obtenues a partir des dossiers de
crédit. Les préalables a I'enquéte consistent eotsstruction d’'un échantillon représentatif
des membres emprunteurs ainsi qu’a I'élaboratiofictie d’enquéte.

¢ Echantillonnage

La population étudiée renferme tous les membregamgurs a I'OTIV, soit prés de 13 000
en 2008. Mais I'étude étant focalisée sur deuxsesigle I'OTIV, la population considérée
était les emprunteurs ayant contracté du crédardurannée 2007, y compris tous ceux qui
ont contracté du crédit rizicole et/ou du crédickage durant les campagnes 2006-2007 et
2007-2008, auprés des deux caisses choisies. @efialation compte au total 1 317
individus. Cette taille ne permet pas I'étude dhestorique de crédit, et a plus forte raison un
entretien individuel, de sorte que I'échantilloneagait inéluctable.
En premier lieu, un échantillonnage par stratifamata été effectué en tenant compte de
certains critéres supposes liés a la culture déitcré

- l'adoption de crédit rizicole dans cette région, dit grenier a riz, ou la puatithn

rizicole est excédentaire, I'activité principalé lagriziculture et toute autre activité
tourne autour de cette derniére ;

- l'ancienneté du membre ;

- le montant contracté ; et

- lafréquence de préts en 2007, évolution du morggadu type de crédit.
Ces renseignements ont été extraits des situatimrsuelles et nominatives de crédit de
lannée 2007. Ainsi, 186 ont été retenus, avec stetes de mémes proportions que la
population (CfANNEXE 3.
En second lieu, avant d’entamer I'enquéte proprérdéa, un deuxiéme échantillonnage a
partir de I'échantillon précédent a été entrefBien que la représentativité, dans une telle
enquéte (enquéte ouverte), soit obtenue par sainffates points suivants ont été considérés
pour une meilleure représentativité :

- la fréquence de crédits et séquence de types tie;pré

14 saturation : la collecte d’'information s’arrétesigu’il n’apparait plus d’éléments nouveaux. (Sfigee pour
les enquétes ouvertes qui suggérent des répomges)la
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la période allant de 'adhésion ati grét : But de I'adhésion (prét ou épargne); ...

les montants contractés : en moyenne, minimum girman, évolution ;

la continuité des préts depuis fédrédit ;

la localisation (milieu urbain ou rural) ;

les activités ;

'age, et 'ancienneté a I'OTIV ;

le fait d’avoir bénéficié ou non des actions degadismes de Développement ; et

le respect du calendrier et de I'échéance (toutmrsidérant les retards ponctuels

c’est-a-dire les accidents).

Situation Fiches de + 2 membres
men_sue!le et préts (depuis n'ayant pas
nominative de 1% prét) contracté du

credit crédit en
POPULATION : 2007
emprunteurs aupres de
'OTIV :
-2 caisses Représentants des
—m,er_nbres contractant du ECHANTILLON individus de
crédit en 2007 7y I'échantillon

Représentativité
obtenue par
saturation

Echantillonnage

par stratification

Fig. 13 :Schéma de la construction d’'un échantillon représtifirdes membres emprunteurs

¢ Fiche d’enquéte

La fiche d’enquéte servait de guide durant I'eigretavec le membre pour orienter toujours la

discussion vers I'objectif de I'enquéte qu'estu@e de sa culture de crédit. Les questionnaires

étaient formulées de fagon a ce que I'enquété @sExprimer librement. Les questions ainsi

posées concernaient :

la motivation de I'enquété lors de son adhésic@alV ;

sa conception du crédit ;

son historiqgue de préts (au sein de I'OTIV, quesddiautres Etablissements de crédit,
voire les préts informels), historique de remboomsets ;

la gestion de prét ;
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- sa perception personnelle de I'impact de créditis gjgontractés ; et
- I'évaluation des impacts de l'intervention d’Orgemie de développement si 'enquété a
déja bénéficié une telle assistance.
Par ailleurs, a titre de présentation, des questantant sur I'activité de I'enquété ont été pgsée
(Cf. ANNEXE7.a).
* Auniveau des partenaires techniques de I'OTIV
Pour évaluer I'impact des formations dispensée<eaiOrganismes en matiere de culture de
crédit, et d’en déterminer les causes, une enguété menée aupres des responsables de ces
organismes. Les questions principales touchaiemtn@dules de formations dispensées
(thémes, durée, type de formateurs, approche, &i@h), I'obligation aux formations,
I'approche lors de la sélection des cibles, I'appmlors de la formation, ...(CANNEXE7.b).
Par ailleurs, I'impact de leur intervention étaiaiié d’apres la discipline financiere de leurs
attributaires, I'évolution de I'effectif de ces dars, I'évolution spatiale du projet mené par
I'Organisme, ...
2.4.3.Le traitement des données
Le logiciel de traitement de données utilisé estgipalement XLStat.
Pour le test de corrélation entre les variablediégs, c’est celui de Kht® avec une marge de
5% d’erreur qui a été choisi, pour sa précision.
Par ailleurs, I'élaboration de typologie, qui petrde simplifier la réalité en la réduisant a
guelques principaux types, a toujours précédé lyapaque ce soit dans I'étude de la culture
de crédit que dans I'évaluation de I'autonomieriiciare des bénéficiaires de crédit.
= Méthode d’évaluation du niveau de culture de crédit

Pour faciliter I'évaluation du niveau de cultureaédit des membres, leur conception et leur
pratigue du crédit ont été simplifiées ou codées,usant une grille permettant de les
catégoriser.
Partant du concept de la culture de crédit (parti¢, la référence prise est que le microcrédit
est destiné a financer une activité génératriceedlenu (AGR) pour dégager des bénéfices
(partie 1.1.3) et pour étre rendu apres. Une bauitare de crédit impligue donc une vision
optimiste du crédit, et son utilisation a des peojentables, la possession d’une discipline
financiére, notamment I'obligation de remboursé&raps le crédit.
Un emprunteur & niveau de culture de crédit élav@itarempli toutes ces conditions. Si

toutes les conditions sont remplies a part le sge I'objet qui n’est que partiel, le niveau

5 Le test de Chi? est un test statistique permettavérifier la corrélation ou non de deux varésbl
qualitatives.
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de culture de crédit est moyen. Et dans le casuoe ldes conditions manque, I'emprunteur

est jugé a bas niveau de culture de crédit.

Tableau 3 :Grille d’évaluation du niveau de culture de crédit

Niveau de Objet de prét | Respect| Obligation de Respect de la date| Vision
culture de de remboursement | de remboursement| (optimiste ou
credit I'objet pessimiste)
Niveau éleve AGR et/ou
Ry . . X X X +
(=Référence) | investissement
. AGR et/ou
. . +
Niveau moyen investissement % X X
Dépannage %) X X +
AGR et/ou
. . 0 X X +
Niveau bas* investissement
R ; . AGR et/ou
(dés que I'un des . ) X 0 X +
critéres manaue investissement
d AGR et/ou
. . X X 0 +
investissement
AGR et/ou
. . X X X -
investissement

*Pour le niveau bas, il ne s’agit pas d'une listhaustive de tous les cas possibles. Ces quelgeeypies
ont été mentionnés pour une meilleure illustratiarcas.
Légende :

- «X»:oui

- «0»:non

-« @ »: partiellement

- «+ »: positif

- «-»:négatif

= Méthode d’évaluation de 'autonomie financiére

L’autonomie financiére des bénéficiaires de cradité évaluée a partir de certains indicateurs
liés a la disponibilité de liquidité dans la trémie. Ces indicateurs ont été obtenus durant
I'entretien fait avec I'emprunteur, et complétés lgs données issues de ses fiches de préts.
¢ L’origine de « I'épargne préalable’s »
Soit elle provient du fonds propre de I'empruntesmit d’un fonds externe.
Dans le premier cas, au lieu d'utiliser directemsom propre fonds dans son exploitation,
'emprunteur préfere le placer comme garantie pabtenir un fonds de crédit cing fois
supérieur. Et dans le deuxieme cas, sans doutapidisteur en question ne peut, pour le
moment, en aucun cas s’autofinancer.
¢ L’objet de prét
Le recours au crédit dépannage reflete un probtigrteésorerie, ou I'absence d’épargne pour

faire face a un imprévu. Tandis que le crédit itigeement servant a étendre I'exploitation : a

16 L'épargne préalable ou épargne obligatoire esatargie financiére requise pour un prét. Elle éaui\au
1/5°™du montant sollicité
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Y

la rendre plus performante (motorisation), a agrated superficie, a faire un placement
d’argent dans un actif immobilisé (maison), margoe atteinte de I'autofinancement.
¢ La séquence de plusieurs types de préts et I'évolution
du montant
Une exploitation dont la taille reste inchangéeuer période, est estimé avoir atteint son
autonomie financiere si elle contracte de moinsmasins du crédit jusqu’'a ne plus en
contracter.
= Méthode de détermination des « accoutumés » au crédit
L’ « accoutumance » au crédit a été évaluée d’'dpredréquence de préts » ou le nombre de
préts contractés en une période bien déterminée.
Elle peut étre exprimée par :
- le nombre de préts contractés depuis l'adhésibn ; e
- le rapport « Nombre de crédits contractés/ anciéneie nombre d’années a I'OTIV »,
noté N/A, qui est plus significative, car refléieedtement I'accoutumance ou non du
membre au crédit, en révélant la périodicité mogesha préts :
o0 siN/A=1, le prét se fait a peu prés tous les ans ;
o pour N/A= 0,5, le prét se répete tous les deux ans ;
o pour N/A= 0, le prét est trés rare.
Toutefois, ce rapport doit étre combiné avec I'anoeté moyenne des individus considérés,
pour éviter des conclusions héatives telles que pounouveau membre qui débute son prét
(N/A équivaut a 1), il contracte du crédit annueléant, alors que ce n’est pas le cas.
Ce rapport est d’autant plus fiable que I'ancieandi membre a I'Institution est élevée.
Ainsi ne seront considérés que les enquétés aj@membres depuis 3 ans au moins, lors de
I'évaluation de N/A.
2.4.4.Conditions de réalisation du travalil
La principale difficulté rencontrée lors de la igation du travail était la collecte de données
au niveau de I'OTIV qui était encore en phasefdiimatisation de ses bases de données. La
consultation des fiches manuscrites ralentissadolecte. Par contre, lors de I'enquéte au
niveau des membres emprunteurs, le fait d’étrengénaa la région et a I'OTIV, constituait un
atout car incitait les enquétés a s’exprimer libeatnsans dévier la réalité. De méme, le fait
gue le stage ait coincidé avec la campagne rizieolseaucoup aidé dans la compréhension

du fonctionnement des ménages ruraux.
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CONCLUSION PARTIELLE

Au sein de la Région Alaotra Mangoro, I'OTIV comséi un des grands réseaux
d’institution de microfinance. En tant que tel eea sa forme mutualiste, promouvoir I'accés
des ruraux aux services financiers dans le cad@égaloppement rural reléve de sa mission
sociale. Avec des cibles surtout exclus des systdraacaires classiques, ses membres sont

en majorité des ruraux caractérisés par un failkan d’éducation.

Ces membres, particulierement ceux qui contrackerarédit, ont été le principal objet

de I'étude, notamment leur culture de crédit.

La collecte de données s’est déroulée a trois nwelifférents : aupres de I'OTIV,
auprés des emprunteurs et aupres d'organismesnagae® de I'OTIV et allouant des

formations sur le crédit aux membres.

Vu la taille de la population étudiée, deux écHlminages en cascade ont été faits

pour aboutir a un échantillon représentatif et degoel I'entretien est envisageable.

Enfin, d’aprés la conceptualisation de la cultueecdédit dans la partie 1, une grille

d’évaluation du niveau de culture de crédit desramipurs a pu étre établie.

Les résultats des enquétes, accompagnés d’intatiprét seront exposés dans la partie

suivante.



Partie 3 :
RESULTATS ET INTERPRETATIONS
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3. RESULTATS ET INTERPRETATIONS

3.1. Corrélation entre la fréquence de préts et la cultte de

credit
3.1.1.La frequence de préts
* Auniveau de la population d’étude
La compilation des situations mensuelles de ceegirmis d’établir une liste nominative des

crédits octroyés durant 'année 2007. Les figutegamites illustrent la fréquence de crédit de
ces emprunteurs durant 'année 2007.
Pour FOTIV Keta Pour 'OTIV Fitaratra

7
5

99
55 / 93

37

26

394 20

3 540

1 prét
2 préts: rizicoles: 2 campagnes successives
m 2 préts: rizicole & GCV
2 préts: 2 préts différents
m 3 préts et plus: rizicoles & GCV
| 3 préts et plus: préts différents
Fig. 14: Classification des membres emprunteurs par fetquence de préts en une année

Plus de 25% des emprunteurs ont contracté plugpeéts au cours de I'année 2007.

* Auniveau de I'échantillon
Le rassemblement des fiches de préts de 186 membatouti a I'établissement de leur
historique de préts (CTANNEXE 5 et ANNEXE)6Les figures suivantes illustrent la fréquence
de préts de ces emprunteurs, notamment le nombpeéte qu’ils ont contractés depuis leur

adhésion a I'lMF, par rapport a leur anciennetétéedMF.
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OTIV KETA
OTIV FITARATR.
221

" | 61 J‘ | 57

1a 3 préts 436préts MWM739préts MWM10a12préts mM2>13 préts

Fig. 15 :Classification des membres emprunteurs par le nerdbrpréts gqu'ils ont contractés a I'O1

OTIV KETA OTIV FITARATR,

14 8 0
19
14 42 45
6
22
16

la3ans 4ab6ans W7a%ans MW10al2ans M=13ans
Fig. 16 :Classification des membres emprunteurs suivantdegirenneté a I'OTI'

Au moins 16,5%' des emprunteurs ayant contracté jusqu'a 3, ont une ancienne
supérieure a 3 ans, c'esthae une fréequence de préts N/A inférieure
La fréquence de préts élevdonds de la problématiquest particulierement évidente pc

les 8% d’emprunteurs ayant contracté plus de Gtert

* Auniveau des enquétés
A part les criteres dilessus, l'entretien a permis de sortir la fréguantad’autres
établissements de crédit par 'emprunteur, ou scours a des crédits inform (Cf. ANNEXE
9).

" Ecart entre la proportion des membres ayant cagtjasqu’a 3 préts et celle des membres ayan
ancienneté de 1 & 3 ans
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Tableau 4 Fréquentation de crédit formel et informel parhprunteur

Fréquentation d a;‘gg; etablissements de Fréquentation de crédit informel
Effectif Effectif
Pas encore 20 59%| Auparavant
Auparavant 10 29% - Rarement 26 76%
Jusqu’a maintenant 4 12% - Souvent 4 12%
Jusqgu’a maintenant 4 12%
TOTAL 34 100% | TOTAL 34 100%

Le recours au crédit informel est plus courantm@port au crédit formel. Plus de la moitié
(59%) des enquétés n'ont pas encore eu recours arédits au sein d’institution de crédit
autre que I'OTIV. Aprés l'adhésion a 'OTIV, 12% igaent encore dans la pratique de
crédits informels, alors que le reste a déja quoetée pratique.
3.1.2.Evaluation de la culture de crédit des membres
La culture de crédit définie dans les paragraphgéset 2.4.3, inclut la conception du crédit
par I'emprunteur ainsi que sa discipline financiere
* Conception du crédit par les emprunteurs
Les membres enquétés n’'ont pas hésité de fairadpdeur conception du crédit, en voici les

éléments de réponses.

Tableau 5 Conception du crédit par les emprunteurs

Effectif des
Eléments de réponses a la conception du crédit enquete§ ayant
signalés ces
éléments
Outil pour étendre ses activités 15
Outil pour financer un projet rentable 11
Risque : impligue fondamentalement I'utilisatiofeetive du fonds au projet 8
convenu
Outil indispensable pour financer ses activités 5
Aide au dépannage mais a rembourser 4
Risque : requiert un revenu sar 4
Outil d’'accumulation d’autant plus efficace queddle de I'exploitation est 3
grande
Outil dangereux pour ceux qui ont trop de probléfiremnciers 3
Outil pour améliorer ses conditions de vie (habita}
Outil permettant d’accéder aux technologies etrigles plus productives 2
Risque 2
Risque : nécessite que le montant convienne bigrcapacité de remboursement 2
de 'emprunteur
Risque : implique I'utilisation du fonds & plusisyrojets 1
Outil permettant d’améliorer sa situation finaneiér 1
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La conception du crédit par les membres provienedes expériences sur le crédit et des faits
dont ils ont été témoins. Leurs réponses contiendemx grandes idées sur le crédit : (i) son
utilité  mais aussi (ii) le risque encouru, évideemindu fait que le crédit, le capital et
l'intérét, doit étre remboursé. Nombreux emprurgeomt mentionné I'avantage d'utiliser le
crédit dans un projet rentable, et la possibiligehdre les activités avec.
Aucun des enquétés n’a confondu le prét a un dotémoigné d’une culture de non-
remboursement comme signale Maud OUSTRY dans lkesesade non-remboursement au
Lac Alaotra (OUSTRY M., 2008). lIs ont tous recorgque le prét est encore a restituer.

» Discipline financiere des emprunteurs
La discipline financiere des emprunteurs s’obsartravers sa ponctualité au remboursement,

et son respect de I'objet de prét.

Tableau 6: Discipline financiére des emprunteurs

Respect de I'objet de prét Ponctualité au rembourseent
Effectif Effectif
Utilisation effective 11 32% Oui 28
Détournement partielle 18 53%) - Atemps 14 41%
Détournement 5 15% - Anticipé 14 41%
Non 6 18%
TOTAL 34 100% | TOTAL 34 100%

Plus de la moitié des enquétés (68%) n’ont pasidiistipline financiére, surtout par rapport
au respect de I'objet de prét. Une grande partsmtce eux ont utilisé le crédit a des fins
diverses et non a l'unique objet convenu dans terat
Quant au remboursement, une trés faible propo(fi8fo) connait toujours du retard lors du
remboursement. Proportion minime, mais peut inflo@nsidérablement les portefeuilles a
risque’® de I'Institution. Les causes du retard sont enonitdj liées aux environnements
externes du projet (aléas climatiques, problemendeché, ...). Certains emprunteurs ont
toutefois noté des retards accidentels suite aétwuchement imprévu du fonds de crédit, et
d’autres ont mentionné la non-conformité du calemdie remboursement au cycle du projet
a financer.

» Culture de crédit des emprunteurs
Apres criblage des enquétés a la grille d’évalmation niveau de culture de crédit (Cf.
Tableau 3), les trois niveaux ont été rencontméigeau €leve, niveau moyen et niveau bas,

avec 7 sous-groupes (@INNEXE 8).

18 portefeuille a risque (PAR) : portefeuille infegigr des retards. Taux de PAR = Solde capital ditits en
retard/ ensemble de I'encours du crédit



Tableau 7: Récapitulation des différents niveaux de culueecrédit rencontrés
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Niveau de o . . | Respect Obliga- ]
Principal objet tion de | Respectde ., . Catégo- .
culture de N de a Vision . Effectif
. g de prét - rembour | I'échéance ries
credit I'objet
sement
Nllvea,u _ AGR et/ou X x x + c 11
élevé investissement
Niveau AGR et/ou o X X + Bl 9
moyen investissement B2 5
_ Dépannage,
N[veau b?S Investissement 0 X 0 + Al 2
(des que I'un AGR
dfnsaﬁ”tjé;as AGR 0 X 0 ou ¥ A2 3
d AGR % X 0 ou x I A3 3
Dépannage %] X X + A4 1

*Sont marqués en jaune, les éléments de culturerédit qui manquent, par rapport au
référentiel (niveau élevé).
Légende :

- « X » I oul

- «0»:non

-« @ »: partiellement

- «+ »: positif

- «-»:négatif

Analyse de ces différentes catégories d’emprunteurs

Groupe A : ceux a bas niveau de culture de crédit
lls manquent de culture de crédit. Soit que leurgpal objet de prét est le crédit dépannage,
soit qu’ils ne respectent pas I'objet de prétt qaiils ne respectent pas la date d’échéance,
ou bien gu’ils soient trop pessimistes vis-a-viscdidit.

Catégorie AL détournement de I'objet de crédit dans le caélre « préte-nom
Suite a la non disponibilité de I'épargne préalalae garantie financiere), le membre, qui
mangue de connaissance sur ses droits, ne réaksBampleur de son engagement lors du
contrat de crédit, et se fait facilement persugsier un autre qui lui propose d’avancer la
garantie financiére, et le prét est partagé eniresgiivant un « contrat ». Habituellement, la
majorité est attribuée a celui qui fournit la gdmarfinanciere. Ce type d’emprunteur, a
souvent recours a d’'autres préts, informels, poostituer son épargne obligatoire.
Dans d’autre cas, le membre contracte un crédit powpréter a un autre avec un taux

usuraire.

' On entend par préte-nom, le fait d’user le dradudtui pour obtenir du crédit venant d’une InstiintFinanciére,
sans étre impliqué dans le contrat de crédit
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En général, pour les crédits « préte-nom », le rrrgement est souvent en retard, car le vrai
bénéficiaire du prét n’étant pas impligué dans detat formel de crédit, ne se sent pas
vraiment obligé de rembourser a la date conveniresiAe contractant du crédit sort toujours
perdant, avec les pénalités du crédit qui concaudoefours avec I'intérét.
Cette premiere catégorie démontre les graves négpsons de la pratique des crédits
informels. 6% des enquétés sont classés danscedfigorie.

Catégorie A2 Détournement de I'objet de crédit
Le détournement est aussi prémédité, comme dargptéte-nom », sauf que le crédit est
utilisé par le contractant lui-méme. En effet, nditions du prét rendent I'emprunteur
inéligible, ou ne le satisfont pas, de sorte qurdfere dissimuler son projet dans un autre type
de crédit.
C’est le cas d’'un emprunteur qui veut financer aotivité, mais faute de garantie, il a eu
recourt a un Organisme partenaire de l'institut@wvec lequel il pourrait bénéficier du credit
méme sans garantie réelle. Ainsi, il a tout faitipobtenir le crédit. Cependant, il n’a pu
financer que partiellement son activité et I'olget prét convenu. Ce type d’emprunteur, par
mangue de persuasion sur I'objet de son prét,sertres difficilement.
C’est aussi le cas de nombreux emprunteurs queredinancer leur exploitation rizicole,
mais désirent éviter de s’unir en groupe, et cotdrd du crédit a titre « commerciale » par
exemple pour obtenir du crédit utilisé pour laqidiure.

Catégorie A3 Pessimisme vis-a-vis du crédit
La vision pessimiste vis-a-vis du crédit se traguait une réticence suite a une conception
importante des risques encourus pour un crédit.
En fait, ces membres pessimistes affirment tousl@uésultat du crédit est trop aléatoire. En
général, ces membres sont des locataires, ils ssedent pas de rizieres. Ils sont trés exposes
aux aléas climatiqgues qui diminuent souvent lesntiigs de la récolte, orchestrés par la
mauvaise maitrise d’eau.
Certains d’entre eux ont déja vécu des expérienégmtives, suite a une succession de
mauvaises récoltes.

Catégorie A4 Principale utilisation du crédit pour le dépagea
Ce sont des membres qui ont souvent des revenusueienstables, mais en certaines

périodes, recourent au crédit pour surmonter leslemes de liquidité du ménage.
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Groupe B : ceux a niveau de culture de crédit moyen
lls connaissent bien le crédit comme moyen pouwanier principalement une AGR ou un
investissement. Toutefois, 'utilisation du prétiquement a I'objet prévu n’est pas slre. La
majorité de ces types de paysans n’allouent pagdité du fonds de crédit a I'objet du crédit
convenu. lls pensent que cette pratigue n’est pag détournement du prét » «du moment
gu’on fait le travail » disent-ils (OUSTRY M., 200&resque la moitié (47%) des enquétés
appartient a ce groupe.

Catégorie BX Le déetournement partiel du prét n’a pas permisigilisation optimale
Ces membres n’ont pas obtenu le résultat esconuptéedit.
Pour les uns, c’était leur projet qui n’était pastable : le bénéfice ne dépasse pas les intéréts
du crédit. Selon eux, la solution consiste a stndocer dans cette activité et a penser a
d’autre projet pour les prochains préts.
Pour d’autres, bien que le résultat du crédit ne@as encore palpable, suite a des échecs
accidentels (mauvaises récoltes dues a des intaspéil faut encore du temps pour le
percevoir.

Catégorie B2 Malgré le détournement partiel du prét, l'impga€était plutét positif
Le point commun de ces membres est que, la pautipré détourné a été utilisée vers un

investissement, de sorte que le prét a permis cograulation d’actif chez le bénéficiaire.

Groupe C : Ceux a niveau de culture de crédit élevé

A la différence des membres du groupe précéedeunx de groupe C ont bien de la discipline
financiére tant sur le respect de remboursementsgude respect de I'objet de prét. lls
reconnaissent que pour réussir un prét, c'estegpdiur en tirer le maximum de bénéfice, une
bonne gestion de ce prét est requise, préciséroanitiisation intégrale a une AGR ou a un
investissement (Principe de I'économie d’écheARBER A., 2002).

lls ont tous connu un succes avec le crédit.

“ 'impact du crédit a été évalué d’aprés la percepgiropre de 'emprunteur, et d’aprés I'évolutiensks avoirs (de
ses actifs) observée in situ et dans les dosséepséts. Souvent, quand I'impact du crédit étasiffple membre n’a
aucune hésitation a le confirmer
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Al A2 A3 mA4

Effectif

mBl mB2 mC

Fig. 17: Répartition des enquétés par leur niveau de celtle crédi

Prés de 70% des enquémganquent de culture de cré

La grille de détermination du niveau de culturecdédil n’a pas pu étre établie pour tc
I'échantillon, car I'historique de prét n’informeag sur le respect de I'objet du prét ni st
conception du crédit par I'empruur.

Toutefois, pour reporter I'étude a I'ensemble dedaulation, les principales caractéristiq
des groupes vont étre dress

Tableau 8 Principales caractéristiques de chaggroupe d’emprunteurs basé surniveau de culture de
crédit

Groupe Principales caractéristiques

- En général, le prét est octroyé a titre de consaimmalurant les périodes de souc
-L’historique du prét de ce type d’emprunteur témeiga réticence \-a-vis du crédit : son°l
prét n'alieu que quelques années apres son adt

-Et en général, il n'est qu'a so™ou M prét

-Le montant demandé peut largement dépasser satéagacemboursement du fait que

« préteur de nom assure la garantie financi

-C’est un groupe extréiste :

- soit que I'emprunteur est trop naif et vulnératdelps « prétenorr »

-Soit qu’il est trop malin et préte le crédit a son tour aaux usuraire

Mais dans tous les cas, I'impact du préinégatif

A -C’est en général, un nouveau memqui entame son®1prét et dissimule son projet dans
autre type de prét pour éviter de s’unir en graap@our gagner I'assistance d’'un Organism
2 | développement

-L'impact du prét peut étre positif ou négatif, setp’il utilise le fond conformémeia son
projet ou non

C’est un membre qui a vécu plusieurs expériencgatives avec ses pré

3 | Ceciest di a l'insécurité de son acti: le plus souvent il s’agit d’activité agricole egge ¢
des risques non maitrisak

Un membre témoignaiaussi une réticence vis-a-vis du crédit :Ygiét n’a lieu que plusieurs
4 | années apres l'adhés : ce type de membre ne pense a recourir au créelitrgs
occasionnellement, et ce pour le dépan

Ce sont de nouveaux emprunteurs, qui suitechec de leur projet, espérent encore fair
crédit mais pour d’autres proj

Sinon, il s’agit d’'emprunteurs qui ont eu tantotda résultat, tantét de mauvais résultat avi
crédit, mais veulent contint
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11

lIs font partie des bons-payeurs, de sorte queligwn du montant de leur prét est croissant
Le prét est principalement utilisé pour une AGRuaunvestissement, et parfois pour dépanrnage

Ce sont, en majorité, des membres qui se sonfal@jdiarisés avec des Etablissements de
crédit. Leur objet de prét concerne exclusivemeittume AGR, soit un investissement.

lIs attribuent le succés de leur crédit, a une bayestion de ce dernier c'est-a-dire, a son

C utilisation optimale : pour un projet rentable.

Ce sont des membres bon-payeurs. lIs préfereicigertieur remboursement. Les retards de
remboursement ne sont que trés occasionnels etraptadjue quelques jours

Vue leur historique de prét, ils sont crédibleskgiennent de crédit de plus en plus élevé

3.1.3.Fréquence de préts et niveau de culture de crédit
Le test d'indépendance de Khi2 appliqué a la «fedge de préts » et au « niveau de culture
de crédit » a montré que :
- Le «nombre de préts contractés par I'empruntepuideson adhésion » noté N, le
« rapport N/A », et la «fréquentation d’autresbbétsements de crédit», sont
indépendantes de la «culture de crédit de I'emtprur». En d’autres mots, ces
caracteres ne varient pas simultanément, et aualagon de cause a effet ne peut
étre envisagée.
- En revanche, la « fréquentation de crédits infosnmeést liee au « niveau de culture de
crédit »,(Cf. ANNEXE 18).
D’abord, pour le « nombre de préts contractés andrunteur depuis son adhésion » et
sa «culture de crédit », le premier ne déternpag le second, ni inversement. Plusieurs
emprunteurs ayant effectué un méme nombre de pektgent avoir différents niveaux de

culture de crédit.

10
o L
=
gLl A
- , L mB
) | ‘. L mC

0a5 6a10 210

Nombre de préts depuis I'adhésion

Fig. 18 : Répartition des enquétés suivant le nombre de jppétls ont contractés avec I'OTIV depuis leur

adhésion, et suivant leur niveau de culture deitréd

Ensuite, la périodicité de préts exprimée par ppoat N/A ne refléte pas non plus le niveau
de culture de crédit de I'emprunteur. Une grandquence de crédits peut s’observer chez un

emprunteur a niveau de culture de crédit élevés massi chez un autre a niveau bas.
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Fig. 19: Classification des enquétés plus de 3 ans dameté a 'OTIV, suivant la périodicité de leur
préts et tenant compte de leur niveau de culturerddit

De méme, la fréquentation d’autres établissemeatsrédit n’est pas un critére significatif

pour estimer la culture de crédit de I'empruntéprés avoir contracté du crédit dans d’autre
établissement, ce dernier peut avoir un niveawttare de crédit élevé ou bas.

Néanmoins, il convient de signaler que ceux qut sonsimultané clients d’'une banque ont

un niveau de culture de crédit élevé, sinon moyen.

10

8

6 Pas encore

4 1 Auparavant

2 17 t B Jusqu’a maintenant
0 : —

A B c

Fig. 20 : Répartition des enquétés suivant leur fréquematio non d’'autres Etablissements de crédit,

tenant compte de leur niveau de culture de crédit

A propos de la corrélation entre la « fréquentatiercrédits informels » et le « niveau de culture
de crédit », une pratique fréquente de crédirimé marque un manque de culture de crédit.
Pourtant, on note que la quasi-totalité des empuugta déja contracté du crédit informel.

En effet, les régles dans le crédit informel etesebu niveau des Etablissements de crédit sont
complétement divergentes, de sorte que la prat@wecrédit informel peut inculquer une

mauvaise pratique contraire a la culture de crédit.
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Fig. 21 : Fréquentation de crédit informel par les enqué&gkeur niveau de culture de crédit

Ces premiers résultats démontrent que, en gén@faéquence de préts observée au sein de
l'institution ne désigne pas le niveau de cultuee adédit de I'emprunteur. Cependant, les
emprunteurs a la fois clients des banques témoigmes culture de crédit, et ceux qui se
familiarisent encore au crédit informel présentemtmanque de culture de crédit.

Une autre source possible de la culture de créditsiste en des formations spéciales sur le
crédit accordées par des Organismes de Développeungar les IMF.

3.2. Impact de I'action des Organismes de développement

sur la culture de crédit

Certains Organismes de Développement travailleet #OTIV dans I'éducation au crédit de
ses membres. L'impact de lintervention de ces Oigyaes de développement sur la culture
de crédit de leurs attributaires a été évalué\getsala discipline financiere de ces derniers,

spécialement au remboursement.

3.2.1.Part de I'OTIV

L’intervention de I'OTIV sur « I'éducation » au dli€ est presque identique pour tout type de
prét, et méme pour les crédits en partenariat. Gemiers se different par leurs
caractéristiques propres (CANNEXE 17) et par la présence de division de risque pour
I'Institution.

Pour inculquer la discipline financiére chez segpmemteurs, l'institution use différentes

formes de pression.
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Tableau 9 Formes de I'éducation financiére donnée par 1@ T

Obligation d'utiliser le prét a un objet
Education a I'épargne préalablement défini
(activité génératrice de revenu ou non)

Obligation de
remboursement du crédit

LVWmMmOOIT-1mZ

» Epargne préalable avee Obligation de 'emprunteur a remplir Engagement de

mouvements durant les le formulaire « demande de crédit » 'emprunteur par la
trois mois d’adhésion comportant I'objet de prét signature du contrat de
» Dépbt obligatoire de |+ Neécessité de piéces justificatives de credit (y compris le
25% du montant I'objet de prét calendrier de
sollicité « Contrat mentionnant I'engagement de remboursement)
» Compte rendu inactif I'emprunteur a respecter l'utilisation|* Engagement de
apres deux ans sans prévue du prét 'emprunteur a assurer la
mouvement « Déblocage du prét suivant I'objet du|  restitution du prét par des

prét et le calendrier d’exploitation (par ~garanties qui peuvent les
tranche de préférence surtout pour les recouvrir

crédits agricoles) * Recouvrement du prét dés
« Développement du crédit-fournisseur  le 1 jour de retard (a

(et crédit en nature) par lequel le I'amiable puis judiciaire)

bénéficiaire recoit directement le |+ Retard de remboursement

matériel objet du prét frappé d’'une pénalité de

+ Validations pré et post-déblocage de 2% mensuel
I'utilisation du prét

Source : Auteur

Pour éviter le surendettement de I'emprunteur, r& lpacalcul de son ratio de solvabilité,

I'Institution limite les crédits paralléles a dewt,ce de types complémentaires.

Toujours dans cette optique, le temps s’écoulamiteele remboursement d’'un prét et le
déblocage d’'un autre est limité au minimum a 15gpeeci pour empécher les préts pour

remboursement de prét.

3.2.2.Part des Organismes de développement
* Intervention du projet BV Lac
A titre d’appui socio-organisationnel, le projetriiue des formations concernant I'utilisation
d’outil de gestion du crédit a ses paysans pantesaet leur accorde une séance d’'information
sur les produits financiers de I'OTIV. Dans le dtéh partenariat avec 'OTIV, a titre de
caution financiere, a part le partage de risquerdget participe a la constitution du fonds de

garantie du bénéficiaire.
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Tableau 10 Répartition du FGM dans le cadre du crédit en padriat de I'OTIV et BV Lac

Part du paysan dans Part du Projet
le FGM dans le FGM
Saison 2005-2006 20% 5%
Contre saison 2005-2006 15% 10%
Saison 2006-2007 5% 20%
Saison 2007-2008 5% 20%

Toutefois, chaque paysan du BV Lac ne peut béeéfagu’'une fois ce crédit en partenariat,
ou le FGM est moindre. La campagne suivante, it pmujours contracter du crédit a I'OTIV,
mais a titre de crédit classique. Ainsi, a chagammagne, les bénéficiaires de ce crédit en
partenariat sont toujours nouveaux.

Depuis la premiere campagne de partenariat avadVadhésion n’a cessé de diminuer.
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Source : BEST et OTIV-Département Engagement
Fig. 22: Evolution du crédit en partenariat de 'OTIV eVB.ac

Quant a la discipline financiere de ces nouveauwéti@aires, le taux de recouvrement a toujours
été bas, en moyenne 93% du capital sont récupéaressbapres I'échéance et apres renflouement
des FGM des groupements débiteurs. En plus, prisrdeitié des montants se trouve toujours en

retard de remboursement.

Tableau 11 Evolution du taux de recouvrement des créditsatepariat avec le BV Lac

2005-2006 2006-2007 2007-2008

Taux de recouvrement a I'échéance 40% / 68,75%

Taux de recouvrement +1 mois 64% / /

Taux de recouvrement +6 mois apres
_ 93,11% 97,59% 90,69%
renflouement des FGM membres débiteurs

Source BEST et Département Engagement a I'OTIV
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* Intervention du Programme PER
Dans le cadre de son partenariat avec I'OTIV, leglkamme cautionne totalement ces
bénéficiaires qui n'auront plus besoin de présemtautres garanties. Il leur accorde
également des formations techniques sur le projetaacer, ainsi que des formations sur la
« culture de crédit » et la « culture entrepreraery.
Dans I'évaluation ddaux de recouvrement, comme la date de rembourgamesrcrédits est
variable d’'un emprunteur a l'autre, la référenceserétait I'« échéance appelée » ou les
montants convenus dans le calendrier de rembourdeme
Le tableau suivant montre les taux de recouvrerpantrapport a 'échéance appelée et a la
fin 2008 ou tous les crédits atteignent leur échédmale (I'échéance appelée coincide avec

le capital octroyé).

Tableau 12 Récapitulation de la situation du crédit en paggat entre le PPER et 'OTIV

Nombre de bénéficiaires du crédit 59

Volume du crédit débloqué 42 497 017 Ar

Moygnne du taux'de recouvrement par rapport a 73.15%

I'échéance appelée

Situation fin 2008 :

Taux de recouvrement 75,91%

Capital recouvré a 100% 27 334 600 Ar 64,32%
Bénéficiaires ayant soldé leur compte & 100% 40 80873,

Source :OTIV — Département Engagement

En moyenne, 73,15% des montants ont été rembou@rsEsnps, suivant les échéances
calendaires.

A l'échéance finale, le taux de recouvrement esioen faible (75,91%), et 67,8% des
bénéficiaires seulement ont soldé leur compte.

Par ailleurs, selon les responsables de I'antedgienrale, au début, le Programme intervenait
sur 9 Communes du District d’Ambatondrazaka, mais te la 2" vague, son intervention

ne touchait plus que 4 communes.

* Intervention du FFIVE
Comme son nom le laisse entendre, ce programmedlik avec éducation » associe
I'octroi de crédit avec des formations basées sardialogues entre ses attributaires, dirigés
par des animatrices rurales.
Plusieurs thémes de formation sont dispensés awéfibiaires (UNFPA/UNIFEM, 2006):
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- thémes sur 'amélioration de I'Entreprise (noti@nabmptabilité, culture entrepreneuriale
et culture de crédit) ;

- thémes sur la santé : Planning familial — NutritioIH SIDA- vaccination — éducation
des enfants - ...

5000 180 000

o j zgg 160 000

:E 2500 = 140 000

o o 120000

:E i ggg 73_; 100 000

2 & 80000

. 2000 <

§ 1500 s 60 000

'§ 1000 40 000

E 500 20 000 1
2005 2005 <005 2009 <009 2005 2005 <005 2005 <009
B Membres ®Emprunteuses H Epargne M Octroi

Fig. 23 : Evolution trimestrielle de I'effectif des bénédices et Evolution trimestrielle de I'épargne et du
crédit octroyé (US $) depuis 2005

Depuis son installation, en 2000, I'essor de ceg@nmme était remarquable en termes de
zones de couverture et d'effectif des bénéficiairéstuellement, le programme a
complétement couvert toute la Région. Les attribegade ce programme sont trés actifs tant
a I'épargne qu’au crédit, en moyenne 77 femmed80membres contractent du crédit.

Le taux de recouvrement calculé & chaque trimestreettement élevé, 99,56% en moyenne
pour les 4 derniéres années (AXINEXE 14).

Bref, les organismes de développement interviendéféiremment dans I'apprentissage du
crédit a leurs attributaires. En réalité, le motgpgroche varie suivant le type de cible.




Tableau 13 Comparaison des approches de différents Orgagsstians le cadre du crédit en partenariat

BV Lac

PPER

FFIVE

Moyens et petits exploitants (% superficie),
groupés en Associatior paysans

un projet : femmes ; jeunes ; handicapeés ;

personnes n'ayant pas de revenu mais ayanthéoriquement, des femmes issues de

familles les plus démunies, mais en réalité,

de
itat

ant

Cible personnel déflaté de I'Etat personne a un | classe sociale plus ou moins pauvre (a hah
certain niveau d’éducation plus ou moins | traditionnel et dont les enfants n’ont pas acces
élevé a l'école)

participative et progressive : Participative : le bénéficiaire choisit son projet L’approche est participative :
- Entamant par des informations et des | parmi les filieres proposées supposées porteusesRéunion communautaire
Approche sensi_bilisations permettant de susciter les — la sensibilisation se fait a travers des |- Promotion et sensibilisation du produit
besoins des paysans ; Personnes Ressources de Proximité (PRP), et
- Réflexion participative ; des animateurs, ainsi que des techniciens
- Appui ala demande ; spécialistes dans les filieres porteuses
A titre secondaire A titre secondaire Notion de comptabilité : Analyse de prét suiv
Information sur les produits financiers Formation d’un jour sur la culture de crédit eta méthode RRIMER (Rentabilité — Risque —
proposés par I'Institution de crédit partenaifda culture entrepreneuriale Intrant — Marché — Expérience —
Formation | FormationSur 'outil de gestion de Remboursement) _
touchant la crédit (cahier de gestion de crédit du Thémes sur I’amellorgtlon de I’Entreprlse, _
culture de groupement) : cahier d’exploitation (culture’entfeprenegna_le et culture de crédit)|:
crédit FormationSur le PTA (Programme de Travai 0 ldée d’entreprise ; _
Annuel) et CPE (Compte Prévisionnel de 0 Augmenter vos ventes ; o
I'Exploitation) pour I'association ; o Gérer I'argent de I'entreprise : utilisation
du prét pour une activité la plus rentable ;
0 Augmenter vos bénéfices.
Formation principale portant sur les Formation principale portant sur le projet a| Cinqg semaines de Formation d’orientation
techniques de production financer (appui socio-organisationnel) : le reglement
formationfonctionnelles : pour les responsables interne, Idée de possession & de solidarite (g

Autres élus (appui socio-organisationnel) travers un travail de groupe : étude de cas)

formations Thémes sur la santé : Planning familial —

Nutrition — VIH SIDA- vaccination
Thémes portant sur la vie courante : éducatig

des enfants - ...
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Outil de
formation

outils de formations simples adaptés a la
situation des paysans (planches, tableau). L€
illettrés sont assistés par d’autres qui sont
alphabétes.

En cas de besoin, des recyclages de formatic
peuvent survenir.

planches, tableau
s

N

débat & « causerie » (sans aucune formalité
puisque certains bénéficiaires sont illettrés)
Les recyclages sont fréquents, souvent a la
demande des bénéficiaires

Mesures liées
au crédit en
partenariat

Pas d'épargne
Présence de garantie financiere mais moindr
par rapport au crédit classique

Garantie matérielle (150% du montant sollicité)

Pas d'épargne
ePas de garantie financiere
Pas de garantie matérielle

Epargne hebdomadaire qui va constituer la
garantie financiere

Pas de garantie matérielle, mais caution
solidaire

Evolution de
I'assistance

L'assistance fournie aux paysans diminue au
et & mesure de leur partenariat avec le projet
Le projet n'accompagne son bénéficiaire qu’y
seule fois dans son prét

fues bons payeurs peuvent encore jouir de
. 'appui du projet
ine

Les bénéficiaires, bien que incités a s'intégre
une institution de Microfinance et se détache
du FFIVE, peuvent toujours jouir de I'assistar
du projet

ce
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L'impact des formations allouées par ces organisdesiéveloppement, mesuré a partir de la

discipline financiere de leurs attributaires, aipse par leur dynamisme se résume par le tableau

suivant.

Tableau 14 Impact des formations allouées par les organse développement sur la culture de crédit

des bénéficiaires

Evolution de la zone de Evolution du nombre des | Discipline financiére des
couverture bénéficiaires bénéficiaires au
remboursement
Plutot statique : toujours au | Présence d’une centaine de Taux de recouvrement
niveau de 3 zones nouveaux membres a chagufaible : pres de 69% a
BV Lac d’intervention campagne I'’échéance finale
(AFD/JICA/ (Amparafaravola,
BM) Imerimandroso —
Ambatosoratra, Vallée
Marianina)
PPER/ VATSI En régression : au dé_but suf Ef_fectif de bén_éficiai_res Ta_lux de r?couvremept
(PNUD/ 9 communes du district _ faible : une soixantaine fallble,: pres _de 76% a
Gouvernement) d’Ambatondrazaka, ensuite I'échéance finale
sur 4 communes
Essor remarquable : Augmentation de I'effectif des | Bon remboursement : plus
couverture totale de la membres qui s’est multiplié de 99,5%
FFIVE région, surtout autour du lag 9€ Plus de 2“33 de 10 fois
(BM & PNUD) | (32 caisses au début 2005, gflora 663 4 dermieres
jusqu’a plus de 328 caisses
actuellement)

Pour vérifier la troisieme et derniére hypothegse troisieme source possible de distinction du

niveau de culture de crédit est le type d’expl@tatprobablement lié a I'autonomie financiere.

3.3.

Typologie des exploitations et autonomie financiere

3.3.1.Typologie des exploitants

Vu la place importante occupée par la riziculturesicette région, les membres-emprunteurs

ont été classeés suivant la position de cette &&tilans leur systeme d’exploitation.

Cette typologie fait ressortir six grands typesgleitants.

Type 1 : Ceux qui n'ont ni riziere ni équipement agicole

Il'y a 2 possibilités :

- soit qu’ils développent des cultures sametypour assurer leur subsistance, et vendent en

plus leur force de travail dans d’autres expladtagi (activité principalement agricole) en

contre partie d’'un maigre salaire ;

- soit que leur principale activité touche le commermes cultures de rentes et du petit

élevage sont pratiqués mais a titre secondairervBda rentabilité de ses activités, ce
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type de ménage ne rencontre pas trop de problemellpchat du riz : il profite pour
stocker du riz durant la période ou le prix dubd@sse, et en vend lors de la hausse du

prix.

Type 2 : Ceux qui ont des rizieres et n'ont pas dguipement agricole

Faute d’équipement pour le travail, ils sont oldigke faire travailler leurs terres par des
contractants, métayer ou fermier.

Dans le premier cas, ce qui leur revient dépenié geoduction et des qualités agronomiques
de leurs rizieres. Pour une bonne terre, ils béméfi de la moitié de la production, dans le
cas contraire, le tiers.

Dans le deuxieme cas, le loyer est toujours prapuorel a la qualité agronomique des
rizieres, mais payé d’'avance.

A part ces loyers, ces ménages ont souvent un uepieis ou moins stable, issu d’activités

extra-agricoles (transport, éducation, ...).

Type 3 : Ceux qui n'ont pas de riziere, mais d’équuement agricole

Ce sont I'inverse du groupe précédent. La plupatrtrecours au fermage. Toutefois, ils n’ont
acces gu’a une tres faible superficid (1a). Leur production rizicole est fortement abéat
car dépend de la qualité agronomique des rizievesées.

Pour combler leur besoins et pour amortir les esquls diversifient leurs activités (petit
élevage, commerce). Par ailleurs, ils vendentflange de travail comme salariés agricoles.

Type 4 : Ceux qui ont une faible superficie de rizre & 2 ha) et d’équipement agricole

En général, ces ménages exploitent environ 3 hazdwes, y compris les leurs et celles
louées. La plupart pratiquent des cultures de easdrson sur leurs propres rizieres. Et pour
assumer leurs besoins, ils pratiquent égalementtie élevage et des activités commerciales
saisonnieres pour affronter les périodes de soudure

Ceux qui n’exploitent que moins de 1,5 ha amplifiégur culture surtanety. Certains
développent d’autres activités plus rémunératratda riziculture est passée au second rang.
C’est un cas trés fréquent sur la rive Est du Liates riziéres sont tres restreintes.

Type 5 : Ceux qui n’exploitent que leurs propres 1zieres
En général, leurs rizieres dépassent les 3ha, rdtldanaitrise d’eau est possible. De sorte
gu’ils pourront y investir beaucoup tant en travgi'en capital. La plupart d’entre eux ont

un revenu stable, extra-agricole.
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Type 6 : Les « grandsriziculteurs »

Toujours de type familiale, mais, a cause de la grande sup rizicole (> 6ha),
I'exploitation fait intervenir d'importaie maind’ceuvre extérieure temporaire, bien qu’e
Soit équipée enraction attelée ou motoris. Pour ces exploitantsa Iriziculture tient un
place importante malgré la présence d’autres activités agricoles ou non. Souvitanety
ne sont exploités que ed facon tres extensiv Leur productionrizicole est nettement

supérieure a leur autoconsomma, de sorte gu'’ils en vendent une partie.

H Type 1: ni riziere ni équipement agricole

B Type 2: rizieres mais sans équipement
agricole

B Type 3: équipements agricoles mais sans
riziere

Type 4: possession d'équipements agricoles
et de faible superficie de riziere (= 2ha)

H Type 5 : ceux qui n'exploitent que leurs
propres rizieres

B Type 6 : "grands riziculteurs"

Fig. 24 :Répartition des enquétés suivant les caractéristiques de leur explc

D’aprés ce diagramme, la majorité des emprunteurs a I'OTIV appartiennent au ¢
d’exploitation 4, qui n’ont qu’une faible superficie de riziere (2 ha), et exploitent, en t
ha, en recourant au fermage local

La proportion de ceux qui n'ont pas de ries (Type 1 et type 3enferme 18% des enquétés.

3.3.2.Autonomie financiere des exploitant
L’évaluation de I'autonomie financiere des enquétés a abouti a deux grandes ca
d’exploitants: ceux qui ont atteint leur autonomie financiere et ceux qui ne pas encore

atteinte.

Rapport- gratuit.com {4;

LE NUMERD 1 MONDIAL DU MEMOIRES
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Pas d'autonomie financiere : Garantie financiere
provenant d'autre prét

M Pas d'autonomie financiére : Garantie financiere
provenant d'Organisme de développement

Pas d'autonomie financiére : continuité de préts
durant plusieurs années sans augmentation de la
taille de I'exploitation

M Présence d'autonomie financiére

Fig. 25: Répartition des enquétés suivant leur autonomantiiere

Pres de25% des enquétés n'ont pas atteint leur autonamaediere. llssont obligés de fair
du crédit pour financer leur activi

D’apres le test d'indépendance de Khi2, 'autonofimanciére est indépenda (i) du type
d’exploitation, (ii) du niveau de culture de crédit des emprun et (iii) du nombre de pré
déja contractés au sein de I'OT

Cependant, le diagramme repréant I'autonomie financiere des différents expldisaat
permis de constater que la totalité des exploitdatype 5 et estcapable de financer le
exploitation sans recourir a des fonds externesgie¢ le crédit. Rappelons que ce sont
exploitans qui mettent en valeur plus de 3 ha de riziergsrtad’'autres activité

100%

50%
H Non

Proportion

0,
0% m Oui
1 2 3 4 5 6

Types d'exploitation

Fig. 26 : Autonomie financiére des différents exploit

Par ailleurs, le type d’exploitation « niveau deulture de crédit sont li¢
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Effectif
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Fig. 27: Classification des enquétés suivant leur syst@¥@eploitation et leur niveau de culture de crédit

Les grands riziculteurs possédent un niveau dereutte crédit élevée. La majorité d’entre eux
ne contractent plus du crédit rizicole au sein ‘dH, mais avec leur riziére irriguée
dépassant les 5 ha, ils préférent le crédit rigiéolitre individuel offert par la bandfie

La plupart des paysans de types 4 et 5, qui expibén moyenne 2 a 3ha de rizieres, utilisent
leur fonds de créedit vers de nombreuses fins etanbunique objet de prét convenu (niveau
de culture de crédit moyen noté B).

Quant aux salariés agricoles (paysans de type8)l leur niveau de culture de crédit est bas.

3.3.3.La culture de crédit et le genre
Lors de I'échantillonnage, le sexe n’était pas pasime critere de stratification.
Mais dans cet échantillon qui contient 53% de fen@n47% d’homme, le test de corrélation
Khi2 entre ces deux variables (culture de créddeztre) démontre que ces derniéres ne sont
pas liées.
Toutefois, il est a noter que I'évaluation de l'iagb des formations allouées par les
Organismes de Développement, a montré que seuddttdmitaires du Programme FFIVE ont
bien acquis une discipline de remboursement. Etattebutaires a bonne culture de crédit

sont exclusivement des femmes.

Pour avoir une vision synoptique des résultatd’autonomie financiere et la culture de

credit des emprunteurs, I'arbre typologique sui\aaté dresse.

2L Notamment le crédit rizicole individuel offert parBOA, dont le taux d’intérét linéaire est de%,mensuel,
avec une garantie financiére de 10% et une garanatiérielle de 125% environ.



53

Nombre de préts, de Autonomie Niveau de culture de Groupe
méme type, financiére crédit
contractés
C (6; 17%) I
B (3; 9%) Il
Oui (10 ; 29%
>3 A (1;3%)
/4(13 ; 38%)
B (3 ; 9%) \Y;
Emprunteurs Non  (3: 9%)/
enquétés
(34 100%)\< C (5;15%) V
< Oui B (7 ; 20%) VI
(21 ; 62% (16 ; 47%
A (4;12%) VI
= 20,
Non (5 15%)<: ° (s Vil
A (4;12%) IX

Fig. 28 : Arbre typologique des emprunteurs basé sur letmraamie financiere et leur niveau de culture
de crédit

Le probleme posé antérieurement concernait sutesutemprunteurs ayant déja contracté
plusieurs fois ¥ 3) un méme type de crédit, c'est-a-dire les quabemiers groupes

d’emprunteurs (I, II, Ill, et IV). lls constitueB8% des enquétés.

Comme réponse a la problématique, méme apres plagieéts, une partie, jusqu’a 9%, des
emprunteurs reste toujours dépendante au crédiuf@ IV), contre 17% qui, a cause de leur

culture de crédit, continue a contracter du cr@@ibupe I).

Le fait de contracter du crédit aprés avoir attsimt autonomie financiére ne peut pas étre

interprété comme une culture de crédit.
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CONCLUSION PARTIELLE

A lissue de I'enquéte, trois grands groupes damprurs se distinguant
principalement par leur comportement vis-a-vis tdit, ont été mis en évidence : ceux a bas
niveau de culture de crédit, dont la notion suerkdit manque ; ceux de niveau moyen, qui
connaissent bien le crédit, mais en pratique metiit pas la totalité du fonds a I'objet prévu ;
et ceux de niveau élevé, qui ont la discipline ritiare tant dans l'utilisation du fonds que

dans son remboursement.

Leurs proportions dans I'’échantillon des emprurgeanmquétés sont respectivement :
26,5%, 41% et 32,5%.

Le résultat de I'enquéte a permis de confirmer opaégré plusieurs préts successifs,
'emprunteur peut toujours ne pas acquérir une boruiture de crédit. Et surtout avec le

credit informel qui inculque une mauvaise pratigeecrédit chez les emprunteurs.

Quant aux formations spéciales sur le crédit aBms par les Organismes de
Développement, leur impact, évalué seulement drghrttaux de remboursement et de la

dynamique des bénéficiaires, se révele minimeytacphui de la FFIVE.

Et enfin, l'atteinte de I'autonomie financiere ngrsfie pas toujours une bonne culture

de crédit. C’est plutbt cette derniere qui assanerémiere.

En effet, 'acquisition de cette autonomie ne dépendu type d’exploitation, ni de la taille

de cette derniére, mais liée au revenu du ménagsatapacité a faire de I'épargne.



Partie 4 :
DISCUSSIONS ET RECOMMANDATIONS
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4. DISCUSSIONS ET RECOMMANDATIONS

4.1. Quelles sont les conditions de réussite du crédit

émanant de 'emprunteur ?

Le crédit reussi, selon la conceptualisation dangdrtie I, est un crédit qui, apres son
utilisation et son remboursement, permet de dégagsurplus de revenu qui est soit réinvesti
(autofinancement), soit capitalisé sous différefdemes d’épargne.

Selon ce concept et tenant compte de I'apprécigtimpre de I'impact du crédit par le
bénéficiaire, I'impact du crédit peut étre négatii|, ou positif si c’est réussi.

Les diagrammes suivants montrent la relation datréveau de culture de crédit des enquétés
et 'impact du crédit.

20
Niveau de culture de
15 .
. crédit:
©
aq:a 10 mC
w
5 B
0 T T 1 A
Négatif Sans Positif
changement

Impact du crédit

Fig. 29 :Relation entre le niveau de culture de créditmgpact du crédit

Tous les emprunteurs a niveau de culture de cééglit (niveau C) ont tous connu un impact
positif du crédit. lls ont pu accumuler du cap{sdus forme d’équipements de production, ou
de transport, ou d’autres biens immobiliers tel® derres, maisons) et/ou étendre leur
exploitation avec (augmentation de la superficiegtarisation, démarrage de nouvelles
activités).

En d'autres termes, a un niveau de culture de tcédeVé, la probabilité de réussir avec le
crédit est aussi éleve.

La figure ci-aprés montre avec plus de précisiéleihent de culture de crédit le plus influent

sur I'impact du crédit.
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100% Légende :

90%
80%
70%
60%
50%
40%
30%
20%
10%

0%

Impact du crédit:

Positif
B Sans changement
H Négatif

Eléments de culture de crédit :

: Principal objet de prét

: Respect de I'objet de prét

: Obligation de remboursement
: Respect de I'échéance

: Vision

ua b WN R

D : Dépannage
AGR et/ou | : Activité Génératrice
de revenu et/ou Investissement

0:non
1 2 3 4 5 @ : Partiellement
, . x : Oui
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Fig. 30: Probabilité d’avoir chaque impact du crédit aadue élément de culture de crédit

D’aprés cet histogramme, la probabilité de réusmsac le crédit est surtout élevée :

- pour ceux qui respectent I'objet de prét ;

- ensuite, pour ceux qui respectent I'échéance.

Quant a I'échec du crédit, les causes les plusgimieb sont :

- le non respect de I'échéance, évidemment a caupéradité de retard qui encourt sur le
crédit ;

- le détournement de I'objet de prét ; et

- l'utilisation du crédit a des fins non productiegpannage, ou consommation)

En réalité, le remboursement du prét a temps owesbiti fortement lié a 'emploi du prét.

4.1.1.Utilisation efficace du crédit
* Objet du crédit
L'utilisation du crédit doit toujours inclure leifaque le crédit est un fonds a louer et a
rembourser ultérieurement. Pour qu’elle soit reletaglle doit concerner un projet rentdble

dans le court terme (activité génératrice de rejyanayen ou long terme (investissement).

2 pour choisir entre différents projets, leur reiltigbest mesurée soit par la valeur actuelle n@tteA) si le
capital investi est le méme, soit par le taux imede rendement (TIR) ou l'indice de profitabiliéd par le délai
de récupération du capital
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Par ailleurs, il convient de considérer que lesolmss de trésorerie ne concernent pas
exclusivement des besoins de I'exploitation, maissades besoins de consommation du
ménage. Et d’autant plus que certaines consomnsaffesoins quotidiens liés a la survie du
meénage, obligations sociales, ...) peuvent se répéieritaires par rapport a I'investissement
dans I'exploitation.
Cependant, ces crédits pour consommation (créolidise, maladie, mariage, ...) s'annoncent
rentables seulement par rapport aux crédits ussralont le taux d’intérét est exorbitant.
Ainsi, le recours a des crédits pour consommatierdoit étre qu’exceptionnel, et surtout
nécessite un revenu stable (périodique et plusaossar) pour le remboursement.

= Respectdel'objet de preét
Les établissements de crédit spécialisés (commBdagues et les IMF), contrairement aux
offreurs de crédits informels, exigent de leurs mmpeurs un devis estimatif des besoins de
financement par rapport a un projet bien défini.
Ce préalable a I'octroi de crédit vise a clarifiemt du c6té de I'emprunteur que du cété de
l'institution financiére, I'utilisation du créditl s’agit de fixer un objectif précis sans lequel |
crédit risque d’étre gaspillé. Respecter I'objetpdét n'est autre qu’essayer d’atteindre le but
du prét.
Détourner I'objet de prét est rarement accidentep(évu : mort, maladie, ...), il est plutét
préemédité par I'emprunteur qui veut camoufler soai yprojet (souvent illicite) derriére un
autre, ou qui utilise le fonds pour plusieurs finsompris I'objet prévu, sans considérer ceci
comme un détournement. Dans de tels cas, le @édgouvent voué a I'échec (HENEY J.,
2004).
D’une part, la vraie utilisation du crédit n'’a pps étre I'objet d’analyse de techniciens
spécialisés dans ce domaine (agent de créditjaktrd part, la rentabilité du fonds dimiritie
car une faible partie seulement reste investie apmjet (VINCENT F., 1999).
Bref, se fixer un but lors de la demande de pi&tpbser au technicien, et le réaliser comme

convenu permettent d’assurer une condition de téuss prét.

4.1.2.Respect de I'échéance
Au-dela de la date de remboursement convenue, letambrestant d0 est frappé d'une
pénalité de retard, autre que le taux d’intérétch@t du prét augmente ainsi avec les jours de

retard, et la rentabilité du fonds diminue.

% Selon le principe de I'économie d’échelle, en aissant la quantité de production (c'est-a-direesuiune
augmentation du capital investi), le colt unitaiegproduction diminue, c'est-a-dire que la renitgbdlugmente.
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Les emprunteurs ayant trouvé I'impact du crédit cmmégatif ont confirmé ce processus de
décapitalisation qui débute avec la pénalité dardet

La plupart du temps, le retard de remboursemeist gige I'effet domino du détournement de
I'objet de prét.

Par ailleurs, les causes du retard peuvent étgpamtlantes de I'emprunteur. Entre autres les
mauvaises récoltes dues a des aléas climatiques,pogonditions aléatoires de l'irrigation

des rizieres, constituent des cas fréquents.

4.1.3.Bonne appréhension des risques
Minimiser les risques fait partie de la logique desux. Ceci s’observe entre autres a travers
les systemes de culture qu’ils adaptent.
En termes de crédit, les points suivants constituls principaux moyens permettant
d’atténuer les risques encourus en contractantétlitc
» Diversification des activités
Les ménages enquétés combinaient tous au moins atgiwtés. La plupart d’entre eux,
environ 70%, exercaient a la fois des activitésicalgs et des activités non agricoles
(commerciales, transport, ...), 20% ne pratiqguent dae activités agricoles, et le reste
travaille exclusivement sur des activités extracajgs.
Les activités agricoles sont caractérisées, pardssujettissement aux conditions climatiques
qui ne sont pas maitrisables d’'une part, et pagvenu unique qui ne peut étre percu qu’a la
fin du cycle d’exploitation (récolte, ...) d’autrempa
En combinant plusieurs activités,
- les revenus seront plus slrs car si une activiég ies autres la compensent ; et
- les revenus seront plus fréquents étant donnéegueectivités sont a cycles de production
de durée différente.
= Epargne
L'épargne permet surtout d’affronter les imprévumalkadie, funérailles, mauvaise récolte,...),
en constituant ainsi des « capitaux anti-risquédais en plus, sans économie, le ménage ne
peut pas se permettre de financer, de ses prigprds, ses activités et a fortiori d’acquérir un
bien supérieur a son revenu.
Les ménages en sont bien conscients et adopteriiraoses formes d’épargne, dont les plus
courantes sont la capitalisation par des animaébedige, par des terres, par des équipements

agricoles, mais aussi par des bijoux de valeueroliquide voire par des stocks de céréale, et
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les placements chez des tiers (en les prétant apaehes, ou en les déposant aupres
d’Etablissement d’épargne).

Le choix d'une méthode d’épargne doit prendre empte sa sécurité (vol, périssabilité,
dépréciation de valeur), ses codts (entretien,sa. ponvertibilité en liquide (utilisable comme
caution, facilement vendable), sa disponibilité dédmmeédiat (procédure, vente, ...) et la
possibilité de I'utiliser progressivement (HENEY 2005).

Ce n’est pas le montant mis de c6té qui comptes haaiégularité de I'épargne. A I'exemple
du FFIVE, méme avec des bénéficiaires pauvreqatgne hebdomadaire est possible mais

avec des montants modiques.

= Eviter de préter pour un prét
L’entrevue avec les ménages emprunteurs a permaggdager que ceux qui ont contracté
d’autres préts pour constituer la garantie finamcrequise par I'lMF ont vu le résultat de leur
prét échoué sinon nul. En réalité, le prét pout peéfait qu’alourdir la dette de I'emprunteur
jusqu’a I'introduire dans le cercle vicieux de ldgitement.

Faire de I'épargne permet facilement d’échappeat @itet pervers de la dette.

4.2. Quelles stratégies pour améliorer le taux de réugsidu
crédit ?
4.2.1.Informer et former les membres
* Pourquoi?
Une formation pour renforcer la culture de créditévele indispensable pour la majorité des
emprunteurs. En effet, 30% d’entre eux seulementio@ bonne culture de crédit. Et en plus,

la possession de culture de crédit contribue énmrenéa I'obtention d’un impact positif du
crédit (Cf.Fig. 29 (OCDE, 2006 ; PEFG, 2007).

* Pourqui?
Les résultats de I'enquéte ont aussi montré queestrcement de culture de crédit est
important aussi bien pour les nouveaux empruntguespour les sois disant accoutumeés au
crédit (Cf. Fig. 18). Cependant, I'approche devrait étre menée diffénent suivant le niveau

de culture de crédit des emprunteurs.

= Comment?
Partant de I'analyse de l'intervention des Orgaeismie développement dans la formation sur

le crédit, quelques préceptes ont pu étre releves.
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¢ Approche participative
D’abord, toute intervention doit émaner des besdies bénéficiaires. Des sensibilisations
sont nécessaires pour éveiller leurs besoins. Ensliest important que les bénéficiaires
participent dans le fonds de crédit, par I'épargméalable par exemple. En effet, les
bénéficiaires se sentent ainsi beaucoup plus regptes quant a I'utilisation du crédit et a
son remboursement, sachant que leurs fonds y ietgr@nt comme garantie. Enfin, les idées
se transmettent mieux entre les emprunteurs. Amsvient-il de viser les emprunteurs ayant
une bonne culture de crédit, et qui pourront partéeur bonne expérience.

¢ Assistance dégressive
Comme tout projet a une durée limitée, et que istasce ne peut étre que temporaire, les
formes d’assistance et d'aide fournies aux attaiipes doivent leur permettre de devenir
indépendants ultérieurement. C’est pourquoi, I&tasice doit étre dégressive, et prioriser les
aides immatérielles adaptés aux besoins des biefs; telles que I'éducation.
En outre, la tutelle du groupe constitue aussiautee forme d’assistance qui ne doit étre que
temporaire. Dans le cadre du crédit, le regroupérmpemmet une caution solidaire, et aussi
une partage de connaissances entre autres larg@spartir de I'outil de gestion commun,
mais il ne doit constituer qu'une étape (RAKOTONDB®A M. S., 2007).

¢ Approches adaptées a chaque groupe d’emprunteurs
Les Organismes de Développement étudiés intervandigéremment dans la formation de
leurs attributaires. Les méthodes d’approches masgartout suivant le niveau d’éducation
global des bénéficiaires, et le type de créditlgwpntractent (petit commerce, riziculture,

démarrage d’'une nouvelle activité, ...).

= Contenu des formations
Le tableau suivant résume le contenu des informatio formations nécessaires qui doivent

étre transmises a I'emprunteur, selon son besofardstion.



Tableau 15 Contenu des formations sur le crédit (référerdimicompétence)

Thémes

Points a considérer

Périodes clés d’'intervention

Principaux cibles

Notion sur le crédit

Sensibilisation ; aprés adhésion ; premiere
demande de prét

Non membres, nouveaux membres, nouveaux
emprunteurs

> Base de la culture

L'importance et les bienfaits du
crédit (son effet de levier
économique)

Sensibilisation ; aprés adhésion ; premiére
demande de prét ; demande de prét apres un
échoué (en retard de remboursement, ...)

Non membres, nouveaux membres, nouveaux
rémprunteurs, emprunteurs ayant échoué avec
le crédit

du crédit

Les risques liés au crédit
(surendettement, ...)

Aprés adhésion ; a chaque entretien demande
prét

d
ﬁouveaux membres, tous les emprunteurs

Gestion du crédit (utilisation de
prét, et respect de cet objet,
respect de I'échéance)

Entretien demande de prét (surtout les premier

s) usTes emprunteurs

Pourquoi de I'épargne

Sensibilisation ; aprés adhésion

Non membres, nouveaux membres, membres
dont le compte est presque inactif

» Culture d’épargne

Choix entre différentes formes
d’épargne

Sensibilisation ; aprés adhésion

Non membres, nouveaux membres, membres
dont le compte est presque inactif

Quand épargner ? (avec des ou
de gestion de trésorerie du
ménage)

lils
Aprés adhésion ; entretien demande de prét

Toundesbres (épargnants et emprunteyrs)

Passer de I'économie de
subsistance a I'économie de
marché

Aprés adhésion

Tous les membres

> Culture

Pourquoi s'intégrer au marché ?

Aprés adhésion

Tous les membres

entrepreneuriale

Faire fructifier I'argent investi

Apres adhésion ; entretien demande de prét
(surtout les premiers)

Tous les membres surtout les emprunteurs

Choisir entre différents projets

Aprés adhésion ; entretien demande de prét
(surtout les premiers)

Tous les membres surtout nouveaux
emprunteurs

Contenu du contrat de crédit, et
ses implications

Entretien demande de prét (avant signature du
contrat)

Tous les emprunteurs, surtout les nouveaux

» Informations
indispensables

La portée de I'engagement de
I'emprunteur

Entretien demande de prét (avant signature du
contrat),

Tous les emprunteurs, surtout les nouveaux

Les erreurs a éviter : préte-nom

Aprés adhésion, entretien demande de prét (ay

t
a'POUS les emprunteurs, surtout les nouveaux

signature du contrat)

61
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4.2.2.Améliorer la méthode d’intervention de 'OTIV
L’OTIV intervient de plusieurs manieres pour inaudy I'éducation financiere a ses membres
(Cf. Tableau 9). Quelques ameéliorations sont recommandées csamgivant que les

interventions soient directes, liées a la formatmnindirectes, liées aux procédures.

* Interventions liées a la formation
Le codt constitue I'entrave majeure a l'allocataes formations par I'lMF. Néanmoins, cette
derniere doit fournir des minimums d’informationsrhations surtout face a sa mission
sociale, en tant que microfinance et mutualiste.
Les membres, qu’ils soient lettrés ou non, doivérg mis au courant du contenu du contrat,
de la signification de tous les engagements piis sua signature du contrat.
Lors de I'entretien pour demande de prét, il egpartant de sensibiliser I'emprunteur a la
nécessité de tenir la comptabilité du ménage guside ses activités, méme avec un outil le
plus simple mentionnant les flux de trésorerie feaide recettes et dépenses) (HENEY J.,
2004 ; UNFPA/UNIFEM, 2006). En méme temps, lui eypér la signification des différents
ratios pour I'analyse du prét, lui permettant dexpeendre son état d’endettement, sa capacité
de remboursement théorique, qui lui impose uneiglise financiéere au sujet de ses
dépenses.
Renforcements de groupes Foétiou rassemblements d’emprunteurs de méme type
(contractant un crédit pour un objet de méme typdedaille & peu pres égale), par exemple
une réunion organisée des paysans contractangédit dgeicole, peuvent étre envisagés avant
l'octroi du crédit. La séance étant basée sur dssussions se rapportant a l'utilisation
optimale du prét, et avec des partages d’expérsesipecialement sur le crédit, elle est dirigée
par des animateurs, dans I'objectif de renforceulture du crédit des emprunteurs.
De méme, des séances de partage lors d’'une «nébitem » post-campagne entre les
membres d’une caisse (entre ceux qui ont une tuitere de crédit et ceux qui sont encore

faibles) permettent d’évaluer la campagne, et dlema¥ les prochaines campagnes.

» Interventions liées aux procédures
Lors de demande de prét, une évaluation du niveacutiure de crédit de 'emprunteur est
nécessaire, pour analyser son besoin de formafletie évaluation se fait a partir de son

historique de préts et a travers une entrevuepsusur les causes de retard et I'utilisation de

24 Un "Focus group” (un comité de travail, un atelier) est une rencontre de 3 personnes ou plus, animée par un
facilitateur, ayant pour but de travailler a I'atteinte d'objectifs spécifiques.
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ses derniers préts. Pour un nouvel emprunteurnfesmnations a se procurer concernent ses
pratigues de crédit auprés d'autre établissementrddit, ou au niveau de prestataires
informels (Cf. 81 dans 1.4.2.).

Bien que le crédit doit étre majoritairement uélia des fins productives, il est toujours
important de proposer un large éventail de prodintnciers aux ruraux, non limité a des
crédits agricoles, ou des crédits pour la productimais qui s’étend a divers instruments
financiers.

Le délai d’octrof® du prét étant en moyenne de deux sem&inest le plus concis par rapport
a celui des autres établissements de crédits daresgion (OUSTRY M., 2008 ; P.A.F.M.,
2004). Cependant, signalons toujours qu'un retaeddéblocage favorise davantage le
détournement du prét a d’autres fins. Ainsi, lepemteurs doivent étre toujours sensibilisés
de préparer leur dossiers de demande de créditabi@avance tenant compte de ce délai de
carence.

Toujours pour éviter le détournement de I'objepd&, il convient de renforcer les suivis pré
et post déblocage de l'utilisation du prét, en pesl'exigence des piéces justificatives du
projet. Par ailleurs, un bon suivi d’'un débiteurmpet d’anticiper une solution a un éventuel
retard de remboursement. Entre autre, le rééchefoent du prét qui peut annuler la pénalité
de retard, ainsi que d'éviter que le débiteur apiéter a d’'autres emprunteurs pour
rembourser a temps.

Tenant compte des informations - formations quiveoi étre transmises aux membres de
facon compléte et précise, les techniciens engamms la relation directe avec les
emprunteurs doivent étre bien formés pour étredaepad’expliquer le pourquoi de tous les
calculs lors de l'analyse de demande de prét etaseiller I'emprunteur a choisir son
investissement. De méme, conseiller I'emprunteutyghe de produit financier qui lui serait

mieux adapteé reléve de leur responsabilité.

4.2.3.Améliorer le cadre global de l'intervention
Outre la formation sur le crédit, les emprunteststout ruraux, ont besoin d’autres mesures
d’accompagnement social et économique pour quuissent développer leur exploitation
avec le crédit.
Un des grands éléments de la culture du crédibestilture entrepreneuriale. Mais comment

'emprunteur pourrait-il s'investir dans une expddion qui n’est méme pas viable ? Dont la

% Durée allant de la demande de prét au déblocage
% Constatation suite aux dépouillements des ficleegréts.
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propriété ne lui revient pas ? Et dont la récoftetees aléatoire, sujette a de nombreux aléas

outre lirrigation aléatoire ?

Selon le DID (2005), le financement ne constituéugupilier parmi d’autres dans le

développement du secteur agricole.

En effet, tout a la base, I'accés sécurisé au adjpihcier ainsi qu’a I'eau figure comme une

condition incontournable pour développer I'Agricurt.

Et, en paralléle avec le crédit,

- le savoir-faire des producteurs, notamment 'aeeestechniques plus productives ;

- la sécurisation de la production, entre autregdéeption contre les ennemis et parasites,
et les mesures d’atténuations des risques climegtitglles que I'assurance agricole ; et

- la présence de débouché pour les produits, d’'urthdagquitable, avec une distribution
équitable des valeurs ajoutées,

sont nécessaires pour parvenir au développemealbléwle I'Agriculture.

Ce schéma peut aussi étre adapté a d’'autre segcteliAgriculture.

TABLE D’EQUILIBRE DU DEVELOPPEMENT DU SECTEUR
AGRICOLE

mIOu><
Zo-—-d>n—-—TCOmM®

Acces sécurisé et
utilisation durable de
la terre et de I'eau

mnmCO—Z2T0Om-
—ZmImMOZ2>»Z2—

Fig. 31: Table d’équilibre du développement du secteuicate (DID, 2005)

Mais a part ces forts piliers, I'éducation de basestitue une priorité a tout développement,
notamment celui des ruraux qui constituent la ni@jates Malgache BELLONCLE G., 2003).
Entre autres, il serait tres difficile pour un tité de tenir la comptabilité de son foyer et de se
exploitations, méme avec un outil simple.

Par ailleurs, un systéme d’information et de comication auprés des ruraux leur permet de

s’orienter vers les créneaux d’investissement @ata
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CONCLUSION PARTIELLE

L’'importance de la culture de crédit se révele danfit que ceux qui la possédent

atteignent facilement leur autonomie financiéreagtnaissent un impact positif du crédit.

Les principales conditions de cette réussite somiy celles qui dépendent de I'emprunteur
lui-méme : une utilisation effective du crédit vens projet le plus rentable, I'atténuation de

tout risque par la multiplication de ses revendgra diverses activités et par I'épargne.

Malheureusement, I'emprunteur ne peut décider deséwl la réussite de son
investissement, car nombreux facteurs externegeyviennent entre autres le marché qui
impose souvent un prix aux dépens de productetiBaetres facteurs non maitrisables tels

gue le climat.

Toutefois, le développement via le financementbémt envisageable a condition que
les emprunteurs soient bien équipés en matiereltee de crédit, et que les risques externes

soient bien appréhendés.

La part de 'IMF dans le renforcement de la cultdeecrédit de ses membres consiste
a leur transmettre les informations précises etpteres sur leur droit, leur engagement, les
disciplines financiéres auxquelles ils doivent s&iadre, et a ajuster ses procédures de

maniéere a éviter le détournement de prét et a préagoretards de remboursement.
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CONCLUSION GENERALE

L’étude nous a permis de conclure que la possesbiore culture de crédit assure

largement la réussite du prét. Pour I'emprunteaci tui permet d’expérimenter I'effet du
levier du crédit, et pour I'IMF, grace a ses bongprunteurs qui ont une bonne pratique de

remboursement, ses portefeuilles de crédit semptus en plus sains.

Pour les membres emprunteurs de 'OTIV Alaotra Mangtrois niveaux de culture
de crédit ont été mis en évidence aprés entretien @s emprunteurs : niveaux bas, moyen et

élevé.

Le premier est caractérisé par un manque de ngtiorle crédit, le second, par un
détournement partiel du prét malgré les connaigsatieeoriques sur le crédit, et le troisieme,
par la possession d’une stricte discipline finarectant dans I'utilisation du prét que dans son

remboursement.

Les enquétés sont réparties de facon plus ou régale sur ces trois niveaux avec les
proportions respectives de 26,5%, 41% et 32,5%.

L’analyse des résultats a montré la grande inflaete la fréquentation de crédits
informels ainsi que la fréquentation des banqueslawulture de crédit. Si le premier
inculque une pratique non conforme a la culturecdlit, le second engendre une bonne
culture de crédit. Par contre, la fréquence despépres de I'IMF elle-méme ne constitue pas

un parameétre déterminant de la culture de crédit.

Une différence de niveau de culture de crédit aoBigervée auprés des différents
exploitants. Ceux de types « salariés agricolesnt & bas niveau de culture de crédit ; les
paysans « moyens », exploitant environ 2 a 3 hdzd®es sont a niveau de culture de crédit

moyen ; tandis que les « grands riziculteurs » aaniveau de culture de crédit élevé.

Quant aux formations dispensées par les organipamsnaires de I'OTIV, évaluées
d’apres la discipline financiere des bénéficiaiaes remboursement, elles se sont révélées

inefficaces sur la culture de crédit des bénéfiemihormis l'intervention du FFIVE.

L’analyse de leur intervention a permis d’avanes préceptes d’approche pour une
telle formation. Une approche participative, et @éla aux bénéficiaires, ainsi qu’'une

assistance dégressive constituent les paradigmeeti®de d’approche.
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L’acquisition d’autonomie financiere des emprunseqgui a été supposée dans le
guestionnement principal comme équivalente a lagxsson d’'une culture de crédit, ne I'est
pas. En réalité, la culture de crédit assure latitede I'autonomie financiére, mais cette
derniere n’indique pas forcément une bonne cultee crédit. En effet, I'atteinte de

'autonomie financiere du ménage est liee a sesmev et a sa capacité de faire de I'épargne.

Bref, les deux premieres hypothéses ne sont coédismgue partiellement, et la

troisieme est réfutée.

En effet, les deux cas extrémes proposes dan®sldépnatique existent tous : 9% des
enquétés se trouvent enfermés dans un cercle xideellendettement tandis que 17% a cause

de leur culture de crédit continuent toujours ati@mer du crédit.

La formation sur la culture de crédit s’avére ipgissable pour 68% des emprunteurs
enquétés. Mais pour renforcer leur culture de trélis mesures autres que la formation
doivent étre entreprises pour éviter a tout prigdeournement de I'objet de prét et le retard de

remboursement.

Si notre travail s’est limité a avancer des sohgisur le renforcement de la culture de
crédit des emprunteurs, le probleme des empruntéjes pris dans le cercle vicieux de

I'endettement reste encore a résoudre.
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ANNEXE 1
CHRONOGRAMME DU TRAVAIL

Bibliographie & familiarisation avec le secteur

Détermination de la problématique & du plan de eeche

Collecte de données aupres de I'OTIV (organe dgntra
situations mensuelles de crédit

1%"® échantillonnage

Collecte de données au niveau de 2 caisses delbase
I'OTIV: dossiers de préts

Compilation des données & établissement de fickreqdiéte

2em(

échantillonnage & enquéte aupres des membres
emprunteurs & compilation de données

Enquéte aupres des Organismes de développement

Achévement de la phase de terrain (récupérationedéss
de données indispensables)

Compilation & traitement des données

Phase de rédaction & correction
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ANNEXE 2
ORGANIGRAMME OTIV ALAOTRA MANGORO
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A 4

GERANT
CAISSIER
PRINCIPAL
¥ T AGENT DE CREDIT !
CAISSIERS AGENTD'APPUI ETDE GARDIENS
MARKETING RECOUVREMENT

AUTRES

Source : Documents internes de 'UNION des OTI\o#&ké&Mangoro




ANNEXE 3

Annexe 3 (page 1/1)

CODIFICATION DES CAISSES

CODE DENOMINATION IMPLANTATION
200 | UNION DES OTIV Ambatondrazaka
210| COOPEC KE FA MA Ambatondrazaka

2101| CENTRE COOPEC | Ambatondrazaka
2102 | KETA Ambatondrazaka
2103| MANANTENASOA Bejofo
2104 FANANTENANA Ambatosoratra
2105| FIRAKETANTSOA Ambohimasina
220| COOPEC MAMIRATRA Ambatondrazaka
2201| CENTRE COOPEC II Ambatondrazaka
2202 | FITARATRA Ambatondrazaka
2203| FIAREMANA Imerimandroso
2204| MANOVOSOA Ambalavato
2205| TARATRA Didy
230| COOPEC MIHARIVOLA Amparafaravola
2301| CENTRE COOPEC llI Amparafaravola
2302| AVOTR’AINA Morarano Chrome
2303| FAMONJENA Amparafaravola
2304 | KETSA MANAMPY Brieville
2305| LOVASOA Soalazaina
240 | COOPEC AVARATR'ALAOTRA Tanambe
2401| CENTRE COOPEC IV Tanambe
2402 | RAVINALA Tanambe
2403| TONTA Ambohitrarivo
2404 | OTIVA Ambohijanahary
2405| FANILO Andilamena
2406| ANORORO Anororo
2407| VOHITSARA Vohitsara
2408| ANTANIMENABAKA Antanimenabaka
250 | COOPEC FANAMBY Moramanga
2501| CENTRE COOPEC YV Moramanga
2502| FANAMBY | Moramanga
2503| FANAMBY I Anosibe an’ala
2504 | FANAMBY llI Anjiro
2505| FANAMBY IV Mandilaza
2506 | FANAMBY V Andaingo

Les deux caisses choisies pour mener I'étude OBTA (2102) et FITARATRA (2202)




STRATIFICATION DE LA POPULATION

ANNEXE 4

Population Echantillon pratique
2102 2202 z 2102 2202 z
Membres contractant du crédit 534|100%| 783|100% | 1317|100%| 92(100%| 94|100% | 186 |100%
Membres contractant du crédit rizicole: 273 | 51%| 332| 42%| 605 46%| 42| 46%| 42| 45%| 84| 45%
Riziculture sans GCV: 198 301 30 32
Camp riz 06/07 seulement: R1 114 12
Crédit fréquent 38
Crédit unique 4 76 7
Camp riz 06/07 et 07/08 R3 7 109 12
Camp riz 07/08 seulement: R2 185 78 21 8
Montant > 1 000 000 Ar 10 14 3 3
Montant < 1 000 000 Ar : 175 64 18 5
Montant < 500 000 Ar 130 48 11 4
Montant 500 000 a 1 000 000 Ar 45 16 7 1
Riziculture et GCV RG 75 31 12 10
Membres faisant du GCV sans rizicole: G 62| 12% 56 7%| 118 9% | 11| 12% 9| 10%| 20| 11%
Membres contractant du crédit équipement: E 53| 10% 61 8% 114 9% | 14| 15%| 11| 12%| 25| 13%
Achat beeuf 19 ND 5 ND
Achat riziere 21 28
Equipement agricole 11 9 4
Autres 2 24 1
Membres contractant du crédit commercial: ™M 93| 17% 137 17%| 230| 17%| 15| 16%| 13| 14%| 28| 15%
Collecte son ou paddy 26 ND 5 ND
volaille 9 ND 3 ND
Autres 58 ND 7 ND
Membres contractant du crédit consommation CS 39 7% 154 | 20%| 193 15% 6 7% | 14| 15%| 20| 11%
Membres contractant du crédit agricole autre que rizicole A 14 3% 43 5% 57 4% 4 4% 5 5% 9 5%
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ANNEXE 5 : HISTORIQUE DE PRETS DES INDIVIDUS DE L'ECHANTILLONMEMBRES DE L'OTIV FITARATRA

(\'{\\'\aﬁ‘ 9@_‘_@ & 414 éQ'z}a ’&8'” N° de [ Date début | Mode de Type Objet de prét Montant (Ar) Durée de [ Mode de remboursement | Respect de
0e Sl P R prét déblocage déblocage prét convenu I'échéance

1| 28/12/1999 R riziculture 600 000 8 M oui

2| 14/08/2000 1|CS achat de fourniture scolaire 280 000 3 M oui

F R1 1| F|[59|M]|6|Autre| 1999 3| 04/01/2001 CS réparation maison& fourniture 400 000 5 M oui

4] 08/12/2006 2[R Semence, labour, fumier 600 000 8 1E oui

5| 04/06/2007 1|E achat riziére 3 000 000 12 M oui

1| 22/09/2007 1|CS crédit scolaire 200 000 10 M oui

F R1L 2 |F M| 5 [Autre | 1999 2 R riz 06/07 2 000 000
3 A BV Lac: Embouche bovine 2 000 000

FRL3|F M| 4| Agri. | 2006 1| 03/11/2006 3[R rizicult.ur(\e 200 000 9 1E ou?

2| 21/09/2007 1|E achat riziére 400 000 11 1E oui

F RL 4|F|a2|m|1] Agri. | 2006 1] 22/12/2006 2[R semence,_labour_, repiquage, 3 600 000 8 1E no_n

2| 27/11/2007 1|CS Construction maison 3 600 000 12 M oui

1| 15/12/2004 1|R Préparation sol& main d'ceuvre 150 000 8 1E oui

2| 19/01/2006 1|R riziculture 170 000 7 1E non

F RL5|H M| 3| Agri. | 2000 3| 08/12/2006 1R riziculture 50 000 9 1E non

4| 28/02/2007 1|CS matériels de construction 400 000 6 1E non

5[ 13/02/2008 1|E achat champ 250 000 6 1E non

1| 31/10/1997 1|CS Rentrée scolaire 70 000 5 M oui

2| 04/04/1998 1|E achat piece charrue 90 000 5 1E oui

3| 25/06/1998 1|CM Prét paddy 192 000 10 M oui

4] 10/05/1999 1|CS 50 000 3 M oui

5| 08/06/1999 1|CM Achat paddy 240 000 10 M oui

£ r1 6lFleolmlilautrel 1996 6| 14/04/2000 1|CS mariage : 100 000 5 M ou?

7| 26/09/2000 1|CS Rentrée scolaire 140 000 5 M oui

8| 31/05/2001 1|CS Achat paddy + dépannage 260 000 10 M non

9| 03/12/2004 1|E achat riziére 1 000 000 9 1E oui

10| 27/01/2003 1|CS Construction maison 600 000 12 M oui

11| 13/10/2005 2[R riziculture;coupe 1 096 912 10 1E non

12| 25/03/2008 1|CS Réparation maison 1 000 000 12 M oui

1 19/01/2001 1|R 210 000 7 1E oui

2| 08/02/2002 2|R 200 000 6 1E non

. 3 22/01/2003 1R riziculture & achat beeuf 360 000 7 1E oui

FRL 71 H|61IM| 7} Agri. | 2000 4] 24/12/2003 1[E Achat boeufs 600 000 24 |A oui

5 28/01/2005 1|CM Achat boeuf 900 000 9 1E non

6| 27/12/2006 2[R semence, repiquage, hersage 400 000 8 1E oui

F R1 8| H|63 7| Agri. | 2006 1| 21/12/2006 R labour 50 000 8 1E oui

Annexe 5 (page 1/9)



. 1 R riz 06/07 1 630 000

R1 9| F|34|M|29] Agri. | 2006 2| 14/09/2007 1|cs finition maison 2 000 000 11 |1E oui
1| 17/11/2003 2|R riziculture sur 25 ha 6 000 000 11 1E oui
2| 10/11/2004 2|R riziculture sur 30 ha 10 000 000 11 1E non
R1 10 52 9 | Autre| 2003 3 27/10/2005 2[R 14 000 000 10 1E non
4| 10/05/2007 2|R riziculture sur 25 ha 4 000 000 3 1E non
5| 18/04/2008 1|R coupe 2 979 500 4 1E non
R1 11 34 4 | Agri. [2005 1| 12/01/2006 2|R riziculture sur 1,5 ha 260 000 8 1E oui
1/ 15/01/2001 1|R Semence (1ha) 80 000 8 1E oui
2 29/01/2002 1|R 2 ha 54 000 7 1E oui

. 3 02/12/2002 2|R 2 ha 96 000 8 1E

5 02/02/2006 1|R 1,5ha 200 000 8 1E
6 21/02/2007 1|R 1,5ha 200 000 8 1E oui
1 18/12/1998 1|R 180 000 9 1E oui
2 26/01/2000 1|R 260 000 7 1E oui
3 12/12/2000 1|R 6 ha 380 000 8 1E oui
4| 07/02/2002 3[R 6 ha 308 000 6 M oui
. 5 21/01/2003 2[R 203 600 7 1E oui
R3(13 79 3| Aeri. | 1998 6| 16/08/2004 1|E motoculteur; production rizicole 4 800 000 24 A oui
7| 29/11/2005 1|R riziculture sur 10 ha 500 000 9 1E oui
8| 28/11/2006 2|R riziculture sur 8,5ha 1 451 000 10 1E oui
9| 05/11/2007 1|E achat motoculteur 18 CV 2 334 000 9 1E oui

10| 27/11/2007 2|R riziculture sur 8 ha 750 000 8 1E
1| 02/02/2005 1R riziculture sur 1,25 ha 160 000 7 1E oui
2| 27/10/2005 1|R riziculture sur 2ha 300 000 10 1E non
R3 14 45 1 2001 3| 01/12/2006 1R riziculture sur 1 ha 200 000 9 1E non
4| 06/09/2007 1|cs fourniture scolaire 122 800 11 1E non
5| 21/11/2007 2|R riziculture sur 3 ha 1 000 000 9 1E oui
1| 01/12/2005 1|A BV Lac: rizicultue sur 0,23 ha 105 740 10 1E oui
R3 15 76 3| Agri. [ 2005 2| 14/12/2006 2|R riziculture sur 2ha 200 000 8 1E oui
3| 10/12/2007 1|R riziculture sur 1 ha 200 000 8 1E oui
1| 20/10/2005 3|R riziculture sur 29 ha 3 200 000 10 1E non
2| 21/09/2006 1{E achat d'équipement agricole 2 400 000 10 1E non
R3 16 27 9 | Agri. [ 2005 3 17/11/2006 2|R 1 600 000 9 1E non
4| 01/09/2007 1|E achatriziere 3 500 000 12 1E oui

5 R riz 07/08 1 150 000

1| 11/12/2003 1|R riziculture sur 5,5ha 1 950 000 9 1E non
2| 19/01/2005 1|R riziculture sur 3,5ha 400 000 8 1E non
R3 17 45 1 [F.pub| 2001 3| 20/12/2005 1|R riziculture sur 4ha 1 200 000 8 1E non
4| 18/10/2006 3|R riziculture sur 5,5 ha 4 000 000 11 1E non
5| 21/11/2007 3|R riziculture sur 4,5ha 3 000 000 10 1E non




1| 02/03/2005 1|A riziculture sur 1 ha & production d'd 200 000 4 1E non
2| 26/10/2005 1|A riziculture sur 1 ha & production d'd 500 000 10 1E non
F R3 18 11| Agri. [ 2004 3| 29/11/2006 1R riziculture sur Sha 700 000 9 1E non
4| 12/10/2007 2|R riziculture sur 6ha 1 400 000 9 1E non
5[ 26/05/2008 1|R 600 000 3 1E non
1| 06/12/2005 1|A BV Lac: riziculture 61 500 8 1E oui
F R3 19 50 3| Agri. | 2005 2 15/10/2006 1|R 60 000 8 1E non
3 R riz 07/08 100 000
1| 18/05/1999 1jcm achat paddy 400 000 6 1E oui
2 25/11/1999 1|R 700 000 9 1E oui
3| 24/02/2000 1lcm crédit flash 60 000 1 1E oui
4  18/05/2000 1|CM crédit flash 60 000 1 1E oui
5| 31/10/2000 1jcm crédit flash 200 000 1 1E non
F R3 20 42 2 | Agri. | 1996 6/ 30/01/2001 1A 200 000 3 1E non
7| 15/01/2003 2|R riziculture sur 6 ha 400 000 7 1E oui
8| 14/08/2003 2|E achat de 2 boeufs & 1 charrette 1 600 000 24 1E non
9] 03/01/2006 1|E achat motoculteur 1 600 000 9 1E oui
10| 16/11/2006 1R riziculture sur 15 ha 2 200 000 9 1E oui
11| 27/11/2007 2|R riziculture sur 15 ha 2 200 000 9 1E non
1| 15/06/2005 1jcm achat paddy 2 000 000 8 3E oui
2| 24/08/2006 1A GCV 7 500 000 6 2E oui
F R3 21 45 1| F.pub|2001 3| 12/12/2006 2|R riziculture sur 10,5 ha; culture d'oig 4 000 000 8 1E oui
4| 12/09/2007 1]lcs Construction maison 4 000 000 12 M oui
5 R riz 07/08 12 000 000 8
. 1| 15/12/2006 3|R riziculture sur 12 ha 4 000 000 8 1E oui
F R3 22 4 | Agri. [ 2006 2 R 12 07/08 > 200 000
1| 13/12/2005 1IR riziculture sur 10 ares 83 840 9 1E oui
F R3 23 58 5| Agri. | 2005 2| 11/12/2006 1R riziculture sur 25 ares 60 000 8 1E non
3| 13/12/2007 1R riziculture sur 25 ares 60 000 8 1E oui
. 1 R riz 06/07 200 000
F(R3|24 >4 > | Agri. | 1999 2| 10/12/2007 1R riziculture sur 5 hadont 4,5 ha pluv 600 000 8 1E oui
1| 20/05/2003 1R coupe et achat piéce kibota 400 000 2 1E oui
2 16/06/2003 21A GCV 2588 820 6 2E oui
3| 13/08/2003 1|E achat piéce motoculteur 400 000 3 1E oui
4| 29/10/2003 3|R riziculture sur env 10 ha et achat d¢ 1 800 000 10 1E oui
5| 20/09/2004 3|R riziculture sur env 10 ha et achat d¢ 2 500 000 18 2E oui: trés anticipé
F R2 25 11} Agri. | 2001 6 09/06/2005 1A GCV 4 500 000 7 2E oui
7| 12/10/2005 3|R riziculture sur 15 ha 3 500 000 10 1E oui
8| 23/06/2006 21A GCV 5 375 000 6 2E oui
9| 13/09/2006 1lE achat tracteur 4 000 000 24 2E oui: trés anticipé
10{ 20/11/2007 2|R riziculture sur 15 ha 2 486 000 9 1E oui Annexe 5 (pa
11| 30/11/2007 1lE achat riziére 3 400 000 20 A en cours T
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1 279 500

1| 27/11/2006 2|A FIREF: manioc (sur 1,5 ha) 9 1E non
F R2 26 M Agri. | 2006 2| 17/09/2007 CS crédit scolaire 163 100
3| 26/10/2007 2|R riziculture sur 4,25 ha dont 2 ha plu 1 200 000 10 1E non
£ r2 27| H |as| m Agri. | 2006 1| 10/09/2007 1{cs f.cn..lrniture scolaire 144 850 10 1E non
2| 20/12/2007 3|R riziculture sur 1ha 300 000 8 1E non
f [ral2sl £ M Agri. | 2006 1| 21/12/2006 1(A B.V. Lac: riziculture sur 0,75 ha 170 000 8 1E ou?
2| 03/12/2007 3|R riziculture sur 1,25 ha dont 0,5 ha p 240 000 9 1E oui
F Rr2 29h&d 35| m Agri. | 1996 1| 04/01/1999 1[R rfay?iquage; sarclage; Produits phytg 30 000 6 1E noru
2| 19/11/2007 1R rizicultue sur 4 ha 440 000 9 1E oui
F R2 30| H|[37|M Agri. [2007 1| 03/12/2007 3|A BV Lac: riziculture sur 18 ha 4 000 000 8 1E non
F R2 31| F |42|D Agri. [2007 1| 07/11/2007 1R riziculture sur 0,5 ha 100 000 9 1E oui
1| 18/12/2003 2|cm fonds de commerce 1 000 000 9 1E oui
F R2 32| H|36|M Autre| 2003 2 29/06/2006 1|CS 1 400 000 12 M non
3| 22/11/2007 2|R riziculture sur 3 ha 800 000 9 1E oui
1| 10/11/2005 2[R riziculture sur 2,5 ha 400 000 10 1E oui: anticipé
2 09/11/2006 1|R 400 000 9 1E oui: anticipé
. 3 A GCV 07 288 000
F RG 33| H|52/M| 7| Agri. [ 2005 4] 11/09/2007 1/cs crédit scolaire 84 600 9 |1E oui: anticipé
5| 19/11/2007 3[R riziculture sur 2,4 ha dont 0,4 ha plJ 400 000 8 1E oui: anticipé
6| 04/07/2008 1A GCV 384 000 5 2E oui: anticipé
. 1| 28/11/2007 2|R riziculture sur 15 ha 2 400 000 8 1E oui
F RG 34| F|33|M| 9| Agri. [ 2007 2| 21/07/2008 1[a GCV 2 336 000 5 |2E oui
. 1| 06/12/2007 3|R riziculture sur 2 hadont 1 ha SD 513 000 8 1E oui
F RG 35| F|27IM| 7| Agri. [ 2007 2| 07/07/2008 1A GCV 672 000 5 |2€ oui
1| 03/05/2000 1|CS Construction maison 60 000 5 1E
2| 30/01/2001 1|R riziculture sur 4 ha 200 000 7 1E non
3| 20/01/2002 1|R riziculture sur 3 ha 140 000 7 1E oui
4] 09/01/2003 1|R riziculture sur 4 ha 300 000 7 1E
5 03/07/2003 2|1A GCV 1 524 900 2E oui
i 6| 10/01/2005 1|R riziculture sur 8 ha 1 280 000 7 1E non
B S | =0l ) &g | ek 7| 22/12/2005 1|r riziculture sur 5ha 1 200 000 8 |1E non: retard de 2]
8| 16/08/2006 1|A GCV 1 875 000 4 2E non: retard de 2 mois
9| 21/12/2006 2|R riziculture sur 10 ha 1 600 000 8 1E oui
10 A GCV 07 1 728 000
11| 27/11/2007 2|R riziculture sur Sha 1 800 000 9 1E non: retard de 1 an
12 11/06/2008 1|A GCV 2 560 000 6 2E oui
1| 04/08/2005 1A GCV 300 000 6 2E oui
2| 10/11/2005 1|CS Réparation maison 1 200 000 12 M oui
3 11/07/2006 1|A GCV 1 000 000 5 2E oui
F RG 37| F 341 M c |2001 4] 09/11/2006 3[R riziculture sur 3 ha 1 600 000 9 1E non: retard de 1smn
5 A GCV 07 1 755 000
6| 06/09/2007 1|CS crédit scolaire 158 000 10 M oui: anticipé de 3 mois
7| 20/12/2007 1/Cs achat d'appareil électroménager 1 640 000 8 3M oui: aftilpEXe o (Pagy
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1| 17/01/2002 1{cs réparation maison 74 000 6 M non: retard de 1jr

2| 26/09/2003 1|{E achat riziére 150 000 10 6M oui: anticipé de 1 mois

3| 06/12/2004 1|R riziculture sur 7 ha 700 000 9 1E oui: anticipé de 1 mois

4| 21/11/2005 1|{cs finition maison 800 000 9 2E non: retard de 1 mois
RG 38 42 Agri. [ 2001 5| 22/12/2006 1|cs réparation maison 400 000 8 2E oui: anticipé de 1 mois

6 A GCV 07 1 500 000

7| 05/11/2007 1[E achat motoculteur 1 866 667 12 1E oui: anticipé de 1 mois

8| 19/11/2007 2|A BV Lac: riziculture sur 8 ha 870 000 9 1E oui: anticipé de 1 mois

9 A GCV 08 3 328 000

1| 08/12/2006 2|R 256 000 9 1E oui: anticipé de 1 mois
RG 39 52 Agri. | 2001 2 A GCV 07 594 000

3| 05/12/2007 2|R riziculture sur 1ha 250 000 8 1E non: retard de 20jrs

1| 21/10/2004 1R riziculture sur 5ha 1 900 000 10 1E oui
rélao 34 Agri. | 2004 2| 26/10/2005 3|R riziculture sur 15 ha 4 000 000 10 1E ou?

3| 30/10/2006 1(R riziculture sur 14 ha 5 000 000 10 1E oui

4| 17/08/2007 1|{E achat riziére 3 400 000 5 1E oui

5| 18/01/2008 1|R riziculture sur 20 ha 4 400 000 7 1E oui

6 14/07/2008 1A GCV 640 000 5 2E non

1| 26/11/2004 2|R riziculture sur 2 ha 200 000 9 1E oui: anticipé 2mois

2| 28/10/2005 1R riziculture sur 2 ha 200 000 11 1E oui: anticipé 1 mois
RG 41 54 Agri. [ 2004 3 R riz 06/07 300 000

4| 29/11/2007 4R riziculture sur 1,25 ha 450 000 9 1E oui: anticipé 1 mois

5 27/06/2008 1A GCV 360 000 6 2E oui

1| 15/12/2005 2|R riziculture sur 7,5 ha 1200 000 9 1E non: retard de 1 mois
ral a2 56 Agri. | 2005 2| 10/11/2006 2|A BV Lac: riziculture sur9ha 1627 000 9 1E no_n: retard de 15jrs

3| 29/11/2007 2|A BV Lac: riziculture sur 8 ha 2 030 000 9 1E oui

4 A GCV 08 1 568 000
G 43 44 C 2008 1| 21/06/2008 1A GCV 12 864 000 6 2E oui

1| 18/05/2006 1jcm fonds de commerce 3 200 000 12 M oui: anticipé de 8 mois
G 44 43 Agri. | 2005 2 A GCV 07 3 792 000

3| 03/10/2007 E achatriziére 9 000 000

1| 09/06/2005 9|A GCV 48 000 000 6 2E non: retard de 9 mois

2| 26/01/2006 1R riziculture sur 30 ha 3 450 000 7 1E non: retard del mois
Glas 39 Agri. | 2005 3| 04/10/2006 1{cm fonds Qe.\commerce 4 000 000 12 3M ou?: ant?cipé de 1 mois

4| 28/08/2007 1|{E achatriziére 2,5ha 15 000 000 24 A oui: anticipé de 1an

5/ 11/02/2008 1|R fertilisants (urée, NPK) 374 000 6 1E non: retard de 7 jrs

6| 24/09/2008 A GCV 08 3 328 000

1| 18/11/2005 1|R riziculture sur 3, 5 ha ; achat terrain 1 350 000 9 1E non: retard de 1 mois
G 46 31 Agri. [ 2005 2| 01/12/2006 1[E achat riziére 1,25 ha 4 000 000 22 A oui

3| 30/07/2008 A GCV 08 7 086 800




1| 20/06/1996 1|cs achat paddy 80 000 10 M oui: anticipé de 8 mois
2| 03/12/1996 2|R 77 000 7 M non: retard de 1an
3| 08/05/2000 1{cs réparation maison 90 000 3 M oui
4| 16/06/2000 1{cs 8 000 1 1E oui:anticipé de 2 smn
5| 28/06/2000 1{cs réparation maison 60 000 1 1E non: retard de 5jrs
6| 21/08/2000 1/CS dépannage 60 000 1 1E non: retard de 1smn
7| 11/10/2000 1/CS crédit flash: écolage 75 000 1 1E oui: anticipé de 2 smn
F G 47| H|60|M Autre| 1996 8| 02/11/2000 1{cs achat terrain 90 000 3 M oui: anticipé de 2 mois
9| 29/11/2000 1{cs achat terrain, et achat riz blanc 192 000 3 M oui: anticipé de 2smn
10[ 07/02/2001 1/CS achat paddy 120 000 3 M oui: anticipé de 2 mois
11| 09/03/2001 1/CS achat paddy 120 000 1 1E oui: anticipé de 6 jrs
12| 01/02/2007 1{cs finition maison 400 000 5 M oui: anticipé de 4 mois
13| 06/04/2007 1{cs réparation maison 1 600 000 12 M oui: anticipé de 6 mois
14| 29/11/2007 1/CS réparation maison 1 200 000 12 M oui: anticipé de 4 mois
15| 01/07/2008 1A GCV 992 000 5 2E oui
1| 18/01/2001 1{cs réparation maison 400 000 7 M oui
2| 20/06/2003 1/CS réparation voiture 600 000 5 M oui: anticipé de 2 mois
3| 24/11/2003 1|A pisciculture 600 000 8 1E oui: anticipé de 2 smn
4| 08/12/2004 1[E achat riziére 1 ha 700 000 9 1E oui: anticipé de 1 mois
F G a8l H|37|m Agri. | 2000 5| 22/07/2005 2[A G,CV : : 1 200 000 5 2E ou! — :
6| 27/04/2006 1/CS réparation maison 600 000 7 1E oui: anticipé de 10jrs
7| 10/05/2007 1[E achat riziére 1 200 000 8 1E oui: anticipé de 5 mois
8 A GCV 07 3 012 000
9| 05/12/2007 1(E achat riziére 2 000 000 8 1E oui: anticipé de 2 mois
10| 21/05/2008 4{A GCV 9 856 000 7 2E oui
£l Glasl k|27l m Agri. | 2007 1| 18/01/2008 1R riziculture sur 1 ha 150 000 6 1E oui: anticipé de 2smn
2 14/07/2008 1A GCV 192 000 5 2E oui
F 50H&Hf 41| M Agri. [ 2008 1| 03/07/2008 1A GCV 224 000 5 2E oui
. 1 E achat motoculteur 5 150 000
F R PM Agri. | 2007 2| 14/07/2008 1A GCV 2 016 000 5 2E oui
£ £ 52| Fl23lm c |2007 1| 16/07/2007 1{cs achat télép_hone 85 000 4 M no-n: ret.an_'d de 1smn_
2| 13/12/2007 1[E achat terrain 400 000 10 M oui: anticipé de 2 mois
1| 31/03/2006 1|A achat boeufs 4 (élevage) 850 000 5 1E non: retard de 1 mois
FE s3] F M c |2006 2| 23/11/2006 1{cs acha-t terrai-n 1 000 000 10 1E oui: anticipé de 1 mois
3| 18/09/2007 1{cs crédit scolaire 135 700 9 1E oui
4| 20/11/2007 E achat riziére 1160 000
1| 02/10/2003 1{cm fonds de commerce 400 000 12 M oui: anticipé de 2 mois
2| 28/10/2004 1{cm fonds de commerce; achat terrain 600 000 15 M oui: anticipé de 1 mois
F E 54| H (34| M Agri. [ 2003 3| 13/04/2006 1{cm fonds de commerce 400 000 11 M oui: anticipé de 1 mois
4| 26/04/2007 1{cm fonds de commerce 400 000 10 M oui: anticipé de 2 mois
5| 21/12/2007 1|E achat champ 800 000 8 1E

oul_Annexe 5 {page |

\J7

g

N



1| 13/06/2003 1(E 4 000 000 18 2M oui: anticipé de 9 mois
E sz a8l ml 1 | Autrel 2000 2| 12/03/2004 1|E réparati(?n voiture 6 000 000 24 M oui: anticipé de ]:an et demi
3| 07/09/2004 1[E achat voiture 17 200 000 24 2M non: retard 8 mois
4 E équipement de travail 5 000 000
1| 26/10/2005 1(E achat boeufs 250 000 10 1E non: retard de 2 smn
E 58 M|12 2001 2| 05/10/2006 1[E achat champ 250 000 10 1E oui: anticipé de 2 smn
3| 04/09/2007 1[E achat charrue 350 000 11 1E non: retard de 2 mois
E 59 M| 1 | Autre| 2007 1| 06/12/2007 1|E machine a coudre 160 000 10 M oui: anticipé de 1 mois
E 60| H |44| M| 2 | Autre| 2006 1| 18/01/2007 1[E machine a coudre 320 000 10 M oui: anticipé de 2 mois
£ el ss| v | 1| Agri. | 2006 1| 14/02/2007 1|A achat boz.aufs 4 (élevage) 2 000 000 6 1E oui: anticipé de 2 smn
2 E achat voiture 13 000 000
1| 08/11/2006 1[E achat champ 200 000 9 1E non: retard de 2 smn
E 62 M| 7 .
Agri. | 2006 2 E achatriziére 200 000
1| 08/02/2001 1{C™m fonds de commerce (plastiques) 75 000 5 M oui
2| 05/01/2007 1{C™m fonds de commerce (tissus) 120 000 12 M oui: anticipé de 1 mois
CM 63 sVl C 2000 3| 18/09/2007 1|CS crédit scolaire 155 450 9 M oui
4| 27/12/2007 CM fripperie 320 000
1| 03/07/2006 1{Cm achat paddy 135 000 6 M oui: anticipé de 1 mois
. 2| 20/12/2006 1|CM achat padd 100 000 11 M oui: anticipé de 4 mois
CM 64| F |157)M]| 1 | Agri. | 2006 3] 20/06/2007 1fcm [achat gaddz 440 000 2 M oui: anticizé de 1 mois
4| 17/07/2007 1|CS achat téléphone 85 000 6 M non: retard de s4j
1| 22/12/2006 1|CM fonds de commerce 575 000 12 M oui: anticipé de 5 mois
2| 12/07/2007 1{Cs achat téléphone 85 000 6 M oui: anticipé de 2 mois
CM 65 Ml 1 ¢ 2006 3| 01/08/2007 CM fond de commerce 1 400 000
4| 10/09/2007 1|CS crédit scolaire 247 000 10 M non: retard de 2 mois
1| 05/12/1996 1|A porciculture (aliment) 300 000 7 1E oui
2| 05/07/1997 1|A porciculture (engraissement) 500 000 6 1E oui
3| 10/06/1998 1|A porciculture (engraissement) 1200 000 8 1E non: retard de 4 mois
CM 66 43IM1 5 C |19% 4| 26/01/2001 1|CM 2 400 000 8 1E non: retard de 1 smn
5| 23/09/2005 1|CS crédit scolaire 100 000 3 1E oui
6| 25/05/2007 1{E équipement de travail 320 000 8 M oui
1| 25/04/2005 1|E achat dépailleur 11 200 000 14 2E oui
CM 67 33[M| 1 1999 2| 01/03/2007 1{cm achat paddy 4 000 000 11 M oui: anticipé de 10jrs
1| 28/07/2000 1|CM 600 000 13 1E non: retard de 3 jrs
2| 18/08/2003 2|CM fonds de roulement 6 000 000 4 1E oui
3| 01/10/2003 1|CM fonds de roulement 1 000 000 2 1E oui
CM 68 371 €| 1| Autre| 2000 4| 19/11/2004 1|CM fonds de roulement 4 000 000 3 1E oui: anticipé de 3smn
5| 18/10/2005 1|CM fonds de roulement 4 000 000 5 1E non: retard de 5 mois
6| 04/10/2007 1|CM fonds de roulement 14 000 000 12 M oui: anticipé de 5 mois
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4 000 000

1| 23/12/2005 2|E 12 2E oui: anticipé de 2 mois
CM 69 37|M| 1 2004 2| 03/11/2006 1[E achat dépailleur 4 000 000 11 2E oui: anticipé de 1 mois
3| 26/11/2007 3|CM usinage paddy 14 000 000 24 2M oui: anticipé de 1 an 3 mois
CM 70 29 M| 1 | Autre| 2007 1| 10/09/2007 1|cm usinage paddy 8 085 000 5 2M oui
cM 71 37\ M| 1 C |2000 1| 12/01/2007 1jcm fonds de commerce 4 000 000 12 M oui: anticipé de 1 mois
1| 02/12/2005 2|cm fonds de commerce 3 200 000 12 M oui: anticipé de 3 mois
CcM 72 33| M| 1 | Autre| 2001 2| 08/03/2007 1jcm vente marchandises générales 3 000 000 12 M oui: anticipé de 4 mois
3| 23/11/2007 CM fonds de commerce (PPN) 6 000 000
360 000 i icipé i
cM 73 Ml 1 | Autre | 2004 1| 08/03/2007 1|CM fonds de roulement 12 M oui: anticipé de 6 mois
2| 01/10/2007 CM fonds de commerce 1 500 000
1| 15/06/2006 1jcm achat paddy (4,4T) 325 000 6 M non: retard de 4 mois
. 2| 24/07/2006 2|A GCV 2 040 000 5 2E non: retard de 2 mois
CMm 74 34| M| 4 | Agri. | 2004
& 3| 10/05/2007 1{cm achat paddy (7,3 T) 2 000 000 5 M oui
4| 21/11/2007 1|cm achat paddy ( 4,4T) 2 400 000 5 M non: retard de 2jrs
cml 75 Ml 1 c 2004 1| 21/09/2004 2|lcm fonds de commerce 8 000 000 12 3M no-n: r(?tard ;-)I-uslde 1an
2| 20/06/2007 1{cm fonds de commerce 2 600 000 12 3M oui: trés anticipé
1| 19/12/2006 1|A FIREF: SRI/SRA (sur 1 ha) 750 000 9 1E oui: anticipé de 4 jrs
CS 76 40| M| 1 | Agri. | 2006 2| 22/09/2007 1{cs crédit scolaire 120 700 10 M oui: anticipé de 1 mois
3| 04/01/2008 2|R riziculture sur 1 ha 397 000 7 1E oui
Ccs 77 74| V| 1| Agri. | 1997 1| 12/11/2007 1|cs réparation maison 1 000 000 11 M oui: anticipé de 5 mois
1| 28/03/2000 1|cs dépannage 100 000 3 M oui: anticipé de 1 mois
csl 78 v| 1 |F.pub| 2000 2| 06/08/2004 1{cs cr?dit scolaire 100 000 3 M oui: anticipé de 24mois
3| 14/09/2006 1|{cs crédit scolaire 120 000 2 M oui: anticipé de 2jrs
4| 16/08/2007 1{cs achat riz 400 000 10 M oui: anticipé de 1 mois
cs| 79 ml 1l ¢ |>000 1| 23/11/2000 1{cm achat véhicule (taxi) 2 400 000 9 1E no-n: ret_at_’d ’de 2 mois-
2| 30/11/2007 1{cs achat maison 2 000 000 12 M oui: anticipé de 5 mois
CS 80 M| 2 | Autre| 2000 1 CS crédit scolaire 105 400
CS 81 M| 1 | F.pub| 2007 1| 19/09/2007 1{cs crédit scolaire 278 000 10 M oui: anticipé de 2 smn
cs| 82 M| 1| Agri. [ 2007 1| 07/09/2007 1|{cs cn:édit s-colaire- 144 300 9 M no-n: ret_at_’d ’cle 5jrs :
2| 19/11/2007 1{cs réparation maison 320 000 8 1E oui: anticipé de 1 mois
1| 18/09/2007 1|cs crédit scolaire 140 000 10 M oui: anticipé de 1 mois
CS 83 441 M| 1 2006
2 26/10/2007 CS habitat 2 000 000
cs|sa 47|m| 1 | F.pub] 2005 1| 08/06/2006 1|{cs cr(?d?t scolaire 200 000 11 M ou?: ant?c?p(? de 3sm-n
2| 20/06/2007 1{cs crédit scolaire 200 000 12 3M oui: anticipé de2 mois




1| 25/07/1995 1jcm achat paddy 200 000 10 M oui: anticipé de 3jrs
2| 18/11/1996 1/cs entretien habitation 100 000 5 M oui: anticipé de 5jrs
3] 09/06/1997 1jcm fonds de commerce 160 000 8 M oui: anticipé de 8 mois
4] 11/07/1997 CcM fonds de commerce 600 000
5| 02/12/1997 1|cs crédit scolaire 200 000 8 M oui: anticipé de 3 mois
6] 03/11/1998 1|cs construction maison 150 000 6 M oui
7| 04/01/1999 1/cs dépannage 30 000 2 M non: retard de 3mois
8| 30/11/1999 1|E équipement de travail 240 000 9 M oui: anticipé de 1 mois
F CS 85| H |69 Autre| 1995 9| 18/04/2000 1|cs dépannage 16 000 2 1E oui: anticipé de 1 mois
10 27/06/2000 1|cs dépannage 60 000 2 1E non: retard de 1jr
11| 21/09/2000 1|cs crédit scolaire 40 000 2 M non: retard de 1 mois
12| 07/02/2001 1|cm achat bicyclette& marchandises 180 000 5 M oui: anticip& de 3jrs
13| 03/10/2002 1jcm fonds de roulement 200 000 6 M non: retard de 3 mois
14 09/07/2003 1|cs dépannage 80 000 3 M oui: anticipé de 2 mois
15| 04/09/2003 1/cs dépannage 80 000 3 M oui: anticipé de 2smn
16| 20/06/2004 1/cs mariage 420 000 12 M oui: anticipé de 2 mois
17| 07/07/2007 1/cs Téléphone 85 000 6 M oui: anticipé de 2 mois
1| 02/09/2004 1|cs crédit scolaire 600 000 11 1E non: retard de 1 mois
F CS 86| H |66 F.pub| 2001 2| 28/12/2005 1|cs construction maison 600 000 12 M non: retard de 4 mois
3| 30/11/2007 1/cs dépannage 500 000 12 M oui: anticipé de 1 mois
F cs 87| 1lza Autre | 2001 1| 25/02/2004 1|E é(’quipement de travail 1 450 000 24 3M oui: anticip{e de 2 mois
2| 19/02/2007 1|cs dépannage 440 000 12 M oui: anticipé de 1 mois
1| 30/06/2006 1|cs entretien voiture 1 000 000 12 M oui: anticipé de 6 mois
F CS 88| F |36 Agri. | 2006 2| 16/03/2007 1|cs entretien voiture 1 400 000 6 M non: retard de 1 smn
3| 21/11/2007 CS habitat 2 000 000
F CS 89| F |37 2006 1| 06/09/2007 1|cs crédit scolaire 93 000 9 M oui
. 1| 05/08/2004 1|E achat de 5 beeufs 750 000 10 2E oui
F A 90| H|38 Agri. | 2004 2 A BV Lac: Embouche bovine 4 000 000
1| 19/12/2005 1|A BV Lac: riziculture sur 0,5 ha 224 000 9 1E non: retard de 2 smn
E A 91l Agri. | 2005 2 A BV Lac: Emboucf)e bovine 500 000 .
3| 08/02/2007 1|A achat boeufs 2 (élevage) 400 000 6 1E oui
4] 18/12/2007 1|A achat boeufs 2 (élevage) 500 000 5 1E oui
1| 09/12/2005 1|A culture tomate & élevage de boeuf; 250 000 8 1E oui
= el Agri. | 2005 2| 24/11/2006 1|A ajchat de 3 boeufs (élevage) 1 000 000 7 1E oui
3| 06/07/2007 1|A élevage de boeufs 1 000 000 6 1E non: retard de 1 smn
4] 11/02/2008 1|A élevage de boeufs 1 500 000 5 1E oui: anticipé de 1 mois
= ocal e 1998 1| 14/09/2006 1|cs crédit scolaire 80 000 3 M oui: anticipé de 2smn
2| 19/12/2006 1|A FIREF: patisserie 335 500 12 M oui: anticipé de 1 mois
F A 94| H|35 Agri. | 2006 1| 22/12/2006 1|A FIREF: patisserie 487 500 12 M non: retard de 6 mois
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ANNEXE 6 : HISTORIQUE DE PRETS DES INDIVIDUS DE L'ECHANTILLONMEMBRES DE L[OTIV KETA

P e & {&'E\&é Iy \(\é‘z é;e?" N° de | Date début | Mode de | Type Objet de prét Montant (Ar) | Durée de | Mode de remboursement | Respect de I'échéance
1 30/07/2004 1 R riziculture sur 3 ha 1200 000 9 1E oui: anticipé de 1 mois
2 05/11/2004 1 R riziculture sur 3 ha 200 000 9 1E oui: anticipé de 2 mois
K R1 1|H|[36[M|7]| Agri. | 1997 (3 09/06/2005 3 A GCV 4104 000 7 2E oui
4 28/12/2005 1 R riziculture sur 10ha 450 000 8 1E
5 17/01/2007 1 R 2 500 000 7 1E
K RL 2[H 4| Agri. | 2006 |1 08/02/2007 2 R travail & coupe 1400 000 2 1E non: retard de 13 mois
1 22/07/2005 1 A GCV 382 500 5 1E oui: anticipé de 1 smn
K R1 3| F |50/ M| 7|Autre| 2003 |2 28/02/2007 R 500 000
3 28/09/2007 CM vente haricot 200 000
1 22/07/2005 1 A GCV 153 000 5 2E non
2 04/11/2005 1 R riziculture sur 3 ha 500 000 9 1E non: retard de 4 mois
K R1 4 (H([35[M]|7]| Agri. | 2005 |3 06/12/2005 1 A BV Lac (riziculture) 400 000 8 1E
4 21/12/2006 R 500 000
5 06/07/2007 A contre saison: haricot 160 000
1 16/12/2004 1 CM fonds de commerce 80 000 11 1E oui
K R1 5(F |48(M| 7| Agri. [ 2003 |2 19/12/2005 1 R 112 000 8 1E non: retard de 1 mois
3 27/10/2006 2 R 248 000
1 28/08/2005 1 R riziculture sur 4ha 600 000 11 1E
K R3 6| F [32[M|7]| Agri. | 2005 |2 28/12/2006 R 640 000
3 14/12/2007 2 R 600 000 8 1E oui: anticipé de 1smn
1 28/12/2005 1 R riziculture sur 3,5 ha 340 000 8 1E
K R3 7| F [41[M]|7]| Agri. | 2005 |2 28/12/2006 2 R 500 000
3 04/02/2008 1 R 160 000 5 1E non: retard de 2 smn
1 21/11/2005 1 R riziculture sur 3 ha 400 000 9 1E
K R3 8| H|[38[{M]|7]| Agri. | 2005 |2 28/12/2006 R 160 000
3 13/02/2008 1 R 100 000 5 1E oui: anticipé de 1,5 mois
1 27/01/2005 2 R riziculture sur 0,25 ha 70000 7 1E oui: anticipé de 3jrs
. 2 19/01/2006 1 R riziculture sur 0,25 ha 60 000 8 1E oui: anticipé de 3smn
K R3 9| H |38 M]|2]| Agri. | 1999 3 07/12/2006 > R 10000
4 06/12/2007 1 R 250 000 7 1E non: retard de 1smn
1 14/01/2005 1 R repiquage 120 000 7 1E non: retard de 1jr
K R2 10| F (65| V | 4| Agri. | 1994 |2 23/12/2005 1 R 560 000 9 1E oui
3 16/11/2007 1 R 700 000 8 1E
1 14/10/2004 3 R riziculture sur 10 ha 644 000 10 1E oui: anticipé de 1 mois
2 22/11/2005 1 R riziculture sur 10 ha 820 000 9 1E oui: anticipé de 5jrs
K R2 11 F [57{M| 7| Agri. | 1995 |3 16/10/2006 3 R 1080 000 10 1E oui: anticipé de 1smn
4 26/09/2007 1 E 400 000 12 1E oui: anticipé de 2 mois
5 27/11/2007 2 R 800 000 8 1E oui: anticipé de 1smn
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1 21/12/2004 2 R riziculture sur 4,5ha 420 000 8 1E oui: anticipé de 2 mois
rR2 12| F |27 Agri. | 1999 2 13/12/2005 1 R riziculture sur 4,5ha 320 000 8 1E no.n: ret.at.’d de 1 mois.
3 15/12/2006 2 R 320 000 8 1E oui: anticipé de 2 mois
4 23/11/2007 2 R 570 000 8 1E oui
1 25/11/2004 2 R riziculture sur 6,75 ha 460 000 9 1E oui: anticipé de 2 smn
rzl 13l 1 |36 Agri. | 1999 2 15/12/2005 2 R rizicult_uTe sur 8 ha 840 000 8 1E non: retard de 3 mois
3 10/10/2007 E achatriziere 1 600 000
4 21/12/2007 R 600 000
R2 14| F [43 Agri. | 2007 |1 04/02/2008 R 600 000
R2 15| F |33 Agri. [ 2006 |1 24/01/2008 R 700 000
1 13/01/2005 1 R riziculture sur 2,5 ha 236 000 7 1E oui: anticipé de 1 mois
R2 16l B Agri. | 1996 2 28/12/2005 1 R riziculture sur 3 ha 200 000 9 1E : _
3 03/01/2007 1 R 300 000 7 1E oui: anticipé de 2 smn
4 28/12/2007 1 R 500 000 8 1E oui: anticipé de 2 smn
1 12/01/2005 1 R riziculture sur 1,25 ha 240 000 7 1E non: retard de 1jr
. 2 08/12/2005 1 R 500 000 9 1E oui
R2 17) F |32 Agri. | 1995 3 02/11/2007 1 E achat boeufs de trait 800 000 8 1E oui
4 31/01/2008 1 R intrants 106 200 6 1E oui
1 15/12/2004 1 R riziculture sur 2 ha 56 000 8 1E oui: anticipé de 1 mois
rR2 18| F Agri. | 1994 2 08/12/2005 1 R riziculture sur 2ha 140 000 8 1E oui: anticipé de 3smn
3 20/12/2006 1 R 150 000 8 1E oui: anticipé de 3 smn
4 05/12/2007 1 R 400 000 8 1E oui: anticipé de 1 smn
2 19l milaz Agri. | 1994 1 17/01/2007 1 R 100 000 7 1E ou?: ant?c?pé de 1 mois
2 28/12/2007 1 R 200 000 7 1E oui: anticipé de 2 smn
1 23/11/2004 3 R riziculture sur4 ha 640 000 10 1E non: retard de 2 smn
2 07/12/2005 1 R riziculture sur 5 ha 640 000 9 1E
R2 20| H |36 Agri. | 2003 (3 12/01/2007 1 R 420 000 7 1E oui: anticipé de 10 jrs
4 03/10/2007 1 E beeufs de trait 460 000 9 1E non: retard de 2 smn
5 29/02/2008 1 R 256 000 5 1E non: retard de 3 mois
1 23/11/2005 1 R riziculture sur 2,5 ha 200 000 9 1E
. 2 06/12/2006 1 R 400 000 8 1E oui: anticipé de 1 mois
R2 21/ H (44 Agri. | 2005 3 02/08/2007 1 E achatriziére 2 000 000 24 A oui: anticipé de 8 mois
4 13/12/2007 1 R 100 000 8 1E non: retard de 4 jrs
R2 22| F 2007 |1 21/12/2007 1 R 450 000 8 1E oui
R2 23| H Agri. | 2007 |1 04/01/2008 1 R 120 000 6 1E oui: anticipé de 1 mois
1 13/01/2005 1 R riziculture sur 2 ha 100 000 8 1E oui: anticipé de 1smn
. 2 12/01/2006 1 R riziculture sur 2 ha 120 000 7 1E non: retard de 1smn
R2 24| F (36 Agri. | 1995 3 18/01/2007 1 R 120 000 7 1E oui: anticipé de 1mois
4 10/01/2008 1 R 140 000 6 1E oui: anticipé de 3smn
1 09/11/2004 2 R riziculture sur 4 ha 320000 9 1E oui: anticipé de 4 jrs
. 2 28/12/2005 3 R riziculture sur 4 ha 320 000 8 1E non: retard de 2 mois
R2 25| H |42 Agri. | 19983 17/11/2006 1 E achat riziere 400 000 10 |1€ oui: anticipé deANTIBXE 6 (
4 04/01/2008 R 420 000
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1 17/12/2004 1 R 160 000 8 1E non: retard de 3 smn
R2 26 53 C [2003]2 11/01/2006 1 R riziculture sur 1ha 400 000 6 1E non: retard de 6 mois

3 05/02/2007 1 R 180 000 6 1E non: retard de 3 mois

1 11/10/2004 1 R semence&repiquage: 3 ha 120000 10 1E oui: anticipé de 1 mois
R2 27 Agri. | 2004 |2 22/11/2005 1 R riziculture sur 2 ha 180 000 9 1E

3 05/11/2007 R 400000

1 13/12/2005 1 R riziculture sur 3 ha 400 000 8 1E oui: anticipé de 2jrs

2 18/10/2006 1 E 200 000 10 1E oui: anticipé de 3smn
R2 28 38 Agri. [ 2005 |3 28/12/2006 1 R 200 000 8 1E oui: anticipé de 1 mois

4 18/09/2007 CM vente volaille 400 000

5 15/01/2008 R 1100000
R2 29 46 Agri. | 2007 |1 14/12/2007 R 2000 000 8 1E oui: anticipé de 2 smn
R2 30| H |79 Agri. | 1995 1 11/01/2007 R 1400 000 7 1E non: retard de 1 smn

2 05/12/2007 R 1600000

1 16/12/2005 1 R riziculture sur 3 ha 220000 8 1E non: retard de 4 mois
RG 31 37 Agri. | 1997 2 03/o1/2007 R 440000

3 14/11/2007 2 R 400000 8 1E non: retard de 2 smn

4 A GCV 08 358 000

1 15/12/2006 R 200 000
RG 32 30 Agri. | 2006 |2 10/12/2007 1 R 400 000 8 1E oui: anticipé de 5jrs

3 A GCV 08 576 000
RG 33 Agri. | 2006 1 03/01/2007 R 700000

2 A GCV 08 288 000

1 12/11/2004 1 R riziculture sur 1 ha (dont 0,5 170 000 9 1E oui: anticipé del mois

2 25/11/2005 2 A BV Lac (riziculture sur 2ha) 212 200 9 1E non: retard de 11 jrs
RG 34| F |54 Agri. | 2003 B 11/08/2000 L GEY 167 500 4 |1E non: retard de 5 jrs

2 21/11/2006 R 200 000

5 21/08/2007 1 A GCV 07 288 000 4 2E oui

6 30/11/2007 1 R 320000 8 1E non: retard de 2 jrs

1 06/12/2004 3 R riziculture sur 3 ha 510 000 8 1E oui: anticipé de 1,5 mois

2 21/06/2005 1 A GCV 729 000 7 1E oui: anticipé de 1 mois

3 28/11/2005 1 R riziculture sur 3 ha 600 000 9 1E non: retard de 1 smn
RG 35| H l60 Agri. | 1995 4 21/08/2006 1 A GCV 700 000 4 1E oui: anticipé de 1 mois

5 23/08/2007 1 A GCV 07 900 000 4 2E oui

6 16/11/2007 1 E achat charrue 420000 9 1E oui: anticipé de 1 mois

7 07/12/2007 R 500 000

8 A GCV 08 1076 000

1 05/07/2007 1 A GCV 07 744 000 5 2E oui
RG| 36 Agri. | 2006 2 14/09/2007 E achat riziére 400 000

3 18/12/2007 R 350000 Annexe 6 (

4 A GCV 08 736 000 o




16/12/2004

1 3 R riziculture sur 1 ha 320 000 8 1E oui: anticipé de 5jrs
2 10/08/2005 1 A GCV 459 000 5 2E oui
RG 37 58 Agri. | 1998 |3 20/08/2007 1 A GCV 07 240 000 4 2E oui
4 11/12/2007 R 280 000
5 A GCV 08 384 000
1 10/11/2004 2 R riziculture sur 16 ha 1500 000 9 1E oui: anticipé de 2 mois
2 24/06/2005 1 A GCV 2 322 000 7 2E oui: anticipé de 2 mois
RG| 38 49 Agri. | 1995 3 11/11/2005 1 E achat motoculteur 4100 000 21 2E oui: ant?c?pé de 1 mois
4 13/12/2005 1 R 1500 000 9 1E oui: anticipé de 2 smn
5 03/08/2007 1 A GCV 07 1368 000 4 2E oui
6 12/11/2007 2 R 1 700 000
1 26/11/2004 2 R riziculture sur 0,5 ha 180 000 9 1E oui: anticipé de 1,5 mois
2 18/11/2005 1 R riziculture sur 1,5 ha 400 000 9 1E
RG| 39 a Agri. | 1996 3 27/10/2006 1 CM : 380 000 12 3M oui: anticipé de 3 m?is
4 01/08/2007 1 E achat terrain 400 000 12 1E non: retard de 2 mois
5 13/12/2007 1 R 100 000 8 1E oui: anticipé de 6jrs
6 A GCV 08 192 000
1 23/10/2006 1 R 2 900 000 10 1E non: retard de 1smn
RG 40 44 \gri. & { 2003 |2 01/02/2008 2 R 2 881 000 5 1E oui: anticipé de 2 mois
3 3 A GCV 08 10 304 000
1 06/10/2006 1 A contre saison 140 000 4 1E non: retard de 4 mois
RG 41 31 Agri. | 2005 2 16/07/2007 1 E achat boeufs de trait 400 000 12 1E non: retard de 3 smn
3 20/02/2008 1 R 80 000 5 1E non: retard de 1 smn
4 A GCV 08 288 000
RG 42 35 Agri. | 2007 1 11/12/2007 R 250000
2 A GCV 08 192 000
Glas 47 Agri. | 2003 1 21/06/2005 3 A GCV 05 79 602 000 7 2E non: retard de 2 mois
2 A GCV 07 15 000 000
G 44 Agri. | 2007 |1 11/07/2007 1 A GCV 07 15 000 000 5 2E oui
1 12/05/2003 1 CM achat paddy 90 000 6 M oui: anticipé de 1 mois
2 08/12/2004 2 CM fonds de commerce 927 200 12 1E oui: anticipé de2 mois
. 3 27/07/2006 1 A GCV 2 625 000 5 2E oui: anticipé de 3 mois
G 45| H 41 Agri. | 2002 1 06/07/2007 1 [A GCV 07 720000 5 |2 oui
5 11/12/2007 1 CS réparation maison 400 000 12 1E oui: anticipé de 3 mois
6 19/02/2008 1 E réparation motoculteur 200 000 12 1E oui: trés anticipé de 8 mois|
1 10/06/2004 1 CM achat paddy 500 000 12 1E non: retard de 11jr
2 20/06/2005 1 A GCV 405 000 6 1E
. 3 02/12/2005 1 A BV Lac (SCV 2,5 ha) 640 000 8 1E non: retard de 1mois
G (46 >8 Agri. | 1997 4 22/11/2006 1 CM fonds de commerce 200 000 5 M non: retard de 1smn
5 02/07/2007 CM collecte paddy 700 000
6 A GCV 08 320000
G a7 2% Agri. | 2007 1 19/12/2007 1 E Equipement agricole 280 000 8 1E oui: aliRMexe Grpage
2 A GCV 08 512 000
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K G 48| H 4| Agri. | 2008 |1 A GCV 08 5 408 000
K G 49| F 4| Agri. | 2007 |1 A GCV 08 320 000
1 15/12/2004 2 R riziculture sur 0,75 ha 115 000 9 1E oui: anticipé de 1smn
K G 50(H 2 [Autre | 1996 |2 10/07/2006 1 CM 200 000 5 M non: retard de 5jrs
3 A GCV 08 192 000
1 31/08/2006 1 E location de riziére 1500 000 12 1E oui: anticipé de 1 mois
K 6 51| Hl36 7| Agri. | 2001 2 23/07/2007 1 A GCV 07- : 1 680 000 5 2E OU! —
3 03/08/2007 1 E achatriziere 2 800 000 12 1E oui: anticipé de 2 smn
4 A GCV 08 4 384 000
K G 52| H 3| Agri. | 2007 1 06/07/2007 1 A GCV 07 312 000 5 2E oui
2 A GCV 08 608 000
1 01/02/2005 1 R riziculture sur 1 ha 100 000 6 1E oui: anticipé de 2 smn
2 07/12/2005 1 R riziculture sur 2 ha 400 000 9 1E oui: anticipé de 2 smn
3 28/07/2006 1 A GCV 525 000 5 1E oui: anticipé de 2 smn
K G 53(H 3| Agri. | 1997 (4 22/09/2006 1 E 300 000 12 1E oui: anticipé de 2 mois
5 04/07/2007 1 A GCV 07 294 000 5 2E oui
6 27/12/2007 E achat motoculteur 1400 000
7 A GCV 08 1 352 000
k e salnlse 9 1998 1 23/08/2007 E Af:h’at Boeufs 440 000 12
2 CS Téléphone 85 000
1 08/12/2004 1 R riziculture sur 3 ha 300 000 8 1E non: retard de 1jr
K E 55| H|31 4| Agri. | 2003 (2 05/01/2006 1 R riziculture sur 3 ha dont 1 hg 450 000 7 1E
3 06/12/2007 E Achat Beeufs 1200 000 8
K E 56| F 2 2006 |1 11/12/2007 E Achat Boeufs 650 000 8
. 1 01/12/2005 1 A BV Lac (riz pluvial SEBOTA) 469 500 9 1E
K E ST H|S8IM|9| Aeri. | 200275 03/12/2007 E Achat Boeufs 250 000 8
K E 58| H 9 2007 |1 26/12/2007 E Achat Boeufs 380 000 7
1 02/08/2002 1 CM vente paddy 1 600 000 7 M non: retard de 7 mois
2 22/09/2004 1 E sécurisation terrain 800 000 9 1E non: retard de 2 mois
K E 59(H|73 4| Agri. | 1996 |3 27/10/2005 E achat motoculteur 5 000 000
4 20/12/2005 2 R riziculture sur 12 ha 2 000 000 1E
5 10/10/2007 E Achat rizieére 1 600 000 10
K E 60| H 9 2007 |1 20/08/2007 E Achat riziere 2 500 000 12
K E 61| H 2 2003 (1 25/09/2007 E Achat riziéere 240 000 11
K E 62| H 6 2006 (1 21/09/2007 E Achat riziere 500 000 12
K E 63| H |40 2 1994 |1 13/07/2007 E Dépailleur 3 800 000 24
K E 64| H 4 2004 (1 08/11/2007 E Achat remorque 1700 000 21
K E 65|H 7 2007 |1 15/11/2007 E Achat charrue & beeufs 600 000 9
K E 66| F 5 2006 |1 16/10/2007 E Réparation Tracteur 2 000 000 22
K E 67|H 4 | Autre| 2005 |1 06/07/2007 E Réparation Tracteur 1 600 000 12
K CM 68| H |34 4| Agri. | 1995 |1 27/12/2007 1 CM Vente son 1200 000 12 1E oui: anticipé de 5 mois
K lem sol £ |22 4| Agri. | 2000 1 27/09/2007 1 CS Téléphone 85 000 10 M oui: afkjzipé Ye ZBT'(([;age
2 26/09/2007 CM collecte Son 2 990 000 12
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1 15/09/2004 1 CM vente riz blanc 440 000 12 1E oui: anticipé de 2 mois
K CM 70| F |45 4| Agri. | 2003 |2 03/11/2005 1 R riziculture sur 2h 860 000 1E
3 26/07/2007 1 CM collecte Paddy & vente tom 650 000 12 4M oui: anticipé de 1 mois
K CM 71| H 4 2007 |1 03/08/2007 CM collecte Paddy 250 000 8
K CM 72 F |26 4| Agri. | 2007 |1 22/06/2007 1 CM collecte Paddy 2 800 000 9 1E non: retard de 2 smn
K CM 73 H 7 2006 |1 17/08/2007 CM vente volaille 120 000 5
K CM 74| H 6 2007 |1 02/08/2007 CM commerce beeufs 1200 000 12
K CM 75( H |32 3| Agri. | 2005 |1 06/06/2007 1 CM vente volaille 300 000 12 3M non: retard de 2 mois
K cm 76l H |27 7 Agri. 2005 1 18/11/2005 1 R semence& locationriziere: 2,25 ha 400 000 9 1E :
2 28/09/2007 1 CM vente volaille 600 000 9 2E non: retard de 2 mois
K CM 77| H |39 2 1995 |1 16/07/2007 CM Vente Legume 400 000 12
1 23/09/2004 1 CM vente paddy & riziculture 300 000 4 1E oui: anticipé de 1 mois
k cm 78l £ |ss 7| Agri. | 1905 2 25/11/2004 1 R 200 000 9 1E non: retard de 2 jrs
3 24/02/2005 CM vente paddy 300 000 6 non: retard de 1smn
4 03/08/2007 CM Marchandises générales 1100 000 12
K cm 79!l £ |26 1 c 2002 1 19/11/2004 1 CM achat revente voiture 2 000 000 12 M oui: anticipé de 3 mois
2 19/06/2007 CM Epicerie 4 000 000 12
K CM 80( F |47 2| C 2007 |1 30/11/2007 1 CM Epicerie 1000 000 12 3M oui: anticipé de 3 mois
K CM 81| F |28 4| Agri. | 2007 |1 13/12/2007 1 CM Vente produits locaux 280 000 10 3M oui: anticipé de 1 mois
1 02/07/2004 1 CM fonds de commerce 1120 000 8 2M non: retard de 3 smn
K cm 82| H |43 1 fo 2004 2 10/05/2005 1 CM fonds de commerce 1200000 12 1E
3 21/03/2006 1 CM fonds de commerce 1200 000 9 1E
4 26/02/2007 CM fonds de commerce 2 000 000
1 03/06/2003 1 CM vente paddy 290 000 4 1E oui: anticipé de 1 mois
K CS 83| F (43 2| Agri. | 1996 |2 21/12/2004 3 R riziculture sur 3 ha 360 000 8 1E oui: anticipé de 5 jrs
3 27/11/2007 1 CS réparation maison 900 000 12 1E oui: anticipé de 2 mois
K CS 84| H 4 1996 |1 10/08/2007 CS réparation maison 1 000 000
K CS 85( H |45 7| Agri. | 2000 |1 12/10/2007 1 CS réparation maison 250 000 10 1E oui: anticipé de 1 mois
K CS 86| F |30 4| Agri. | 2005 |1 30/07/2007 1 CS Achat maison 2900 000 12 1E non: retard de 3smn
K CS 87( H |41 1|F.Pub] 2006 |1 02/08/2007 1 CS Meuble 240 000 12 A oui: anticipé de 1 mois
K CS 88| F |40 9| Agri. | 2007 |1 03/10/2007 1 CS Prétscolaire 100 000 11 1E non: retard de 1 mois
1 09/01/2003 1 CM 180 000 4 1E oui: anticipé de 2 smn
K A 89| H|68 9| Agri. | 1994 |2 02/06/2003 1 CM vente paddy 960 000 4 1E oui: anticipé de 1 mois
3 17/08/2007 A Contre saison:Haricot 600 000 6
k! alool Hlse 4| Agri. | 1996 1 29/06/2006 1 A contre sai‘son: hari(l:ot sur 6 ha 1 000 000 7 1E
2 13/08/2007 A Contre saison (Haricot) 1200 000 5
K A 91 1 2007 |1 16/11/2007 A FIREF 07/08 (Aviculture) 400 000 13
K A 92 6 2007 |1 10/12/2007 A FIREF 07/08 (Patisserie) 350 000 13
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Légendes des tableaux sur I'historique de préts des individus de I'échantillon

Cette historique de préts a été établie a partir des "Fiches d'adhésion" des membres ainsi que de leurs "Fiches de préts", avec les dossiers

de "demande de crédit" classés dans I'archive.

Dans le principe de confidentialité, notamment le respect de la discrétion des membres, toute information se rapportant directement a

leur identité a été, volontairement, éloignée.

Colonnes n°let2et3: Identifiant ou Code de I'individu (la caisse, sa catégorie dans I'échantillon, son numéro)

Colonne n°4:
Colonne n°5:
Colonne n°6:
Colonne n°7:

Colonne n°8:

Colonne n°9:

Colonne n°10:
Colonne n°11:
Colonne n°12:
Colonne n°13:
Colonne n°14:
Colonne n°15:
Colonne n°16:
Colonne n°17:

Colonne n°18:
Colonne n°19:

Sexe (F=féminin; H=masculin)

Age

Situation matrimoniale (C=célibataire; D=divorcé(e); M=marié(e); V=veuf(ve))

Adresse se rapportant ala Commune (1=Ambatondrazaka Urbaine; 2=Ambatondrazaka Suburbaine; 3=Feramanga Nord
4=Ampitatsimo; 5=Ambohitsilaozana; 6=Ambandrika; 7=llafy; ;9=Manakambahiny Ouest; 10=Antsangasanga;

11=Bejofo; 12=Andilanatoby; 15=Ambatosoratra; 29=Andrebakely Sud; 56=Ambalaomby)

Principale activité (Agri.=Agriculture(élevage,...); Autre=éducation, transport, menuiserie,...; C= commerce(collecte, ...);
F.pub=Fonction au sein d'un Etablissement public)

Année d'adhésion a I'OTIV

N° de prét

Date début déblocage

Mode de déblocage correspondant au nombre de déblocages(1=déblocage unique; 2 et 3=déblocage graduel)

Type de prét (Cf. Les différents produits de crédit)(A=Agricole; CM=Commercial; CS=Consommation; E=Equipement; R=Rizicole)
Objet de prét

Montant débloqué en Ariary

Durée de prét (mois)

Mode de remboursement convenu (1 E=échéance unique; 2 E=2 échéances calendaires; 3 E=3 échéances calendaires; M=mensuel;
2 M=bimestriel; 3 M=trimestriel; 4 M=tous les 4 mois; 6 M=semestriel; A=annuel)

Respect de I'échéance finale

Garantie matérielle

membres ayant été enquétés

Membre faisant du crédit alafois dans les deux caisses
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ANNEXE 7
FICHE D’ENQUETE

a) Aux membres,
Buts de I'enquéteEtude de la culture de crédit des membres empruntes et évaluation de
I'impact du crédit.
Intéréts éventuels des enquétés dans I'entretieren tentant d’évaluer et d’analyser I'impact socio-
économique du crédit, I'étude fera sortir des propsitions d’amélioration des services offerts par
'OTIV

Présentation de I'enquéte :

Identité / Activités

Depuis quand étes-vous membre a I'OTIV ? Qu'eqjdesous a poussé a adhérer a 'OTIV ?
Combien de temps apres votre adhésion avez-voidedde faire du crédit ? (Si plusieurs mois plud,ta
pourquoi?)

Conception du crédit (opinion personnelle)

Qu’entendez-vous par crédit ?

Objet de crédit Selon vous, dans quels cas on doit ou on peutdaiédit ?

Qui font du crédit ?

Conditions pour contracter du crédiQuelles sont les conditions requises pour fairerddit ?
Résultats du crédit Quand est-ce qu’on dit que le crédit est réussuiéll€s sont les conditions de
réussite d’'un crédit ?

Historique de prét

Avez-vous été membre d’un établissement de créddigpiel ? Depuis quand ? Et durant combien de
temps ? (si vous n'y étes plus, pour quelles raisumez-vous démissionné ?)

Avez-vous déja eu recours a des préts en dehdi®@TR ? (formels ou/et non, leur fréquence, pentdan
quelle période, son utilisation, taux d’intérét,deale remboursement)

Comment utilisez-vous le crédit mis a votre dispos®?

Comment expliquez-vous vos retards de remboursethent

Impact du crédit (expérience personnelle)

Suite aux préts que vous avez déja effectués, @taknt leur impact ? Quels changements avez-vous
constaté ? Quelles en étaient les causes ?

Comment envisagez-vous votre situation Si vVOusaZgas eu recours a ces préts ?

Pour quel genre de projet voulez-vous obtenir éditprochainement ?

Evaluation des impacts des interventions des Orgasmes de Développement (si
anciens bénéficiaires des actions des Organismesb&veloppement)

Qu’est-ce qui vous a poussé a venir aupres dergain@me ?

Quels étaient vos profits en entrant dans cet Qsgan?

Quelles étaient les conditions d’adhésion ?

Y-avait-il une formation sur le crédit ? Si ouinement I'avez-vous percue ? Etait-elle obligatoire?

Evaluation/ Recommandations ouvertes:
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Comment trouvez-vous les produits offerts par '@ PIRépondent-ils a vos besoins ? Sinon, Que
proposez-vous pour améliorer ces services ?

Selon vous, quelle catégorie de gens se trouvaeersalue de 'OTIV ?

b) Aux Organismes de développement

Buts de I'enquéteEvaluation de I'impact de I'intervention de I'Organisme sur la culture de crédit
de ses attributaires

Présentation de I'Organisme :
Objectifs et Missions:

Zones et périodes d’intervention :
Partenaires techniques & financiers :

Population cible: (criteres de sélection — Approadmnment on incite les gens a s'intéresser a ce
programme de développement ?

Formations dispensées : (themes — durée — typerchateurs — approche - évaluation)

Formation sur la culture de crédit :

Comment aidez-vous les gens a accéder au finanténkesi-ce que vous y parvenez ?
Evaluation des résultats de votre intervention :

Bénéficiaires déja intégrés a I'OTIV ou autres Miigames de crédit/ tous les bénéficiaires ;
Taux de « délinquance » ou taux de remboursement

Selon vous, quelles sont les causes de ces résuttatises liees au projet, liees aux bénéficidiées a
d’autres facteurs ?



ANNEXE 8
EVALUATION DU NIVEAU DE CULTURE DE CREDIT DES ENQUEES

Motifs Types de . . Historique Grille d’évaluation
Classe . - . P L . Prochain projet de de . .
ment Conception du crédit d'adhésion | crédits octroyés crédit envisagé rembourse du niveau de Identifiant
aloTIv aloTIv 9 ment culture de crédit
Eparane & Prét scolaire -1 anticipé, D&
A 1] -Utile a titre de dépannage et doit étre remboursé P rgét réparation -1 retard | 0|x|0 F CS 83
P maison (>6mois)
-_Utlle gtltre de dépannage : permet de stabilgseituation 3*(consommat -2 retards | D &
A 1 financiere . . 0[x0 F CS 86
. : , . ion) -1 anticipé | AGR
-Mais aussi profitable pour un projet rentable
A 2| -Permet d'étendre les activités Pret Commerce Embouche bovine -retard AGR | 0|0 KoM 71
commerce
A 2 -Ind|sp(_ensable pour flnancAer I activite i Crédit Patisserie M{;_lterlel_s pour atelier -1 reta_lrd AcR | ol xlo E A 94
(tout faire pour avoir du prét: faux objet de prét) (bijouterie artisanale) (6 mois)
-Indispensable pour financer les activités (rizcgl Touiours
A 2/ commerciale, mais le prét est a titre commercalr gviter Prét n*(commerce antiJci & AGR | 0| x| x K CM 81
I'obligation de s'unir en groupe) P
, : A e g . n*(riz) Riziculture (si on .
A 3 Cgst un risque de sorte que le prét doit finapagsieurs - contre saison arfive A trouver une toujours en AGR | @ | xl 0 K R1 4
projets o retard
- GCV bonne riziére)
A 3| -C'est un risque qui nécessite un revenu sar *(ri tourJ;:rrZ N AGR| @ |x|0|-|K R2 26
-C'est un risque dont le résultat est tres aléatdépendant N o :
A 3| de la campagne rizicole (surtout du climat); elade 'P"ret 2A (1iz) . tou1'o.ur§ AGR D | x| x F CS 76
L o o L rizicole prét scolaire anticipe | &D
localisation de la riziére (la possibilité de miatrd'eau)
o . . : . 2*(prét toujours
A 4 -Utile a titre de dépannage, au lieu de recouniresuriers Epargne scolaire) anticipé D | @ |x|x F CS 80
-Permet d'investir davantage (achat riziere, vyt
-Bénéfique si on a acces a I'épargne (surplus);
-Beaucoup plus intéressant si la taille de I'exptmin est culture &
grande; . Achat de bicyclette | 1retard | AGR
B 1 . R . R consommation : : D | x| x K E 62
-Ne convient pas a ceux qui ont trop de problémes o (taxi) occasionnel & D
. : - achat riziere
financiers.
-Personnellement, on pense a s'autofinancer dans
I'exploitation rizicole : petitesse de la S nrexe 8 (page 1/4)




-Bénéfique si on a acces a I'épargne (surplus);
-Beaucoup plus intéressant si la taille de I'exptmin est
grande
-Ne convient pas a ceux qui ont trop de problemes 2*(riz) - GCV Réparation maison lretard/3 AGHJ | x| x|HF RG 39
financiers.
-Personnellement, on pense a s'autofinancer dans
I'exploitation: petitesse de la S
L e , Financeme
-I?ierlta_flque,pour des projets assez r,erA]tabIes (dont| nt du Commerce Anticipé | AGR @ | x| x| HK CM 80
bénéfice dépasse nettement les intéréts)
commerce
Prét
rizicole (au .
-C'est un risque, mais indispensable. Malgré I'egpée lieu de . S Toqjquts
o y . ' o ; n*(riz) - GCV GCV individuel anticipé; | AGR | @ | x| x| HK R2 18
négative en 2000, on continue de contracter dutcréd recourir
sauf lretard
aux
usuriers)
-Toujours a
-Permet d'investir davantage, d'adopter des teabriglus commerce — temps
X , : : H
productives (repiquage au lieu du SD) n*(riz) - GCV Commerce paddy -rarement, AGR | @ | x| x KRG 34
retard
-Toujours AGR
-Indispensable pour financer I'activité 4*(riz) anticipé &1 @ |xX|x|HK R2 12
(1retard)
Pour Commerce
-Permet d’améliorer la situation financiére si lentant améliorer . o AGR
o . o -riz - Riziculture -1 retard @ | x| x|HK R1 5
convient a la capacité de remboursement sa situation N . &D
. \ prét scolaire
financiére
-Indispensable pour financer I'activité, d'autaloisp
gu'aucune liquidité n’est disponible durant la pée de Prét GCV a temps AGR@ | x| x| HF G 50
soudure
-On _I a herité Qe notre mere qui était membre duran riz07/08 - A temps AGR @ | x| x| 4 K RG 42
plusieurs années GCV08
Proximité | 4*(consommat D&
-Utile a titre gle dep_annage, D, de IOTIV’ N 'On)' Extension de l'atelief 2 retards/IAGR | @ | x| x| HF R1 6
-Et permet d'investir davantage dans les activités malgré le | 4*(Equipemen &1
compte t)-
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bancaire; | 3*(commerce)
épargne & - 1iz05/06
préts pour
consom-
mation
-l?erm(_etdlnvestlr dg\{antage, (_jetend_re les aésivet Eparqne& Ax(commerce) 1 retard AGRD | x| x| 4K om 82
d'améliorer les conditions de vie (habitat) prét
Prét
rizicole (au
-Perm(_et_dmves'_ur,davantage, notamment |'extendéola lieu dg n*(riz) -Toqjquts AGR | @ I xIxl 4k R2 16
superficie exploitée recourir anticipé
aux
usuriers)
F,’erme_t dlnve_stlr davantage (financement de latailon, n (emt_)ouche Erpbouche bov!ne & 1 retard AGR glxlxl4k om 74
réparation maison) bovine) réparation maison & |
Prét ol
. n*(riz) —
rizicole (au GCV —
-Permet d'investir davantage (étendre les actieitésvestir lieu de . . -Toujours | AGR
: ; Réparation AR @ | x| x|HK CS 83
dans la construction) recourir : anticipé &l
maison —
aux
: commerce
usuriers)
-Bénéfique tant qu'on respecte l'objet de prétprévque “Touiours
ce dernier soit un projet rentable. Epargne 2*(voiture) HOUIS 1 AGR | x | x| x| HF E 55
fen e ~ . anticipé
-De préférence, on évite de préter pour la consdroma
Embouche bovine &
. : C extension de | engraissement porc
P('armetdlnvestllr o_IavantagP danf Ies, activitespalition Epargne l'usine de (mais nécessite AGR | X | X| X| H F Ext 1
gu'on respecte l'objet de prét et I'échéance L .
décortiquerie encore une
formation)
-Bénéfique tant qu'on respecte l'objet de prétprévque embouche
ce dernier soit un projet rentable. bovine — Pas encore AGR X |[x|HF E 61
-Eviter les préts pour consommation voiture
*(ri _
-Bénéfique tant qu'on respecte I'objet de prétyprévque cor21tr((ralzs)aison | Construction maison 1retard (1
ce dernier soit un projet rentable. En effet, pemfiavestir d'hote pour faire . AGR | X | X| X|HF A 92
o . Lo embouche semaine)
davantage dans ses activités (extension des asivit bovine louer
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n*(riz) —

- A Afi ! ! i a A * -
Beneflque tant qu'on respecte I'objet de prétyprevque n*(GCV) _Anticipé AGR!| x| W x| 4K R1 3
ce dernier soit un projet rentable commerce -
beeufs de trait
-Bénéfique a condition que le montant convient a la
capacité de remboursement 3*(Equipe- -Toujours I x|l 4F oM 69
-Nécessité d'un revenu sar (sinon diversifier Ei/ies) ment) anticipé
-Permet d'investir davantage dans les activités
-Bénéfique tant qu'on respecte l'objet de prétyprévque n*(riz) — .
ce dernier soit un projet rentable. Permet aimsvelstir Epargne n*(GCV) — Achat mgj[oculteur Toqjquts AGR X| X|HK RG 35
s . (jusque la: charrue)| anticipé &l
davantage dans les activités achat riz
-Bénéfique tant qu'on respecte l'objet de prétprévque n*(riz) —
ce dernier soit un projet rentable. Permet aimsvelstir Prét n*(GCV) — -Retard | AGR < x4 F rRe 36
davantage dans les activités (augmentation deplerficie rizicole réparation accidentel | &1
exploitée) maison
*(ri7)-
-Bénéfique tant qu'on respecte l'objet de prétiprévque Prét 3.(”2) Achat motoculteur & -Toujours | AGR
; . . s Equipement - L X| X|HK R2 28
ce dernier soit un projet rentable rizicole GCV anticipe &l
commerce
-Bénéfique si on a acces a I'épargne (surplus);
-Beaucoup plus intéressant si la taille de I'exptmin est
grande; -Toujours
-Ne convient pas a ceux qui ont trop de problemes 9*(riz) Achat motoculteur Jours | AGr X| X| HK R2 19
f. : anticipé
inanciers.
-Permet d'investir davantage, d'étendre I'exploita
d'accéder aux technologies (motorisation)
Sécurisation fonciére,
-Permet d'investir davantage dans les activités. n*(riz) — Eg%f&:ﬁ?'ﬁgg&igﬁ AGR
-L’objet de prét doit étre un projet rentable oundoins un n*(GCV) — lus éleve & P temps &1 X| X| H K Ext 1
investissement riziere pius e7e:
motorisation de
I'exploitation
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ANNEXE 9

DETAIL DE LA FREQUENCE DE PRETS DES ENQUETES

Fréque | N/A
Fréquentation Ancien EeLE Motif e e
Classe o R e Fréquentation d’autres Etablissement de . quet . 5 | allant de , o préts
Identifiant Recours a des crédits informels 1 d'Organisme de netéa | |, < d'adhésion .
ment crédit . , 'adhésion < (depuis
développement | I'OTIV & e aloTiv 3 .
au I°" prét 'adhés
ion)
Prét a des proches (comme pour . L Epargne & 0,67
A 1|F CS 83 constituer la garantie financiére) ancien membre CECAM Non 3 ans 1,5 an orét 2
A F CS 86 2 préts agricoles avec BNM Non 8 ans 3 ang 0,38
Prét a des proches (comme pour Prat 0,50
A 2K CM 71 constituer la garantie financiére : Non Non 2 ans 3 mois 1
P commerce
aucun intérét)
A 2|F A 94 Non FIREF/VATSY 2 ans 0 Crédit 1 0,50
A 2/K CM 81 Non Non 1,5an 3 mois Prét 1 0,67
A 3K R1 4 Non BV Lac 4 ans 3 mois 5 1,25
A 3| K R2 26 Ancien BTM Actuellement CAE 5 ans 1lan 3| 0,60
Prét a des proches (comme pour 1,50
A 3| F CS 76| constituer la garantie financiere : taux Non FIREF/VATSY 2 ans 0 Prét rizicole 3
d'intérét de 10 a 15%)
Ancien membre de la CEM (Probléme : 0,22
A 41F CS 80 blocage du compte durant 2 semaines) Non 9ans 7ans Epargne 2
B 11K E 62 Autrefois, recours aux usuriers Non Non 2 ans 4 mois 1 0,50
(«vary maintso»)
Prét a des proches (comme pour L s L 0,43
B 1| F RG 39| constituer la garantie financiere : ta chred't rizicole avec BOA, dans le cadre de Non 7 ans 5 ans 3
s A ACCS
d'intérét de 25% mensuel)
. prét 1,00
B 1K CM 80 Non 1lan 3 mois commerce 1
. . oy >4 (= ~0,93
B 1 R2 18 Autrefois recours aux usuriers Non Non 15 ans Imoj Prétrizicole 14)
B RG 34 BV Lac 5 ans 0 (GCV) 6 1,20
B R2 12 Crédit rizicole av'eo\cCI?:TSM, dans le cadre des Non 10 ans 6 ans 4 0,40
B 1/K RL 5 Crédit rizicole avec BNM, dans le cadre du Non 5 ans 1an If’_our 3 0,60
PCAI améliorer sa
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situation
financiére
Crédit rizicole avec BOA durant 3 ans, dans . N 1,00
B G 50 le cadre des ACCS Non lan 3 mois Prét 1
B 1K RG 42 Non 1,5an 3 mois 2 1,33
Proximité de 1,00
'OTIV ;
. . . . épargne&
B 2/F RL 6 BOA jusqu’a maintenant (épargne surtout) Non ia 1lan préts pour 12
consommati
on
B 2/K oM 82 Ancien membre de 'OTIV FITARATRA Non >5ans 680 Ep?)rrgért‘e &1 4 0.80
B 2 R2 16 Autrefois recours aux usuriers Non Non 12 ans 6mo Pret.r|2|cole >4 ~1,00
(repiquage) 12)
B 2 CM 74 Non Non 2 ans 5 mois 1 0,50
B 2 CsS 83 Autrefois recours aux usuriers Non CAE 13 ans 6smo| Prét rizicole (~>131) ~0,85
C F E 55 Epar_gne stabl_e a I"i‘ BOA, jusqua Non 8 ans 7 ans Epargne 2 025
maintenant (intérét plus éleve)
BOA jusqu’a maintenant (épargne et prét 0,00
C FoBExt 1 rizicole dans le cadre des ACCS) Non 5ans 5ans Epargne 0
C F E 61 Non 3 ans 11 mois 2 0,67
C E A 92 Ancien membre CECAM (Leasing Non 3 ans 3mois 4 1,33
motoculteur)
3 mois .~ ~0,83
C K RL 3 Non 6 ans (GCV) >3 ([5)
c E OM 69 BOA jusqu'a mamten_apt (épargne et prét Non 4 ans 1an 3 0,75
rizicole individuel)
C K RG 35 Ancien BTM Non 14 ans 2 ans Epargne >8 >0,57
C F RG 36 Non 10 ans lan Prét rizicole 12| 1,20
C K R2 28 Non Non 3 ans 3 mois Prét rizicole 5| 1,67
C K R2 19 Non Non 14 ans 6 mois 9 0,64
C K Ext 1 Non 5 ans >3 >0,60
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ANNEXE 10

CLASSIFICATION DES ENQUETES SUIVANT LEUR TYPE D'EXEOITATION

Niv Activités Taille de I'exploitation rizicole Type
eau Propres riziéres Rizieres exploitées_ Qytres d’t_exp
de gque ses propres rizieres loitat
cult e Niveau g ion
ure (e Agricoles Non agricoles d’équipement T3 e
de S MDFV S MDFV agricole possédé
cré
dit
A1lF cs 83 Culture seche Gardiennage / / / / / . Mals:on enlesqu |1
toit en tole
A1lE cs 86 / Instlt_uteur, ND métayag| / / / M_alsonAen briques, |2
Usurier e toit en tole
A2lK oM 71 / taxi-bicyclette; ND métayag| / / / M.aisonAen briques, |2
commerce e toit en tole
A 2| F A 94| riziculture; porciculture | bijouterie / / ND fermag@cation | attelé 3
riziculture; culture commerceriz& | ND Direct ~1ha | fermage-location| ND 4
A2 K CvM 81 . .
contre saison graines
A K RL 4 riziculture_— culture / 1,5ha | Direct | =15 | fermage-location ND Maison en _briques, 4
contre-saison - élevage - ha toiture de paille
A K R2 26| riziculture Commerce / / ~1ha | fermage-location| ND 3
riziculture; gardiennage / / ~1ha | fermage-location| ND Maison en briques,| 3
A F CS 76 . ~
toit en tole
riz pluvial; riz contre- | Chauffeur, ND Direct / / ND Maison en briques, |5
A 4| F CS 80| saison; culture sur employé privé toit en tole
baibohq
B1 K E 62 Riziculture & élevage / Nogvglle ND fermage-location | ND Maison en priques, 4
acquisition (2007) toiture de paille
riziculture; culture sur | instituteur retraité | 0,5ha direct | =1 ha | fermage-location] ND Maison en briques, | 4
B 1| F RG 39| tanety& contre saison; toiture de paille
élevage;
11k oM 80 élevage; riziculture _commerce / / ~1ha | métayage ND 3
epicerie
1| K R2 18] riziculture; élevage; commerce volaille 1 ha direc =~ 1 ha | fermage-location| ND 4
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culture contre-saison
RG 34 Riziculture, élevage, commerce 2ha direct ND Feerlacation | ND Maison en briques,
toiture de paille
R? 12 riziculture; élevage; / 2,5hg direct | =2 ha | fermage-location| Attelés _Maison en briques,
toiture de paille
RL 5 riziculture - élevage - commerce ~2ha | direct / / ND Maison en briques,
toiture de paille
élevage; culture de commerce ND Direct | =1 ha | fermage-location] ND
G 50| contre saison;
riziculture
RG 42 rizicglture; élevage co_nstruction ND Direct ~1,5 | fermage-location| ND
volaille ; brique ha
riziculture; Institutrice ; 6 ha direct / / charrue Maison en briques,
R1 6 atelier toit en tole
métallurgique
horticulture; élevage; Commerce ; / / / / / Maison en briques,
CM 82 . . . . R
spéculation riz toit en tole
R2 16| riziculture; élevage commerce Le touB ha fermage-location| Charrue, charrgtte
élevage bovin &porcin;| commerce volaillef ND direct| ND Fermage-location ND
CM 74 | riziculture, culture
contre saison;
cs 83 rizicglture; élevage commerce 1,5ha direct =~ 1,5 ha| fermage-location ND _Maison en briques,
volaille & porcs; toiture de paille
E 55 / ins,titutriqe; ND Métay | / / /
mecanicien; autres age
Ext 1 | riziculture; Décortiquerie Le tout4 ha Fermage-locatior]
E 61 Rizi_culture ; embouche| taxi brousse; Le tout 13ha Fermage-location  Motorisé _ Maison en briques
bovine toit en tOle
riziculture, culture Transport;asa | 1ha direct | =7 ha fermage-location| Motorisé Maison en briques,
A 92 contre-saison; élevage | charrue & herse (Motoculteur) toit en tole
bovin en location;
commerce
R1 3 riziqulture; élevage institutrice; ~5ha direct | / / Attelés
bovin; commerce
riziculture; décortiquerie; Le tout=20 ha Fermage-location  Motorisé Maison en briques,
CM 69 i ) A
transport; (Tracteurs) toit en tole
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c K RG 35 riziculture; élevage, commerce 2ha directz 1 ha fermage-location|  Attelés (charrue)  Maisomhriques,
toit en tole
riziculture Le tout8 ha fermage-location| Motorisé Maison en briques,
C F RG 36 ) A~
(Tracteur) toit en tole
c K R2 28 r|2|cglture; élevage 3ha Direct | =3 ha fermage-location| charrue
volaille
Riziculture, culture 0,5ha | direct | =1 ha fermage-location| charrue Maison en briques
c K R2 19 maralche're; c.ul’ture toit en tole
contre saison; élevage
volaille
élevage de volaille; 2,5ha | direct | *4 ha fermage-location| Charrues (2),
c K Ext 1 rlz!culture & contre charrette
saison, culture
maraichére
Légende :

ND : non disponible

/ : Néant
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ANNEXE 11

EVALUATION DE L'’AUTONOMIE FINANCIERE DES ENQUETES

Activités rigine de istorigue de types de crédit
Classe - a garantie ontan s Continuité de| Autonomie
ment | Identifiant | Agricoles |Non agricoles| financiere bje ate (Ar) exploitation... prét financiere
culture prét a des | Scolaire | 2007 140 000 75 /
Al1|F cs 83 séche Gardiennage| proches habitat |[2007| 2 000000 1067 / non
dépan- | 2004 600 000 331 N
Instituteur, nage [2007 500 000 267 non
A|1|F CS 86 / Usurier habitat | 2005 600 000 300 / oui
Al2]|K CcMm 71 / bicyclette; préts Paddy 2007 250 000 133 / non
Al 2| F A o9a]|porciculture| bijouterie FIREF Patisserie | 2006 487 500 228 / non
Al2| K cm 81 culture riz & graines contre produits | 2007 280 000 149 / non oui
. 05/06| 500 000 250 3ha| =
riziculture — ) riziculture [06/07[ 500 000 233 3 ha non (2/3)
culture épargne
contre- constituée Lac 05/06 400 000 200 /
saison - progressiv | Saison: 2007 160 000 85| /
A|3|K R1 4 élevage - / ement GCV 2005 153 000 76 / 0,51 T non oui
04/05 160 000 88 / =
05/06 400 000 200 AN 1ha
Al 3| K R2 26/ riziculture | Commerce riziculture [06/07 180 000 84 1 ha non (3/4) oui
FIREF, =
ensuite, 06/07 750 000 350 N 1 ha
autre prét
(taux riziculture [07/08 397 000 212 1ha oui
dintérét:10 crédit /
A|3|F cs 76| riziculture; | gardiennage | a 15%) scolaire | 2007 120 700 64 non
riz pluval;
riz contre-
saison; /
culture sur crédit
Ala|F cs 8so| baiboho, chauffeur scolaire | 2007 105 400 56 oui
Riziculture Achat
Bl|1|K E 62| &élevage / riziere | 2007 500 000 267 / oui

Annexe 11 (page 1/4)



riziculture; informel 06/07 256 000] 120
tanety; instituteur | (i=25% | riziculture |07/08 250000 133 oui (2/2)
B F RG 39| élevage; retraité mensuel) GCV 2007 594 000 317 1,98 T non non
B K cm 80| riziculture épicerie Epicerie | 2007 1 000 000 534 oui
riziculture; 5a (ND) (ND) (ND)
élevage; 04/05 56 000 31 2 ha
culture 05/06 140 000 70 2 ha
contre- commerce 06/07 150 000 70 /
B K R2 18 saison wolaille riziculture [07/08 400 000 213 2 ha oui (14/14) non
04/05 170 000 4 1 ha
05/06 212 200 106 2 ha
06/07 200 000 93 /
riziculture [07/08 320 000 171 2 ha oui (4/4)
Riziculture, 2006 167 500 78 0,67 T
B K RG 34| élevage, commerce GCV 2007 288 000 154 0,96 T non non
04/05 420 000 232 4,5 ha
05/06 320 000 160 4,5 ha
riziculture; 06/07 320 000 149 /
B K R2 12| élevage; élevage | riziculture [07/08 570 000 304 4,5 ha oui (4/4) non
commerce [ 2004 80 000 44
riziculture; préparé 05/06 112 000 56 /
B R1 5 élevage; commerce | davance | riziculture |06/07 248 000 116 2 ha non (2/4) oui
B F G 50 culture commerce GCV 2008 224 000 131 0,56 T oui
élevage | Construction riziculture |07/08 ND ND
B K RG 42| wolaille; brique GCvVv 2008 ND ND oui
1997 70 000 ND
1999 50 000 ND
2000 100 000 ND
dépannage| 2000 140 000 ND
charrue |[1998 90 000 ND
1998 192 000 ND
Commerce| 1999 240 000 ND
paddy |2001 260 000 214
Institutrice : riziere 2004 1 000 000 552
atelier 2003 600 000 543
métallurgiqu habitat | 2008 1 000 000 585
B F Rl 6 | riziculture; e riziculture | 2005 1096 912 548 non oui
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2004 1 120 000 619
Commerce ; 2005 1 200 000 599
horticulture; | spéculation | préparé | fonds de [2006 1 200 000 560 7
B|2| kK cm 82| élevage; riz d'avance |commerce|2007 2 000 000 1067 oui (4/4) oui
7a (ND) ND (ND)
04/05 236 000 130 2,5 ha
05/06 200 000 100 2 3 ha
riziculture; 06/07 300 000 140 /
B|2|kK R2 16| ¢élevage commerce riziculture [07/08 500 000 267 / oui (12/12) oui
Bl2|K cm 74 culture wolaille constituée boeufs 2007 1 200 000 640 / oui
riziculture: paddy |2003 290 000 263 / non
élevage riziculture |04/05 360 000 199 / 3 ha non
wvolaille & maison | 2007 900 000 480 /
Bl2|K cs 83 porcs; commerce GCV ND ND ND / ND oui
traiteur&four | constituée| achat |[2007 1400 000 747
C F E 55 nisseur; progressiv| \woiture 2007 1 400 000 747 oui
C F Ext 1 | riziculture [décortiquerie oui
embouche constituée bovin 2007 2 000 000 1067 /
C F E 61 bovine taxi brousse;| progressiv| witure [2007 13 000 000 6 937 / oui
culture | asacharrue | épargne 2005 250 000 125 nb de
contre- | & herse en [ constituée 2006 1 000 000 467 » beeufs
saison; location; | progressiv| Elevage |2007 1 000 000 534 croissan
C F A 92 élevage commerce ement bovin 2008 1 500 000 878 t oui (4/4) oui
rizicu|ture; GCV 2005 382 500 191 / 1,275 T
élevage institutrice; riziculture |06/07 500 000 233 / non
C K R1 3 bovin; commerce haricot | 2007 200 000 107 / oui
décorti- | constituée 2005 4 000 000 1997
querie; progressi- [ usinage |2006 4 000 000 1867 ~
C F CM 69| riziculture; transport; vement paddy 2007 14 000 000 7471 oui (3/3) oui
8a / ND lha
04/05 510 000 282 3 ha
05/06 600 000 300 3 ha
riziculture [07/08 500 000 267 / non (9/10)
2005 729 000 364 2,43 T
2006 700 000 327 28T
2007 900 000 480 7 3T
riziculture; GCV 2008 1 076 000 630 2,69 T
C K RG 35| élevage, commerce charrue |2007 420 000 224 / oui
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habitat 2000 60 000 ND
00/01 200 000 ND 4 ha +
01/02 140 000 115 3 ha
02/03 300 000 244 4 ha
04/05 280 000 155 8 ha
05/06 1 200 000 599 5 ha
F RG 36| riziculture riziculture [06/07 1 600 000 747 10 ha non (7/8) oui
07/08 1 800 000 961 5 ha
2003 1 524 900 1 381 11,73 T -
2006 1 875 000 875 7,5 T
2007 1 728 000 922 5,76 T
GCcv 2008 2 560 000 1 499 6,4T non (4/7)
05/06 400 000 200 3 ha
06/07 200 000 93 /
riziculture; riziculture |[07/08 1 100 000 587 6 ha oui (3/3)
élevage n 2006 200 000 93
K R2 28 wvolaille volaille 2007 400 000 213 oui
culture | épargne 6a / ND / + :_
maraichere; constituée 3a / ND / mot.orlsa
élevage progressiv 06/07 100 000 a7 / tion
K R2 19 wvolaille ement riziculture |07/08 200 000 107 7] Prochain non (9/13) oui
K Ext 1 wvolaille; maraicheéere oui
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ANNEXE 12

CAUSES DE L'IMPACT DE CREDIT (SELON L'AVIS DES MEMRBES)

te

n)

Classe Identifiant Impapt_ Causes de l'impact Historique de Causes des retards
ment du crédit remboursement
s -1 anticipé, - , .
A1l F Cs 83 - Pénalité de retard 1 retard (>6mois) Victime d'un préte-nom
o S - 2 retards
+ .. s
A1l F CS 86 + Capitalisation pas bien évidente -1 anticipé
A 2 K ov 71 - Pénalité de retard -retard Un accident s es,t survenu etle préta ¢
détourné
A 2 F A 9% - Pénalité de retard -1 retard (6 mois) Echec du projet : Probléme dedéhé
A 2 K v 81 + Succes du projet Toujours anticipé /
A 3 K R1 4 - Absence de propre riziére mais location toujoursetard Mauvaise récolte
A 3 K R2 26 + Absence de propre riziere mais location; toujoursetard Mauvaise récolte
A 3 F CS 76 + Absence de propre riziere mais location; toujomtscpe /
A 4 F CS 80 + Présence de revenu stable (mensuel) toujours @tici
. R 1 retard
+ X
B 1 K E 62 + « Impact pas encore percu jusque la » occasionnel
Recours aux usuriers pour constituer le dép6t atdige
+ . o B ’
B 1 FRG 39 - d'autant plus la petitesse de la superficie exoit 1 retard/3
B 1 K oM 80 + Projet pas assez rgntable (le pe_neﬂce généréskepd3eine Anticipé
les charges financieres du crédit)
. N ey - _ Toujours anticipé;| Mauvaise récolte : insuffisance de pluie
B 1 K R2 18 + Résultat trés aléatoire: dépendant de la campagnoele; sauf 1retard 2000
Réussite hasardeuse, car trés dépendant du clinadis -Toujours a temps
B 1 K RG 34 + L N L
Que lariziére est a irrigation aléatoire -rarement, retard
o L -Toujours anticipé| Mauvaise récolte : insuffisance de plui¢
+
B 1 K R2 12 + Capitalisation pas bien évidente (1retard) lors de la campagne 05-06
Mauvaise récolte : insuffisance de plui¢
+ -
B 1 K RL S - 1 retard lors de la campagne 05-06
B 1 F G 50 + « Impact pas encore percu jusque la » a temps
B 1| K RG 42 + « Aucun probleme jusque la » a temps
B 2 F R1L 6 + Présence de revenu stable (mensuel) 2 retards/12 uvdide récolte : insuffisance de pluie

1\
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lors de la campagne 05-06

B K CvM 82 + On a utilisé le crédit pour étendre nos activités retard
K R2 16 Présence d autre\s revenus (eIevage) qui ass,urent le “Toujours anticipé
remboursement a la récolte malgré le prix défaverab
B K CM 74 + Projet trés rentable -1 retard Calendrier de remboursement_non
conforme au cycle de production
B K CS 83 + Bénéfique par rapport au prét usuraire -ToujoutEipeé
C F E 55 + Respect de l'objet de prét -Toujours antic|pé
C F Ext 1 / / / /
C F E 61 + Respect de I'objet de prét, et projet rentable
« |'évolution a été ressentie au long des prétsessds » : lretard
C F A 92 + " A X
respect de l'objet de prét (1 semaine)
c K RL 3 + « Ievolutlonl aete resseintle au long des prétsessifs » : _Anticipé
respect de l'objet de prét
C F CM 69 + Respect de I'objet de prét -Toujours antic|pé
C K RG 35 + Respect de I'objet de prét -Toujours antic|pé
C F RG 36 + Respect de l'objet de prét -Retard accidentel
c K R2 28 + « Ievolutlonl aete resseintle au long des prétsessifs » : “Toujours anticipé
respect de l'objet de prét
-Respect de I'objet de prét
C K R2 19 + -Faire de I'épargne progressive pour amortir leodérde -Toujours anticipé
soudure
C K Ext 1 + Respect de I'objet de prét -a temps
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ANNEXE 13
TAUX DE CHANGE UTILISE

Année Conversion (MGA/USS)
2001 1217
2002 1230
2003 1104
2004 1810
2005 2003
2006 2142
2007 1874
2008 1708

Source: BCM (http://www.banque-centrale.mg/index)



ANNEXE 14

DONNEES CHIFFREES SUR LES CREDITS EN PARTENARIAT BE LES ORGANISMES DE DEVELOPPEMENT

a) Pour les crédits en partenariat avec BV Lac

Année Nb Nb Montar]t Montant Montant a Montant, Reste a remk;rc?ﬁr);grien i
ACCS | contractants octroyé FGM (25%) recouvrer remboursé | rembourser (%)

2005 - 2006 261 95794287 23948572 | 119742859 | 111496 672 |8 246 187 93,11%

2006 - 2007 35 139 36893514 |9223379 46116893 | 45006843 | 1294079 97,59%

2007 - 2008 | 47 137 45898400 |11 474600 57 373000 | 52031487 |5341513 90,69%

TOTAL 82 537 178 586 201 |44 646 550 | 223 232 751 | 208 535 002 | 14 881 779 |93,42%

Situation

b) Pour les crédits en partenariat avec FIREF/PPER
Taux de
Débloqué Taux de Echéance Echéance remboursem Capital recouvré a 100%
rembour- . . ent
sement appele’e honorge (% a
Nb Montant Solde (Ar.) (% a Cumulée Cumulee I'Echéance (% de Nb . (% .dE.}
bénéficiaires (Ar.) octroi) (Ar.) (Ar) appelée) (Ar) Cap.) | débiteurs bénéficiaires
totaux)

mars-07 37 477 955 11,81% 5019 062
juil.-07 32 090 738 24,49% | 11667225 | 10406 279 89,19% | 3312800 | 7,80% 6 10,17%
nov.-07 18 622 852 56,18% | 37147940 | 23874 165 64,27%| 3015300 | 7,10% 20 33,90%
févr.-08 59 42 497 017 16 342 875 61,54% | 39911172 | 26 154 142 65,53% | 17 172 600 | 40,41% 29 49,15%
mars-08 12 775708 69,94% | 41798 257 | 29 721 309 71,11%| 19111 300 | 44,97% 28 47,46%
juin-08 11 929 802 71,93% | 42496 717 | 30567 215 71,93% | 24 752 000 | 58,24% 36 61,02%
juil.-08 11 003 902 74,11% | 42496 717 | 31493 115 74,11% | 25497 100 | 60,00% 38 64,41%
déc.-08 10 236 332 75,91% | 42497 017 | 32 260 685 75,91% | 27 334 600 | 64,32% 40 67,80%
janv.-08 42 497 017 | 32 314 083 76,04%
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c) Pour les crédits en partenariat avec FFIVE

Annexe 14 (page 2/3)

2005 ler Trimestre 2éme Trimestre 3éme trimestre 4éme trimestre
Epargne 9 580 002 14 234 030 16 599 136 20 646 076
Octroi 24 044 600 32 306 500 27 198 000 49 628 500
Remboursement 22 A77 403 26 660 600 19 097 500 31 469 000
Membres 352 384 582 890
Emprunteuses 269 269 327 511
Groupe de solidarité 75 79 119 175
Moyenne Membres/grp. 5 5 5 5
Emprunteuses/Membres 76% 70% 56% 57%
Crédit en retard - - - -
Taux de délinqguance 0,00% 0,00% 0,00% 0,00%
Taux de remboursement 100,00% 100,00% 100,00% 100,00%
En cours de crédit 26 980 600 32 626 500 40 727 000 58 886 500
Nombre de caisses 32 34 42 51

2006 ler Trimestre 2éme Trimestre 3éme trimestre 4éme trimestre
Epargne 22 588 046 30032 717 41 348 936 20 203 546
octroi 51 626 000 87 998 000 66 266 000 192 750 000
Remboursement 54 916 500 47 566 000 56 999 000 91 008 696
Membres 971 1404 1504 3706
Emprunteuses 638 1217 1228 3449
Groupe de solidarité 190 281 305 746
Moyenne Membres/grp. 5 5 5 5
Emprunteuses/Membres 66% 87% 82% 93%
Crédit en retard - - - 2 439 304
Taux de délinquance 0,00% 0,00% 0,00% 1,18%
Taux de remboursement 100,00% 100,00% 100,00% 98,82%
En cours de crédit 55 596 000 95 985 000 105 248 000 206 989 304
Nombre de caisses 56 77 84 178

2007 ler Trimestre 2éme Trimestre 3éme trimestre 4eéme trimestre
Epargne 62 643 651 94 052 740 106 167 850 93 512 095
octroi 152 289 000 219 629 000 217 982 000 226 839 000
Remboursement 158 950 000 137 959 000 211 893 000 240 907 400
Membres 4174 4 644 4441 4684
Emprunteuses 3167 3991 3593 3 456
Groupe de solidarité 844 935 903 ND
Moyenne Membres/grp. 5 5 5
Emprunteuses/Membres 76% 86% 81% 74%
Crédit en retard 2 239 304 2 039 304 1 265 304 1 532 904
Taux de délinquance 1,12% 0,72% 0,45% 0,57%
Taux de remboursement 98,88% 99,28% 99,55% 99,43%
En cours de crédit 200 328 304 282 088 304 282 242 304 267 251 904
Nombre de caisses 206 233 244 267
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2008 ler Trimestre 2éme Trimestre 3éme trimestre 4éme trimestre
Epargne 95 926 761 119 465 255 129 984 319 127 213 627
octroi 202 080 000 262 643 000 255 640 000 289 920 000
Remboursement 223 014 195 178 329 549 253109 670 276 042 630
Membres 4 305 4713 4 644 4907
Emprunteuses 3305 4 068 3798 4109
Groupe de solidarité ND 982 997 994
Moyenne Membres/grp 5 5 5
Emprunteuses/Membres 77% 86% 82% 84%
Crédit en retard 906 019 456 510 2 684 840 2 352 210
Taux de délinqguance 0,37% 0,14% 0,80% 0,68%
Taux de remboursement 99,63% 99,86% 99,20% 99,32%
En cours de crédit 245 567 709 331559510 335 309 840 347 937 210
Nombre de caisses 264 288 297 326

2009 ler Trimestre
Epargne 122 264 628
octroi 235 546 000
Remboursement 283 075 271
Membres 4776
Emprunteuses 3451
Groupe de solidarité 964
Moyenne Membres/grp 5
Emprunteuses/Membres 72%
Crédit en retard 4196 939
Taux de délinquance 1,39%
Taux de remboursement 98,61%
En cours de crédit 302 627 939

Nombre de caisses

328
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ANNEXE 15
FORCES ET FAIBLESSES DES ORGANISMES DE DEVELOPPEMEN
Organisme
de
développe FORCES FAIBLESSES
ment

-Appui socio organisationnel

-Présence d’'un systeme d’évaluation du degré deritéat
BV Lac | des bénéficiaires avec le projet (adoption desiigaies),
permettant d’éliminer les opportunistes, et des@évies
appuis nécessaires a chaque catégorie

-formation technique sur I'objet de prét avec dasise de -La rotation trop fréquente des personnels a

PPER technicien o _ compliqué Ie_r(_acogvrement o
-formation pour I'acquisition de « culture de ctédiet de -aucune participation des bénéficiaires dans
« culture entrepreneuriale » les fonds (qui deviennent irresponsables
-Education a I'’épargne : épargne obligatoire pregjie et | -comportement d’assisté chez les
périodique bénéficiaires qui préférent y rester au lied
-Suivi rapproché (réunion hebdomadaire) de s’intégrer a une IMF

FFIVE | -Responsabilisation des bénéficiaires : utilisatierieur
propre fonds (épargne) ; autosélection dans lepgret
nécessité de I'accord du groupe pour toute demdegeéts
de ses membres ;




ANNEXE 16

FICHE TECHNIQUE DES CREDITS ACCORDES PAR L'OTIV AIGTRA MANGORO

Types de crédit Définition Obje:[ de Duree Montant* Garanties Frals.de ‘_Ta,u>§ Modalité de
prét maximale dossier | d'intéréts remboursement
Crédits destinég Riziculture | 9 mois Proportionnel a la Garantie matérielle: | 2,5% du | Dégressif | Echéance unique, fixée
au financement surface cultivee | 150% du montant montant | 2,5% au 30 Juillet de la
de toute activité sans dépasser 540 sollicité du crédit | mensuel | campagne rizicole
liée ala 000 Ar./ha Fonds de Garantie | débloqué
Crédit AGRICOLE production Autres Selon le cycle| Selon le devis mutualiste (FGM): et payable Echéance unique et
agricole activités de production | estimatif du projet| 20% du montant avant le suivant le cycle de
(Agriculture, agricoles débloqué déblocage production
Elevage, péche, du crédit
pisciculture....)
Crédits aux Achat de 36 mois Selon le matériel pGarantie matérielle: Suivant le revenu de
membres pour | matériels de acheter 150% du montant I'emprunteur
oy financer production sollicité (remboursement
Crédit , L A - - s .
EQUIPEMENT I acq,u.lsmon de | (riziere, Garantie financiére: périodique, ou unique)
matériels de motoculteur, 20% du montant
production dépailleur, débloqué
..)
Crédits aux Fonds de 12 mois Selon le devis Garantie matérielle: Périodique (mensuel,
membres pour | commerce estimatif du projet| 150% du montant bimestriel, ...) suivant |2
Crédit financer toutes sollicité capacité de
COMMERCIAL activités Garantie financiere: remboursement de
commerciales 20% du montant I'emprunteur
débloqué
Crédits aux Scolaire 10 mois Garantie matérielle: Suivant le revenu de
membres pour 150% du montant I'emprunteur
Creédit financer les sollicité (remboursement
CONSOMMATION | besoins non Garantie financiere: périodique, ou unique)

génératrices des

revenus

25% du montant

débloqué
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Construction 36 mois Garantie matérielle:

150% du montant
sollicité
Garantie financiére:
20% du montant
débloqué

Crédit octroyé | Divers Dépendant du Dépendant de la | Garantie matérielle :

en contre partie type du guantité et de la | stocks nantis

de produits produit valeur du produit | Garantie financiére:

o . | agricoles Pour le stocké 20% du montant
dg;idl'é%g\e’ é‘;‘ﬁs’égit difficilement paddy : 6 débloqué
agricole) altérables mois sans
(paddy, dépasser le 15
arachide, ...) Décembre de
l'année de
stockage
Crédits aux Divers 60 mois Quaotité cessible déucun, a part
Crédit dépot salaire | membres ayant 'emprunteur 'assurance vie et
(classé dans le type | un salaire invalide
de crédit mensuel viré au
Consommation) compte de
'OTIV

Deux remboursements
(au moment du
déstockage : selon le
prix du produit stocke)

Dégressif
1,66%
mensuel

Mensuel

*La limite générale du montant au sein du résead®600 000 Ar, et tout en tenant compte de laciédp de remboursement de I'emprunteur
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ANNEXE 17

FICHE TECHNIQUE DE CREDIT EN PARTENARIAT

Les paramétres de crédit ci-apres décrivent ldgatins de I'emprunteur vis-a-vis de I'IMF (la pde I'Organisme partenaire dans le partage deeiscy
est pas mentionnée)

Objet de prét Du'ree Mon'tant Garanties Frais de dossier Taux dintéréts Modalite de Autres
maximale maximal (%) remboursement
Culture contre- | 9 mois Suivant le PTA| Garantie matérielle : 1509@2,5% du montant | Dégressif, 2,5%| Echéance unique| Dispensé de
saison & saisorn environ du montant sollicité du crédit débloqué | mensuel I'obligation
Crédit en Garantie financiere : et payable avant le d'adhésion
partenariat moindre par rapport au déblocage du crédit de 3 mois
avec BV Lac crédit classique (20% a
5%)
Aviculture 1an Lors de la ¢ | Garantie matérielle : Aucun Linéaire, 2,8% Suivant le cycle | Dispensé de
_ : vague, aucune mensuel d’exploitation I'obligation
Pisciculture 8 mois 1 450 000 Ar | Garantie financiere : (spécialement d’adhésion
créditen | SRISRA 9 mois Lors de la 2" | aucune _ pour les de 3 mois
partenariat Culture séc_he 9 mois vague : Garant_le technlqug : handicapés :
avec (Mais, manioc, | (suivantle | 400 000 Ar formation & adoption de 296)
FIREF/PPER | arachide,...) cycle) techniques dispensées
inai 1 Garantie commerciale :
Art culinaire an accés a un marché sar
Patisserie lan
Petits 4 mois Variable Garantie matérielle : Aucun (déja inclus | Linéaire, 18% | Au 1% cycle, le Dispensé de
commerces suivant le aucune dans le droit par cycle (4% | remboursement | I'obligation
cycle (Cycle | Garantie financiere : 5% dud'adhésion et mensuel + 2% | est hebdomadaire,d’adhésion
Crédit en 1:50 000Ar | montant sollicité (constitué I'épargne par cycle pour le puis évolue avec | de 3 mois
partenariat Cycle 2: par I'épargne obligatoire | obligatoire) prochain FGM) | le cycle en
avec FEIVE 70 000Ar hebdomadaire) devenant
Garantie morale : caution bimestriel et enfin
.C.:.yclelo : solidaire au sein du groupg mensuel.
500 000AT) et de I'association
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ANNEXE 18 :
TEST D'INDEPENDANCE DE KHI2 A 95% DE CONFIANCE
(TEST DE CORRELATION DE DEUX VARIABLES)

Principe :

Il s’agit de tester I'hypothese nulle Hjui avance que les deux variables sont indépéesian
Ho est confirmée, c'est-a-dire les deux variablegpeddantes, si Khi2 calculé < Khi2 table
(Valeur théorique — valeur réelle)?

Khi2 calculé =} .
Valeur théoriqu

Sachant que distribution théorique = (valeur maigimle X * valeur marginale de Y}/
valeur marginale

Khi2 table = dans la table Khi2,
Probabilité ou marge d’erreur= 5% =0,05
Degré de liberté = (Nombre de lignes -1)* (Nombeecdlonnes -1)

a) lafréquence de préts et le niveau de culture éditr
Notons :
- X: Niveau de culture de crédit du membre
- N : Nombre de préts contractés par le membre depuisadhésion a I'OTIV

Distribution réelle Distribution théorique
X X
A B C > A B C >
N N
0as 9 9 8 26 0as 7 11 8 26
6a10 0 6a10 1
210 0 4 210 1 2 2
9 14 | 11 | 34 > 9 14 | 11 | 34

Khi2 calculé= 6,3
Khi2, 0,05 ;4= 9,49
Khi2 calculé < Khi2 table, don¥ et N sont indépendantes

- X Niveau de culture de crédit du membre
- N/A: rapport Nombre de préts contractés par le brendepuis son adhésion a I'OTIV /
nombre d’années d’adhésion
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Distribution réelle Distribution théorique
X X
A | B | C S A B C >
N/A N/A
0-0,25 1 0 2 3 0-0,25 | 0,60 | 1,08 | 1,32 | 3,00
0,26 - 0,5 1 1 0 2 0,26-0,5 [ 0,40 | 0,72 | 0,88 | 2,00
0,51-0,75 2 2 5 9 0,51-0,751]1,80 | 3,24 | 3,96 | 9,00
0,76 -1 0 5 1 6 0,76 -1 1,20 | 2,16 | 2,64 | 6,00
>1 1 1 3 5 >1 1,00 | 1,80 | 2,20 | 5,00
S 5 9 11 | 25 S 5,00 | 9,00 | 11,00 25,00
Khi2 calculé= 10,95
Khi2, o05.8= 15,5
Khi2 calculé < Khi2 table, don¥ et N/A sont indépendantes
- X : Niveau de culture de crédit du membre
- F: Fréquentation d’autres établissements de crédit
Distribution réelle Distribution théorique
X X
A|lB|C|ZY A B C >
F F
Pas encore 6 20 Pas encore | 5,29 | 8,24 | 6,47 | 20,00
Auparavant | 3 10 Auparavant | 2,65 | 4,12 | 3,24 | 10,00
Jusqua g g g |y Jusqua g el g 65 | 129 | 4,00
maintenant maintenant
s 9 | 14| 11 | 34 s 9,00 | 14,00 | 11,00 | 34,00

Khi2 calculé= 4,4
Khi2, 0,05 ;4= 9,49
Khi2 calculé < Khi2 table, don¥ et F sont indépendantes

- X : Niveau de culture de crédit du membre
- F: Fréquentation de crédits informels

Distribution réelle Distribution théorique

X X

A|B|C | Y A B C )3

F F
Rarement 6 11 | 26 Rarement | 6,88 |10,71| 8,41 | 26,00
Souvent 0 0 4 Souvent 1,06 | 1,65 | 1,29 | 4,00
Jusqua | o | o | o |, Jusqua -\ o6 | 165 | 1,29 | 4,00
maintenant maintenant

)3 9 |14 | 11 | 34 )3 9,00 | 14,00 11,00 | 34,00
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Khi2 calculé= 12
Khi2, 0,05 ;4= 9,49
Khi2 calculé > Khi2 table, donX et F’ sont liées

b) Niveau de culture de crédit (X) et type d’explodat(Y")

Distribution réelle Distribution théorique
X X
A B C > A B C )3
Y Y
1 1 0 1 0,53 | 0,82 | 0,65 | 2,00
2 2 0 1 2 0,79 | 1,24 | 0,97 | 3,00
3 3 0 3 1,06 | 1,65 | 1,29 | 4,00
4 2 10 3 15 4 3,97 | 6,18 | 4,85 | 15,00
5 1 1 5 1,06 | 1,65 | 1,29 | 4,00
6 0 6 6 6 159 | 2,47 | 1,94 | 6,00
> 9 14 | 11 34 > 9,00 |14,00(11,00 34,00

Khi2 calculé= 26,02
Khi?, 0,05 ; 10= 18,31
Khi2 calculé > Khi2 table, don¥ et Y’ ne sont pas indépendantes. Elles sont liées

c) Niveau de culture de crédit (X) et autonomie finare(Y")

Distribution réelle Distribution théorique
X X
A B C > A B C )3
Y A
Oui 5 10 11 26 Oui 6,88 |10,71| 8,41 | 26,00
Non 4 4 0 8 Non | 2,12 | 3,29 | 2,59 | 8,00
> 9 14 | 11 | 34 > 9,00 |14,00(11,00 34,00

Khi2 calculé= 5,77
Khi2, g05:2= 5,99
Khi2 calculé < Khi2 table, don¥ et Y sont indépendantes

d) Type d’exploitation (Y) et autonomie financiere XY

Distribution réelle Distribution théorique
Y” YH
Oui | Non > Oui | Non >
Y’ Y’
1 2 1 1,53 | 0,47 | 2,00
1 3 2 2,29 | 0,71 | 3,00
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3 2 2 4 3 3,06 | 0,94 | 4,00
4 11 4 15 4 11,47 3,53 | 15,00
5 0 5 3,06 | 0,94 | 4,00
6 0 6 4,59 | 1,41 | 6,00
> 26 8 34 > 26,00 | 8,00 |34,00

Khi2 calculé= 5,66
Khiz, 0,05;5= 11,07
Khi2 calculé < Khi2 table, don¥ et Y sont indépendantes

e) Nombre de préts contracté par le membre depuisadbésion a I'OTIV (N) et Autonomie
financiere (Y”)

Distribution réelle Distribution théorique
Y” Y”
Oui | Non > Oui | Non >
N N
0as 20 6 26 0as5 |19,88| 6,12 | 26,00
6alo 1 6al0 2,29 | 0,71 | 3,00
210 1 210 3,82 | 1,18 | 5,00
26 8 34 > 26,00 | 8,00 |34,00

Khi2 calculé= 0,198
Khi2, 0,05 ;2= 5,99
Khi2 calculé < Khi2 table, dond et Y sont indépendantes

f) Niveau de culture de crédit (X) et impact du arédi”)

Distribution réelle Distribution théorique
X X
A B C > A B C >
Y Y
- 4 4 - 1,09 | 1,70 | 1,21 | 4,00
+ 3 12 + 3,27 | 5,09 | 3,64 |12,00
+ 2 10 | 17 + 4,64 | 7,21 | 5,15 | 17,00
> 9 14 10 33 > 9,00 | 14,00 (10,00 | 33,00

Khi2 calculé= 24,07
Khi2, 0,05 ;4= 9,49
Khi2 calculé > Khi2 table, don¥ et Y'" ne sont pas indépendantes, mais liées
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g) Chaque élément de culture de crédit (1, 2, 3, 4vBr I'impact du crédit (Y')

Eléments delculture de crédit
1 2 3 4 5
D AGR&I 0 (1] X 0 X 0| x - +

- 31 3 1 0 0 4| 4 0 3
Impact (Y’)| #* 11| 1 11 0 0 12| 2| 10 2 10
16| 1 6| 10 0 17| O 17 0 17

Khi? calculé 1,45 25,03 0,00 21,80 3,76

Khi? Table 5,99 9,49 5,99 5,99 5,99

Khi? calculé -Khi?

Table -4,54 15,54 -5,99 15,81 -2,23

Corrélation indépendantes liées indépendantes liges indépendantes

h) Niveau de culture de crédit (X) et genre (S)

Distribution réelle Distribution théorique
X X
A B C S A B C S
S S
Homme 5 5 6 16 Homme 4 7 5 16
Femme 4 9 5 18 Femme 5 7 6 18
> 9 14 | 11 | 34 > 9 14 | 11 | 34

Khi2 calculé= 1,23
Khi2, 0,05 ;2= 5,99
Khi2 calculé < Khi2 table, don¥ et S sont indépendantes
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CULTURE DE CREDIT ET AUTONOMIE FINANCIERE DES BENEF ICIAIRES DU
CREDIT RURAL - Cas des emprunteurs a I'OTIV Alaotra Mangoro

Déborah RASOANARIVO

Si 'effet de levier du crédit démontre son impade, la persistance de certains débiteurs
dans une situation de surendettement en constdueeVters. Dans un contexte ou certains
emprunteurs présentent un fort dynamisme au crkdiprésent mémoire propose d'étudier « la
culture du crédit des bénéficiaires du crédit rugtlleur autonomie financiere ». La question
centrale a résoudre est : ce dynamisme est-ditaitel’une culture de crédit ou, équivaut-ellerzeu
dépendance inévitable vis-a-vis du crédit ? Cherchadiscerner les causes de ce dynamisme, a
démontrer l'importance de la culture de crédit, @ohantillonnage stratifié des membres
emprunteurs a été réalisé, comme préalable aduanr; et des recoupements de données ont été
réalisés aupres de l'Institution de MicrofinancMK) et des organismes partenaires de I'OTIV
dispensant des formations sur le crédit a leurgathires. Les résultats ainsi obtenus ont montré
gue la possession d'une culture de crédit garaiti$atteinte de I'autonomie financiere, et la
réussite du crédit. Avec seulement 32,5% d’empust@ niveau de culture de crédit éleve, le
renforcement de cette culture s’annonce indispdas&lette mesure releve non seulement de la
responsabilité de I'IMF, mais implique d’autreseags tels que les organismes de développement,
voire les membres eux-mémes. Bref, ce documenniftoun outil d’évaluation de la culture de
credit, et permet au lecteur de comprendre comibiest important de recourir & une éducation
financiere et comment mener efficacement I'approcReomouvoir l'accés des paysans au
financement n’est pas suffisant, il faut, en plas,orienter et les accompagner dans l'utilisatien
ces services financiers, pour leur permettre digetobconomiquement selon leur objectif.



