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INTRODUCTION

Au XVIII € siécle, le pére fondateur de la science économiglaan Smith était déja
conscient de l'intérét de I'échange. Le commerderiational est le moyen d’échanger des
biens, des services et des capitaux entre les pagspays s’échangent entre eux pour deux
raisons : la premiere raison, parce que les paws différents, la seconde raison est la
recherche des économies d’échelles. Le libéralisstda premiére condition pour atteindre
ces résultats.

Depuis XIX siécle, le commerce international a connu une uéisl importante.
Cette évolution a conduit la libéralisation crorseades échanges. En effet, le volume des
transactions sur le marché international croit tles gn plus. Le commerce international a
apporté une croissance economique spectaculairecpdains pays comme les Etats — Unis,
le Japon et I'Allemagne. Ces pays avaient proféé dvantages du commerce international.
lls occupent une part importante du marché mondgbnt des industries puissantes et des
produits trés compétitifs sur le marché, ceux quird permettent d’augmenter leur part de
marche.

Par contre on constate que la part des pays enopg@eenent sur le marché mondial
reste trés marginale et que les barriéres comnhesdimposées par les pays industrialisés se
répercutent aisément sur leurs économies. Alois,pag's sont confrontés a des multiples
obstacles pour commercialiser leurs produits. lpart de marché est restreint et le prix de
leurs produits d’exportation ne cesse de baissannde en année. Face a cette situation
certains pays en développement sont persuadésintgoftance de la politique de libre
échange.

Mais, la volonté d’affronter les marchés mondiaudpehd de chaque pays. La
guestion qui se pose est alors de savoir si le @neeninternational est bénéfique pour
Madagascar ?

Pour mieux répondre a cette question nous alloris d@ans un premier temps
'approche théorique du commerce internationalensDeette partie nous allons traiter les
différentes théories du commerce internationalplestacles au développement du Commerce
internationale et les pays protectionnistes. Damsacond temps, nous essayons d’analyser le

commerce extérieur Malgache.



PARTIE | : APPROCHE THEORIQUE



La science économique est toujours accompagnéehd@arids explicatives. Par
conséquent, dans cette partie, nous allons trditsr théories explicatives du commerce

international.

Chapitre | : LA THEORIE DES ECHANGES INTERNATIONAUX

L’Organisation Mondiale du Commerce souligne qué.es échanges ont des
caractéres internationaux dés qu'il y a franchissetd’une frontiére lors d’'un déplacement
d’'un bien ou & l'occasion de la fourniture d’'un siee ». Les rapports annuels de cette
organisation montrent une progression rapide démrges internationaux. Les progres
techniques et la libéralisation du commerce intigonal en sont les principales causes.
Aujourd’hui encore malgré cette progression, lesotles économiques d’Adam Smith, de
David Ricardo et de Bertil Ohlin concernant les aules internationaux constituent les

théories de base expliquant le commerce interraition

Section 1 : LE MODEL RICARDIEN DES ECHANGES INTERNA TIONAUX

Aprés Adam Smith, David Ricardo a montré que tesslays ont intérét a participer au

commerce international et que le libre-échangemstsituation optimale.

- D’Adam Smith a Ricardo : Des avantages absolus awavantages comparatifs.

Le principe des avantages comparatifs est uneugegoandes lois de la science
economique. Il indigue comment et pourquoi lesviatlis, les groupes et les nations peuvent
trouver un intérét mutuel dans les échanges. Lgpoémension profonde des mécanismes de

spécialisations internationales passe de ce faitgralyse de ces deux concepts.

I-1 L’avantage absolu

C’est Adam Smith qui est a l'origine du conceptvdiatage absolu. Pour lui, le
commerce entre deux pays est basé sur ce prin@paecanisme de I'avantage absolu est le
suivant : dorsqu’un pays est plus efficace dans la productitum premier bien par rapport
a celle de son partenaire, mais moins efficaceagudernier dans la fabrication d’un second

bien, alors chaque nation a un avantage absolu dendes deux produit€. Donc, ces pays

! Cf. Organisation mondial du commerce ; Rapporuah6tatistique du Commerce International, Gen2063
2 Jean Louis Mucchielli : Principes d’Economie Imtionale 1989 p. 04



ont intérét a se spécialiser dans la productiohi€ pour lequel ils ont un avantages@bsolu et
a échanger avec leur partenaire. Ce processugdalgation permet aux ressources
economiques de chaque nation d’étre utiliséesqificacement qu’auparavant et

d’augmenter la production des deux biens.

Ainsi, I'échange est générateur de gain, mesurégtte augmentation de production
qui se répartit entre les deux pays. A. Smith atnéaque chaque pays a‘intérét a se

spécialiser dans le bien pour lequel ils dispodant avantage absolu sur son partenaire.

I-1-1 Les limites du modele d’avantage absolu

Le modele de Smith présente deux limites princg@aabord, il ne s’attache qu’aux
conditions de I'offre. Smith n’explicite pas lesteidninants de la répartition du gain entre les
partenaires. Si les deux pays gagnent a I'échaedge ne signifie pas pour autant qu’ils
retirent un gain identique. Ensuite, la spécialsan’estpossible que si un pays dispose d’un
avantage absolu. En effet, pour échanger, lesgi@ysnt avoir des avantages absolus dans

au moins un produit sinon, ils ne peuvent pas@pé&r au commerce international.

C’est pour lever ces limites que Ricardo‘a déevedamp modéle en termes d’avantages

comparatifs.

|-2 Les avantages comparatifs

Le principe des avantages comparatifs a été ggabDavid Ricardo au XIXsiécle.
Ce principe est une loi économique fondamentalgguinet d’expliquer la spécialisation
internationale des pays,.Ce.principe repose sorisa en compte des codts relatifs de
production qui déterminent Ies gains a I'échangta différence du modeéle Smithien, tout
pays peut désormais participer au commerce inierredf méme s'il dispose d’'un avantage

absolu dans les deux biens. Le mécanisme des geantamparatifs est le suivant :

«Un pays Aiposseéde un avantage comparatif pourddymtion du bien 1 par
rapport au bien 2@t au pays B, si le colt reldé&fl par rapport a 2 en A est inférieur a ce
mémie colit relatif en B.

Dans,la formulation initiale de Ricardo, les co@kenus sont les codts en travail. Le

co(t absolu du bien 1 est le besoin unitaire erattae 1 : nombre d'unités de travail

3 Alain Redslob, Economie Internationale : FondementPolitiques, 1991 p.24



nécessaire a produire en unité de 1. Le coltfelatl par rapport a 2 est le rapport : besoin

unitaire en travail de 1 par rapport au besoinaimgten travail de 2.

Dans le principe des avantages comparatifs, cele®ebdts relatifs qui déterminent
la spécialisation internationale. Donc, Ricardomd€ I'origine de I'’échange internationale

sur des différences relatives de productivité.

lllustration de la notion d’avantages comparatifé

Quantités produites par un Pays
ouvrier pendant une année ge

P France Allemagne
travail (homme-année)
Machine, outils (unités) 2 4
Automobile (unités) 4 6

Avec les mémes quantités de travail, I’Allemagnadpit quatre machines-outils et six
voitures. En vertu de la théorie des avantagedada France ne peut pas commercer avec
I'Allemagne. Par contre, la France est plus désagie dans la fabrication des machines-
outils que dans celle des automobiles. Le travailleancais a une productivité deux fois plus
faible que celle d’un travailleur allemand dansédeteur des machines, mais elle est

seulement une fois et demie plus faible dans leeseautomobile.

De ce fait, la France a un avantage comparatif tengutomobiles alors méme que
I'Allemagne, qui possede un avantage absolu danddax secteurs, obtient un avantage
comparatif dans les machines-outils. La spéciatisate chacun des partenaires dans le
produit pour lequel il a un avantage comparatiféethange bilatéral, apparaissent alors

avantageux.

Donc, la théorie Ricardienne a montré que le cornengrternational est toujours un
jeu a somme positive. Les deux parties réalisemaim a I'ouverture par rapport a la situation
initiale d’autarcie. Cependant, le modéle de Rioard fournit aucune indication sur la

répartition du gain né de la spécialisation.

* Jean Louis Mucchielli : Principes d’Economie Imiionale 1989 p. 07



I-2—1 Le colt d’opportunité

Pour un individu, le colt d’opportunité d’une adtvest ce que le méme temps passer
pour une autre activité pourrait rappottédn réduit ainsi la production d'un bien en faveur
d’un autre. David Ricardo a illustré cette thes@mmant I'exemple de deux pays (le Portugal
et I'Angleterre) qui produisent en méme temps deroduits (le drap et le vin). Le tableau
ci-dessus (tableau n°1) montre les codts de pramude ces pays, mesurés par le nombre

d’heure nécessaire pour la fabrication d’'un bien.

TABLEAU N° 1 : Cot d’opportunité du vin et du drag’Angleterre et au Portudal

Pays
_ PORTUGAL ANGLETERRE
Produits
VIN (V) 80 120
DRAP (D) 90 100
Codt d’opportunité : V/D 1V =0,88D 1v=1,2D
Codt d’opportunité : D/V 1D =1,125V 1D =0,83V

En Portugal, le temps nécessaire pour produimaitté de drap permettra a produire
1,125 unités de vin. Le Portugal aura des avantagese spécialisant dans la production de
vin. En Angleterre, ce temps ne produira que 0,88és de vin. Il serait mieux pour
I'Angleterre de fabriquer des draps. Les deux pdgwent se spécialiser chacun dans la
production d’'un produit et faire un échange intéomal. De cette fagon les deux pays

pourront profiter ensemble des gains du commeteenational.

Section 2 : LE MODELE DES PROPORTIONS DE FACTEURS

. LES CONCEPTS DE BASE DU MODELE D'HECKSCHER-OHLIN

Les économistes suédois Bertil Ohlin (1899-197&, lWobel en 1977) et Eli F.
Heckscher établissent en 1933 le célebre théor8deekischer-Ohlin. Ce théoréme est aussi
appelé théoréme d’Heckscher-Ohlin- Samuelson (H@a6amuelson en a présenté une
formulation mathématique. Selon eux, les différemations sont amenées a exporter les

produits incorporant une forte quantité du factiproduction qu’elles détiennent en

® Cf. Cazorla, A ; Drai, A-M ; Sous développemenTirs Monde, Paris 1992
® Alain Redslob, Economie Internationale : FondementPolitiques, 1991 p.60



abondance et a importer les produits incorporaatfarie quantité du facteur de production
dont elles sont peu dotées.

Deux concepts importants de I'analyse économiqueisolus dans la démarche
d’Heckscher et ohlin. lls concernent I'importan@s dacteurs de production disponibles dans
une économie et utilisés dans les techniques di#tibn des biens. Dans le premier cas, il
s’agit d’analyser la notion d’abondance factorielielans le second cas c’est celle d’intensité

factorielle qu’il convient d’expliquer.

I-1 L'abondance factorielle

Il y a deux notions d’abondance factorielle :

- L’abondance physique des facteurs de producticstai sur le territoire d’un pays

- Laréemunération des services fournis par ces méase=urs de production.

I-1-1 L’abondance physigue des facteurs

Ici, on considére deux grands facteurs de produdéidravail et le capital.
L’abondance physique des facteurs de productiong@@tre mesurée par la taille de la
population active (L) et le stock de capital (K3pibnible dans le pays considéré. Ce stock de
capital peut étre calculé a partir de la sommadiesinvestissements réalisés dans le pays sur
une vingtaine d’année. Le rapport K/L donne aitatidndance du pays en capital

relativement a son abondance en travail.

Une fois ce rapport défini pour 'économie natignialaut le comparer avec celui d’'un
pays étranger soit K*/L* afin d’établir si la preémé nation est relativement plus abondante

en capital ou en travail que la seconde.

Si le résultat obtenu vérifie I'inégalité suivant€/L > K*/L*, 'économie nationale
est relativement abondante en capital par rappartanomie étrangere. A l'inverse cette

derniére est relativement abondante en travaitggort a 'économie nationale.

Il faut remarquer que ce n’est pas le montantlald® capital ou de travail disponible

dans chaque pays qui est important, mais le ragnbre le montant total de capital et le

" Jean Louis Mucchielli : Principes d’Economie Imtionale 1989 p.64



montant total de travail. Ainsi par exemple, le pajranger peut posséder une population
active inférieur a celle de I'économie nationaleé<lL) mais aussi relativement abondant en
main d’ceuvre par rapport a cette derniére. Il saftirs que son stock de capital soit inférieur

a celui de 'économie nationale dans des propastemcore plus grandes (K*<K).

I-1-2 L’abondance relative en terme de prix de fa@ur

Il est difficile d’évaluer le stock de capital etpopulation active. De ce fait, le capital
et le travail sont considérés comme des facteurmogénes. Or, les individus n’ont pas les
mémes qualifications et ne peuvent donc pas rdadn@émes services. De méme les
capitaux physigues ou financiers ne sont pas delae génération et ne remplissent pas le

méme rble.

[-2 Les intensités factorielles

Heckscher disait : ne différence relative de facteurs de productintreedeux pays
est donc nécessaire pour qu'il y ait différence ca3ts comparés et par conséquent
commerce international. Condition supplémentairsdispensable : la combinaison des

facteurs de production ne doit pas se faire dassiiémes proportions pour les deux bishs

Les biens n’incorporent pas tous les mémes quardédacteur de production. Ils ont
des intensités factorielles différentes. En eHele capital et le travail interviennent tous les

deux dans la fabrication de chaque bien, ce n&stdans des proportions identiques.

Ainsi, la production de textile a toutes chancesleimander beaucoup de travaikeL
peu de capital Kalors que celle d’ordinateur va utiliser beaucdagapital K et peu de
travail L,. Si K¢/L; est inférieur a KL, le textile est alors relativement intensif ervéiapar

rapport & I'ordinateur qui est relativement intéesi capital.

L’intensité factorielle entre les secteurs incitierst pays a s’échanger entre eux et

déterminent les processus de spécialisation.

8 Emmanuel COMBE : Principes d’économie internatidtdition 1989 p.68
® Jean Louis Mucchielli : Principes d’Economie Imtionale 1989 p. 65



- LES VERIFICATIONS EMPIRIQUES DU MODELE H.O.S : Le p aradoxe
de Leontief°

Dans les années 1950, Wassily Leontief a testalidité empirique du théoréme
d’Heckscher-Ohlin qui prévoit qu’un pays devraiperer les biens dont la production
requiert l'utilisation intensive du facteur dispbla en abondance dans le pays. Dans le cas
des Etats-Unis, cela signifiait que les exportatiaméricaines vers le reste du monde auraient
da étre plus intensives en capital que les importataméricaines en provenance du reste du
monde, car ce pays était réputé pour la raret@ deasn d’ceuvre et donc I'abondance relative
de son capital.

Pour vérifier cette hypothése, Leontief a calcalévaleurs moyennes de capital et de
travail nécessaire pour produire respectivememniliion de dollars d’exportation et un

million de dollars d'importations

Son calcul s’appuie sur la méthodologie des cdeffis d'input / output. Cette
méthodologie implique que dans une industrie cofmuomobile, par exemple, il faut non
seulement mesurer le capital et le travail nécesgaiur assembler les voitures, mais aussi le

capital et le travail nécessaire pour produirglesus, les boites de vitesse, les sieges, etc..

Les premiers résultats, qui concernent I'année 18dZmontré que l'intensité en capital
des exportations était inférieure a celle des ingbions. C'est-a-dire, si on assimile les Etats-
Unis au pays A et le reste du monde au pays Bbtiard le résultat inverse de celui prévu
par le modele HOS puisque le pays relativement ddoaren capital exporte des biens
intensifs en main d’ceuvre alors qu’il devrait expodes biens intensifs en capital. C’est la

raison pour laquelle on parle du paradoxe de Lebnti

Section 3 LES NOUVELLES THEORIES DES ECHANGES AVECL'EXTERIEUR

I LA TECHNOLOGIE : FACTEUR DES ECHANGE EXTERI EURES

% La these de I'écart technologique

Selon cette thése, la technologie est stipulée ammades facteurs aux échanges

entre divers pays. De ce fait, 'avance technologi@btenue dans un secteur permet le

10 http:/team.univ.paris1.fritemperso/philip/papestimter. PDF
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monopole d’exportation pour certain produit a ctiodi que les consommateurs des pays
étrangers expriment une demande trés forte & cermaveau. Il en est de méme pour les

pays bénéficiant de I'IDE (Investissement Dire€Eahanger).

Par conséquent, le pays bénéficiant de cette aveew®ologique dans la zone
économique intégrée peut jouer le role de « momapot sur le marché commun et ldrge

Par ailleurs, les avantages liés aux échanges payre proviennent également des
économies d’échelle.

I ECHANGES ENTRE PAYS ET ECONOMIES D’ECHELLE

On distingue deux temps d’économies d'échelle :xcda I'économie d’échelle

internes, et économies d’'échelle extethes

Le premier type se traduit par I'accroissementadprbduction (en pourcentage), plus
gue proportionnellement a I'accroissement des taistetilisés, ces derniers étant utilisés dans
les mémes proportions. Plus les facteurs utilis@snentent en terme de quantité, plus le codt

marginal et cot moyen par unité produite diminuent

En conséquence, ce sont les grandes entreprisesn quofitent beaucoup plus aux
rendements d’échelle croissantes internes du tadllgs ont la possibilité d’accroitre leurs
facteurs de production. Donc, les rendements dilssheroissantes internes donnent un
avantage de co(t aux grandes entreprises, etragrgnt a I'impossibilité de la concurrence.

Par contre, les économies d’échelles externesteesudes facteurs externes qui ne

dépendent pas de quantité de facteurs utiliséepantreprises.

«Autrement dit, elles existent si le colt unitaist ®nction de la dimension de la
branche d’industrie ou I'entreprise est classifi@&ans ce cas, cette branche est composée de
nombreuses petites entreprises, et est parfaitecmnpétitivité car les avantages pour les
grandes entreprises ne sont pas pris en compt®

1 Bernard Guillochon. Economie internationale 201180
12et(lWBernard Guillochon. Economie internationale 20018p, 182
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Du point de vue économique, toutes les deux sertdases importantes du commerce

entre pays. Mais, elles ont des impacts différpots la structure du marché.

[I-1 Théorie de la concurrence imparfaite

La concurrence est imparfaite car la conditionaliatité n'a pas été respectée par le

marché.

Ainsi les entreprises rendent compte gu’elles peuwdluer les prix de leurs produits

et peuvent seulement vendre plus en réduisanpteur

A cet égard, elle se trouve dans la situation cermappelle « la concurrence
monopolistique ¥.

11-2 Modéle de concurrence monopolistigue

Il repose sur deux hypotheses :

Premierement, le bien produit par chaque firme dbie différenciable par leur
caractéristique intrinseque. Leurs produits diffi€iés permettent a chacun de monopoliser le

marché, et donc l'isole dans une mesure de conmere

Deuxiemement, la détermination de leur propre pakindépendante des autres prix.
Sur ce, il n'existe pas d'attente dans les polégjae prix entre les grandes entreprises ; la

concurrence n’est pas oligopole.

I CONCURRENCE MONOPOLISTIQUE ET REGIONALISME _: LEURS
CONSEQUENCES SUR LES ECHANGES ENTRE PAYS

- Avantages:

Les échanges ont pour effet d’étendre le march&gaimension. A cet effet, chaque
entreprise peut produire plus et avoir par conséique colt moyen plus bas. Donc, il y a

baisse du prix de chaque bien considéré.

3 Bernard Guillochon. Economie internationale 209182
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En plus, du fait méme des économies d’échelle, dmmgerce intra — branche
s’intensifie d’avantage.

En conséquence théoriquement, chaque pays poanait des biens en grandes
variétés qui sont présents sur le marché, d’'unie; ghles consommateurs peuvent varier leur

choix en fonction de leur pouvoir d’achat et aulsprix des biens, d’autre pHit
- Inconvénient :

Les économies d’échelle sont incompatibles avemdeché de concurrence parfaite
car elles éliminent les entreprises de petiteetaiél pouvant pas influencer le marché par leur
systeme de prix. En l'occurrence, certaines engeprsont contraintes de cesser leurs

activités. Et par conséquent, il y a apparitiorce@u’on entend « sous emploi ».

D’autre point de vue théorique met en relief I'imiamce de I'échange entre pays et

explique en fin de compte la cause de cet échange.

IV  ECHANGES DE DIFFERENCIATION

L’existence de produits différenciés engendre amgants d’échange a l'intérieur de

la zone économique intégrée.

V-1 Echanges de différenciation : moteur de commee intra — branche

Le commerce intra — branche se caractérise pastéance des flux commerciaux sur
des échanges croisés de produits similaires emse plays. Ainsi, les échanges de

différenciations reposent essentiellement sur dasstdifférenciés.

L'indicateur de GRUBEL et Lloyt mesure leur intensité, donné par la formule

suivante :

_ sommelenlvaleur [absolueldes[ soldes! par [branche
exportation [dotale + Im portation {otale

I =1

Plus | est proche de 1, plus ces échanges somselev

Plus | est proche de 0, il n'y a presque d’échanges

1 Bernard Guillochon. Economie internationale, 209126
15 Bernard Guillochon. Economie internationale, 209129
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En d’autres termes, plus la demande globale pacdesommateurs de la zone est

élevée, plus les échanges intra — branches s’aserti

Cependant, la demande des consommateurs de lalépaed d’autres facteurs. Ils ont
leurs préférences en termes de godts pour la gat@produits ; il faut aussi tenir compte du

niveau des revenus réels dans chaque pays.
Ce qui nous amenons & tirer la thése de B. Lifider

V-2 La thése de B. Linder : la proximité des compdements de la demande

Pour B. Linder, les dotations factorielles ne quoad les seuls facteurs engendrant les
échanges intra — branches entre pays; mais, lpatement de la demande les influe
egalement. En effet, un pays devient exportateilr dsSpose d’abord d'une demande
nationale pour les produits spécifiguement manufaats. Ce qui lui permet de lancer la
production. Les ventes a I'étranger sont ensuitssipies et intenses des lors que les pays
importateurs ont des comportements de demandegudeheux du pays producteur.

IV-3 Modéle d’E. Helpman et P.R. Krugmant’

% Echanges intra — branches et échanges inter — brames

Selon ce modele, I'échange intra — branche estifgpéament congu au bien
différencié. Sur ce, pour qu'il soit éleve, lesatains factorielles, respectives aux pays faisant

I'objet de I'échange, doivent étre proches.

En revanche, I'échange inter — branche dépendédart aux avantages comparatifs.
Elle est d'autant plus élevée a mesure que lestidosafactorielles entre les pays sont

différentes.

En d’autres termes, si les rapports « Capital/ttavantre ces pays sont proches les
uns aux autres, le commerce intra — branche seomiéd d’avantage sous l'effet des
economies d’échelle ; tandis que si ces rapporis différents, le commerce inter — branche

'emporte.

' Bernard Guillochon. Economie internationale, 209127
" Bernard Guillochon : Economie internationale 2091136



14

- Le Régionalisme : Stratégie de coopératidfi
Le régionalisme repose sur les objectifs principswixants :

- Former un marché intérieur commun, mais dynamique

- Libéraliser les mouvements d’échanges et la citiculades biens et services, des
capitaux et des hommes ;

- Intensifier la concurrence intra — branche et irteranche

- Aboutir a un mouvement de convergence des prix @irpouvoir influencer le prix

mondial.

Pour les atteindre, des régles et conventions dbi@ge consenties, tout au moins,
pour concrétiser la coopération régionale. Airiahdissement voire la suppression des droits
de douanes entre pays et I'application d’'un taxtEeeur commun a I'égard des pays tiers

doivent étre mis en ceuvre par les pays membres.

Si elles sont effectives, les échanges intra —dras et inter — branches pourraient
s’affermir ; le transfert technologique se rendatdile ; il y aurait également des économies

d’échelle et/ou de gamme aux bénéfices des pagtbnes de la zone économique intégrée.

Pourtant, I'existence de ces avantages objectifsuffé pas a garantir que la stratégie

choisie sera celle de coopération.

En effet, chaque pays, qui cherche uniquementér@ttnational pourrait étre conduit a

choisir la protection.

En d’autres termes, le libre — échange entre lgs gda la zone permet d’optimiser le
gain global de la région, selon le fameux dilemragodsonnier en économie internationale

qu’on se présente comme Suit

8 Bernard Guillochon : Economie internationale 2Q8136
¥ Bernard Guillochon. Economie internationale 209139
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Choix du pays B A
Libre — échange Protection
Choix du pays Libre — échange A:10 A:3
B:10 B:12
Protection A:12 A:5
B:3 B:5

Si B choisit le libre échange alors que A cellelagrotection, le gain de A est plus grand
gu’en libre échange (12 > 10) ;
Si B choisit le protectionnisme, le gain de A atjtwurs plus grand qu’en libre échange (5 > 3)

Donc, on préfere choisir la protection

En revanche si B choisit la protection alors queedui du libre échange le gain de B
et plus grand qu’en protection (12 > 10). Et méma shoisit la protection le gain de b

demeure toujours plus grand.

Cependant, I'application par les deux d’'une mémeureede coopération n'est pas
efficiente pour les deux pays. En effet, ils n’gae cing pour I'un et I'autre par rapport aux
autres cas. En conséquent, ils doivent coopérexngnle pour la conclusion d’'un contrat.

D’ou la nécessité de l'intégration économique régle.

De nombreuses théories du commerce internatiorsresuccédées depuis le XVl
siécle jusqu’a nos jours. Les théoriciens ont essi@ymontrer les avantages et les
inconvénients des échanges internationaux. Ce&xeliffes théories ont contribué a
I'évolution du commerce international. Ce progres dchanges internationaux a apporté de
croissance economique mondiale, surtout pour lgs géveloppés. Cependant, il y a des
obstacles qui empéchent la libéralisation des édwmimternationaux. Ce sont ces entraves

gue nous allons voir dans le chapitre suivant.
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Chapitre Il : LES ENTRAVES AUX ECHANGES
INTERNATIONAUX

Section 1 : LE PROTECTIONNISME

- LA THEORIE PROTECTIONNISTE

Les premiers économistes, les mercantilistes, dersit que le protectionnisme et
I'action de I'Etat sont le meilleur moyen pour agitre la richesse des différentes nations. Au
XIV ¢ siécle d’autres économistes prolongent leurs thésanilitant pour un protectionnisme

toutefois moins radical.

I-1 Le protectionnisme des mercantilistes

Les mercantilistes étaient les premiers économéstasttre en évidence I'importance
du protectionnisnf8. La doctrine mercantiliste est assez simple : gzetes mesures
favorisant les marchands, obtenez aussi un excédemnhercial bénéficiez en conséquence
d’'une entrée d'or. Il appartient a I'Etat de prandes mesures. En effet, I'Etat doit favoriser
le développement des l'industrie nationale. Pogoaplir cette tache, il doit les protéger en
instaurant du protectionnisme. Les mercantilisteg sonscients que devant une forte
concurrence étrangere, les petites industriesmaéie ne survireront pas. Alors, il faut les
protéger afin qu'ils puissent se développer. Démprotectionnisme est le meilleur moyen de

sauver les industries nationales.

La pratique mercantiliste differe selon les paysisMeur point commun est le
protectionnisme. Il faut exporter le plus poss#ue prix les plus élevés et limiter les

importations.

De nombreux auteurs en particulier Friedrich List guivi et approfondi les théses
protectionnistes des mercantilistes a partir du®¢iécle.

I-2 Les théses protectionnistes des auteurs du XPéiécle

Friedrich List (1789-1846), économiste libéral mlbnd, passe une partie de sa vie aux

Etats-Unié. Il a remarqué que malgré les grandes ressousseEtdts-Unis, ce pays ne

2 paul R. Krugman et Maurice Obstfeld, Economiertméionale 2001 p.45
2 paul R. Krugman et Maurice Obstfeld, Economiertméionale 2001 p.50
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réalise pas son take off du fait de sa dépendase®-vis de la Grande-Bretagne. List
reconnait que le libre-échange procure des avamtageerme de prix. Il pense aussi qu'il
est nécessaire de considérer I'industrie natioidi@ut faire la pont entre les avantages a

courte échéance du libre-échange et ses avantdgegue échéance.

Ainsi, pour développer les forces productivesgilipétre nécessaire de protéger les
industries naissantes de facon qu’elles ne somnepuffées par la concurrence étrangere

avant d’étre arrivées a maturité.

Friedrich List disait : dNous faisons avec la protection douaniére un saeré la
valeur qui sera récompensée par le développemenedorce productive, laguelle
assure a la nation, pour le futur , non seulemeantlux important et ininterrompu de

biens matériels, mais I'indépendance industriefiecas de guerre®

A la fin du XVI° siécle, le secrétaire de I'Eta au trésor amériopiait pour une
politique protectionniste. Il préconisait cetteipgle afin de protéger les entreprises
américaines de la concurrence britannique et daifodes recettes au budget de I'Etat

grace aux droits de douane.

I-3 Le renouveau des théses protectionnistes

De nombreux théoriciens du développement pensenkegcommerce ne profite pas
également a tous les pays. Arghiri Emmafilesnsidére que I'échange entre les nations
développées et les nations en développement eégale ». La plupart des théoriciens de
la dépendance affirment aussi que les pays proaigotie produits de base subissent une
dégradation de leurs termes de I'’échange. lls doia®rs produire plus pour importer

moins.

La quantité essentielle du libre-échange est degttre le développement des
importations et des exportations. Néanmoins toigefo période de crise, les importations

sont accuseées de provoquer des licenciements etpestations exigent des sacrifices ont

2 Friedrich List, Systéme national d’économie pqli¢ Cité par Emmanuel Combe ; Précis d’économi&, 199
398
% Friedrich List, Systéme national d’économie pqlig Cité par Emmanuel Combe ; Précis d’économi& 1199
400
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terme de salaire et d’emplois afin de rationaliagroduction. Le protectionnisme peut
alors étre défensif pour préserver des industad¢i®males en difficultés.

Jean Marcel Jeanneney proposait un protectionresmapéen. Celui-ci pense que le
commerce international s’est développé sous la datioin des Etats-Unis et de firmes
multinationales. Le libre-échange réduit 'autonerdes Etats et risque d’étre
préjudiciable a I'emploi et au niveau de vie depyations. Un vaste marché intérieur

étant nécessaire a la croissance des entreprises.

Maurice Allais, prix Nobel en 1988 se méfie aussiiire-eéchange. Il considere qu’'un
« libre-échange total ne peu aboutir qu’a des spésadion économique indésirable
génératrices de déséquilibres et de chorfiagell remarque que le libre-échange et les
avantages comparatifs sont préjudiciables auxiéalBes moins qualifiés. Le libre-
échange conduit au chdmage de toute une catégoliembpulation. Le seul moyen est
donc de recourir a des mesures protectionnistestséds pour abriter les activités

employant des salariés a faible qualification.

I LES FORMES DU PROTECTIONNISME

Plusieurs instruments peuvent étre mobilisés gapdeivoirs publics pour limiter les
importations. Ces instruments n’entrainent pasiésies effets sur '’économie nationale et

portent sur des variables différentes. De ceifatt utile de les distinguer.

[1-1 Le tarif douanier

Le tarif douanier est un protectionnisme par lés*AirAu moyen d’une taxe sur les
importations, le pays vise a augmenter le prixpteduits étrangers sur le territoire national.

Il consiste donc a appliquer un certain pourcenéalgevaleur déclarée du produit.

Le tarif douanier a longtemps constitué la prinlgpaodalité de protectionnisme et

jusqu’a la seconde Guerre mondiale.

Le XIX® siécle, en dépit de 'adhésion de Royaume-Unirfirgie 1846 aux principes
du libre-échange se caractérise non seulemené paaihtien de fortes barrieres tarifaires

mais aussi par leur renforcement lors de la déjpregsonomique de 1873-1896. De méme

% paul R. Krugman et Maurice Obstfeld, Economieriraéonale, p 75
2 Emmanuel Combe ; Précis d’économie 1998, p 390
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pour la France, aprés une période d’ouverturebaa-change suite au traité franco-anglais
de 1860, elle a renoué avec le protectionnismfaiai

Pendant le XXsiécle, la crise économique de 1929 symbolisettmur généralisé au
protectionnisme tarifaire. En effet, les grandsspeymme les Etats-Unis, le Royaume-Uni et
la France ont augmenté leurs tarifs douanier. A 1945, le tarif douanier ne constitue
plus un outil privilégié de protection. La créatidm GATT a favorisé la baisse progressive de
tarif douanier. Cependant, cette baisse progres&sdarrieres tarifaires ne signifie pas une
disparition totale des tarifs dans le monde contaaip. Les causes de celle-ci sont

multiples :

D’abord, le tarif douanier constitue encore une atibél essentielle de protection pour
la plupart des pays en développement. De mémel@apays développés, le tarif douanier

reste un outil utilisé de maniere ponctuelle ersguie sanctions et de représailles.

Ensuite, la baisse des barrieres tarifaire n'astymiforme selon les produits. En effet,
elle ne concernait que certains produits surtaipteduits industriels.

Enfin, actuellement, on constate la formation d@sns économiques. Cette
formation a entrainé la mise en place d'un tarifatver vis-a-vis des pays n’appartenant pas

a I'espace intégre.

[I-2 Le quota

Le quota est un protectionnisme par les quantitésnsiste a limiter, en volume ou
en valeur, le montant des importations. Le quotéepsur certaines catégories de produits et
non sur la totalité des biens importés. Au courld@rande crise, le quota a constitué une
modalité d’accompagnement du protectionnisme fegifdctuellement, la mise en place de

guotas reste une réalité surtout pour les paysaj@ves.

Le quota peut apparaitre comme des restrictiormntalres d’exportations. Cette

forme de protectionnisme est en principe initiéelpgays exportateur lui-méme.

[1-3 Les nouvelles formes du protectionnisme

A I'heure actuelle, le protectionnisme prend desgn plus la forme d’obstacles peu
visible. Il apparait d'une maniere indirecte. Pacetite forme de protectionnisme nous allons

Voir en ;
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Premier lieu, I'existence de marchés publics aiftbpar les pouvoirs publics. Elle
permet de favoriser les entreprises nationalegaintbnt des concurrents étrangers.

Second lieu, les subventions : ce sont utiliséesee moyen détonné de
protectionnisme. Dans le cas de subventions aoldugtion, les pouvoirs publics
subventionnent les firmes dont les biens sont awanaés par des importations. Pour la
subvention a I'exportation, seules firmes qui exgatrbénéficient d’une aide. Ainsi, la

subvention est la forme de protectionnisme la ptilisée aujourd’hui.

Troisiemement, les barrieres administratives setlenstituent un moyen d’empécher
'accés au marché par la création des colts dimédion et d’adaptation pour les firmes

étrangeres.

Enfin, le dumping : il releve de pratiques protestiistes. Il consiste a vendre un
produit moins cher a I'exportation que sur son pedprritoire. Cette pratique s’explique par

la présence de monopole discriminant.

Nous avons vu les différentes formes du protectgmma, maintenance, nous allons voir

les effets du protectionnisme.

Il LES EFFETS DU PROTECTIONNISME 2°

Le protectionnisme a deux effets distinctes : fest®bénéfiques et les effets pervers.

I11-1 Les effets bénéfigues

Nous allons citer ci-dessus les effets bénéfiquesrdtectionnisme

- Le protectionnisme comme le tarif douanier ou aesasur le commerce extérieur
permet d’augmenter les recettes fiscales. En éffiest devenu un moyen important a
I'amélioration des recettes fiscales. Aujourd’Hag recettes provenant des taxes sur le
commerce extérieur présentant une part importaegeetettes publiques totales des
pays en développement.

- Le protectionnisme temporaire permet de consttag@vantages comparatifs :

% Emmanuel Combe ; Précis d’économie 1998, p 394
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Les mutations de la demande mondiale et les éwolsitechnologiques affectent I'offre.
Ceux-ci entrainent I'évolution des spécialisatioriernationales. En effet, les pays qui
veulent tirer le meilleur parti de la logiqgue de&ido doivent modifier leurs avantages
comparatifs. Ces pays sont engagés dans de naipediéuctions et dans certains
secteurs d’'activité. Dans ce cas, il est nécesdairaettre en place un protectionnisme
temporaire car la construction d’'une nouvelle sié&zEtion se trouve au départ handicapé
par la concurrence des biens importés qui bénéfidéja des eéconomies d’apprentissage.
Cet argument est connu sous les dénominationsu$trid en enfance et le
protectionnisme éducateur. Friedrich List a repetie idée et il défend I'usage de droits
de douanes en Allemagne afin de développer I'indusationale et pour faire face a la
concurrence britannique. Pour F. List le protectisme est une condition a long terme de

'ouverture au libre-échange.

L’argument de l'industrie naissante s’applique sealement dans les pays en

développement mais aussi dans les pays développés.
- Le protectionnisme constitue un outil de relancéalgivité intérieure.

Dans la conception Keynésienne, I'ouverture d’uyspal'importation est considérée comme
une fuite de revenu. De ce fait, le protectionnistise a améliorer I'efficacité d’'une politique
de relance. Dans cette condition, elle consisimidel les importations et a favoriser la

substitution d’importation.

Ainsi, en cas de dépression économique, le reafioent des tarifs douaniers permet
d’accroitre le volume de la main d’ceuvre car orsfitiie les marchandises importées par des

marchandises locales.
En plus, pour les grands pays le protectionnismegied’améliorer les termes de I'échange.

Un grand pays peut influencer le prix mondial dihien a condition qu’il représente une part

importante de la demande mondiale. En effet, aumant des barrieres douaniers sur le bien
Y le grand pays augmente sa production de Y et déohdgit ses importations. Cela déprime le
prix mondial du bien Y. alors on peut montrer geXiste un tarif optimal comme la baisse du

prix mondial de Y, génere un gain supérieur a ksepde surplus liée au tarif douanier.



22

Cet argument du tarif optimal favorise la créatitumion douaniere qui regroupe les petits

pays.
Le protectionnisme ponctuel est un instrument dejaéte des marchés extérieurs.

Les marchés internationaux sont imparfaits. Ent gffdigopole apparait comme la structure
de marché dominante dans les secteurs de hautetegle. A cause de I'existence d’'un
oligopole, les firmes deviennent interdépendam@ssi en subventionnant la firme nationale,
un pays peut exclure les firmes étrangeres du réathbtenir une situation de monopole.
Une intervention adéquate de I'Etat peut donc nedliEsue d’'une compétition entre firmes

a 'avantage de la firme nationale.

[11-2 Les inconvénients du protectionnisme

Le protectionnisme provoque des effets néfastebé&aanomie nationale et sur les échanges

internationaux. Parmi ces effets on va citer :

- La perte de bien étre

* La perte de bien provoquée par le tarif douaniesda cas d’'un petit pays

En général, les petits pays ont une position malgisur le marché mondial du bien qu’ils
appliquent un tarif douanier. De ce fait la misgp&ate d’'un droit de douane par ces pays ne

modifie pas le prix mondial du bien considére.

Supposons un bien Y avec PM son prix mondial. Beuyrix, I'offre nationale est
représentée par la droite ON et la demande nat@galla droite DN. Avec ce méme prix la
demande nationale est supérieure a I'offre nateoriads importations (segment AB)
comblent la différence. Si le petit décide d'impoge droit de douane, le prix national
devient PN. Cette mesure entraine des effets cdfangmentation onde la production
nationale du bien considéré, la diminution de laaede nationale car le prix du bien Y a

augmenté la baisse des importations (A’'B’) ; 'awmtation des recettes fiscales.

Voici le schéma qui montre les effets d’un droitddeiané®.

% Emmanuel Combe ; Précis d’économie 1998, p 339
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Les gagnants du tarif douanier sont :

» L’Etat: les recettes fiscales augmentent. Cettgramntation est égale au droit de
douane multiplié par le volume des importationsféae du rectangle GKFN)

* Les producteurs nationaux du bien protégé. Lesagmesddu tarif douanier sont les
consommateur : par rapport a la situation de ldmieange, les consommateurs
diminuent leur dépense en bien Y et paient plus chaque unité consommeé. Donc,
le tarif douanier entraine une redistribution deeres des consommateurs vers les

producteurs et I'Etat.

Cette modification de la répartition du revenu mrguwe une perte de bien étre pour les
consommateurs. Or ce qui est perdu par ces demagtspas compensé entierement par
le gain des producteurs et de I'Etat. De ce faitsieuation de libre-échange, surplus du
consommateur est égal au triangle DEF ; en impdeagnbtectionnisme, le surplus du
consommateur devient le triangle DFH. Le consomurgierd donc la surface FH'GE.
Pour le producteur le surplus est égal a HOM erasdn de libre-échange et il augmente
a HH'MN en situation de protectionnisme. Le gain’&¢at est la surface hachurée du
rectangle GKFN. On voit que 'augmentation du suspgdu producteur pas la diminution

du surplus du consommateur. D'ou la perte de bien é
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» La perte de bien étre générée par la subventiex@ortation. Pour voir la perte de
bien étre due a la subvention d’exportation, ndigna '’explique a I'aide d’'un

schéma.

Soit un pays A décide de subventionner ses expmrsapour augmenter les quantités
vendues a I'étranger. Avant la subvention, le gagsluit la quantité OB, consomme OA et
exporte AB. Aprés la subvention, la production aagte de OB a OB’ et un prix domestique
€gal au prix national majoré de la subventiogs(PDans ces conditions la demande nationale
diminue, de OA a OA'. Par contre les exportatioosraissent une augmentation de AB a
A'B’.

Comme dans le cas de droit de douane, le consomnpasd de surplus aussi pour la
subvention. Cette perte est égale a la surfage#*J. La hausse de surplus des producteurs
est égale a la surfacedPyFJ. Le colt de la subvention pour I'Etat est regmés par la

surface FLME. On voit que le gain des productestsréérieur a la perte des consommateurs
et au codt de la subvention. Donc, la subventibex@ortation se traduit par une perte de

bien étre. Cette perte est représentée par leglemEFJ et KLM.

ON

Pns

Pw

DN

v
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Les effets d’'une subvention & I'exportafibn

» La perte de bien étre causée par le quota : srd@monne en statique, le quota et le
droit de douane ont les mémes effets. Ces effatsl@oéduction des importations, la
hausse du prix sur le marché domestique, la bdes$® demande nationale,
'augmentation de la production et la perte de l&&a. Mais dans le quota, il n'y a

pas de recettes fiscales.

Mais si I'on raisonne en dynamique, le principegdi@alent entre le quota et le tarif douanier
n'est plus respecté. En effet, dans le cas de quddademande nationale augmente, la
guantité importe ne varie pas. Dans ce cas c’'gwixadu bien qui augmente. Donc, dans le

cas de quota, I'ajustement se fait par les prix.
Ainsi, le quota favorise la hausse des prix
- Lerisque de développer une économie de rente.

Le protectionnisme temporaire peut devenir unegotan durable. Par exemple si I'Etat
subvention une industrie naissante, cette derniarplus aucune incitation a s’améliorer car
elle est protégée. De ce fait, protection temperaggue d’étre durable. L’existence d’'une
protection favorise les comportements de rente gees vont donc dépenser des ressources
pour tenter d’obtenir des mesures protectionnestelgeur faveur. Cette pratique nuit la

croissance économique.

Au niveau des échanges entre les pays, la pratgotiot entrainer un détournement de trafic.
Dans ce cas, il pénalise I'importateur. Le protaatisme aboutit a une subvention de
partenaires. Dongc, il est inefficace. Le proteatisme peut aussi entraine une délocalisation
de la production. Alors, le pays exportateurs stuest I'exportation de marchandise la

mobilité des facteurs de production. Donc, icidetpctionnisme est inefficace.

Le protectionnisme au niveau d’'un pays n'a de sgiessi les autres pays n’agissent pas de la
méme maniere. En effet, si le pays A instaurericbatre du pays B des mesures
protectionnistes, le pays B a intérét de réagfieemant ses frontiéres. Ainsi si 'un s’engage
dans le protectionnisme, la meilleure réponse di¢paire est aussi de se protéger.

2" Emmanuel Combe ; Précis d’économie 1998, p 400



26

L’efficacité du protectionnisme est limitée paplassibilité de représailles de la part des

partenaires.

Le protectionnisme est un obstacle majeur au psodgs €échanges internationaux. Il limite la
possibilité d’échanger entre les pays. Nous avoris théorie du protectionnisme, ses formes
et ses effets au niveau interne et externe. Legtionnisme a autant d’avantage
gu’inconveénients. Néanmoins, certains auteurs coremmercantilistes et Friedrich List
préconisaient l'instauration du protectionnisme afe protéger I'industrie naissante et d’autre
aussi défendaient la libéralisation des échandemiationaux. Il appartient donc a chaque
pays de choisir son camp et d’en tirer ses intéBas la section suivante nous aborderons

les expériences des pays qui avaient pratiquéokegtronnisme.

Section 2 : LES EXPERIENCES DES PAYS ROTECTIONNISTE

Présenté comme un reméde prétendu universelyéeddhange constitue la

référence commune a toutes les organisations ataliilles et aux institutions européennes.
Cependant, I'histoire économique montre qu’'il Sfdgid’'un mythe sans fondement, les pays
libres échangistes, en premier lieu les Etats Bnis Royaume Uni, ayant bati leur puissance

sur un protectionnisme.

| Grande Bretagne et Etats Unis protégent leumdustrie?®

I-1-La Grande Bretagne

La Grande Bretagne n’est aucunement le parangtibrdeéchange souvent
invoqué. Au contraire, elle a utilisé avec agrassjet méme dans certains cas, inventé
des politiques dirigistes pour protéger et promauses industries stratégiques. De telles
politiques remontent au XIVé siécle pour la primdgindustrie de I'époque, celle de la

laine. Alors, le pays exportait la fibre brute aay®-Bas.

Les différents monarques modifiaient cette situapar des mesures de
protection des manufacturiers nationaux, par lattar des exportations de laine brute et

par I'organisation de la « fuite » vers la GrandetBgne d’ouvrieres qualifiés hollandais.

La Grande Bretagne fit un pas décisif vers le ldrbange avec I'abrogation des
lois sur le blé en 1846. On considere que cettaireagrarque une victoire ultime de la

doctrine libérale classique sur un mercantilismeéoMais certains historiens

28 http:/team.univ.paris1.fr/temperso/fontagné/pagenminter.PDF



27

spécialistes de cette période y voient plutt ue dt« impérialisme libre-échangiste »
destiné a « stopper les progres de l'industriatisadu continent en y élargissant le

marché des produits agricoles et des matiéres presi»

En un mot, 'avance technologique de la Granded8rat, qui lui permit de se
convertir au libre-échange, avait été acquise’aldilde barrieres tarifaires élevées,
maintenues sur une longue période ». C’est pote caison que Friedrich List,
economiste allemand, fit valoir que les préchembniques en faveur du libre échange
faisaient penser a celui qui, parvenu au sommet édifice, renvoie I'échelle a terre d’'un

coup de pied afin d’empécher les autres de lenéjei

La Grande Bretagne fut donc le premier pays a faanoec succeés une stratégie
de promotion a grande échelle de ses « industaies kenfance »par des mesures
protectionnistes. Elle a puisé son développemehisimiel par I'instauration du

protectionnisme. La grande Bretagne était doncrandyprotectionniste.

|-2-Les Etats Unis

Apres la Grande Bretagne, les Etats Unis sont dérss comme l'origine et

bastion du protectionnisme moderne.

Friedrich List considéré comme théoricien du priddemisme moderne, n'e n
prit connaissance que pendant son exil dans leseart820 aux Etats unis. Les grands
economistes de I'époque tels Adam Smith et Jeatidda Say considéraient que les Etats
Unis ne devaient pas protéger leur industries naantufieres et avaient tout intérét a se
spécialiser dans I'agriculture. Mais, de nombreaigliectuels et responsables politiques
américains du XIXé siécle avaient parfaitement casngue le libre-échange n’était pas

adapté a leur pays.

En effet, entre les années 1830 et la fin de lars# guerre mondiale les droits
de douane moyennes des Etats Unis sur les immorsadie produits industriels furent
parmi les plus élevés du monde. En plus, ils héiaént un haut degré de protection
« naturelle » en raison du codt des transportaijasg années 1870. Les industries
americaines étaient les plus protégées du monda’'ars1945. La loi de 193.0 sur les
nouveaux tarifs douaniers n’accrut qu’a la margeiveau de protectionnisme de
I’économie. Le tarif douanier moyen sur les prosliidustriels résultant se situait a 48 %.
Apres la seconde guerre mondiale, les Etats Umisdlisaient leurs échanges
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commerciaux. lIs commencaient a se faire les changpiu libre- échange, démontrant a
leur tour la validité de la métaphore de List.

Les pays développés utilisaient donc les droitdaieane, les subventions et
d’autres outils politiques pour promouvoir leurdustries au moment ou ils tentaient de
combler leur retard sur d’autres pays plus dévelspmp’eux. Ce sont les deux puissances
anglo-saxonnes sensées en étre les bastions ekéthange qui utilisaient le plus
agressivement les protections tarifaires. Maipbgs considérés comme les tenants de
I'interventionnisme étatique tel que la FrancAllEmagne et le Japon n’utilisaient pas
les protections tarifaires. Durant le XIXe siedeae début du XXé siécle, les droits de
douane de ces pays étaient faible, (15 % a 20 #)lpd-rance et I'’Allemagne, ceux du
Japon étaient plafonnés a 5 % jusqu’en 1911.Pdrecpandant cette méme période les
tarifs douaniers moyens sur les produits industdes Etats Unis et de la Grande
Bretagne s’inscrivent dans une fourchette situéeed0 % et 50 %. Ces deux pays
étaient des protectionnistes avant d’étre libér@uxprotectionnisme au libre échangisme
était une conversion opportuniste par ces deux. playsnt donc puisés leurs

développements industriels en faisant de protes@oleurs industries.

.1 1l- Autres pays protectionnistes
Il'y avait d’autres pays qui ont pratiqué le prdimisme, mais sous autres

formes. Si les protections tarifaires constituaiemingrédient crucial des stratégies de
développement de nombreux pays, elles n’en fag@npour autant la seule composante,
ni nécessairement la plus importante. De nombreatnesoutils ont été utilisés a cet

effet : subventions aux exportations allégemerdrdé de douane pour les importations
nécessaires aux exportations, octroi de monopcéetels, crédits sur mesure,
planification des investissements et des flux dansid’ceuvres, soutient a la recherche
développement, promotion d’institutions favorisknpartenariat public privé. Toutes ces
mesures ont été inventées par le Japon et lesdpasie orientale apres la deuxiéme
guerre mondiale. Enfin, méme s’ils partagent lesegprincipes de base, les pays
développés ont combiné de facon tres diverse ligls de politique commerciale et de

politique industrielle.

Ces pays ont suivi la demande des autres paysapés. Le protectionnisme
était donc si efficace.
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.2 1ll- Encore faut-il_pratiquer |le protectionnisme ?
A partir du XVlllé siécle de nombreuses théories éehanges internationaux

préconisaient le libéralisme. Les libéraux étamrsuadés que libre échange assure la
croissance economique mondiale. Mais si le liblegge était si efficace, la croissance
economique aurait du s’acculer au cours des viegtidres années, parallélement aux
mesures de libéralisation commerciale. Or pendenéhnées 1960 et 1970, quand il
existait bien davantage de protections et auégglations, I'économie mondiale
progressait beaucoup plus vite qu'aujourcd?Auie revenu mondial par téte croissait
moins vite au cours des deux derniéres décenngereMlenu par téte chutait de moitié
dans les pays en développement. De plus, 'amplela crise qui a frappé de nombreux
pays en développement pendant les deux derniecesniés. Depuis le début de leurs

communismes ont connu les plus brutales chutesvdaunde vie de I'histoire moderne.

En un mot, 'expérience néolibérale des deux deeridécennies était inefficace.

Elle était incapable de tenir sa principale proraes®ccélération de la croissance.

Depuis le XVllle siecle, différentes théories debanges internationaux se sont
succédées. Ces théories ont apporté des changesuefrdgolitique économique et la
croissance economique mondiale. Certaines de éesdb préconisaient la libéralisation
des échanges et d'autres défendaient les thesestmwanistes. Nous avons cité et
expliqué ces différentes théories dans la prengarge. Nous avons vu aussi les
expériences des pays protectionnistes. Maintedang cette derniere partie, nous

analysons le commerce extérieur malgache.

2 Emmanuel Combe ; Précis d’économie 1998, p. 402
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PARTIE Il : APPROCHE PRATIQUE
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Chapitre | : SITUATION DU COMMERCE EXTERIEUR MALGAC HE

Section 1 : EVOLUTION DU COMMERCE EXTERIEUR

Madagascar exporte en général des produits decbasme la vanille, girofle ... etc et

importe des produits manufacturés. Souvent les iitappons de Madagascar excedent les
exportations. Cette situation entraine le désémeilile la balance commerciale.

- EVOLUTION DES ECHANGES EN VALEUR
I-1- Les exportations

Les recettes d’exportations ont connu une croissaignificative de 21,5% en 2000
colte 11,3% en 1999 en terme de BT€ette croissance résulte de I'affermissemeniade |
demande internationale et de I'amélioration du saies produits traditionnels d’exportation
(vanille, girofle, produits miniers). En effet, lescettes d’exportation ont affiché une hausse
de 18% en 2000. Les recettes d’exportations de W&star s’améliorent jusqu’avant la crise
de 2002.

Apres la grande crise de 2002, les exportationgemntlé. La hausse des exportations
de vanille qui est de +43.5 % en valeur, vientratéé cette tendance. Ce principal produit
d’exportation occupe alors 46.8 % du commerce spébexportation en valeur en I'année
2003 contre 29.6 % en 2001.

Exprimée en francs malagasy, cette baisse destakipas en valeur (de I'ordre de -
6.5 % par rapport a 'année 2001) est amoindridaitude la dépréciation de la monnaie
nationale. Par ailleurs, la saisonnalité des eafiorts devient plus marquée. Si la part du
premier et quatrieme trimestre occupe environ laiéndes exportations en 2001, elle vaut
environ les deux tiers en 2003.

Ainsi, la crise politico-économique de 2002 a pauwe des effets néfastes sur les
commerces malgaches. Les exportations ont connghurte importante par rapport a I'année
précédente. Cela entrainait une baisse des redattgsortations.

2 MEFB : Revue d’Information Economique N° 09 DéceenB000



Tableau 2 : Evolution annuelle des exportationsaeaur FAB (en milliard de Fmg)

32

Produit 1998 1999 2000 2001 2002 2003
Bois brute 9,2 7,8 26,3 15,7 54 1
Bois sciés 20 8,2 11,2 23,7 15,9 11,3
Cacao en féeves 27,2 30,7 23 35,3 55,8 47,4
Café vert 277,3 242 54,8 21,1 25,8 25,3
Chromite 39,3 18,7 47,1 15 19,1 18,8
Coton 48,1 42,8 26,3 21,5 19,9 18,8
Crevettes 350,5 483,2 605 326,2 437,6 357,1
Cuirs bruts de bovin 4,4 5,4 11,8 31,1 18,3 20,2
Fibre de sisal 8 13,8 13,1 20,9 4,7 10,7
Girofle 50 106,4 309 598,9 157,5 178,9
Graphite 36,4 29,2 39,6 26,4 23,6 24,5
Huiles essentielles 32 37,8 43,7 57,5 54,4 33,4
Langoustes 13,4 13,2 17,1 15,7 24,1 19,8
Litchis 78,8 96 94,7 53,7 97,9 69,6
Pierres fines industrielles 26,6 90,9 116,1 61,9 67,6 85
Poissons 8 6,5 31,3 37,4 19,9 13,9
Poivre 6,2 22,8 9,5 11,9 13,2 11,2
Produits pétroliers 85,5 457 181,4 82,2 85,1 216,4
Raphia 20,5 12,2 11,1 24,1 37,6 44
Sucre 33,9 26,9 43,1 35,6 2,8 17,5
Tissus de coton 92 100 107,1 94,2 47,3 32,9
Vanille 120 160,2 390,3 955,2 1123,4 14114
Autres produits 287,3 428,6 335,8 623,4 368,7 317,4
TOTAL 1674,6 2029 2548,4 3188,6 2725,6 2986,5

Source : INSTAT/DES/SSES

|-2- les importations®

Les importations de Madagascar ne cessent d'augmdi@nnée en année. En effet,
les importations excedent toujours les exportatioGette évolution plus rapide des
importations par rapport aux exportations se ttagar une détérioration de la balance
commerciale.

En 2003, la hausse en valeur est généralisée pesque tous les biens importés, en

particulier pour les matieres premiéres avec unessance de +36,4% et les autres biens de

30 INSTAT : Evolution des Importations"ITrimestre 2004, Bulletin N°01 Mai 2004
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consommations (non alimentaire) avec +36,8%. Léssance est relativement plus modeste
pour les produits alimentaires avec un taux +27¢9%es biens d’équipement avec +15,2%
tandis que la facture énergétique se stabilisenwvaon 160 millions de DTS.

Au niveau des matériaux de construction, on notealzsse remarquable de la valeur
du ciment importé qui a plus que doublé entre fegas 2001 et 2003. Parmi les produits de
premier nécessité, les importations de savon, deesd’huile de soja et de riz augmentent
respectivement de +139,1% ; +92,3% ; +75,6% et 88,80 sur la méme période. Par
ailleurs, le textile y compris la confection, n’gss en reste avec une hausse en valeur de
+117,3%.

En Septembre 2003, le gouvernement malgache atoptipolitique de détaxation.
Cette politique a un effet, sur l'importation degns dits « détaxés », soit une hausse en
valeur de +70,2%, passant ainsi de 77,3 millionDd& soit a 131,5% millions de DTS.
Cette hausse, supérieure a la hausse globale gestations, confirme indéniablement la
contribution des biens dits « détaxés » dans l@sance des importations.

Cette croissance annuelle n’est pas uniforme deknatégories de biens « détaxés ».
En effet, les importations de «tissus » ont queéiren valeur et celles des machines et
appareils a usage domestique sont multipliées paeriire les années 2001 et 2003. Ainsi, la
détaxation a profité aux industries textiles dgjarationnelles et aux importateurs de tissus et
d’équipement électroménagers. De l'autre cOtérdessance des equipements industriels est
comparativement plus modérée avec un taux de +1edte ces deux années. Enfin, les
équipements de transport de + 56,2%, les batimentsavaux publics de+49,8% et les
matériels informatiques et bureautiques de +32,4%.

Par ailleurs, totalisant un peu moins du cinquiél®® importations en valeur en 2001,
'ensemble des biens détaxés en assure le quafa@h Il représente le tiers des importations
hors produits pétroliers, en valeur au dernier éstre 2003 et 44,3% au premier trimestre
2004.

En terme de valeur, les exportations malgacheseaseat de baisser. Par contre les
importations augmentent de plus en plus ce quiabrgrun écart considérable entre les
exportations et les importations. La politique de détaxation mise en vigueur depuis
septembre 2003 amplifie cette situation.
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Tableau 3 : Evolution des importations en valeulFGan milliard de Fmg)

Groupe d'utilisation 1998 1999 2000 2001 2002
Alimentation 271,6 398,1 521 474,9 262,9
dont riz 99 180 274,2 230,1 70
Energie 555,8 846,5 1467,2 1312,9 1477,3
Equipements 842,8 948,1 965 1143,4 591,8
Mat. Premiéres 789,9 723,4 1080,3 977,5 675,1
Autres biens 666,4 721,1 754,3 889 612,9
TOTAL 3126,5 3637,2 4787,8 4797,7 3620

Source : INSTAT/DES/SSES

Il- EVOLUTION DES ECHANGES EN VOLUMES

Il - 1 Les exportations

La croissance en valeur des échanges de Madagassare reste du monde entre

1995 et 2001 est en partie due a une hausse desmpfranc courant. Mais les échanges en

termes de volume n’ont pas suivi le méme dynamidtneeffet, le volume des exportations

au prix de 1995 a relativement stagné entre legenh995 et 1999. Par contre, dés 1999, la

guantité de café exportée perd 14 points d’'indererppport a I'année précédente. La hausse

en volume, a peine perceptible en 1999, s’amplégerement 2000. Dans cette période,

'indice de volume de I'ensemble gagne cing poiat papport a la base 1995 grace au

dynamisme constant des exportations de crevettds ganille. Ce dynamisme ne parvient

plus a compenser la dégradation de la situatiorerpartations de café en 2001. Par ailleurs,

la diminution de I'ordre de 35% du volume des exatiwns de crevettes entre les années

2000 et 2001 est en partie due a la hausse detlagmzones franches sur I'ensemble de la

filiere alors que le volume de ce dernier a relatient stagnée.

Tableau 4 : Evolution annuelle des indices du voluendes exportations.

PRODUITS PONDERATION | 1995| 1996] 1994 1998 1999 2000 2001 2002
Cafe vert 23,3 100,0109,1| 98,0 | 102,5 87,7 | 33,0| 154 20,6
Crevettes congelées 13,3 100,00,7 | 103,6 142,0| 169,2| 169,2| 110,3| 141,4
Vanille 10,1 100,09 152,4| 222,1| 173,8| 209,3| 258,7| 217,7| 161,4
Autres 53,3 100,0 80,2 | 70,5 77,6/ 690 912 81,9 708
ENSEMBLES 100,0 100, 95,6 | 96,6 101,7100,9|105,1| 84,0 | 77,7

Source : INSTAT
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La baisse en volume de 20% entre les années 20P00&t est plus forte que celle
observée entre les années 2001 et 2002 qui est¥%deCe résultat conforte que les
exportations a majorité « traditionnelles » ontgdtés protégees des effets de la crise en 2002

par rapport aux exportations « industrielles »

II-2- Les importations>*

Pour les importations, I'indice du volume est padsé.00 en 1995 a 137 en 2001, soit
un taux de croissance en volume de 37% en sixGala.correspond a un taux de croissance
moyenne annuelle de 5,4%. Les importations de ki&tuipements ont contribué de fagon
notable a la croissance en volume des importataMes une augmentation en volume de
108% entre 1995 et 2001 et 48% entre 200 et 200hdite du volume du poste
« alimentaire » est apparemment en « synchronisat@vec I'’évolution des importations de
rz.

A Madagascar, les importations dépassent touj@srexportations. Les importations
augmentes plus rapide que les exportations. Cdlaiea une détérioration de la balance
commerciale. En effet, pour 'année 2003, les etgtions FOB reculent de -4,9% en passant
de 380,5 millions de DTS en 2001 a 344,8 milliores @TS en 2003. De l'autre coté,
favorisées par la mesure de « détaxation », ledriagons CAF effectuent un bond de
+21,1% avec une valeur de 692,2 millions de DT2@08 contre 571,7 millions de DTS en
2001. Donc les importations dépassent largemenexg®rtations. Avec une valeur FOB
estimée a 588,4 millions de DTS pour les importetjde taux de couverture des importations

FOB par les exportations est alors de I'ordre d8%8en I'année 2003.

31INSTAT : Evolution du Commerce Extérieur Année 20Bulletin annuel N° 02 Juillet 2004
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Graphique 17 : Situation des échanges extéricurs en milliards de Fmg
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D’aprés cette graphique, on remarque que depui9,1@8 importations excedent
toujours les exportations. Les importations augemnplus vite que les exportations. La

politique de détaxation a renforcé cette situatiéja inquiétante.

Il -3- Situation commerciale malgache en 2004 et en pnéer semestre 200%
Au début de I'année 2004, les commerces extérigerbiens exprimés en milliards

Ariary commencent a évoluer. En effet, pour lesangtions, elles commencent a augmenter
a partir du troisieme trimestre 2003 en passar&3femilliards Ariary a 568 milliards Ariary
au troisieme trimestre 2004. On remarque que |g®itations ont doublé au cours d’'un an.
L’évolution des exportations est moins significatiyue celle des importations.

Au cours du premier semestre 2005, les importationidiminué de 14% par rapport

a la méme période pour 2004. Cette diminution digyp par la baisse des importations des

32 INSTAT Situation Economique Malgache en 2004 enper trimestre 2005
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biens d'équipement, des biens de consommatione®tEttreprises Franches. Pour cette
méme période, les exportations ont diminué de 38%orgpport au premier semestre 2004.
Cette chute est due a la baisse en volume destakpos des produits comme le café les
crevettes et les tissus en coton.

Les quantités de vanilles exportées ont augmemass, les réalisations en valeur ont
diminué de 85% au cours du premier semestre 2008pport a 2004. Les exportations de
crevette ont diminué aussi en volume de 78% emiseplemiers semestres 2004 et 2005.
Enfin, les exportations des Entreprises Franchdsaoousé un recul de 24% pendant le
premier semestre 2005 comparé a 2004.

L’'année 2004 et le premier semestre 2005 sont réarquar une baisse des
importations et des exportations. Mais cette dimmamun’est pas proportionnelle, on constate
une forte baisse des exportations que des impamtati

Ainsi, il existe un grand écart entre les impodas$i et les exportations malgaches ce

qui entraine la détermination de la balance comialerc

I1- LES PAYS PARTENAIRES

[1l-1-La situation des échanges par groupe du pays

La structure géographique des exportations estz asieitaire de la structure par
produit. Ainsi, parallelement a la chute des exgahs de girofle, on remarque la baisse de
la part des asiatiques. Par contre, la prépondérdada vanille correspond avec la hausse de
la part des Etats-Unis.

Cependant a I'importation, on assiste a une pamdjssante des pays asiatiques, en
particulier de la Chine, mais aussi de I'Afrique 8ud. Par ailleurs, la chute de la part des
importations d’origine européenne n’exclut pas légere hausse de leur valeur nominale.

Les échanges commerciaux avec les pays de la C&ildent par un large excédent
au bénéfice de Madagascar. Plus exactement, lestatipns a destination des iles sceurs de
I'Océan Indien sont dominées par la destination fidau Les exportations a destination de
Maurice sont en grande partie composeées par dwfuet dans une moindre mesure, par des
crevettes. En revanche, Madagascar importe sullolda farine, des boissons, de I'engrais et
du savon a partir de I'lle Maurice.

Pour le pays du COMESA, les échanges commerciaeg eette région restent assez
equilibrés, tandis que la balance commerciale d®@ays du SADC se trouve largement

déficitaires.
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Les échanges avec les pays de I'Océan Indien somrfigues pour Madagascar. En
effet, la balance commerciale malgache enregistrexaedent pour ces pays. Par contre pour
les pays du COMESA et du SADC, on enregistre uégléibre de la balance commerciale.

[[I-2- Les autres pays

L’Europe reste le principal partenaire de Madagadele est la destination de 38%
des exportations malgaches en 2001 et 42% en 2BO2revanche, sa part dans les
importations est moindre, 34% en 2001 et 27% em22@ependant, les échanges avec
'Europe restent généralement déficitaires. Pdewi, on assiste au déclin de la part de
'Europe dans les échanges commerciaux. En effiel, 995, les exportations vers le marché
européen ont accaparé 61% du total, tandis quamlesrtations de produits européens ont
pesé sur 49% du total. Mais, on observe la mone&e ekportations vers les Etats-Unis
d’Amérique aussi bien en terme de valeur absoltengqermes de part de marché a partir de
'année 2001. En effet, la part de marché de 793089, les exportations vers les Etats-Unis
augment a 19% en 2001 et atteignent 25% en 200Balaance commerciale vers les Etats-
Unis devient alors excédentaire avec un taux deertwre de 423% en 2001.

Pour les principaux pays fournisseurs de produdtisofiers il n’existe presque pas
d’exportation vers ces destinations. En effet, oregistre des échanges déficitaires avec ces
pays.

Les échanges de Madagascar avec les pays europégesdrent des déficits
chroniques. En effet, les échanges commerciaux e@g@ays ne sont pas bénéfiques pour
Madagascar. Par contre ceux des Etats-Unis emeglistn excedent commercial.

Tableau 5 : Exportation en valeur selon le paysudt région de destination (en pourcentage)

PAYS/REGION 1998 1999 2000 2001 2002
Afrique du sud 1,7 0,6 0,6 0,4 0,2
Asie S.E 3,6 6,4 11,6 18 59
Cc.0o. 10 6,6 7,5 8,3 7,9
Chine et extension 1,7 2 2,9 3,1 3,4
Europe des Quinze 52,2 52,6 47,2 38,1 42,1
Japon 9 9 5,8 3,6 4.6
Pays pétroliers 0,2 0 0,2 0,1 0,2
US.A 7,6 3,6 7,4 19,5 24,6
Autres 14 19,4 16,9 9 11
TOTAL 100 100 100 100 100

Source : INSTAT/DES/SSES
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Section 2 : LES PROBLEMES DU COMMERCE MALGACHE
De multiples problémes empéchent le développemertodhmerce extérieur malgache. On

rencontre ces problemes tant au niveau adminfstiati niveau de qualité des produits
malgache et au niveau du terme de I'échange.

1- Les problémes administratifs

La lenteur des services administratifs malgachee pos grand probléme pour les
opérateurs économique. En effet, la constitutiodaksiers demande beaucoup de temps. Par
exemple la constitution des dossiers nécessaire®xortations ou aux importations dure
guelques mois. La corruption regne aussi dansdesces administratifs. Dans la douane la
livraison nécessite beaucoup de dossiers a folnieffet, la duré de livraison est longue.

Tous cela engendre des codts élevés pour les epésaconomiques.

2- Les problémes de qualité

Le probléme de qualité reste un probleme majeur p@ucommercialisation des
produits malgache. Non seulement, nous exportoss pdeduits de base mais aussi ces
produits ne suivent pas les normes internationfikes par les acheteurs. En effet, nos
produits ne sont pas compétitifs comparés aux podies autres pays sur le marché
international. Par exemple : nos crevettes, cafille doivent avoir les qualités fixées par les
acheteurs. Alors, l'ouverture des frontieres devieme menace pour les opérateurs
malgaches.

Ainsi, le probléeme de qualité risque de réduirepkt de marché des produits
malgaches.

3-Le protectionnisme des pays développés

Le libre échange constitue la référence communeoltes les organisations
multilatérales et aux institutions européennes. eGdpnt, les pays développés imposent
toujours des barrieres pour les produits en pravemdes pays en développement.

Méme si les Etats-Unis accordent des avantagespays en développement de
pénétrer dans le marché américain, dans le cadi@fiea Growth and Opportunity Act
(AGOA), ils mettent toujours des balises. lls imgaisdes conditions strictes pour les pays
bénéficiaires de la franchise douaniéere. En ples,accords sont limités a certains produits
qui ne risquent pas de concurrencer les indusdriggicaines.

De méme pour I'Union Européenne, elle protége ledsstries, leurs agriculteurs en
les accordant des subventions ou des avantagasxisc

Donc, les pays développés pratiquent encore leegiohnisme. lls protegent leurs

industries a I'abri de la concurrence étrangere.
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4- Les risques de I'intégration régionale

L’intégration régionale offre des atouts pour Maasgar. Cependant, ils existent des

risques qui ne doivent pas étre négligés.

4-1 Un déséquilibre général entre des économies

Un ou quelques pays de la zone peuvent accapaisriss fruits de I'ouverture des
frontiéres lorsque ses entreprises ont une conykétitelle au départ qu’elles acquiérent
rapidement des parts de marché importantes aurggirides entreprises des autres pays
membres. Pour Madagascar, les échanges avec le S@Mikregistrent toujours des déficits.
En effet, les échanges de Madagascar avec celdst déséquilibré. Cela représente un

grand risque pour le commerce malgache.

En plus, la majorité des importations de Madagageat de Maurice. Or les
économies Mauriciennes sont tres développées ppomaa I'économie malgache. En effet,
nous importons des produits manufacturés de I'daifite contre des produits de base. Il y a
alors un déséquilibre entre les échanges des dBisx Gela entraine un déséquilibre entre les

economies de ces deux pays.

4-2 Des secteurs d’activités en péril

Lorsque les industries d’un pays membre de la p@sont pas compétitives,
I'ouverture du marché national risque d’entrairefekrmeture d’entreprises locales. En effet,
comme les industries malgaches ne sont pas tregatitives, I'ouverture du marché national
peut provoquer la disparition de ces entreprisesicDl’'ouverture des frontieres malgaches

peut provoquer la disparition de certaines activité

Bref, la commercialisation des produits malgachgepan lourd probleme pour les opérateurs
economiques. La part de marché de nos produitesseade diminuer. Tous ces problémes

ont des conséquences sur le commerce extérieur.
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Section 3 : LES CONSEQUENCES DE CES PROBLEMES

l- LE DEFICIT DE LA BALANCE COMMERCIALE _3®

I-1 Les importations

En valeur CAF, les importations ont augmenté de poéUs s’établir & 1164 millions de
DTS en 2004. La hausse a été observée sur I'ensatablgroupes de produits.

Les importations de biens d’équipement sont pas$®d$5.8 millions de DTS en 2003 a
245.9 millions de DTS en 2004 (+57.9%), tandis lgsemportations de produits pétroliers
ont atteint 189.5 millions de DTS en 2004 contr2.23nillions de DTS en 2003 (+43.4%).
Les importations de la Zone Franche se sont cksfeg259.7 millions de DTS en 2004 contre
144.4 millions de DTS en 2003 (+79.8%) ; alors pseimportations de matieres premiéeres et
de biens de consommation n’ont évolué que faiblémmespectivement de 15.3% et de 2.7%.
cette accélération serait liée a la mesure de diédtexadoptée depuis le trimestre de 2003.

[-2 Les exportations

Les exportations ont progresse, mais a rythmemetieinférieur a celui des
importations. En effet, elles sont passées de Giillieéns de DTS en valeur FOB en 2003 a
661.0 millions de DTS en 2004, soit une augmenal® 8.1%.

Cette performance des exportations s’expliquegaohtraction en volume des
exportations de vanille, associée a une chute iibesipitaires a 'embarquement : la qualité
et le prix moyen annuel ont respectivement baies@3d9% par rapport a celui du quatrieme
trimestre 2003.

33 Banque centrale de Madagascar, Rapport ann0dl 20 17
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Tableau 6 : Situation des échanges extérieurs 288@ et 2003

Année 1999 2000 2001 2002 2003
Poids net (en tonng
Importations 1276 00 570 0001 712 0001 367 0001 949 00d
Exportations 272700 470600 424247 321900 4239(73
Valeurs (en millions de DTS)
Importations en valeur CAF 419,1 536,6 5717 4125 692,2
Exportations en valeur FOB 172 203,1 380,5 3225 4,84
Valeurs (en milliards de FMG)
Importations en valeur CAF 3637,2 4787,80 4791,80619,90] 6 007,70
Importations en valeur FON 3091,6 4069(70 4078,B0076,90, 5 106,60
Exportations en valeur FOB 2 029,80 2548/40 3312,2818,60 3003,40
Balance commerciale
(en milliards de Fmg)
(FOB-FOB) -1 062,30 -1 521,30 -865,60 | -258,30| -2 103,10
Taux de couverture (en %) 65,6 62,60 78,80 91,60 58,8(

Source : INSTAT

A Madagascar, on constate une hausse importastengertations. Cette

augmentation plus vite des importations par rappaxtexportations de traduit par une

aggravation du déficit commercial passant de 18iilllons de DTS en 2003 a 328.3 millions

de DTS en 2004.

Depuis 1999, la balance commerciale malgache egius déficitaire. Elle a passé de
-1062.3 milliards en 1999 a -2103.1 milliards e020
Donc, la balance commerciale malgache est en déibégu

I LA DETERIORATION DU TERME DE L’'ECHANGE

Le prix des produits malgaches ne cesse de dimiswele marché international du

fait du manque de la qualité de nos produits. Eat,afe sont les acheteurs qui fixent les prix.

Pour les crevettes, I'évolution du prix moyen auoliamme est de 43 768 Fmg en 2002

contre 42 041 Fmg en 20830n constate une baisse du prix des crevetteméee pour les
langoustes de 95 808 Fmg en 2002 a baissé a 7Brii§En 2003.

Pour la vanille, les prix moyens sur le marchérimdg@onal se sont effondrés aussi,
chutant de 126,3 DTS/kg en 2004 & environ 22,2 R 8h 200%°. On remarque une baisse

% INSTAT Situation Economique Malgache en 2004retper trimestre 2005
% INSTAT Situation Economique Malgache en 2004 enper trimestre 2005
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notable des prix de la vanille malgache. La majorité des produits de base subit les mémes
effets. Cela entraine la détérioration du terme de I'échange.

Rapport- gratuit.com i}

LE NUMERD | MONDIAL DU MEMOIRES
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Chapitre Il : LE COMMERCE EXTERIEUR MALGACHE ET
L'INTEGRATION REGIONALE

Les ensembles régionaux se développent aujourdtrzoncernent tous les continents,
a I'exemple de 'ASEAN en Asie du Sud Est, de MERSLIR en Amérique du Sud ou de la
SADC en Afrique Australe. Ces ensembles sont cénégdfavorable vers la libéralisation

globale du commerce internationale.

Section 1 : LES DIFFERENTES FORMES D'INTEGRATION RE GIONALE
L’intégration régionale prend plusieurs formes sd&s objectifs que recherchent les

pays qui souhaitent se regrouper. Nous allons présees différentes formes ci-dessus.

1- La zone d’'échanges préférentiels

Il sS’agit d’'une zone au sein de laquelle les pagscordent mutuellement des tarifs
douaniers inférieurs aux tarifs pratiqués envespbeys hors de la zone. A titre d’exemple est
la zone d’échanges préférentielles (ZEP) en Afrigustrale : COMESA. Elle est un étape

vers la zone de libre échange.

2- La zone de libre échange

Actuellement, la zone de libre échange est lesytilisée. Plusieurs pays décident
dans ce cas de supprimer une grande partie dissdatianiers appliqués aux produits
originaires des autres pays membres de la zonegmomaintenant ces tarifs envers les
produits non originaires de la zone. Cependanttrée des produits venant de pays tiers dans
la zone oblige chaque pays a maintenir un contfélenier a chaque frontiére. Ainsi, dans la

zone de libre échange, les regles d’origine soatquestion fondamentale.

3- L’Union douaniére

Les pays membre d’'une zone de libre-échange pedéeider d’unifier les tarifs
douaniers vis-a-vis des pays tiers pour eviteplamexité des contrbles aux frontieres
internes. Des tarifs douaniers communs sont ak&fisid par produits et la zone devient une
union douaniere. Dans cette zone, les marchangisggnétrent I'Union douaniere ne sont
soumises a des droits de douane unique lors dagmsasla premiere frontiere et circulent

librement dans la zone. L’ensemble des recettearderes percues a I'entrée de I'Union
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douaniére est réparti entre les pays de I'Unioorseh pourcentage négocié lors de la
création de I'Union douaniéere.

Les trois formes d’intégration régionale que noesons de voir sont des
arrangements essentiellement commerciaux. Lesrpagsbres de ces trois formes
d’intégration garde chacun une autonomie complate des autres domaines. Autres ces trois
formes, il existe deux formes : le marché commuigion économique et monétaire. Ces

deux dernieres formes vont au-dela des aspects eariaux.

Section 2 : MADAGASCAR — COMMISSION DE L'OCEAN IND IEN

Madagascar entretient depuis quelques annéesldésns commerciales avec les
autres pays de la Commission de I'Océan IndiensD&nrégion, c’est I'lle Maurice qui

représente le pays ol les échanges commerciaugsamiageux pour Madagastar

Pour mieux expliciter, nous allons voir de plusspes relations bilatérales entre

Madagascar et chaque membre de la Commission ciabolndien.

1- Madagascar et I'lle Maurice

lIs restent tous les deux les pays de la CommissdiOcéan Indien qui s’échangent

beaucoup dans presque tous les domaines.

1-1Exportation de Madagascar vers Maurice

Madagascar est le premier fournisseur de I'lle M&udans la Commission de
I'Océan Indien. En effet, en 1999, 91,2% des exians régionales de Madagascar sont
destinées a I'lle Maurice, 94,7% en 2000 ; 87,698@01 et 86,4% en 2082

Dans le commerce régional, les principaux prodexfsortés par Madagascar vers l'lle
Maurice sont : les tissus en coton (85%), lesdiédsoton, des bois (sciés, tranches, rabotés),

des Poissons congelés ainsi que d’autres pratiuits

% Cf. INSTAT, Situation Economique ad™ljanvier 1999, Antananarivo 2000

37 Cf. Ministére de I'Economie, des Finances et dddai ; Revue d’Information Economique, N°13
Antananarivo, Novembre 2003

3 Cf. PRIDE ; commerce régional, Madagascar 1998
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Tableau 7: Evolution des Exportations de Madagasear I'fle Maurice (Unité 1000 fmg)

Années 1999 2000 2001 2002
Produits
Textiles 37.605.622 46.572.908 23.468.697 24.8200.7
Papier 17.906.289 23.398.669 5.990.535 4.836.060
Chimique 407.445 355.496 55.696.445 12.148.807
Bois 5.350.531 7.126.345 7.526.107 4.521.771
Animal 7.645.066 13.019.937 24.245.989 24.483.380
Végétal 3.307.275 3.056.726 6.151.851 7.379.972
Divers 4.810.053 4.774.562 7.010.920 15.448.980
TOTAL 77.032.281 97.304.643 130.090.552 93.639.724

Source : INSTAT — Directeur des synthéses Economiqué&o(t 2003)

D’aprés ce tableau, on peut tirer que : les exporta de Madagascar vers l'lle

Maurice ne cessent d’évoluer de 1999 a 2000. En,28[@s ont connu une hausse

considérable sauf dans les produits textiles eepaEn 2002, les valeurs d’exportation ont

connu une baisse du fait des événements politigpeiledant le premier semestre.

1-1-1

Importation de Madagascar en provenance de Maurice

Dans le cadre de la Commission de I'Océan Indidea,NMaurice est le principal

fournisseur de Madagascar. Les valeurs des impmrsagén provenance de Maurice sont
passées de 99,22% en 1999 a 99,68% en 2000 e?®8y92002.

Les principaux produits importés de Maurice sostllisssus en coton 85% les Farines

de froment, les engrais minéraux et chimique, éhdts de coton, les déchets et débris

d’aluminium ainsi que d’autres produits.
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Tableau 8 : Evolution des Importations en proveeate!'lle Maurice (Unité 1000 fmg)

Années 1999 2000 2001 2002
Produits
Textiles 17.135.050 20.357.100 28.757.194 10.72483.7
Papier 11.635.036 18.861.301 21.609.045 29.431.976
Chimique 7.702.756 13.641.639 24.463.176 23.93.44
Bois 2.805.947 7.835.527 19.801.516 21.251.654
Animal 2.094.830 3.567.762 3.340.169 2.965.306
Végétal 1.034.498 1.876.007 2.043.248 2.459.512
Divers 6.646.853 7.401.070 11.788.631 9.724.288
TOTAL 49.054.970 73.540.406 111.802.979 100.496.899

Source : INSTAT — Directeur des synthéses Economigs (Ao(t 2003)

D’aprés ce tableau, les produits mauriciens impque¥ Madagascar n’ont cessé

d’accroitre de 1999 a 2001 du fait de I'abaissertaifaire de 80% en 1996, de 90% en 1997

et de 100% depuis 1998. Cet abaissement tarifsirelepar I'élimination des barrieres

tarifaires et non tarifaires appliquées dans leede la Zone de Libre Echange entre les pays

de la Commission de I'Océan Indien en particuligreeMaurice et Madagascar.

1-2 Madagascar et les Comores

Dans le cadre de la Commission de I'Océan Indeshrelations commerciales entre

Madagascar et Comores restent encore faibles pponaa celle de I'ile Maurice.

1-2-1

Concernant la destination des exportations de Mastagy vers les pays de la COI, les

Comores prennent la deuxieme apres I'lle Mauriceefet, les taux d’exportations varient de

Exportation de Madagascar vers Comores

7.8% en 1999, 4,1% en 2000 ; 9,4% en 2001 et @%d6n 2002,

Avant méme, la création de la Commission de I'Odédien, Madagascar a déja

exporté des produits agricoles alimentaires etawers Comores. Actuellement, ces

39 Cf. Ministére de I'Economie, des Finances et dddai ; Revue d’Information Economique, N°13
Antananarivo, Novembre 2003
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vivants de I'espéce bovine, et autres prodUits

Tableau 9 : Evolution des exportations de Madagasera Comores (Unité 1000 fmg)

Années 1999 2000 2001 2002
Produits
Textiles 1.229.356 1.495.955 1.045.489 882.293
Papier 160.085 113.622 258.959 131.050
Chimique 1.048.958 470.650 1.264.579 917.540
Bois 655.999 1.176.841 1.903.955 1.436.249
Animal 554.196 140.402 4.333.958 2.589.978
Végétal 1.931.994 55.390 836.169 1.789.018
Divers 981.616 760.819 4.266.549 3.453.277
TOTAL 6.562.204 4.213.679 13.906.658 11.199.405

Source : INSTAT — Directeur des synthéses Economigs (Ao(t 2003)

Ce tableau nous montre que la valeur des exparsadiconnu une amélioration
remarquable surtout pour certains produits tels'qnémal, le bois, etc. en 2001 apres une
diminution en 2000 (de 6.562.204.000 Fmg a 4.21B0X0 Fmg)

En particulier les produits du réegne animal compaatcipalement des animaux
vivant de I'espéce bovine ont connu une évolutiositive passant de 760.891.000 Fmg en
2000 a 4.266.549.000 en 2001.

1-2-2 Importations de Madagascar en provenance des Comae

En ce qui concerne les importations de Madagascpravenance des Comores, la
tendance s’est évoluée en dents de scie avecuesddant entre 0.75% du total des
importations régionales de Madagascar en 1999%09 82000, 0.60% en 2001 a 0,16% en
2002,

0 Cf. PRIDE ; commerce régional, Madagascar 1998

1 Cf. Ministére de I'Economie, des Finances et dddai ; Revue d’Information Economique, N°13
Antananarivo, Novembre 2003
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Tableau 10: Evolution des importations de Madagassas Comores (Unité 1000fmg)

Années 1999 2000 2001 2002
Produits
Textiles 73.576 0 0 458
Chimique 0 0 0 16.816
Végétal 800 0 2070 0
Alimentaires 240 0 0 500
Papiers 41.438 0 0 0
Animal 2100 3381 0 0
Divers 250.238 164.187 674.330 176.645
TOTAL 368.392 167.568 676.400 194.419

Source : INSTAT — Direction des synthéses Economigs (Ao(t 2003)

D’aprés ce tableau, la valeur des importations ddadascar en provenance de
Comores demeure faible et presque nulle pour ledyits textiles, chimique, végétal,
alimentaire et papier en 2000. De méme en 2001lssyiroduits du regne végeétal qui ont
connu une hausse de 2.700.000Fmg. Ceci peut gjereplpar la faiblesse des institutions

communes des deux pays, responsable de la régktinardes échanges bilatéraux.

1-3 Madagascar et Seychelles

Madagascar entretient aussi une relation commeraigdc Seychelles depuis des

années mais elle reste encore faible par rappmti@de I'lle Maurice et des Comores.

1-3-1 Exportation de Madagascar vers Seychelles

Seychelles se trouvent en troisieme position dfiledviaurice et les Comores en ce
gui concerne la destination des exportations rédgsnde Madagascar avec un taux de 1,0%
en 1999, 1,2% en 2000, 3,0% en 2001 et 3,2% en. 2082 e si le taux est faible, les
exportations de Madagascar ont connu chaque ameéaugmentatidi. Madagascar exporte

42 Cf. Ministére de I'Economie, des Finances et dddai ; Revue d’Information Economique, N°13
Antananarivo, Novembre 2003
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produits®,
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Tableau 11 : Evolution des exportations de Madagagers Seychelles (Unité 1000fmg)

Années 1999 2000 2001 2002
Produits
Textiles 635.801 551.483 251.500 0
Papier 10.941 13.811 19.360 29.254
Chimique 17.084 3.687 1.058.866 58.019.890
Bois 6.024.405 8.312.605 9.448.385 5.968.760
Animal 8.280.404 13.160.339 30.098.973 27.799.991
Végétal 5.256.391 3.339.061 8.436.650 11.885.081
Divers 5.862.798 5.637.769 11.634.585 18.928.044
TOTAL 84.439.579 102.726.055 148.439.523 108.347.634

Source : INSTAT — Directeur des synthéses Economigs (Aot 2003)

D’aprés ce tableau, on peut constater qu’en 2@32exportations malgaches vers

Seychelles ont diminué sensiblement aprés avoimwcomn accroissement notable entre 1999

et 2001. Ceci est dU par la crise socio — politiquiea notamment entrainé le blocage de

toutes les activités économiques en 2002.

1-3-2

Au sujet des importations de Madagascar en prowendes Seychelles, on enregistre
une évolution positive 0,03% en 1999, 0,09% en 20@M8B% en 2001 et allant jusqu’a 17,4%

en 2002*

Importations de Madagascar en provenance des Seydles

3 Cf. PRIDE ; commerce régional, Madagascar 1998

44 Cf. Ministére de I'Economie, des Finances et dddai ; Revue d’Information Economique, N°13
Antananarivo, Novembre 2003
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Tableau 12 : Evolution des Importations en proveaate Seychelles (Unité 1000fmg)

Années 1999 2000 2001 2002
Produits
Textiles 0 39.981 0 4.031
Chimique 0 17.002 134.614 21.211.520
Végeétal 0 0 0 0
Alimentaire 0 0 355.812 1.213
Papier 0 0 0 0
Animal 0 0 0 0
Divers 14.955 10.102 0 9.726
TOTAL 14.955 67.165 490.426 21.226.490

Source : INSTAT — Directeur des synthéses Economigs (Ao(t 2003)

Ce tableau nous montre que les importations de Yysstar en provenance de
Seychelles ne cessent de s’améliorer depuis 138@'en 2002. Cependant, les importations

des produits de regne Animal et végétal ainsi gagapiers sont nulles.

Seuls les produits chimiques qui ont connu un assement notable entre 2000 et

2002. En 1999 Madagascar n’a importé que des piodiviers.

Nous avons vu que Madagascar s’efforce d’entretgniiaméliorer ses relations
commerciales avec les pays de I'Océan Indien. Leiméade Madagascar est devenu de plus
en plus large. Cependant, c’est seulement avedWldurice que les échanges représentent un

niveau beaucoup plus important.

Les échanges commerciaux entre Madagascar etugsadéres fles sceurs (Comores
et Seychelles), demeurent faibles. Ce qui peutsgipiqué par des circuits commerciaux mal
organisés, la méconnaissance des produits a I'gehéhabitude de consommation
favorisant les anciennes métropoles, les réglertiensanon harmonisées et le

conditionnement de qualité insuffisante.

Apres avoir vu les flux d’échanges existant enteed&bascar et les iles de 'Océan
Indien parlons maintenant des échanges avec lssmpembres du marché commun de
I'Afrique de I'Est et de I'Afrique Australe (COMESA
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Section 3 : MADAGASCAR ET LE MARCHE COMMUN DE _L’AFRIQUE DE
L'EST ET DE L'AFRIQUE AUSTRALE (COMESA)

Madagascar entretient des relations commerciales six (6) pays parmi les vingt
(20) pays membres du marché commun de I'AfriquBEi et de I'Afrique Austral&. Dans
cette section, nous allons choisir les pays danvédumes des échanges sont plus importants,

a savoir Maurice, Kenya, Egypte, Comores, Zimbabét@jibouti.

1 Structure des exportations de Madagascar vers Marché Commun de I’Afrique de

I'Est et de I'Afrigue Australe

1-1 Les produits d’exportations de Madagascar verle Marché Commun de

I'’Afrique de I'Est et de I’Afrique Australe.

Les exportations de Madagascar sont composéedsféieedis produits tels que les
animaux vivants, laits et cremes, les crevettegel@s, le pois de cap, le girofle, les papiers
dont les timbres postaux et fiscaux, les huilesdes, les tissus en coton, le riz semi blanchi,
le sel, le ciment portland, le gaz de pétrole,ygane. Ces produits sont répartis par groupe
de produits : la regne animale, la réegne végéiedgyroduits alimentaires, les produits
chimiques, les cuirs et peaux, les ouvrages en lesipapiers, les textiles ainsi que les

equipements divers.

5 Cf. Ministére de I'Economie, des Finances et dddai ; Revue d’Information Economique, N°13
Antananarivo, Novembre 2003
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Tableau 13 : Evolution des exportations vers ledd@rCommun de I'Afrique de I'Est et de

I'Afriqgue Australe par groupe de produit (Unité %)

Années 1999 2000 2001 2002
Groupe de produits
Regne animal 9,16 12,06 19,59 22,95
Regne veégeétal 9,25 6,61 8,08 12,20
Produits alimentaires | 0,69 1,05 1,64 1,08
Produits chimiques 1,68 0,76 37,58 11,13
Cuirs et Peaux 0,19 0,18 0,04 0,13
Ouvrages en bois 6,89 7,63 6,13 4,84
Papiers 20,67 20,86 4,07 4,36
Textiles 45,13 45,67 16,95 26,45
Equipement divers 6,34 4,19 5,93 16,87
TOTAL 100,00 100,00 100,00 100,00

Source : INSTAT — Direction des synthéses Economigs (Ao(t 2003)

D’aprés ce tableau, les produits textiles occufseptemiére place sauf en 2001 ou ils
ont cédé la place a celle des produits chimiquéssetxportations des cuirs et des peaux. Les

produits alimentaires restent tres faibles.

1-2 Evolution de la destination des exportations asein du Marché Commun de

I’Afrigue de I'Est et de I'Afrigue Australe

Concernant, la destination des exportations de N&star vers le Marché Commun
de I'Afrique de I'Est et de I'Afrique Australe, Maue reste le premier partenaire avant les
Comores. Le Kenya se trouve en troisieme place inhbabwe et le Djibouti n’occupent

gue le quatrieme et le cinquiéme rang.
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Tableau 14 : Pourcentage des exportations par(hby& %)

Années 1999 2000 2001 2002
Pays
Comores 7,50 3,86 9,00 9,06
Djibouti 0,08 0,05 0,07 0,04
Egypte 0,66 1,93 1,06 1,64
Kenya 2,66 3,07 2,1 10,34
Maurice 88,01 89,12 84,17 75,74
Zimbabwe 0,97 1,11 2,87 2,84
TOTAL 100,00 100,00 100,00 100,00

Source : INSTAT — Direction des synthéses Economigs (Ao(t 2003)

Ce tableau nous montre que, les iles de I'Océaprinéstent toujours les principaux
débouchés pour Madagascar. Les exportations védysudj sont tres faibles par rapport a

celles de Zimbabwe, de I'Egypte et le Kenya.

1-3 Evolution des exportations en valeur vers le Mahé Commun de I’Afrigue de

I'Est et Afrique Australe

La valeur des exportations de Madagascar vers{d8)spays du marché commun de
I'Afrique de I'est et de I’Afrique Australe (ComaseDjibouti, Egypte, Kenya, Maurice,
Zimbabwe) a augmenté de 41,2% entre 1999 et 20@2p&sse de 87,5 Milliards de Fmg en
1999 a 123,6 Milliards de Fmg en 2004.

Tableau 15 : Evolution des exportations en valeite 1000 Fmg)

Années 1999 2000 2001 2002
Pays
Comores 6.562.204 4.213.678 13.909.656 11.199.407
Djibouti 66.171 50.176 109.535 44.217
Egypte 574.847 2.102.724 1.641.349 2.028.985
Kenya 2.326.438 3.354.905 3.272.246 2.777.344
Maurice 77.032.282 97.304.643 130.090.550 936/23D.
Zimbabwe 845.094 62.606 4.439.313 3.508.505
TOTAL 87.529.394 109.180.095 154.559.597 123.638.47

Source : INSTAT — Direction des synthéses Economigs (Ao(t 2003
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2 Structure des importations en provenance du Matté Commun de I’Afrique de I'Est

2-1 Les produits importés par Madagascar

et de I’Afrigue Australe

Les importations de Madagascar sont composéesffaedts produits qui sont

répartis dans les groupes suivants :

- regne végétale : farine de froment

- produits chimiques : engrais, médicaments, chladiirgdrogene

- textiles : tissu en coton, fibre, couverture

- produits alimentaires : eaux minérales, pates aliaies, produits dont la préparation

est a la base d’extrait

- les équipements divers : machines a coudre, guneymatiques.

Tableau 16 : Evolution des importations en proveaatu Marché Commun de I'Afrique de

I'est et de I'Afrique Australe (Unité %)

Années 1999 2000 2001 2002
Groupe de produits
Régne animale 2.0 3.7 1.3 1.3
Régne végeétale 14.3 14.3 15.1 12.7
Produits alimentaires 7.5 23.3 13.3 17.5
Produits chimiques 23.7 23.2 31.8 48.0
Cuirs et Peaux 0.01 0.1 0.07 0.01
Ouvrages en bois 0.4 0.4 0.02 0.01
Papiers 3.9 4.1 2.8 3.0
Textiles 315 21.8 18.5 6.2
Equipement divers 16.7 9.1 17.1 11.4
TOTAL 100,00 100,00 100,00 100,00

Source : INSTAT — Direction des synthéses Economigs (Ao(t 2003)

D’aprés ce tableau, les importations de produitsiciues ont augmenté de 23.7% en
1999 a 48% en 2002 alors que les textiles sonasd, passant de 31.5% a 4.2%. Les

importations de cuirs et peaux ainsi que des o@gag bois sont trés faible (0.01% en 2002).

Les autres produits comme les equipements divesgdpiers, les produits alimentaires ont
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connu une évolution en dents de scie. Pour lesuitsode regne animale, on constate une

stabilité en 2001 — 2002 apres avoir connu une auatation de 1.7% en 2000.

2-2 Evolution des importations par pays

Tableau 17: Pourcentage des importations par pays

Années 1999 2000 2001 2002
Pays
Comores 0.65 0.18 0.42 0.10
Djibouti 0.15 0.37 1.19 0.04
Egypte 1.64 0.85 7.55 9.32
Kenya 7.25 6.83 20.62 24.38
Maurice 86.87 77.29 69.01 53.32
Zimbabwe 1.49 0.55 0.46 0.46
TOTAL 100.00 100.00 100.00 100.00

Source : INSTAT — Direction des synthéses Economigs (Ao(t 2003)

Les importations en provenance du Kenya et de pEggnt connu une hausse passant
respectivement de 7.25% a 24.38% et de 1.64% &®d&21999 a 2002. Par contre, celles de

I'lle Maurice ont tendance a baisser ; de 86.87%399 a 53.32 en 2002. Les importations

en provenance des Comores ont évalué en dentsedavec un taux de 0.65% en 1999,

0.18% en 2000, 0.42% en 2001 et 0.20% en 2002e<ddl Zimbabwe sont tres faibles et ne

cessent de diminuer.

2-3 Evolution des importations en valeur en provenace du Marché Commun de

I'’Afrigue de I'est et de I'Afrigue Australe

Tableau 18 : Evolution des importations en valeupevenance du Marché Commun de
I'Afrique de I'Est et de I'Afrique Australe (Unit2000fmg)

Années 1999 2000 2001 2002
Pays
Comores 368.392 167.568 676.400 114.419
Djibouti 84.605 353.832 1.930.611 73.000
Egypte 924.847 805.951 12.226.758 17.562.896
Kenya 9.094.335 6.493.981 33.407.701 45.945.220
Maurice 49.054.969 73.540.405 11.802.982 100.436.9
Zimbabwe 839.785 520.614 751.852 867.080
TOTAL 56.466.648 95.148.890 162.019.124 188.475.198

Source : INSTAT — Direction des synthéses Economigs (Ao(t 2003)
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La valeur des importations de Madagascar en proxende ces pays a augmenté plus
vite. Durant la période 1999 — 2002, nos importetien provenance de Maurice ont tendance
a la baisse. Malgré cette diminution, il reste tow$ le premier partenaire de Madagascar en
matiere d'importation. Ce dernier domine encoreféet avec 100 Milliards Fmg environ
contre respectivement 45.9 Milliards et 17.5 Mitlis Fmg d’importations en provenance du
Kenya et de 'Egypte.

Le marché commun de I'Afrique de I'est et de I'Ane Australe est constitué par 20
pays membres. Or, Madagascar n'arrive a établirelaions commerciales qu’avec 11 pays.
En plus c’est seulement avec 6 pays membres qéelemges sont significatifs, plus
précisément c’est avec I'ile Maurice que les écharspnt avantageux pour Madagascar. En
revanche si Madagascar entretient des relationsnesoiales avec tous les pays membres du
marché commun de I'Afrique de I'est et de I'Afrighestrale, on pourra espérer que son
adhésion au sein de cette organisation contribaedoeip plus au développement de notre

pays.

Bref, I'intégration régionale est un atout pouctanmerce malgache mais aussi un

grand risque si I'Etat ne prend pas ses respotitgsbil
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Chapitre Ill : LA CONTRIBUTION DU COMMERCE
EXTERIEUR DANS LA CROISSANCE

Le commerce extérieur tient une place importantasdBééconomie d'un pays.
Actuellement, il est 'un des piliers de la croissa spectaculaire de certains pays comme la
Chine. En effet, sa contribution a la croissancenémique est donc incontestable. Pour
Madagascar, le commerce extérieur contribue-tld aroissance eéconomique ? Nous allons

voir dans ce chapitre la réponse a cette question.

Section 1LES AVANTAGES DE L'INTEGRATION REGIONALE POUR
MADAGASCAR |

Si les tentatives d’intégration se multiplientiniporte d’évaluer les avantages de tels

regroupements, ainsi que les risques pour le paiysne Madagascar.

Pour les libéraux, le Commerce Internationale eatrce de gain. En effet, les
avantages liés a l'intégrations régionale sont mihestables, tant pour la nation que pour les

entreprises privées.

1. Du point de vue macroéconomique

a- Création d’emploi

L’intégration économique régionale accélére le pssas de délocalisation qui est une
source de création d’emploi donc d’augmentation reeenu pour les résidents. Pour
Madagascar, dans les zones franches industridbesyombre d’emplois créé en cesse
d’augmenter sauf en 2002. Cette baisse est dula pase socio — politique qui a notamment
entrainé le blocage de toutes les activités écoqoesi

Tableau 19 : Nombre d’emplois directs et indirects

Emploi Emploi direct Emploi indirect
Année
1999 55 000 10 000
2000 75 000 20 000
2001 100 000 25 000
2002 80 000 -

Source : INSTAT ; 2003
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b- Prolifération des Investissements Directs EtrangerDE)

La création d’une Zone de Libre Echanges inciterlesstisseurs étrangers a investir a
l'intérieur de la nation. Madagascar a connu unes@ en volume de capitaux investis depuis
1999 jusqu’en 2001. a l'intérieur de la Commisgien’Océan Indien et du Marché Commun
de I'Afrique de I'Est et de I'Afrique Australe, csé I'lle Maurice qui investit le plus a

Madagascar .

Tableau 20 : Investissement Direct Etranger (ehiards de DTS)

Année 1999 2000 2001 2002

IDE 42.7 52.9 73.1 6.4

Source : INSTAT/MEFB : Rapport économique et finanger (2001 - 2001)

Par conséquent, la prolifération des Investissesnbirects Etrangers font augmenter

les exportations et contribue a 'industrialisatchnpays d’accueil.

Tableau 21: Evolution des exportations totales @eddascar (en millions de DTS)

Année 1999 2000 2001 2002

Valeur des 425.8 628.5 756.9 375.0

exportations

Source : INSTAT/MEFB : Rapport économique et finanger (2001 - 2001)

Les implantations des entreprises étrangeres samtes de revenu pour I'Etat et les

collectivités locales étant donné que ces firmeésnpales impots.

2- Du point de vue micro — économiqgue

a. Un marché plus large

L'intégration économique régionale a permis auxrafgdirs malgaches d’avoir acces
a un marché plus vaste. lls peuvent accéder auch@mides pays membres de la Commission
de I'Océan Indien, du Marché Commun de I'Afriqueld@sst et de I'Afrique Australe, de la
Communauté pour |é Développement de I'Afrique Aalstr Grace a des marchés proches et
librement accessibles, les entreprises exportati@néficient des économies d’échelle qui

ameliorent leurs compétitivités.
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b. Un approvisionnement moins codteux

Grace a la suppression des taxes douanieres, Mamagaeut importer des matieres
premieres ou produits semi — finis a des prix cditifg Selon les analyses d’Adam Smith, il
serait profitable pour une nation d’acheter a digger ce qui est disponible a moindre codt.
En effet, 'emploi des matiéres moins chéres vairliier les colts de production et va par la
suite augmenter les marges bénéficiaires ainslagperformance économique. Dans la méme

optique, il est possible d’'importer des équipemérsqu’il existe.

c. Transfert de technologie

Les multinationales (par exemple, les Zones Fradnedustrielles) induisent les
transferts de technologie profitable pour les gmises locales mais a condition que la
technologie apportée s’adapte bien a la réalitietla technologie se diffuse a I'extérieur de

I'entreprise.

d. Expérience internationale

Le marché mondial est un domaine plus vaste, d&wspays doivent d’abord se
regrouper dans des organisations régionales pouvopole percer. Pour Madagascar,
l'intégration régionale lui permet de tirer de [fEience internationale avant d’intégrer dans

le commerce international.

e. Capacité de négociation

Lors de négociation au sein des organisations natemales, les pays qui se
regroupent acquierent une capacité de négociatitlactive gu’ils ne pourraient pas avoir

individuellement. Actuellement, grace a son intégra Madagascar participe a de

nombreuses réunions internationales. Cela lui pedem@égocier avec d’autres pays.

Section 2AU NIVEAU DES RECETTES

1. ROLE FISCAL “°

Le commerce extérieur a une forte contribution moettes fiscales. Les recettes, sur

les droits et taxes sur le commerce extérieur onhg une hausse sensible. En effet, elles

5 INSTAT Situation Economique Malgache en 2004 enper trimestre 2005
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sont évaluées a 438 milliards Ariary en 2004coB48 milliards Ariary en 2003, soit une
hausse de 28%. Cette hausse continue jusqu’enéka@f05. Prévues a 178,6% milliards
Ariary, elles ont atteint 191,1 milliards Ariarypis une hausse de 6%. Plus particulierement
les recettes sur les droits de douane ont progrekesé0% par rapport en 2004.

Ainsi, le commerce extérieur fait augmenter leseties fiscales. Sa contribution aux

recettes fiscales est significative.

2. ANALYSE

Malgré les volontés des dirigeants de promouvoir ctanmerce extérieur, la
contribution de ce dernier a la croissance n’esttpss significative. La balance commerciale
malgache ne se stabilise pas, au contraire, orgistnee un déficit chronique. Les recettes
d’exportations ne cessent de diminuer chaque ariréeffet entre les années 2000 et 2001,
on constate une baisse en volume de 20% des etipasteEn 2002, cette situation devient de
plus en plus pire, une diminution de I'ordre de&5%,par rapport a I'année 2001. Cette baisse
chronique des exportations ne laisse guére dagangaour le commerce malgache.
Néanmoins, cette situation s’améliore en 2004 avemoindre progrés. Mais les exportations
sont toujours faibles par rapport aux importations.

De l'autre co6té, les importations ont connu unéssiance considérable. En effet, de
230 milliards Ariary en 2003 elle a passé a 468ianis Ariary au troisieme trimestre 2004.
On remarque que les importations ont presque alé@mbespace d’'un an.

En plus, le prix des produits de base sur le maiot@national subit une baisse
chaque année. Cette diminution de prix se traduiupe détérioration du terme de I'échange.

Malgré la création de 'OMC pour garantir la libésation des échanges, les pays
développés ont mis toujours des barrieres poupdgs en développement. En effet, les pays
en développement ont des difficultés pour commiseialeurs produits. Par conséquent, leur
part de marché est restreint.

Bref, I'évolution des exportations est moins sigmfive que celle des importations.
Cela entraine la détérioration de la balance comialer La politique de détaxation vient
amplifier cette situation déja inquiétante.

Ainsi, la contribution du commerce extérieur malyadans la croissance économique
est encore moindre. Cependant, du point de vuatettes, sa part est considérable. Donc, le

commerce extérieur malgache a des atouts, a comdjtie chacun prend ses responsabilités.
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Chapitre IV : RECOMMANDATIONS

L’ouverture a la concurrence mondiale exige laisé#ibn d’actions pertinentes pour
assurer la compétitivité et la performance des yitednalgaches. En effet, la promotion du
commerce extérieur malgache nécessite un impgrtagramme au-dela de la frontiére, étant
donné que l'action des pouvoirs publics dans cemailtes renforcera les réles que le
commerce peut jouer dans la réduction de la pativieest clair que la participation des
agents economiques aux zones de Libres Echangesubhétre effective qu’avec la mise en
place d’'une politique d’accompagnement plus effitdge C’est pourquoi le tissu économique

malgache actuel nécessite plus de soutien powmddirla concurrence étrangere.

La cohérence entre politique de développement l&t de la politique commerciale
est nécessaire afin de compléter les efforts mpaas'amélioration de I'action au marche.
Or, le manque de financement, I'impossibilité d’boer de grosses commandes, ainsi que le
défi des sciences en technologie nouvelle constiéige principaux blocages pour les
opérateurs économiques malgaches d'étre compétiifis les marchés régionaux et

internationaux.

En outre, pour que la participation a I'intégrati&conomique régionale soit efficace,
il faut intensifier les campagnes de sensibilisated de vulgarisation sur les accords et
opportunités qui en résultent. Concernant les da&pons, il vaut mieux élaborer et diffuser
des bulletins d’informations commerciales, d’'undguide I'exportation et des recueils de

textes relatifs au commerce et a l'intégrationségle.

En matiere de production, la transformation des igreg premieres et la
diversification des produits & exporter sont trégartantes. Enfin, la convergence entre
politique budgétaire, monétaire, ainsi que destigaks macro — économiques doit étre

pertinente pour mieux encourager l'investissemenep
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CONCLUSION

Le commerce international était considéré commepiler de développement
économique. La majorité des pays développés d'atijoui a puisé leur développement
economique dans le commerce international. De neuasles théories ont montré les

avantages et les inconvénients du commerce intenadt

Actuellement, le commerce international est deMampierre angulaire de la politique
de développement économique de Madagascar. Cepenaaigré les mesures prises pour
promouvoir le commerce, sa contribution au dévetopgnt est encore moindre. La balance
commerciale malgache est toujours déficitaire. Hat,epour développer son commerce
extérieur, Madagascar a passé par l'intégratiomanique régionale. Selon les théories
economiques, lintégration économique régionaleoffee le développement grace a
I'allocation efficace des ressources au sein déd#&n. La réduction des codts de transaction

dans les échanges régionaux entraine une augnoentat économies d’échelle.

Depuis quelques années, Madagascar a adhéré &reliés organisations régionales
telles que la Commission de I'Océan indien, le mmé@rcommun de I'Afrique de I'Est et de
I'Afriqgue Austral, la Communauté de développemeat |d\frique Austral, de I'Initiative
Transfrontaliéere. Nous avons constaté qu’il n’sélipas assez ses privileges en tant que
membre a part entiére de ces communautés écon@nigu®utre les échanges commerciaux
gue Madagascar a entretenus avec ces communastiEst rencore insuffisants. Malgré cette
situation, l'ouverture des économies malgache et dehanges avec les organisations
régionales ont permis de fournir différents avaesagant sur le plan micro — économique que

macro — économique

Mais sans une politique concrete de soutient dueseqrivé national et de la
production nationale, le commerce extérieur etdgnation régionale resteront un slogan de

plus.
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ANNEXE 1
Grz ' ique 18 : Situation des échanges extérieurs en milliers de tonnes
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Tableau 1 : Situation des échanges extérieurs eati 999 et 2003
Année 1999 2000 2001 2002 2003
Poids net (en tonne)
Importations 1276 0001 570 000|1 712000 |1 367 0001 949 000
Exportations 272700 [470600 (424247 (321900 (429 738
Valeurs (en millions de DIS)
Importations en valeur CAF 419,1 536,6 571,7 412,5 692,2
Exportations en valeur FOB 172,0 203,1 380,5 322,5 344.8
Valeurs (en milliards de FMG)
Importations en valeur CAF 3637,2 (4787,8 |(4797,8 |3619,9 |6007,7
Importations en valeur FOB 30916 (4069,7 (4078,1 (3076,9 |5106,6
Exportations en valeur FOB 2029,3 |2548,4 (32125 |(2818,6 |3003,4
Balance commerciale (en milliards de |-1 062,3 |-1 521,3 |-865,6 -258,3 [-2103,1
Fmg)
Taux de couverture (en %) 65,6 62,6 78,8 91,6 58,8

Source : INSTAT




ANNEXE 2

Tableau_2 , Madagascar: Importations de marchandises, c,a,f,, 2001-

2005
(En million de DTS)

2001 | 2002| 2003 2004 2005
Prov Prév

alimentation 65,71| 46,19| 82,95 66,8 61,95
dont: riz 36,8 32,3 61 40,3 36,8
volume 148,5| 140,5 265 150 146,2
prix 0,25 0,23 0,23 0,27 0,25
autres 29 13,9 22 26,5 25,2
volume 35,9 17,3 27,5 29 28,5
prix 0,81 0,8 0,8 0,92 0,88
energie 131,79|162,79| 132,16 158,48 146,66
petrole 131,8| 162,8| 132,2 158,5 146,7
volume 682 | 494,2| 360,7 377,3 369,1
prix 0,19 0,33 0,37 0,42 0,4
biens d'equipement 128,7 68,8| 155,8 230 266,8
volume 26,7 14,3 29,8 32,7 36,6
prix 4,8 4,8 52 7 7,29
matiéres premieres et pieces de rechange 103,1 75,7| 157,7 163,2 166,4
volume 17,4 13,1 28 30,7 31,3
prix 59 5,8 5,6 53 5,31
biens de consommation 103,9 70,1| 1446 2243 2253
volume 53,4 36,2 68,6 68,5 66,4
prix 1,9 1,9 2,1 3,3 3,39
autres importations 344,76 | 124,2| 259,4 193,22 228,7
autres que ZFI 101,8 50 115 73,1|,,,,
ZFI 243 74,2| 1444 120,11,,,,
prix 92,5 90,7 99,6 105,1 106,52
total (c,a,f) 878| 547,6| 932,6 1036 1095,9
total (f,0,b) 746,3| 465,5| 7927 880,6 931,5
variation annuelle CAF 55| -37,6 70,3 11,1 5,8

source: Banque centrale de Madagascar




ANNEXE 3
TABLEAU N°3 : BALANCE COMMERCIALE DE MADAGASCAR

Taux EXPORT IMPORT SOLDE Taux de
Années moyen (F.O.B)en | (C.A.F)en | BALANCE couverture

annuel millions millions COMMERCIALE | (en %age)

DTS/FMG DTS DTS
1988 1 839.09 208.14 282.51 -74.37 73.67
1989 2 054.55 248.15 290.16 -42.01 85.52
1990 2 027.05 234.06 478.34 -244.28 48.93
1991 2 509.09 243.87 378.43 -134.56 64.44
1992 2 624.09 230.12 388.63 -158.51 59.21
1993 2671.86 237.85 429.39 -191.54 55.39
1994 4413.48 312.44 448.29 -137.85 69.69
1995 6 474.42 331.81 487.08 -155.27 68.12
1996 5 887.22 353.11 502.07 -148.96 70.33
1997 7 016.06 366.79 583.01 -216.22 62.91
1998 7 351.15 374.38 569.82 -195.44 65.70
1999 8 585.84 425.92 542.91 -116.99 78.45
2000 8934.2 636.63 832.51 -195.88 76.47
2001 9 391.99 729.1 750.2 -21.1 97.18
2002 8 773.88 406.01 570.10 -164.09 71.22




ANNEXE 4

TABLEAU N°4 : Le marché commun de I'Afrique detlasde I'Afrique Australe en chiffre

Statistiques générales des pays membres du macchéwmn de I'Afrique de l'est et de

I'Afrique Australe.

Population PIBau prix Totalité des Totalité des
Pays Superficie (knf) | (millions) | courant Exportations du | Importation du
Membre 1997 (US$M) COMESA COMESA
(1998 est) (1998 s'm)
1 Angola 1246 700 11,6 7,785 4,248 2,513
2 Burundi 27834 6,4 936 75 120
3 Comores 2171 0,7 206 12 174
4 | (RD) Congo| 2345409 48 6,101 1,29 1,261
5 Djibouti 22000 0,6 510 149 436
6 Egypte 1 001 450 64,5 77,676 4,095 14,071
7 Erythrée 121 144 3,8 716 130 680
8 Ethiopie 1130138 60,1 6,339 559 1,489
9 Kenya 583 646 29,9 9,652 2,348 4,077
10 | Madagascar 587 041 15,8 3,758 815 861
11 Malawi 118484 11,7 2,326 780 903
12| Maurice 2045 11 4,136 1,729 2,466
13| Namibie 825418 1,6 3,159 364 213
14| Rwanda 26 338 8,4 1,626 145 405
15| Seychelles 280 0,1 521 189 350
16| Soudan 2505813 29,7 4,372 492 1,605
17 | Swaziland 17363 1 1,138 1,55 1,05
18| Tanzanie 945 087 31,5 5,373 741 1,4
19| Ouganda 236 036 22,6 6,373 512 791
20| Zambie 752 614 9,9 5,115 1273 1,185
21| Zimbabwe 390 580 11,7 7,905 2,76 2,773
Total 12,886,591 370,7 155,708 23,976 38,824

Source : Worls Fact Book ;

Tendances Sociales et Economiques du Continermiaifri

Direction des Statistiques Commerciales, Fonds N&reé International

(FMI)

Statistiques sélectionnées sur les pays africafeque Africaine du

Développement (BAD)




ANNEXE 5

Tableau 5: Evolution des Exportations des zones franches entre 1999 et 2003

Valeur FAB (En Poids net (En

milliards de Fmg milliers de

courant) tonne)
produit 1999| 2000| 2001| 2002 |2003* 1999 | 2000 | 2001 | 2002 | 2003*
Chandails, Pulls 409,5| 848,5| 5854| 177,7 406,4| 3,3| 43| 65| 22|,,
Conserves de thons 172,4| 137,7| 184,3| 194,7 252,3| 12,9 10| 13,8] 12,5| 194
Crevettes 13,1 14,1| 247,8| 385,5 3979 0,3 0| 39| 57 6,3
Prét-a-porter féminin 239,6| 329,8| 334,5| 1823 443,7| 2,2 29| 89| 11},,
Prét-a-porter masculin 340,4| 468,8| 519,1| 2244 282,1| 52| 62| 73| 26|,,
T-shirts 89,7 154 189 39,4 85| 11| 18| 24| 05],,
Tissus de coton 64,6 125,2 3,1 8,8 08| 14| 18| 01| 0,3],,
Tissus de soie 55,7| 155,9 0 0 0,1 0| 0,1 0 0l,,
Autres produits 393,4| 743,4| 389,8| 403,8 37161,,
TOTAL 1778,4| 2977,4| 2452,9 | 1616,7 2239,9 | ,,,

source: INSTAT



Tableau 6: Evolution du prix moyen
au kilogramme de certains produits

exportés

entre 1999 et 2003 (Fmg/kg)

Produits exportés 1999 2000 2001 2002 2003
cacao en féves 7321| 6792 6653| 10433 10764
café vert 7013 4226 3485 3181 3692
chromite 326 399 204 312 425
crevettes 40361 | 50411| 41666| 43768 42041
fibres de sisal 2852 2481 2012 2974 2575
girofle 13598 | 20775| 33852 | 22034 11282
graphite 2983 2896 2725 2835 3250
langoustes 66292 | 68588 | 73761 | 95808 75751
litchis 5810 6126 3860 6211 4794
poisons 9509 | 11311 11788 6260 3884
poivre 23692 | 16239| 11089| 10690 10843
produits pétroliers 2618 1168 964 1572 1009
sucre 2551 2828 2091 3552 4711
vanille 109425 | 215640 | 627163 | 995086 1234304

source: INSTAT




ANNEXE 6

Graphique 2 : Prix moyen a Pexportation
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Graphique —. : Prix moyen a Pexportation d’autres produits
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ANNEXE 7

Tableau_6 , Madagascar: Exportations de marchandises, f,0,t 2001-2005

Valeur en million of DTSs, volume en milliers de tonnes, et valeur unitaire en DTS/kg sauf indication contraire

2001 2002 2003 2004 2005
cafe Prov Prév
valeur 2,5 2,2 3,1 4,3 5,7
volume 6,2 5,7 7,1 10,1 12,7
prix unitaire 0,4 0,4 0,4 0,4 0,4
vanille
valeur 128,8 90,2 139,8 112,5 185,1
volume 1,6 0,8 1 0,7 1,1
prix unitaire 78,5 107,7 134,5 160,7 165,3
girofle
valeur 75,4 22,8 20,5 15,6 20,1
volume 20,2 10 15,7 12 15,5
prix unitaire 3,7 2,3 1,3 1,3 1,3
poivre
valeur 1,1 1 1,2 0,9 1
volume 0,7 0,8 1 1 1
prix unitaire 15 1,3 1,3 1 0,9
crustaces
valeur 72,7 67,8 38,8 57,6 68,6
volume 12 11,3 8,1 12 12
prix unitaire 6,1 6 4,8 4,8 5,7
sucre
valeur 54 0,3 0,7 3,5 3,8
volume 21 0,8 1,7 8 8,9
prix unitaire 0,3 0,4 0,4 0,4 0,4
viande
valeur 0 0 0 0,1 0,1
volume 0 0 0 0 0
prix unitaire 2,1 59 3,6 3,7 3,5
cacao
valeur 2,5 4,9 0,7 1,7 15
volume 2,9 3,7 0,6 1,8 1,7
prix unitaire 0,9 13 1.2 0,9 0,9
tissus de coton
valeur 17,5 5,3 3,7 5,7 5,9
volume 6 1,1 1,1 1,4 15
prix unitaire 2,9 4,6 3,4 4 3,9
sisal
valeur 2,7 4,9 1,2 4,7 59
volume 11,2 12 4 12 15
prix unitaire 0,2 0,4 0,3 0,4 0,4
produits petroliers
valeur 20 7,3 22,9 19,1 19,5
volume 105,3 66,3 222,8 147 158,9
prix unitaire 0,2 0,1 0,1 0,1 0,1




Tableau_6 (suite), Madagascar: Exportations de marchandises, f,0,t 2001-2005
Valeur en million of DTSs, volume en milliers de tonnes, et valeur unitaire en DTS/kg sauf indication contraire

2001 | 2002| 2003 2004 2005
Prov Prév

chromite
valeur 51 2,7 2,1 6,1 6,8
volume 125| 68,3| 44,5 91,7 100,9
prix unitaire 0 0 0 0,1 0,1
graphite
valeur 3,1 2,7 53 52 59
volume 9,6 8,4 14 14 15,7
prix unitaire 0,3 0,3 0,4 0,4 0,4
essence de girofle
valeur 9,2 4,8 25 2,6 2,7
volume 1,1 1,2 0,9 1 1,1
prix unitaire 8,2 4,1 2,8 2,5 2,5
autres produits (y,c,Réexportation)
valeur 1447 80| 177,9 134,9 161,1
volume 1,3 0,8 1,6 1,2 14
prix unitaire 108,2| 102,1| 108,7 114,7 116,6
ZFI
valeur 267,2| 78,1 191 222 244,3
volume 2,4 0,7 1,6 1,8 2
prix unitaire 113,2| 104,6 116 122,4 124
TOTAL 757,9| 375] 611,3 596,4 737,9

Source: Banque centrale de Madagascar
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Résumé

Depuis longtemps, le commerce international ests€ecomme le pilier de
développement économique mondial, surtout pour pags industrialisés. Ces derniers
occupent une place importante sur le marché mandidd ont imposé des barrieres
commerciales pour protéger leurs industries. Erséguences, leurs industries sont devenues
puissantes et trés compétitives sur le marché rabndi

Par contre, la part des pays en développemerg test marginale sur le marché
mondial. Ces pays confrontent a des multiples cletgpour commercialiser leurs produits.
Face a cette situation, l'intégration économiqggor@le est congue actuellement par les pays
en développement comme un moyen le plus appropoid 'insérer d'une maniéere
harmonieuse dans I'économie mondiale.

Madagascar a entretenu des échanges commerciaoxddférentes organisations.
Mais cela reste encore insuffisant.

Quoi qu'il en soit, la nation ainsi que les opé&mdi malgaches attendent des avantages
tangibles du commerce extérieur malgache et d&diation de Madagascar dans les

organisations économiques régionales.

Mots clés commerce extérieur, échanges, protectionnismesegration régionale,

exportation, importation, balance commerciale.
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