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INTRODUCTION GENERALE

La question de pauvreté est encore un problemprgoccupe la plupart de pays dans
le monde entier. Elle est présente dans tous ksmais son degré différe d’un pays a 'autre
et ce sont les pays dits « en voie de développemeaut ont le taux de pauvreté le plus élevé.
Pour Madagascar, il est classé parmi les paydissgauvres du monde jusqu’a maintenant et
selon le classement de I'IDH (Indicateur de dévpdpent Humain) par le PNUD, en Février
2011, Madagascar est le £38/ 192 pays dans le monde. Cet indicateur rend compte de
I'état de développement des nations et permet tliévde niveau de développement humain
d’'un pays. Pour Madagascar, 708fe sa population vivent au-dessous du seuil gadareté
et la population reste majoritairement rurale eartrois quarts des habitants vivent en zone
rurale. En effet, ce sont les ruraux qui sont les pouchés par la pauvreté, leur principale
source de revenu est lagriculture, I'élevage ou pche. L’économie dominante a
Madagascar est alors I'agriculture et a cause dierfe croissance démographique nationale,
les besoins alimentaires croissent aussi. Cet@atm® exige le développement du secteur
agricole surtout dans le milieu rural et a causéadeupérisation, I'accés au financement est
un élément clé pour relever ce défi. En realitées &xploitations agricoles souffrent
enormément de financement et la production s’drstaitir. Les priorités des gouvernements
successifs ont porté sur la recherche de solutemdant & I'accroissement de la production
du secteur primaire a travers l'offre de créditd’épargne dans le but de faciliter la mise a la
disposition des ruraux de services financiers. Retet, des systemes de microfinancement
ont été implantés pour diminuer le taux de paévett’implantation de mutuelle de crédit et
d’épargne est une solution pour cette lutte colatngauvreté. Ainsi, ce systeme permet a la
zone rurale et aux plus démunis de s’investir estcvalable pour la population malgache par
le fort besoin financier alors que les formalitéantaires sont complexes et ne sont pas

accessibles a tout le monde.

! L’Express de Madagascar: Rapport mondial et rapgaiional sur le développement humain pour 'année
2010 par le représentant résident du PNUD Fatman8ea
2 Afriquinfos: Les fondements de la pauvreté de Mmsaar du 11 Juillet 2011



Donc, grace a la microfinance dans les endroitsl'acces est difficile, le taux
d’investissement des paysans augmente, a savoactesgtés génératrices de revenus et la
réponse aux besoins vitaux tels que la santé,dan et I'alimentation.

Alors, I'étude de l'instauration d’une mutuelle detdit et d’épargne dans les zones rurales
semble importante car a Madagascar, le sectewr decrofinance s’est beaucoup développé
ces derniers temps permettant d’aider les pauurdssegroupes cibles pour surmonter la
miseére.

Notre étude va alors se concentrer sur la Socieldgimonde rural et aussi la Sociologie du
développement, plus précisément sur la contribufies organismes de financement comme

'OTIV a I'amélioration des conditions de vie dedapulation et au développement rural.

CADRE DE L'ETUDE
Avant d’entrer dans le détail de notre recherchesti nécessaire de voir brievement notre cadre
d'étude.

La Sociologie, notre champ d’étude, est considémame une discipline majeure
faisant partie des sciences sociales et se prapésalier les sociétés humaines dans leurs
aspects et leurs mouvements. La sociologie du momaé est une branche de la Sociologie
et une discipline qui étudie I'organisation et fEecessus sociaux propres au monde rural.
Henri Mendras est I'un des sociologues spécialisteasmonde rural qui a étudié la
paysannerie et les sociétés rurales en évoquattiadegement social. Cette théorie valable
aussi pour le milieu malgache, il existe des chamygs dans les zones rurales et ces
transformations peuvent étre sociale, culturelle é@onomique. L'analyse dans le cadre
sociologique de ce fait social est alors importante
D’un autre c6té, la Géographie fait partie de ndweaine d’étude. C’est une discipline qui
étudie la distribution spatiale des formes et descgssus physiques, des phénomeénes
biologiques, des formes de peuplement et d’actvitéveloppés par les sociétés humaines.
Nous constatons que la branche de la Géographi¢ressivaste et notre champ d’étude
concerne plus précisément la Géographie ruralée-Ceést parmi la Géographie humaine et
comprend plusieurs sections qui s’entretiennentlides étroits car les faits sociaux sont
interdépendants dans leurs structures et leurtitépaispatiale.

Alors, la Géographie rurale analyse et classe d&iution spatiale des peuplements et des

activités humaines.



D'ailleurs, I'Espace financier et développementakulié a la géographie rurale ou agraire

appartient a notre champ d’étude. La morphologiechme dans le milieu rural constitue un

des champs d’étude de cette branche et elle edarfioentale pour notre travail de recherche.
Apres avoir vu la généralité et les théories suwchamp d’étude, nous allons montrer la

méthodologie de recherche.

METHODOLOGIE DE RECHERCHE

Elle est incontournable pour la scientificité d’'ueeherche sociologique. Deux méthodes

sont alors utilisées pour mener a bien un travailetherche.

< Les méthodes d’approche

CHOIX DU SUJET :

Le choix du sujet vient de la vocation agricolendére pays du fait que la population rurale
dépasse les 70% de la population totale. Par caeséde développement de notre pays qui
doit commencer dans les zones rurales dépend thfiggment du secteur primaire, en
I'occurrence la production agricole. Alors, l'adtige financer le milieu rural nous intéresse
car elle permet aux paysans d’améliorer leur sectégmicole qui regroupe une grande
majorité de la population active malgache. Le clthixhéme est apres tout di a I'importance

de linstallation d’'une MEC dans la région encladéas le but d’'un développement.

CHOIX DU TERRAIN :

La commune rurale cible dans notre étude est dellRantabe qui se trouve dans la partie
Nord Est de notre ile. Le choix du terrain est idsd’enclavement de la région qui provoque
un grave probleme de développement de la communehadix de la commune est aussi di a
son niveau de développement par rapport aux actm@snunes du district et I'étude de son
développement par le biais d'une MEC nous sembjgoritante. De plus, les nombreuses

potentialités humaine, économique et géographigua dégion justifient ce choix.



PROBLEMATIQUE :

La problématique qui doit se poser est: « Quelesgtai motif de I'existence de I'OTIV dans
cette commune, est-elle vraiment efficace pour rdmmtr au développement de ce milieu

rural ? Cette question nous incite a démontreolbgsctifs de I'étude.

OBJECTIFS DE L’ETUDE :

D’une maniére générale, fixer les objectifs d’'umedé signifie préciser ce qu’'on veut faire
ainsi que les limites que I'on donne au travails lobjectifs principaux de I'étude visent en
fait a I'amélioration des revenus et le niveau i des paysans ruraux par un acces aux
services financiers d’épargne et de crédit de pna&i Cette action dépend beaucoup de
I'acces de la population a I'organisme, c’est-a&ain étre membres afin de bénéficier de leur
offre.

Par ailleurs, les objectifs spécifiques tendent @ntner le fondement, I'organisation, le
mécanisme et le fonctionnement des Mutuelles d'gparet de Crédit telle que 'OTIV en
évoquant ses raisons d'étre et ses regles de dometment. Puis, la mise en exergue des
contraintes et les opportunités suscitées par NOdans le processus de développement.
Enfin, un des objectifs permet de montrer la contion des MEC au développement local de

la commune.

HYPOTHESES DE TRAVAIL :

Pour répondre a la problématique, quelques hypeshesnt préétablies qui restent a veérifier

lors des enquétes approfondies de la descentersaint

- Les Mutuelles d’Epargne et de Crédit comme I'OTI¥rmpettent aux paysans de
recourir au crédit pour pouvoir financer leurs ptsj
- Aussi, les paysans peuvent améliorer leur systereplditation et financer leur

consommation grace au crédit, c'est-a-dire amélietg qualité de vie.



%+ Les techniques d’approche

Comme dans toutes les études en Sciences sotémles)quétes sont effectuées en vue de la
scientificité de la méthode adoptée et du résutiaisieurs démarches sont alors utilisées afin

de collecter le maximum d’informations.

DOCUMENTATION :

En Sciences Sociales, I'enquéte documentaire g§pamable de tout travail de recherche pour
compléter et enrichir le contenu de la recherchanles diverses démarches alors et avant
la descente sur terrain, la recherche bibliographigoncernant le theme de recherche est
essentielle afin d’avoir plus de connaissancedessujet a étudier. La documentation a été
réalisée a partir d’'ouvrages généraux, d’archistesjvrages spécialisés sur le développement
rural, la microfinance, la géographie rurale ; &rspdes articles de journaux, des publications
et des sites web ont été exploités.

Nous nous sommes donc intéressées a tous les doturelatifs a notre sujet de recherche.

OBSERVATION :

Lors de cette démarche, I'essentiel est d’exanmam@roupe a étudier a travers I'observation
de leur vie et a leurs activités dans le but d'awsie vue totale et plus dynamique du
phénomeéne étudié. Il existe aussi I'observatiortippante qui permet a I'observateur de

s’intégrer a la vie du groupe et de participerudectivités quotidiennes.

INTERVIEW :

Des interviews individuelles essentiellement gaéires ont été élaborées, c’est-a-dire des
guestions ouvertes aupres des employés de 'OTtésautorités locales.

Il existe aussi des interviews individuelles a dés fquantitatives et qualitatives auprés des
membres et des non membres de 'OTIV.



ENQUETE :

Différents guides d’entretien ont été élaborés phacune des catégories de personnes cibles.
Le questionnaire destiné aux membres a démontmadésations et I'impact de I'adhésion a
'OTIV. Le questionnaire adressé aux non membresranis d'identifier les facteurs qui les
empéchent & adhérer & 'OTIV. Les enquétes audesiremployés de 'OTIV ont fait ressortir
les conditions de préts et tout ce qui concernenlesibres. Enfin, les enquétes effectuées au
sein des autorités locales permettent d’évalupotationnement individuel et collectif face a
I'existence de la MEC au sein de la commune. lliregortant de signaler que le tirage de la
population (membres et non membres) de 'OTIV atteement aléatoire.

ECHANTILLONNAGE :

D’'une maniere générale, le taux d’échantillonnagede 8 a 10% de la population totale.
Pourtant, on a fixé notre échantillon a 70 ménagesnbres de I'OTIV. Puisqu’il faut
enquéter aussi les non membres pour connaitraiksns de leur non adhésion, surtout pour
les sensibiliser, on a interviewé 70 ménages qusaor@ pas encore membres de I'OTIV.
Alors, notre échantillonnage porte sur le méme mentant pour les membres que les non

membres choisis a partir de leur représentatiandelsexe et le secteur d’activite.

POPULATION CIBLE :

Elle est formée par les responsables des instiwtibnancieres locales (OTIV), les

responsables communaux, les opérateurs écononetjgeglemment les ménages.

ANNONCE DU PLAN :

Notre travail comportera, en premier lieu, un é@s$ lieux avec le cadre théorique de notre
recherche. En second lieu, I'analyse de la probtiiguna qui met en évidence la contribution
de la MEC au développement rural. Enfin, des sugmes afin de sensibiliser toute la
population rurale sur le réle des MEC ainsi quesdarbut de développer le monde rural.
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1°* Partie : CADRE THEORIQUE ET ETAT
DES LIEUX

Avant d’entrer dans le détail de notre recherchesi nécessaire d’analyser I'approche
conceptuelle sur notre cadre d’étude, y compridtanches relatives a notre recherche. Puis, une
présentation de I'état des lieux est indispenspble localiser les lieux de recherche.

Chapitre 1 : CADRE THEORIQUE

Section I : LA SOCIOLOGIE RURALE

En général, la Sociologie se situe dans les chatepsSciences Sociales ou Humaines qui
étudient les comportements humains collectifs. Rmus, notre champ d’étude concerne
précisément la Sociologie du monde rural, c’esir@dd Sociologie rurale. Le monde rural se
définit par les populations qui résident a la cagmgaet les activités qui s’y déroulent. Alors,
la discipline Sociologie rurale étudie spécialemkmrtganisation et les processus sociaux
propres au monde rural. Cette discipline s'int@essissi au travail, aux rapports
economiques, aux modes d’exploitation et aux rept@sions sociales du milieu rural. Pour
Madagascar, 80% des habitants sont des ruraugsetotnmunautés rurales comprennent des
catégories socioprofessionnelles tres variées dwisinées par I'agriculture. La minorité de
la population rurale est composée par les représentdes employés de la mairie, des
mutuelles de crédits, des services comme des cagantsy des instituteurs, de médecins, et
des représentants du culte. Ainsi, la Sociologienthnde rural analyse les causes de la
pauvreté a la campagne et apporte des solutions.

Henri Mendras, un grand spécialiste de la Socielogiale, étudie la paysannerie et la société
rurale ; il souligne la particularité des sociétpaysannes. Son analyse montre le
bouleversement du monde rural et la destructionsdegetés paysannes. Alors, la théorie

fondamentale d’Henri Mendras est le changementkdans le monde rural.



Pour Madagascar, il y a une grande différence dptnmilieu rural et urbain. Puisque la
majorité des Malgaches sont des ruraux, ils résidens des zones souvent d’acces difficile.
Ces gens vivent de l'agriculture et I'exploitatiagricole souffre de I'absence de financement
pour la production. C’est donc le type de problemecernant le monde rural et qui est traité
par la Sociologie rurale. Donc, il s’agit de chench accroitre le rendement et la production
du secteur primaire par le biais du financement.

A part la Sociologie du monde rural, une autreigis®e étudie aussi la distribution spatiale

de la population et des activités humaines danargagne, c’est la géographie rurale.



Section II : LA GEOGRAPHIE RURALE

Cette discipline étudie ’'homme dans son miliewahat fait partie de la géographie, une des
sciences humaines. Albert Demangeon, un géographeadis, se consacra a la géographie
humaine. Il développa les bases d'une géograpm®ine, c’est-a-dire les problemes de la
géographie humaine en s'attachant a la géograptaker C’était donc I'étude de I'habitat et

des paysages agraires.

Cette théorie d’Albert Demangeon est tres essénfpelur analyser le monde rural, elle est
valable pour Madagascar aussi surtout pour poleaiévelopper.

Cependant, ces deux disciplines: la Sociologiealeuret la Geéographie rurale sont
interdépendantes pour analyser et faire dévelofgpenonde rural. La Sociologie étudie
généralement les comportements humains ; poue raas, elle concerne le milieu rural
malgache basé sur I'agriculture dont les techniqugioles, les possibilités financieres pour
pouvoir augmenter la production. D’'un autre co&,déographie agraire étudie les terres

cultivables et la répartition spatiale des paysans.

Alors, la Sociologie rurale avec la Géographie leise sont des théories incontournables en
parlant du développement rural. Il faut résoude peoblemes liés aux paysans qui sont
surtout financiers et aux terres cultivées a pdsila bonne répartition spatiale qui sont les
finalités de ces deux théories.

Apres avoir vu la considération générale sur I'appe conceptuelle de notre champ d’étude,

on va maintenant passer a |'état des lieux.



Chapitre 11 : CADRE PHYSIQUE ET HUMAIN

Section I : LOCALISATION DE LA COMMUNE

Selon les criteres juridico-administratifs ou démapdpiques, le district de
Maroantsetra, dans la Région d’Analanjirofo, esissée Commune Urbainémicatégorie.
La commune rurale de Rantabe, notre zone d’étuddassée commune rural@“?catégorie
et I'une des dix huit (18) Communes qui formentistrict.

La commune urbaine de Maroantsetra y inclus la commune rurale de Rantabe est
située dans la partie Nord de la province de Toamasina, plus précisément au Nord-Est de
Madagascar, a cheval sur les 49° 46’ de Longitude Est et 15°25’ de Latitude Sud.

Maroantsetra se situe a 410 Km au Nord de Tamatave et Rantabe se trouve au Sud de
Maroantsetra avec une distance de 40km. Alors, notre zone d’étude se trouve a 370 km de
I’ex province de Tamatave.

La commune rurale de Rantabe, avec une superfigie65)38 ki est située a
49° 39,6’ de longitude Est et 15°45,6° de latitu®ud et intégrée dans la région
d’Analanjirofo. Elle est comprise dans la zone aédie d’Antongil située entre la mer et la
forét. La localité doit I'origine de son nom au ld@e « Ranta » ou « Ranto » qui veut dire
« aplati » ou encore plat. Ceci explique la formeeptionnelle du relief de la zone dont la
majeure partie présente des caracteres accidéités, le nom définitif c’est Rantabe, pour
la distinguer des petits plateaux tout autour comrRantohely », village voisin, situé a 7 km

au nord de celui-la.

Géographiqguement, la région d’Analanjirofo s’étehddistrict de Fénerive-Est (Chef
lieu de région) au Sud jusqu’au district de Mareatra au Nord. La commune étudiée est
reliée au chef-lieu de la région par la RN5 etattist de 305 km. La RN5 est une bretelle non
bitumée entre Soanierana-lvongo et Maroantsetrgpdint de vue administratif, comme nous
venons d’évoquer, la commune rurale de Rantabd'usst des dix-huit (18) communes

constituant le district de Maroantsetra.
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APERCU DE LA REGION ANALANJIROFO

| Croquis n°01 :Localisation de la zone d'étude
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Tableau N°01 : Liste des Communes et localisatemr@pport au district de Maroantsetra

Commune Localisation par rapport au district
Maroantsetra 0 km Centre
Antsirabe Sahatany 19 km SO
Androndrona Anavo 153 km SO
Anjahana 20km E
Ambinanitelo 25 km NO
Ankofa 13 km NO
Andranofotsy 12 km E
Antakotako 25 km NE
Anjanazana 8 km N
Manambolo 30 km N
Rantabe 40 km SO
Ambodimanga 45 km SO
Morafeno 57 km SO
Anandrivola 56 km SO
Voloina 19 km SO
Mahalevona 24 km SO
Ambanizana 24 km E
Ankofabe 17 km S

Source Bureau du district de Maroantsetra, 2010
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Section II: DELIMITATION DE LA COMMUNE

Située a 40 km au Sud de la commune urbaine dedvisetra, Rantabe est limitée au Nord
par la commune rurale de Voloina, au Nord Ouestlgp@ommune rurale d’Ambodimanga,
au Sud par celle d’Anandrivola, a I'Ouest par Merdf et a I'Est se trouve I'Océan Indien ou
plus précisément la baie d’Antongil 1a ou il y ecidébre « ilot de Nosy Manga Be ».

Par rapport aux chefs-lieux de districts périphég] le District de Mandritsara (province de
Mahajanga) se trouve a I'Ouest de Rantabe, au I8ushus-préfecture de Mananara-Nord
(région d’Analanjirofo). Et au Nord, le Districtdhtalaha (Province d’Antsiranana).

13



Croquis n°02 : Délimitation de la Commune de Rantabe
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Section III : LA COMMUNE ET SON PEUPLEMENT

Depuis des années, la région de Rantabe est uabtdod’accueil des migrants de
diverses origines ethniques, attirés par les pialéds de la région. La commune a une
superficie totale d’environ 65,38 Kt le nombre de la population ne cesse d’augmenter.
D’aprés les données disponibles auprés de la comnteffectif de la population en 2008
est de l'ordre de 5760. Alors que lors de notrecelete sur terrain en 2010, la population
compte au total 8244 avec une densité moyenne @ladl2kni. En effet, la croissance de la
population entre les 2 années donne 2.484 habigamss habitants se répartissent dans les 7

fokontanyconsécutifs.

Tableau n°® 02: Répartition de la populapanfokontany

Nom du Fokontany Effectif de la population
Rantabe 1502
Ampasimbe 645
Tenina 1085
Mahasoa 1139
Sarahandrano 988
Rantohely 1603
Malamavato 1282
TOTAL 8 244

Source :Bureau de la commund INSTAT 2010

D’apres ce tableau, ce sont a Rantabe et & Ragptqbh&n trouve plus de population
et cette agglomération s’explique par I'ancienrtees villages au sein de la commune. En
général, ces deux localités se trouvent aussiashoidure de la RN5, alors, la population est
informée progressivement de l'importance de I'étienn moderne. Pourtant, pour les autres
fokontany la densité est encore faible car la pénétratsnrires difficile dans ces zones. Cela
s’explique par la présence de la forét dense etcdess d’eau impénétrables. Dailleurs, la

pénétration difficile et 'absence de la circulatempéchent les gens de s’y installer.
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Tableau N° 03 Effectif par tranche d’age et par sexe dans chfokontan en 2010 :

FOKONTANY 0-5 ans 6-17 ans 18-60 ans | 60 ans et - Total par
sexe
H F H F H F H F H F
Rantabe 135| 15€ | 116 | 153 | 358| 417 85| 80 694 808
Ampasimbe 59 | 66 87 93 132 | 155 21| 32 299 346
Tenina 84 | 103 | 151 | 198 | 235| 241 32| 41 502 583
Mahasoa 78 | 101 | 179 | 221 | 193| 276 51| 40 501 638
Sarahandrano 65| 72 123 | 198 | 210| 265 35| 20 433 555
Rantahely 167| 151 | 421 | 441 | 163| 190 33| 37 784 819
Malamavato 129| 11C | 133 | 110 | 363| 400 13| 24 638 644
Total parsexe | 717 | 761 | 1210 | 1414| 1654 1944 270 274 | 3851 | 4393
TOTAUX 1478 2624 3598 544 8244

Source :Bureau de la commune rurale de Rantabe, :

Graphe 01 Répartition de la population par

Graphe 02 Répartition de la population pfokontanyet par sexe
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Le tableau et les graphes nous amenent a fairean@lgse plus fine sur la structure de
population de la commune. On constate la jeunesska ghopulation car plus de 40% ¢
habitants ont entre 18 et 60 ans. En outre, orergbda prédominance duxe féminin dans
tous lesfokontany c’est-adire 53,29% de la population totale de la commuordre 46,71%
pour le sexe masculin.
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Section IV : LA COMPOSITION ETHNIQUE DE LA
POPULATION

Dans la commune rurale de Rantabe, la compositlomigrie a deux caractéristiques : la
présence d’'une majorité tsimihety, premiers hatstatu village de Rantabe vers 1815 et
I'existence d’'un autre groupe ethnique qui sontHetsimisaraka du Sud et du Nord, venant
ultérieurement, en quéte de terre fertile et apantpé une partie des terres cultivables.

Plus tard, attirés par les potentialités de laomgplusieurs migrants originaires de diverses

ethnies de Madagascar sont venus s’y installeigmadiacces difficile.

Tableau n°04 : La composition ethnique de la conmrdmRantabe

ETHNIES NOMBRES POURCENTAGE
BETSIMISARAKA 4127 50%
TSIMIHETY 3549 43%
Originaires des Hautes Terres Centrales 247 3%
AUTRES 321 4%
TOTAL 8244 100%

Source: Bureau de la Commune, 2010

Le tableau ci-dessus nous montre [I'hétérogénéiténicgte de la commune.
Cependant, I'ethnie betsimisaraka est toujours rntaje dans la localité par rapport aux
autres ethnies. Elle représente les 50 % de lalatopu totale, alors que les tsimihety a 43%.
Ensuite, les originaires des hautes terres centraf@ésentent approximativement les 3%, de
la population totale de la commune. Enfin, les 4%t ®ccupés par les autres migrants.
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Chapitre 111 : SITUATION ECONOMIQUE DE LA
COMMUNE
Section I : LES PRINCIPALES ACTIVITES DE LA

POPULATION

Les activités économiques de la population dansolamune rurale de Rantabe sont
diversifietes comme dans toutes les communes. Hagrprincipaux secteurs productifs, le
secteur primaire emploie plus de la moitié de laytation active.

Le fonctionnariat embauche un petit nombre d’haltstae la Commune et le commerce a son

tour rassemble essentiellement des migrants detegi@arres et des Indo- pakistanais.

1- LAGRICULTURE :

Puisque la majorité de la population malgache sestruraux, le secteur primaire dont

I'agriculture fait partie domine dans le monde tutas zones de culture dans la commune
sont tres variées et offrent des possibilités pawutiversification de cultures. La population

pratique alors la tradition culturale pour survivre

* Les cultures vivrieres

En réalité, ces cultures garantissent la séculitéentaire de la population. Dans la
région, il existe quelques types de cultures corlamiz, le manioc, la patate douce, le mais et
le taro. On va voir dans un tableau les culturesiidantes dans la commune avec leur

production.

Tableau N°05 : Les principales cultures vivrieredalCommune

Cultures Superficie en Ha Production (en tonnes)
Riz 86 97,30
Manioc 122 237
Patate douce 10 100
Sabgno 35 352

Source Bureau de la Commune, 2010
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Dans la commune ainsi que dans toutes les autresszdu district, le manioc et la
patate douce constituent un aliment d’appoint irtgadrpour la grande période de soudure et
comblent le manque de riz de la population loc@@nme nous voyons dans le tableau, la
commune produit prés de 98 tonnes par an de p&#pendant, la production ne répond pas
aux besoins de la population car la demande astaste seulement pour 2 mois et demi.
Selon les responsables communaux, si les plaingsastes dans la commune sont
rationnellement exploitées, Rantabe sera en sécafimentaire et il produira quelques
surplus en matiére de riz. Mais la mauvaise gestofa production ou le manque de grenier

familial et communautaire provoque la vente deddatproduction des riziculteurs.

« Les cultures fruitieres

Les bananes et le fruit & pain restent des soufedimentation non négligeables
pour I'ensemble de la population. Malgré la productde ces fruits suivant le tableau ci-
aprés qui montre que la commune satisfait tout leiment les besoins des habitants du fait

gue I'’évacuation des produits reste encore un éagnobléme.

Tableau N°06 : Les cultures fruitieres

CULTURE SUPERFICIE EN HA| PRODUCTION EN TONNES
(estimation) (estimation)
Banane 84 162
Canne a sucre 42 80
Cocotier 10 78
Litchis 31 185
Fruit a pain 80 250

Source: PCD de la commune (2008-2012)

Avec une production de 162 tonnes par an, la b&anaste disponible toute 'année
dans la Commune. Concernant les litchis avec 186e® par an et tres demandés sur le

marché international, ils périssent sur placecfale débouchés.
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En un mot, les cultures fruitieres satisfont unigeat la demande de consommation locale

sans procurer un revenu important aux arborictgteu

2- L'ELEVAGE

Dans le secteur de I'élevage, Rantabe n’est pagramd éleveur, c'est une activité
d’appoint d’'une pratique extensive et I'élevageihat avicole est le plus pratiqué.
L’élevage bovin ne fournit pas ponctuellement dende sur le marché, les abattages se font
surtout lors des événements comme les inauguratificgelles et les offrandesT §aborala).
De plus, ce sont les bceufs de Mandritsara qui @anent sur le marché local.
Quant a ’élevage porcin, cette pratique reste enamwntemplative par linterdiction
coutumiere flady) qui sanctionne cet élevage dans de nombreusai#tdsc
L’élevage avicole est purement traditionnel et idést I'approvisionnement des ménages.
Cette production n’est pas tellement a vocationroensiale mais la viande des poulets attend
les grandes occasions pour que les familles erooomgnt.
En effet, I'exploitation est extensive mais lesdements sont trés faibles.
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Section II: LES SOURCES DE REVENUS DES MENAGES

Le revenu est I'un des éléments indispensables lpouie du ménage. Plusieurs sources
de revenus peuvent étre exploitées suivant la Eaistigue socio-économique de la région.
Pour la commune rurale de Rantabe, les revenustaie®peuvent provenir de la culture,
notamment les produits de rente, la péche, I'aréisat surtout I'exploitation miniere (pierres

précieuses).

1- LES PRODUITS DE RENTE

La majeure partie des revenus ruraux de la commeshassurée par la production des
épices exportables. Les produits a forte valeuntég comme le café, le girofle assurent la
croissance économique de la commune mais pourndlejaes petits producteurs restent
toujours non satisfaits du prix.

» Le café :Malgré la surproduction du café au niveau lodal)yi a pas de preneur et
le prix démotive toujours les producteurs. Maispoeduit tend a retrouver une améelioration
de prix lors de la derniere récolte.

» Lavanille: elle est cultivée presque dans touddd®ntanyde la commune avec
une surface totale de 120 ha. Rantabe vend 11Zedode vanille verte par an et les
intermédiaires de la région SAVA parviennent just@ugour acheter de la vanille.

Ainsi, cette filiere souhaite une amélioration dix pour que I'économie régionale retrouve
sa notoriéte.

» Le girofle: parmi les piliers de I'économie régionale, lofe participe a I'essor
economique de nombreux ménages de la commune.ifodisegs couvrent une superficie de
204 ha dans toute la commune produisant 180 tquaresn environ.

En réalité, chague ménage dans la commune de Raaitadi que dans les autres communes
de Maroantsetra dispose au moins de cinq (05) piedgrofle.

Malheureusement, le passage de cyclones tropicaomme Bingiza récemment, a détruit
plusieurs pieds de girofle ainsi que d’autres pitgdile la commune.

La culture de rente constitue pourtant un atoutpéar le développement économique de la
région et I'agriculture reste la base de I'éconolngale qui intégre les paysans dans le circuit

monétaire.
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2- LA PECHE

Rantabe est I'un des villages coétiers qui poss@@e@ssource maritime importante grace
a son cordon littoral. C’est une sorte d’activitépghoint pour la population et pratiquée d’'une
facon traditionnelle. De plus, pour combler I'insdnce des terrains cultivables, les gens
tirent 'essentiel de leurs revenus de la péchetima.
La péche nourrit une partie non négligeable defufation de la commune.
La production n’est pas énorme a Rantabe maisalgies satisfont la demande locale et la

vente hors-place est réservée pour les poissohgéséc

3- L'ARTISANAT

C’est un talent traditionnel trés répandu dansdanf@une et la vannerie est une activité
treés caractéristique de toutes les Communes quiefor ce district de Maroantsetra.
Le tiers des femmes pratiquent la vannerie et tdembion des nattes et paniers.
De leur coté, les hommes essaient de maitrisafideefbois et les charpentiers pratiquant
tentent de répondre a la demande locale en profitata forét proche.
Toutefois, les débouchés sont incertains puisgeepleneurs sont absents, en plus, les
intermédiaires viennent vendre les produits a dez modiques qui démotivent des

tresseuses.

4- LES RESSOURCES MINIERES

Rantabe est reconnue pour son beau cristal de,rpelgculierement pour sa qualité,
c’est la raison pour laquelle, on I'appelleAmbatosoa.
Bien que cette activité n’intéresse qu’une infimatie des villageois, I'exploitation des
ressources minieres est tres lucrative et ce stThailandais qui collectent plusieurs
produits miniers.
Selon les estimations, 20 tonnes de cristal deeradntent de la commune de Rantabe en
l'espace d'une semaine. Les produits ainsi coHeeté «régularisés» sont fréquemment
acheminés sans complication vers Mananara Norddearpistes tres étroites et par des
nombreux cours d’eau. C’est toujours I'état du px détermine souvent le déplacement et
le prix varie suivant le classement du produit.S€iene filiere qui pourrait étre un point de
départ d’une réorientation des activités villagesipour atténuer les pressions anthropiques

sur la forét.
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CONCLUSION

Comme nous venons de montrer dans I'état des lgrinotre lieu d’étude, la
commune est tres riche tant en ressources nasiepiien ressources humaines. De plus, la
composition ethnique de la région est diversifiG@ase de ses richesses et leur exploitation
par tous les Malgaches. Pourtant, malgré toutesressources, le niveau de vie des
Malgaches reste toujours trés bas car la majoati&agopulation sont pauvres et I'existence
de ces richesses ne contribue pas vraiment avéierde la population. Comme les habitants
rencontrent la plupart de temps des obstaclesdiaes; pour améliorer leur niveau de vie, les
mutuelles de crédit sont une des solutions podéleloppement rural.

Ce qui nous ameéne a préesenter 'Ombona-Tahiry lisangborana Vola (OTIV) ou épargne

mutuelle pour le crédit au niveau de la Commune.
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2¢me DADTIE : CONTRIBUTION D°UNE MUTUFLLE
D°’EPARGNE ET DE CREDIT AU DEVELODPDEMENT RURAL

Cette partie se propose d’évaluer la contributiorsgsteme d’épargne et de crédit au
développement de la commune. Avant tout, nous sldyorder ce qu’on appelle mutuelle
d’épargne et de crédit, puis nous allons voir @&uient I'OTIV dans le lieu d’étude avec ses

impacts.

Chapitre I : APPROCHE SUR LA MUTUELLE
IDD’EPARGNE ET DE CREDIT (MEC)

Section I : LA NOTION DE MEC

L’explication du concept « mutuelle d’épargne etodgédit » est nécessaire en tant que

mot clé avant d’analyser le réseau OTIV et se®naisl’existence au sein de la commune.

1- DEFINITIONS

Dans cette section, nous allons présenter quelgeésitions sur les mutuelles
d’épargne et de crédit, leurs objectifs et leséddhts types de mutuelles qui existent a
Madagascar. La mutuelle d’épargne et de crédit ®CNhit référence a I'offre des services
financiers aux populations pauvres ou a faibleemas. Ces gens ont difficlement accés aux
services financiers pour satisfaire les besoinkedeménage et les activités économiques et
professionnelles.

A Madagascar, I'émergence des institutions mutselitépargne et de Crédit et les
défaillances du systéme bancaire en milieu rured 1990 ont favorisé la création de ces
Mutuelles. Alors, la MEC qui signifie aussi « mifimance » est un établissement de crédit en
faveur des personnes pauvres, des exclus et namipas accéder a un prét classique.

La MEC s’appuie sur la proximité géographigue aleanonde rural pour approcher la
population. Elle tente aussi de développer uneeatie service adapté aux besoins et aux

contraintes des gens locaux. Ainsi, la participaties bénéficiaires comme I'épargne favorise
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'adéquation de I'offre a la demande des ménagesesiinancement pour réduire le colt de
transaction, pour gérer le risque et pour séculéseservices financiers.

De plus, il s’agit de faire du systeme financier aatil au service de stratégies de
développement de la population surtout dans leemitil I'acces est difficile comme notre
lieu d’étude.

La MEC désigne aussi l'activité de collecte d'émperget de financement des petits
producteurs ruraux et urbains.

Elle peut étre définie par deux criteres : la papah bénéficiaire, relativement pauvre ou tout
du moins exclue du systéme bancaire classiquesebpierations d’épargne et de crédits de
faibles montants.

2- OBJECTIES

La Mutuelle d’Epargne et de Crédit a un double difje favoriser I'acces des petits
producteurs exclus du circuit bancaire a des sesviimanciers de proximité et adaptés a la
taille de leurs activités (micro-entreprises/micrédits), réaliser une meilleure collecte de
I'épargne des ménages et des petits entrepreneaus lp réinjecter dans le circuit
économique. Les principaux ax&mt donc l'incitation a la production, I'accroissent de la
productivité et la lutte contre la thésaurisation.

3- EXERCICE DE L'ACTIVI TE DE MEC OU MICROFI NANCE

En général, on peut distinguer trois types de 8iras exercant la microfinance :
Institutions Financiéres Mutualistes, les Instdns Financieres Non Mutualistes et éedre:
Structures de la MicroFinaadelles que les organisations financieres de prio&i(OFP) d
type prémnstitutions. Les « banques de microfinance » peuére classées comme |
mutualistes. Les OFP sont en général des petitestigtes associatives ou ONG ou prc
qui essaient de faire de la microfinance sans ewlirectement dans le cadre de la lo
vigueur. A Madagascar, les institutions financieregtualistes sont la CECAM (Cai:
d’Epargne et de Crédit Agricole Mutuelle) - TIAVAOghiry Ifamonjena Amin’ny Vola —
épargne et crédit monétaire) - OTIDrabona-Tahiry Ifampisamborana Votau épargn
mutuelle pour le crédit) ADEFI (Association pour le Développement et le Ricement de

petites et moyennes entreprises) - AECA (Actionrp@pargne et Crédit Agricole).
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Pour les institutions financieres non mutualisedies sont au nombre de 5 : SIPEWala
Mahasoa - Entreprendre a Madagascar - Saf-Fjkmhawdse.

Les institutions financieres a statut de banquetdeiale et d’établissements financiers sont
Acces Banque Madagascar - Microcred (PlaNet Finjancd.es OFP (organisation
financiéres de proximité). Pour celles-ci, c'esdige I'OFP, il y a des organisatisrde typ
mutualiste comme FIVOY.

'y a aussi le type non mutualiste comme: HARDIN® HARmMonie pour u
Développement Intégré), CEFOR (Crédit Epargne FGRma PAIQAPEM (Programm
d’Appui aux Initiatives de QuartierAssociation pour la Promotion des Entreprise
Madagascar), CDA (Caeil pour le Développement d’Andohatapenaka), TMRanQre
miray Akamasoa).

Ces institutions financieres interviennent dansapitale a Antananarivo ville et il y a enc
plusieurs qui interviennent en dehors de la capighlcelles qui sont de couwad national
ou multirégionale.

Pour les banques comme la BOA, CA/BNI et BE&; elles ont également un départer
de microfinance en leur sein qui gere le refinara@maux institutions financieres et

développe une offre en direction des micro et @g#ntreprises.
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Section IT : LA MUTUELLE D’EPARGNE ET DE CREDIT OTIV

Comme nous l'avons évoqué, les "Mutuelle d’Eparghede Crédit" sont des société
capitaux variables, associant des personnes valemint réunies pousatisfaire leur
aspirations et leurs besoins économiques, sociaciterels communs grace a une entre|
dont la propriété est collective et ou le pouvat exercé démocratiguement. Ce sont
institutions financieres du type coopératif quievisa améliorer les conditions de vie de ¢
membres. Elles sont contrdlées et organisées déatitpeement par leurs membres qui ¢

propriétaires-usagers.

Alors I'OTIV qui signifie Ombona Tahiry Ifampisambkana Vola c’est-a-dirépargne mutuel
pour le crédit fait partie des MEQ'OTIV existe dans plusieurs régions de Madagast@me
dans les plus éloignées et enclavées comme Ramabe maniére générale, I'OTIV a p«
objet de recevoir I'épargne de ses membres etudectnsentir du crédit, d’offritout autr
service financier dans l'intérét de ses membresfaderiser la solidarité et la coopéral

entre ses membres et de promouvoir I'éducation@oaque, sociale et mutualiste.

Pour le dépbt, I'OTIV dispose de deux catégorileg.a les dépobtspécialisés remunérés a
par an et nécessitent un dépot minimal de 50.000lAdépdt bloqué dont le taux

rémunération se trouve entre 4,5% a 6,5% par am $elmontant déposé.

Ce dernier type de dépdt nécessite un dépot minaeal200.000 Ar. Casernant |.
distribution de crédit, les taux appliqués soneeilvement de 2,5% par mois pour le ci
habitation et de 3% par mois pour tous les autres.

1- MISSIONS

L'OTIV a pour mission de rendre aux adhérents dewices financiers aux meilleu
conditions. Ses adhérents mettent en commun learg@e pour la faiructifier et st
procurer mutuellement des services financiers ateleses et conditions qu’ils convienn

ensemble.
Les finalités de ces sociétés sont de :

- favoriser I'émergene d'un réseau autonome d'institutions financieragualiste
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capables d’améliorer de fagon significative I'im&diation financiere en milieu ru
et garantir sa pérennité.
« collecter I'épargne, la faire fructifier et rétra®¥ en crédit pour le finanocent de

initiatives économiques de base.

2- BUTS
Les buts des Mutuelles ou Groupements comme |'Gsivt de :

+ mettre en commun |'épargne des membres, faidifier leur épargne en le
consentant des préts a des conditions convenables,

« rendre a ses membres des services de bonne aqiadéptables au milieu,

« stimuler I'esprit d’initiative individuel et colldéi des membres,

« travailler d’'une facon rentable pour aboutir a wtoinancement et une prise
charge progressive,

- aider les membres a étre actifs dans les miliealosgconomiques respectifs.

Apres ces géneéralités sur I'OTIV, il convient dexdminer son mode de fonctionnement

dans la commune rurale de Rantabe ?
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Chapitre Il : L’OTIV Rantabe
Section I : PRESENTATION DE I’OTIV

L'OTIV Rantabe se nomme OTIV Annexe lll Fsimanavaka 2. Il se trouve dans la CF

Rantabe, district de Maroantsetra, région d’Analafg et a existé depuis 10 ans ave(
capital utilisé de: Ar 148.782.259,21 ou 743.996.2Fmg. Dans la partie Sud
Maroantsetra, seulement deux institutions finaesigxistent & 19 km et a 40 km du dis
et uniquement 'OTIV peut aider la population rerau financement.

L’emplacement de 'OTIV se trouve dans la ville Rantabe et au borde la RN5 pour |
facilitation d’'acces.

Pour bien analyser la seule institution financiéde la commune, nous allons voir

membres de I'OTIV avec leurs caractéristiques.

1- LES MEMBRES DE L'OTIV

L’adhésion a cet organisme demande tout simplerneet volonté de la part de fut
membres. Pour le prét, il faut tout simplementpmjet sérieux par les demandeurs, avel
demande de financement et quelques dossiers arfdaour 'OTIV Rantabe,ds condition
d’adhésion sont faciles et ne sont pas compliquées.

Le tableau ci-dessous indique I'évolution des masmlge 'OTIV durant quelgues années.

Tableau n°® 07: Evolution du nombre des membres

Année 2008 2009 2010 2011
Effectif 144 192 240 378
Source Bureau de I'OTIV, 2011

Le tableau montre que le nombre total des memistedec378 pour cette année 2Q1lles!
bien de remarquer que ce chiffre date du mois dlAars de notre descente sur terrain. f
les années 2008 et 2009, il y a 4 personnes pa gudiont adhérénetant que membres
'OTIV dans la Commune de Rantabe. Pour chaque eamé&s, 48 membres nouve
entrent au cours d’'une année. En 2010, 20 persqrarasois décident d’adhérer, donc,
membres pendant I'année 2010. Quant a cette ardidle Bour I8 quatre premiers mois
'année, 6 nouveaux membres par mois sur un t@a848 membres. La prédominance
femmes est remarquable sur le nombre total des nesmé savoir 65% d’ou 245 sur 2

Cela signifie la volonté des femmes d’amélioremileeau de vie de leur foyer.
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2- ORIGINE DES MEMBRES

Dans le croquis n° 01 et plus précisément dans deltd®° 02, on peut observer les commt
qui se trouvent aux environs de Rantabe. Nous amaossi dit que c’est lgue se trouve
deuxiéme institution finaciére de la partie Sud de Maroantsetra. L'OTIV tpalors
contribuer a I'amélioration des revenus et du nivea vie de la population. Le tabl

suivant présente les communes avec |lakgntanyde résidence des membres.

Tableau N°08 : Liste ddskontanyet Communes des membres de 'OTIV

Commune Rantabe Morafeno AnandrivolaAmbodimanga| Androndrona

Rurale

Fokontany Rantabe Morafeno Anandrivola | Ambodimanga | Androndrono
Ampasimbe | Andratamarina| Fananehana Sahajinja- Ambodimanga-
Tenina Beanana Maintimbato manonga nandihizana
Mahasoa Mafaipoza Ankoba Ambodibaro
Sarahandrano Antsoraka
Rantohely Anena
Malamavato Ranolalina
Tampolo Tanantsara
Vatolava Sarivava

Source Enquéte personnelle, 2011

Comme nous voyons dans le tableaweassus, il y a quatre autres communes
alentours de notre champ d’étude. Elles sont toutdépendantes mais aucune mutt
d’épargne et de crédit n'existe dans ces commureésst la raison pour laquelle,
personnes qui veulent s’inscrire doivent aller & Riaatqui est le lieu le plus proche d’el
Ainsi, les membres de I'OTIV se dispersent dansiplurs régions.

La commune rurale de Rantabe est constituée pak@ntany On peut trouver des memb
de I'OTIV dans tous lefokontanymais pour les autres communes, il y a fdésntanydont

la population n'accéde pas a une mutuelle d’épaegae crédit.
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3- REPARTITION DES MEMBRES

Le tableau ciapres présente la répartition des adhérents seloridcalité et la distance |

rapport au centre de I'OTIV. Le tableau présentesale fokontanyqui a le plus grar

nombre d’adhérents.

Tableau n°09: Répartition des membresfpeontany

Fokontany Nombre de| Pourcentage Distance par rappor

membres a Rantabe
Rantabe 182 48,27 % 00 km centre
Maroantsetra 04 01,06 % 47 km
Mahasoa 14 03,71 % 01 km
Rantohely 06 01,59 % 05 km
Sarahandrano 09 02,38 % 02 km
Ambodimanga 28 07,42 % 05 km
Mafaipoza 09 02,38 % 09 km
Ambodibaro 03 0,79 % 10 km
Ampasimbe 10 02,65 % 03 km
Malamavato 09 02,38 % 10 km
Morafeno 09 02,38 % 17 km
Andratamarina 03 0,79 % 21 km
Beanana 02 0,53 % 38 km
Ambodimanga nandihizana 02 0,53 % 60 km
Androndrono 34 09,01 % 120 km
Sahajinja manonga 01 0,26 % 40 km
Tampolo 09 02,38 % 05 km
Tenina 10 02,65 % 07 km
Maintimbato 05 01,32 % 09 km
Ankoba 02 0,53 % 15 km
Antsoraka 02 0,53 % 22 km
Vatolava 01 0,26 % 14 km
Anandrivola 13 3,44 % 17 km
Ranolalina 02 0,53 % 25 km
Anena 04 1,06 % 30 km
Tanantsara 01 0,26 % 19 km
Sarivava 01 0,26 % 21 km
Fananehana 03 0,79 % 27 km
TOTAL 378 100%

Source: Enquéte personnelle, 2011
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Le tableau a montré que prés de la moitié des mesniennent du chef-lieu de la commune
donc, Rantabe a le nombre des membres le plus. dleest remarquable aussi de \
I'effectif des membres pour la commune d’Androndrda plus éloignée, c’estdire a 12!
km du chefieu de la commune ou plus de 9 % de membres mési@ette distance
I'éloignement de plusieurs résidences montrentole&rage des habitants et I'importance
'implantation d’'une institution financiere dans dégion. De plusil n’y a aucun moyen (
locomotion dans ces endroits, alors les persorom@sobligées de marcher a pied pour ch.
déplacement.

Il y a aussi des membres qui viennent du chetiict de Maroantsetra, ces personnes
originaires de la commune et diftabitude de visiter leurs familles. Alors, au @ besoi

d’argent, elles n’ont plus de difficulté.

4- ACTIVITES DES MEMBRES

Le tableau suivant va présenter la répartitioneteroembres selon leurs activités.

Tableau n°10 : Répartition des membres suivams lactivités

Activités | Paysang Commercants Fonctionnajres ®slarivés| Artisans  Total
Effectif 90,05% 3,03% 3,10% 2,24% 1,580 100%

Source Enquéte personnelle, 2011

L’étude démographique a indiqué que les activiteéxpales de la population sont basée:
I'agriculture. Le tableau dilessus a montré que la majorité des populatiodgeseimembre
vivent du secteur agricole car plus de 90% de fufation sont depaysans. Mais, comme
milieu rural malgache, les paysans ne pratiquesiupa seule activité. A Rantabe, en plus
activités agricoles et d’élevage, les paysans quatit aussi la péche, mais ceci déper
climat. Une minorité de la population edbrs riche. C’est la raison pour laquelle, au sals
la saison de récolte des cultures de rentes, 2086pdgsans deviennent des opéra
économiques.

Ainsi, c’est surtout pendant la période de produrctijue la population a le plus besoir
I'OTIV. Ces personnes sont aussi des collecteuns ts divergokontany

Le tableau présentant les productions et les pesx groduits de rente en 2010 dégage |

niveau de revenus pouvant étre dégagés par un mdoagyde la récolte.
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Tableau n°11 : Les cultures de rente €920

Cultures Superficie en Ha| Production en tonng  Prix en Ariary
Girofle 323 ha 180 8 000
Vanille verte 120 ha 112 8 000
Café 210 ha 159 3 000

Source Commune Rurale de Rantabe et enquéte personn@llé, 2

D’aprés ce tableau, Rantabe est une zone de produd¢ culture de rente ma
I'acces difficile de la commune est un facteur tecége de ces produits. Nous constatons
aussi que les prix sont élevés I'année dernieng’eltiste pas de prix unique dalasrégion
mais plusieurs prix sont pratiqués selon I'enclagetrde la zone de production et le niv
de compétition entre les régions de collecte.

Les prix mentionnés ci-dessus sont des moyennesvaau de la région de Maroantsetra
pour la zone d®antabe, ces prix diminuent un peu si les paysandent leurs produits da
la localité. En général, les collecteurs viennesmisdtous les centres ruraux pour collec
c’est la raison pour laquelle, les prix de produtibaissent selon I'enclavement de la zone.
Par conséquent, toutes les populations profitetd daison et déploient tous les moyens |
obtenir des crédits ou utiliser leur épargne. G& donc les sources de revenus importa
des habitants a part les autres productions tglles les cultures vivrieres, fruitiéres et
péche. Par conséquent, quelques personnes pepaeghér grace a ces produifsar contre
pour les gens qui ont de faibles revenus, ils retreat déja des problemes financiers a|
guelques mois. Ceci no@néne a dégager les revenus monétaires des meeryesté:

avec leurs dépenses et épargne éventuelle.

5- REVENUS MONETAIRES, DEPENSES ET EPARGNES DE¢
MEMBRES ENQUETES

D’apres les enquétes effectuées, le niveau de eidadpopulation se répartit en tr
catégories celle des riches, celle des moyennement richesliet des pauvres. On va étuc
les généralités sur les différences entre ces tatisgories de classeociales en analyse

leurs sources de revenus et les diverses dépenses.
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a- FAMILLE RICHE (20%)

Avant de montrer les ressources, les dépenses épéggnes de famille riche, un
tableau présentera d’abord la répartition des mesnbiches enqués selon leur secte

d’activité.

Tableau N° 12 : Secteur Gctivité, revenus, dépenses et épargnes de faigilliche

Secteur d’activité Commercgants Collecteurs Propriétaire de carriere
Effectif 5 5 4
RESSOURCES UTILISATION EPARGNE/Ar
ORIGINES MONTANT/Ar | POSTE DES| MONTANT/Ar
DEPENSES
- Culture de 800 000 -PPN 600 000
rente (clous de -Habillement 150 000
girofle, vanille) -Scolarité 240 000
- Cristal(2008) -Santé 75 000
500 000 - Fétes 80 000
-Imprévus 20 000
TOTAL 1 300 000 765 000 353 00(

b- FAMILLE MOYENNE (46%)

Le petit tableau ci-dessous nous montre avantiamédpartition des membres de

famille moyenne selon leur activité professionnelle

Tableau N° 13 : Secteur @ctivité, revenus, dépenses et épargnes de famiienne

Secteur Petits Agriculteurs | Pécheurs| Artisang  Fonctionnairgs Salqprivés
d’activité commercgant
Effectif 8 12 5 1 2 4
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RESSOURCES UTILISATION EPARGNE/Ar

ORIGINES MONTANT /Ar | POSTE DES| MONTANT/Ar
DEPENSES

- Culture de 150 000 -PPN 90 000
rente (clous de -Habillement 50 000
girofle, vanille) -Scolarité 30 000
- Riz 50 000 -Santé 20 000
- Péche 10 000 -Féte 10 000
- Volailles 5000
TOTAL 215 000 200 000 15000

c- FAMILLE PAUVRE (34%)

Tous les enquétés dans la famille pauvre pratiquentsimplement des petits

agricultures pour survivre, a savoir 24 membreBQIEIV.

Tableau N° 14 : Secteur Gctivité, revenus, dépenses et épargnes de familiere

RESSOURCES UTILISATION DEFICIT en
Ar
ORIGINES MONTANT en| POSTES DE | MONTANT en
Ar DEPENSES Ar
- Essence de 80 000 -PPN 80 000
girofle -Habillement 20 000
- Riz 25 000 -Santé 5 000
- Fétes 10 000
105 000 115 000 -10 000

Sources Enquéte personnelle, 2011

La catégorie des familles richessestout constituée de collecteursrchands dar

la commune ainsi que le propriétaire de carrides produits de girofle et du café s

vendus a Maroantsetra et la vanille vendue a Toamas vue de I'exportation.
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La commune a aussi de ressources minieres, alpiagdart des riches de ce village ont
carrieres de pierres précieuses et ils emploiersiglrs personnes en brousse pour faire
exploitation. Le cristal est vendu sur place omnkdeviananara, wville au sud de la localit
Les familles appartenant a cette catégorie de sidmgosent de revenus tres éleves et ¢
épargne constituante. Pourtant, en de mauvaisensdss la vanille et du girofle, c’est
catastrophe.

D’aprés ce3 tableaux, on constate qu’il y a une grande aifiée du niveau de \
de la population et un décalage remarquable eedredllecteurs millionnaires et les pay:
pauvres. Les riches minoritaires, parfois des cti#lers locaux, arrivent toujoursépargne
de I'argent pendant toute I'année, tandis que ées/es, n’arrivent méme pas a résoudre
probleme alimentaire.

Cependant, le niveau de vie de la population s’mmelsurtout si le prix des prodt
augmente du fait que les sources de revenus destteg classes sociales sont toutes b
sur les cultures de rente. Ainsi, I'existence dastitution financiereaide beaucoup |

paysans a améliorer leur production.
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Section II: PRODUITS ET SERVICES DE I’OTIV

Sur le plan national, 'OTIV est une institutiomdinciere qui offre des services
proximité en matiere de crédit pour aider les mewmben mettant a leur disposition
capitaux afin d’améliorer leurs activités génécatsi de revenus.

La MEC OTIV est implantée a Rantabe depuis le nma@sJuin 2001 apres dix ar
d’existence, elle reste la seule institution firiares qui intervient dans la commune et de
environs. L'OTIV emploie uniqguement trois personpésgu’a maintenant; alorg,est uni
coopérative gérée par les membres. Chaque membpeogsiétaire de la structure et a
mémes droits en matiére d’octroi de crédit.

Les mutuelles d’épargne et de crédit privilégientdllecte de I'épargne et le crédit est ré
sur les essources d’épargne qui constituent une parti@ dgidantie demandée a I'empr
De plus, des garanties matérielles sur les bien&ed®runteur complétent le dispositif
gestion de risque.

L’OTIV offre & ses membres de produits d’'une graddeersté, c’est pourquoi,

s’avere nécessaire d’analyser les services eypes e crédits offerts.

1- EPARGNE

La priorité donnée a I'épargne tend a orientembeuelles vers les populations qui peu
dégager de I'épargne, surtout les populations @mey moyens et les agriculteurs aisés.
Epargner de l'argent signifie mettre de c6té ungaagee somme d’argent en prévision
dépenses diverses et pour faire face a d’évensudiféicultés. Pour les paysans agricc
'épargne est trés nécessairelle est considérée comme un moyen qui perm
renouvellement des outils, c’est-a-dire dans ledarmnéliorer la production agricole.
L’épargne constitue la principale source de catarfcier pour I'OTIV. Le réseau offre tr
types d'épargne : Epargne a vue, Epargne spédaaisépargne a terme.

L’épargne a vue :elle a pour objectifs la disponibilité de I'argéntout moment, en sécul
et aider a la trésorerie. Elle a pour conditiorssdép6ts sans limite et les déposants pe
retirer ou dépser de I'argent comme ils veulent, de plus, nonurgné et sans frais
gestion.

Concernant’épargne spécialiséeelle permet au membre de garder en réserve desa:
d’argent et il peut retirer a tout moment.

Le placement calculé sur le solde minimum menssietie 3% par an, rémunéré et sans
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de gestion. Le membre peut aussi retirer a tout embret le dépo6t peut constituer le gac
sans délais.
Pourl’épargne a terme elle a pour objectif un placemdirtancier et on pourra multiplier |

dépots.
2- CREDIT

Les crédits sont destinés aux secteurs produeiéscue l'agriculture, I'élevage, la
péche, le commerce, I'artisanat. Il existe aussigtéts pour les consommations et les besoins
sociaux.

En ce qui concerne les garanties, elles sont \&ariéépargne bloquée ou nantie, la caution
solidaire qui est la responsabilité par tous lembres et la garantie matérielle.

Pourtant, si un individu ne peut pas offrir unecde garanties, il peut mettre en gage les biens
matériels. En fait, pour constituer une garanés,rhatériels sont valorisés monétairement.

Il existe quatre types de crédits : Crédits de teowulurée, Crédit de production, Crédits
commerciaux et de consommation — Grenier Commuimavtdlageois (GCV).

Ces credits offrent de financement a la consommatomme le dépannage des frais
scolaires, des frais médicaux et de besoins almrest Il y a aussi des avances
commerciales, c’est-a-dire, financement d’opératioommerciales a courte rotation. De préts
consistent aussi au financement des activités coommhes et agricoles et aussi, au
financement d’investissements.

Concernant le Grenier Communautaire Villageois (gG\consiste a mettre en sécurité dans
un magasin fermé dans une communauté villageoipeolduction du riz du groupement. Ce
grenier s'appelle « Grenier Communautaire Villagegi La production sert de nantissement
pour minimiser le risque de défaut de remboursemenGCV permet d’obtenir des avances
sur les produits en espéces et de vendre plusetargaddy.

Au sein de I'OTIV Tsimanavaka Il Rantabe, le rése#fve cing types de crédits selon les

besoins du membre.

a- CREDIT ORDINAIRE

C’est un prét fait pour tout ménage en vue d’achéés matériels et des biens d’'usage
personnel tels que les machines a coudre, les atedirs, les télévisions, les radios et les

meubles. Le prét dépend de la natur- J387 Tjed elurée maximum est 36 mois avec un



remboursement mensuel. Le taux d’intérét est 1,8%nmis, d'ou 18% par an. La garantie
est remboursée aprés la rémunération et a uneréaivaut a 20% du prét.

b- PRET A LHABITAT

Un prét pour financer des terres, des maisonsyairséhabitat. Le remboursement ne
dépasse pas 60 mois et le montant dépend toujayssoget. La garantie est remboursée avec

une valeur équivalant a 20% du prét et le tauxtérat est 1,5% par mois.

c- CREDIT FLASH

Les membres qui ont besoin de préts en toute ueggemmandent ce type de crédit comme
en cas de traitement de maladie, paiement d’écatde réparation des dégats causés par les
dépressions tropicales. Ce prét ne dépasse pa30R0A&: ave une durée de 6 mois maximum.

L’intérét est 24% pour chaque année ou 2% par rhaigarantie s’éleve a 10% du prét.

d- CREDIT PAYSAN

Dans le milieu rural, ce type de crédit est le gplemandé par les paysans. Le financement
de lagriculture, de I'élevage est l'objectif de peét, c’est-a-dire, I'achat de semences,
d’engrais, de matériels de production et de towuieoncerne I'élevage.

Le montant du prét dépend toujours du projet edusée ne dépasse pas 12 mois. La
garantie est remboursable d’'une valeur équivaldri% du prét et le taux d’intérét est 1,5%

par mois ou 18% par an.

Ces divers types de crédits se caractérisent gaciléé d’acces au crédit des paysans et des
petites associations de producteurs.
L’OTIV se spécifie par I'importance de la proximiggographique, financiere et sociale

permettant des décisions adaptées au contexte&ommmique des populations ciblées.
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Chapitre 111 : CONTRIBUTION AU
DEVELOPPEMENT RURAL

Ce chapitre comprend le résultat des études meméesterrain a propos du
financement du réseau OTIV et de ses activités #irunrural. Les institutions financiéres
sont principalement octroyées pour développer uB&R AActivité Génératrice de Revenu)
qui est I'agriculture pour Madagascar. Nous alldasc voir les impacts de I'implantation de
I'OTIV sur le développement rural au sein de plussesecteurs d’activités des membres et au

niveau global.

Section I : IMPACTS AU NIVEAU DES SECTEURS D’ACTIVITES
1- IMPACTS SUR LES MEMBRES AGRICULTEURS

Dans les zones rurales, le rendement de la praduatjricole dépend encore du respect
du calendrier cultural. A Rantabe, I'activité agie de la population est dominée par les
cultures de rente et de la riziculture. En réaliigers problemes freinent la production des
gens comme la faible disponibilité monétaire a eads l'insuffisance et la distribution
inégale des revenus, l'insuffisance des intrantdest matériels agricoles. Heureusement, les
paysans peuvent surmonter ces problémes gracecawrsea 'OTIV qui peut répondre aux
besoins de fonds de roulement en quantité a trdeegscrédit paysan ». En effet, on peut
atteindre une hausse de productivité du fait queditponibilité des fonds offre aux
agriculteurs de possibilité d'effectuer I'exploitat au moment favorable. En plus, le
probléeme financier empéche les agriculteurs a estdmars travaux, la meilleure solution est
alors la présence d’'une MEC. L’'augmentation dertalpction grace au crédit favorise par la
suite I'assurance de l'alimentation, I'augmentati® la part commercialisée et enfin une
hausse des revenus. Pour les paysans, non seukiméatmélioration de la production gu’ils
peuvent tirer d’avantage du crédit octroyé maisiesis les besoins courants tels que les frais

de soins et des autres besoins.
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2- IMPACTS SUR LES MEMBRES COLLECTEURS

Les collecteurs ont aussi beaucoup d’avantagesegdatimplantation d’'une institution
financiére de proximité. Le pouvoir d’acheter eraigité suffisante des produits assure une
sécurité de stock et permet d’avoir plus de rendésnguelques mois aprés la récolte. Aussi,

I'acces au financement améliore le statut vis-a@eis concurrents grace a leur taille.

3- IMPACTS SUR LES COMMERCANTS

L'impact des préts au sein des commercants estvigBle. Les fonds permettent de

développer les activités commerciales. L'achatgtendes quantités des produits encourage
des fournisseurs a réduire les prix des marchasglipar conséquent, les clients peuvent
vendre a un prix plus bas ou en gardant les ptities, la remise permet d’avoir une hausse

de marge.

4- IMPACTS SUR LES FONCTIONNAIRES

A part leurs revenus mensuels, les fonctionnaiees/@nt aussi ameéliorer leur niveau de vie
par le biais d’autres activités telles que l'agitiere, le commerce et I'élevage. Alors, le
recours au crédit leur permet d’augmenter les ssude revenus.

Chaque secteur d’activité est alors bénéficié dimutuelle, comment se manifeste cet impact

sur le plan global ?
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Section II : IMPACTS AU NIVEAU GLOBAL

D’'une maniere générale, I'implantation d’'une muteieh favorisé la monétarisation de
I'’économie, la participation des paysans au déyeopent de leur commune et apporte une
réponse aux problemes locaux. Grace a I'OTIV, isexl'intensification des échanges et la
croissance des marchés dans les milieux rurauxugientation de la productivité des
paysans leur permet d’alimenter le marché et lalymtion ne s’oriente pas seulement a
l'autoconsommation. Comme I'objectif de I'OTIV el&t développement, la lutte contre la
pauvreté est un de ses volets en satisfaisaneksns de la population. Les paysans ont un
manque de moyens financiers et matériels pour lgtgbion ; alors, I'acceés aux crédits est un
moyen efficace pour parvenir a un niveau de viblstat pour avoir des activités rentables.
Les crédits permettent de financer les intrantesepetits matériels agricoles, ils sont destinés
aussi au commerce, a la collecte, a I'habitatlatcdllecte. De plus, ils répondent aux besoins
urgents de la population comme le déces, I'hoss#tbn, I'écolage.

Bref, I'offre de crédits a pour effet la participat économique des membres, I'autonomie,
I'éducation, la formation et 'engagement enverscéanmunauté. Par conséquent, I'OTIV
participe a I'amélioration de la condition de viessdnembres, c’est-a-dire, avoir une condition
de vie plus décente, la croissance de la produdcgnicole et le développement socio-

economique de la région.

Conclusion

Pour faire développer le monde rural, 'implantatdbune mutuelle d’épargne et de
crédit est une solution. Elle incite & la productet surtout 'accroissement de la productivité
a travers le financement des gens les plus vulteabe plus, la population malgache est
majoritairement paysanne alors que le problementiiea freine leur production. L’existence
d’une institution financiere aide alors les paysamaux a accroitre leur production, mais ces
institutions sont trés insuffisantes car le prol#ée proximité géographique pousse les gens
a parcourir 120 km pour joindre I'OTIV. L'existende I'OTIV améliore alors les conditions
de vie de la population malgré les différentes gatiés sociales. Les divers produits offerts
visent a sensibiliser les gens a adhérer et daediseurs besoins financiers ; par conséquent,
les membres peuvent avoir des fonds pour rédujppaudareté au niveau local et puis national.
Malgré les efforts des institutions financiéresexiste toujours des enjeux et de blocages qui
freinent le développement rural, ce qui nous andépésenter des suggestions de solutions.
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3eme Partie:SENSIBILISATION DE LA POPULATION
D’ADHERER A UNE MUTUELLE D'EPARGNE

ET DE CREDIT ET SUGGESTIONS




3eme DARTIE : SENSIBILISATION DE LA POPULATION
D°ADHEREDR A UNE MEC ET SUCCESTIONS

Le taux de pénétration au sein des institutionanioneres reste encore tres faible surtout en
milieu rural. La conviction d’adhérer et la confi@men une MEC nécessitent alors une forte
sensibilisation de la part du réseau. Ainsi, I'sgeal des problemes d’adhésion permet de

suggérer des solutions pour sensibiliser la pojaatirale.

Chapitre 1 : ANALYSE SUR LES NON MEMBRES DE

L°'OTIV
I- NON CONNAISSANCE DE L’OTIV

La majorité des personnes enquétées non membi&3Tde¢ sont des paysans et vivent dans

le secteur agricole. Nous avons effectué nos eagukns |éokontanyde Rantabe et d’autres
fokontanyenvironnants. Parmi les enquétés, 35% connaidsxigtence de I'OTIV et le
reste, c’est-a-dire les 65% ne sont pas au codratiexistence de cette institution financiére.
La plupart de ces gens habitent dangdkentanyéloignés de 7, 9 et 10 km du lieu d’étude.
Pour ceux qui connaissent I'OTIV, 70% connaissarfidalité de cette MEC dont I'épargne
et le crédit. Les 30% affirment qu’ils ne connargg@en a part son existence.

Alors, la sensibilisation n’est pas encore suffisatians ces régions, surtout dans le milieu

rural. Quels sont alors les problemes d’adhésiam pes gens non membres ?

II- PROBLEMES D’ADHESION

L’adhésion ne concerne pas seulement 'OTIV maise® les autres institutions financieres.
Pour ceux qui connaissent 'OTIV, les 78% rencaritren probléme d’adhésion par le
manque d’épargne tandis que le reste est handapé distance géographique. Pour la
deuxieme catégorie de personnes, elles préferembien traditionnel, c’est-a-dire dans un
bas de laine pour épargner leur argent. La distgéographique reste toujours un facteur de
blocage pour I'adhésion ainsi que les probleme$odealité du fait que 60% des enquétés
disposent d’un niveau d’instruction tres bas (n'pas fini le niveau d’études primaires).
Diverses probabilités sont évoquées lors de lgppetve d’adhésion, 45% affirment gu'ils ne
savent pas encore ; 30% ont une probabilité moyetedhérer et les 25% n’ont aucune
probabilité d’étre membre de I'OTIV. Ces hésitaigreuvent étre pour beaucoup dues aux

difficultés d’épargne. En effet, ils préférent teésaurisation.
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III- DOMINATION DE LA THESAURISATION

D’une maniére générale, la thésaurisation est fseawation d’argent dans un lieu qu’on

veut. Les paysans préférent garder leur épargrieesa@spéces dans un lieu plus ou moins
sar, dans la maison ou confié a des personnesesaiiature sous forme de matériel et de
biens. Pourtant, ces formes de conservation codlenigraves risques. Les fonds conserves
dans la maison peuvent étre volés, perdus ou eéspparr le vent ou les eaux, surtout pendant
la période cyclonique. Alors, la lutte contre laghurisation doit se faire par la sensibilisation
des gens en vue de déposer leur épargne dansstéations financiéres ou les banques.

Toutefois, les paysans ont des contraintes a @auaiv

IV- LES OBSTACLES A I’EPARGNE

80% des personnes ont une difficulté d'épargne. tamsses de ces obstacles vont de
I'insuffisance de la rentrée d’argent a I'existemisss dépenses imprévues comme la maladie
et autres dépenses sociales. La majorité des chdivpratiquent quand méme de petites
épargnes pour l'avenir et pour les investissemdpissqu’ils ne sont pas membres d’'une
mutuelle d’épargne et de crédit, en cas de beseifindncement, soit ces gens disposent
d’'une épargne personnelle pour s’autofinancer, iobnt recours a I'entourage comme les
parents et les amis.

Bref, les dimensions sociologiques et psychologagméerviennent au niveau de I'adhésion
ou non de la population a une mutuelle de créditégargne. Ces dimensions sont liées aussi
aux notions de connaissance et confiance. L’infleatte I'entourage social compte beaucoup,
c’est-a-dire les parents, les amis, les autoritéalés. En plus, le facteur économique et le
niveau de vie du ménage ou de l'individu sont edéterminants.

Il convient de remarquer que de 2008 a 2011, d gu dix neuf (19) membres
démissionnaires. Les raisons de cette démissioh \&mees, I'affectation qui concerne
précisément les fonctionnaires, le déces, l'absafeerersement et aussi la volonté des
membres. Pour cette derniere cause, elle doitliégea la qualité des services du réseau
OTIV. De plus, les motivations a I'égard de I'épaeget de crédit invitent & adhérer et a rester

comme membre de 'OTIV.

Comment faire en fait pour sensibiliser toute lgydation a s’inscrire dans les institutions

financiéres et a retenir les membres?
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Chapitre I1 : SENSIBILISATION DES GENS A
ADHERER A L'OTIV

Madagascar est une économie a dominante agricdeplus, la population est en
croissance démographique forte et cette situatiraime des besoins alimentaires croissants.
En réalité, la population reste majoritairementleicar les trois quarts des Malgaches vivent
en milieu rural. En effet, le secteur agricole maalye a besoin de financement: les
emprunteurs, les sociétés, les clients.

Pour toute la région de la Cb6te Est, la migratiaisanniére a lieu pendant la récolte de
letchis.

De nouveaux types de migration temporaire ont @égate vu le jour vers les zones minieres
telles que Rantabe a cause des pierres préciepsasgiant, les conséquences sur les
économies rurales dans cette zone sont mal connues.

Alors, pour bien développer le monde rural, il faatroitre les produits agricoles.

Pour les membres enquétés, leur maniere de comfi@irlV est différente, 45% ont affirmé
gue des amis leur ont conseillé d’adhérer commebmen35% se sont renseignés sur 'OTIV
par les renseignements et 20% connaissent I'OTd&u&e de son ancienneté.

Les facteurs qui encouragent ces personnes a adindrieaussi divers, la sensibilisation par
les membres, I'existence d’épargne et la séculig@arigne. Au lieu de garder I'argent dans le
bas de laine, les individus sont persuadés de ¢imapce du réseau OTIV pour sécuriser leur
épargne. Cependant, ce n’est pas toute la populgtioconnait I'existence et I'avantage de
I'OTIV, le nombre des membres est trés faible pgport au nombre total de la population.
Alors, pour sensibiliser les paysans a accédet arganisme, il faut une sensibilisation dans
tous les milieux ruraux et I'offre doit correspoadr la demande avec une MEC pérenne.

La sensibilisation provoque une connaissance deatgesson fonctionnement et ses buts ; si
ces offres répondent aux besoins de la populatieat sir qu’elle va accepter d’adhérer.

Le plus important est en fait la connaissance d#abdes besoins de la population et
I'élaboration des produits financiers a partir @&s ©esoins qui favorisent la correspondance
de I'offre au besoin des clients et incitent lesgya participer.

Pour les demandeurs, les conditions déterminemtdemportement vis-a-vis des produits

proposés comme le taux d'intérét et la garantie.
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I- LE TAUX D’INTERET

Les produits des MEC peuvent se présenter en cadien épargne. Pour la
sensibilisation alors, concernant les crédits,ileau du taux d’intérét proposé ne doit pas
étre supérieur aux taux de rendement du capitakinv

A propos de I'épargne, le taux d’intérét doit &temoins égal au taux d’inflation.

II- LA GARANTIE

Au sein d’'une institution financiere comme I'OTI¥|le est considérée comme une
sorte de sécurité pour 'emprunteur et les éparngndtn contre partie du prét accorde, la
garantie présentée par I'emprunteur peut étre itoéstd’animaux, de biens d’équipement,
voire d’'une parcelle de terre ou de I'hypothéque laurécolte a venir ou des autres biens
mateériels.

Cette correspondance entre I'emprunteur et I'épargpermet de sensibiliser les gens avec

la pérennisation de l'institution financiere.

III- LA PERENNISATION DES MEC

La viabilité financiere désigne la capacité dedfitution a couvrir ses charges et les

produits qu’elle congoit, aussi elle permet derhdte structure financiere solide.

Alors, la viabilité financiere des organismes ngai@ pas des ressources de bailleurs de
fonds pour subvenir a leurs activités. En réalés ressources financieres des institutions sont
le capital, les financements des bailleurs de fdesl,préts aux banques et les épargnes des
membres. Alors, les institutions ne doivent pasedépe de bailleurs de fond pour étre viable.

Aussi, elles doivent bien maitriser les charges d#viter les pertes.

IV- L’AUTONOMIE FINANCIERE

Si une institution a une autonomie financiere, alevera a financer tous les besoins
financiers des membres seulement avec ses progsssurces ; de plus, elle n'aura plus
besoin de subventions et de préts auprés des émnoar exemple. Donc, pour mobiliser les
épargnes, la sensibilisation de la population mdispensable. Il faut expliquer aux gens les
divers avantages qu’ils pourront tirer grace aypdiie d’argent au niveau de I'OTIV.

Dans la région, les ruraux ont I'habitude de gafeler argent dans un bas de laine. Alors, ces

gens ont besoin d’'une forte sensibilisation powtégder & déposer leur épargne a I'OTIV.
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Aussi, dans la réalité quotidienne, doit-il y avoire différence entre les personnes membres
et non membres de I'OTIV. En effet, cette différemacite les non membres a accéder aussi a
l'institution financiére. Pour sensibiliser toujguta population, il faut favoriser I'épargne
dans le monde rural par la facilitation du dépadwetetrait d’argent. Plus I'acte de dép6t est
facile, plus les dép6ts sont importants et toubdmde peut participer.

En outre, il faut renforcer les actions de sensiiion de produits de 'OTIV au sein de toute

la population et surtout dans le milieu éloignénttande rural.

V- L’ACCORD DES PRETS

Pour satisfaire les besoins des demandeurs, leardis de préts doivent étre discutées,
approuvées et signées par les membres avant daveger au bureau. A son tour, I'agent de
crédit doit effectuer I'évaluation des garanties fdeon professionnelle en accordant une
importance sur la vérification des biens matérigrs effet, il y a de demandes qui ne peuvent

pas étre accordées, le tableau ci-dessous mongRitede quelgues demandes.

1- NOMBRE DES PRETS ACCORDES

Tableau n°15: Préts accordés chague année ent8e2200

Année 2008 2009 2010 2011
Demandeurs 40 28 46 10
Accordés 31 24 36 7

Source Enquéte personnelle, 2011

Comme nous voyons dans ce tableau, toutes les desare sont pas accordées car il y a
celles qui sont refusées. On voit aussi qu'en 2089,demandes ont diminué alors qu’en
2010, elles ont augmenté. Pour les membres, I'OEM donne de précieux conseils et
sécurise I'épargne. Ce réseau offre aussi de pidis la production, c’est la raison pour
laquelle, 90% des personnes enquétées ont adHéd|&. La majorité de I'objet de prét
porte sur la culture afin d’'améliorer la productetnsurtout de collecter pendant la période de
récolte. Avant de démontrer cet objet de prét, ralams voir d’abord le volume des crédits

octroyés I'année derniére.

47



2- VOLUME DES CREDITS OCTROYES

La demande de crédit dans la région est liée as.nRmiur mieux illustrer, on va focaliser

notre étude sur I'année 2010.

Tableau n°16 : Volume des crédits octroyés aux nmesndbe I'OTIV en 2010

Mois Volume en Ar
Janvier 300.000
Février 350.000
Mars 400.000
Avril 580.000
Mai 8.400.000
Juin 3.780.000
Juillet 2.900.000
Aot 1.532.000
Septembre 680.000
Octobre 23.200.000
Novembre 10.700.000
Décembre 1.700.000

Source Enquéte réalisée auprés du réseau OTIV, 2011

Le tableau ci-dessus décrit les variations du velales crédits octroyés au cours de I'année
2010. En mois d'Octobre, le volume de crédits o@soest le plus élevé puis au mois de
Novembre. La période de récolte est la raison aagientation et de la diminution de ce

volume car les sources de revenus de la majoritia gpulation de cette région sont les

produits de rente. Pour la vanille, la récoltedestint les mois de Juin — Septembre et pour le
girofle, le mois d’Octobre — Décembre. Pendantpgésodes, tous les gens profitent la saison
et ont recours aux institutions financieres pouenoio de préts.

Le tableau ci-dessous vérifie I'utilisation de cesdits.

3- OBJET DES CREDITS POUR LES MEMBRES

En général, I'objet du prét dépend de lactivit®fpssionnelle d’'un membre. Nous allons
donc voir a travers d'un tableau I'emploi de ce&dids en prenant le cas des paysans, des
collecteurs, des commercants et des fonctionnaires.
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Tableau n°17 : Emploi des crédits chez les memied©OTIV

MEMBRES DOMAINE D'UTILISATION
Paysans Achat des intrants : engrais, semences, matégeisotes

Consommation et dépense sur la culture comme le daduvre
Achat des aliments du bétail et des produits védées
Achat des matériels de péche : pirogue, fibre deyélet

Collecteurs Achat des mobiliers, des équipements et des pokhaaux
Cérémonies de toutes sortes et Pénalités imprévus
Prévisions pour risques et charges

Commercgants Achat des matériels mobiliers et des marchandises
Evénements et Cérémonies
Prévisions pour risques et charges

Fonctionnaires Achat des Biens ou Services et des marchandises
Rémunération de main d’ceuvre agricole, Maladie|eBisation
Engagement social et Cérémonies

Source Rapport d’activité de I'OTIV, 2011

Dans le milieu rural, les crédits sont surtout mést aux secteurs productifs tels que
I'agriculture, la péche, I'élevage et le commerGertains préts sont aussi accordés aux
besoins sociaux ou de consommation comme le talsleas a présentés. Vis-a-vis de ces

crédits octroyés, dans quel cas existe-t-il deblproes lors du remboursement ?

4- PROBLEME DE REMBOURSEMENT

Le mode de remboursement pour I'OTIV Rantabe esépaéances mensuelles et la durée varie selon
la nature du projet. Le probléeme de remboursemamns ¢h région de Rantabe persiste alors si les prix
des produits baissent ou restent stables ; danas;des gens risquent de connaitre un déficitsiAus
I'existence d'un cataclysme naturel détruit tant clétures et c’est une source de probléme de
remboursement car la productivité baisse. Mais,pla@gsans décident toujours de travailler avec
'OTIV dans le but de résoudre le probléme financiear les services offerts par l'institution
constituent une aide. Par conséquence, I'adhésidesampacts sur I'économie individuelle et sur
celle du ménage et puis des conséquences surdagpian qui s’améliore. Enfin, grace aux revenus
du secteur d’activité, pres de la moitié des ergpiéivent mieux.

En résumé, l'adhésion dépend de facteur d'ordréique comme la proximité géographique du
réseau, les conditions offertes acceptables p@orapu secteur bancaire, les effets de sensitiiisa
des produits proposés. Pour les membres, les aésdbnt évalués a partir des avantages, des
bénéfices tels que I'épargne, l'achat, la gesties dnprévus, la sécurité de l'argent et le taux
d’intéréts. Si donc les conditions et les servigffsrts sont compatibles aux besoins de la popnati

la sensibilisation va réussir et tous les gens @etugccéder a la mutuelle d’épargne et de crédg. L

suggestions ci-dessous aident les institutionséiitees a améliorer leur méthode de sensibilisation
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Chapitre 111 : SUGGESTIONS

Dans ce dernier chapitre, nous allons donner dggestions dans le but d’assurer de

meilleures conditions de vie socio-économique desabt descentes pour les paysans.
Malgré le développement et la mutation du secteutualiste a Madagascar, l'intégration de
la population dans ce secteur est encore éloigmée taux de pénétration est tres faible.
Ainsi, la politique dans la promotion des instibus financieres encourage I'établissement
des institutions mutualistes dans les zones ruedlagbaines.

Quelgues suggestions sont alors exposées en Miintiae ces objectifs.

Section I : AU NIVEAU LOCAL

1- LE ROLE DE L’'OTIV AU DEVELOPPEMENT RURAL

L’évolution des mutuelles d’épargne et de créditaremarquable puisqu’elles sont présentes
dans la plupart des régions du pays mais avec oogedure inégale. Dans les zones
urbaines, les agglomérations ont une plus grante densité mais elles sont implantées aussi
dans les zones rurales enclavées, par exempls lgecéOTIV dans la commune de Rantabe.
Partout dans le monde ainsi qu’a Madagascar, bepute population vivent dans la misére
et la pauvreté. Ces personnes ne peuvent pas rdett@té une partie de leurs revenus et ne
peuvent pas subvenir a leurs besoins quotidiens.

Par conséquent, la réduction de la pauvreté etelianation des conditions de vie en milieu
rural font partie des objectifs principaux de ldifRpue de Développement Rural en accordant
une importance trés considérable au développemepérennisation du financement rural.
Les MEC sont donc un financement orienté vers ¢glixie peuvent pas dégager une épargne
suffisante ou accéder a un systeme de crédit ;uteebt donc de sortir les couches de
personnes pauvres de leur difficulté et pauvreté.

La solution idéale pour soutenir la stratégie gonementale de la lutte contre la pauvreté
réside dans la création des mutuelles d'épargnedeetrédits viables et pérennes qui
répondent aux besoins de financement des ruraux.MEC offrent une opportunité aux
défavorisés par les accords de crédit, alors, elted considérées comme solution aux
problemes de financement. Plusieurs avantagesregus grace a I'existence d'une MEC,
dans le milieu rural qui est a vocation agricodesécteur agricole est développé. On peut citer

des avantages tels que la sécurité fonciére, néseatiers et infrastructure, I'amélioration
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des techniques agricoles, l'organisation des apgmnements en intrants et la
commercialisation des produits avec des prix d'acfraunérateurs.

Alors, la présence d'une MEC devra créer un dynam@iau niveau du développement socio-
economique de la commune et contribuer a une @wolde la population.

Toutes les mutuelles d’épargne et de crédit doigéfit aux communautés des dépots sirs et
rémunérateurs pour I'épargne des ménages et desesefinanciers complémentaires tels que
le transfert de fonds. Les MEC comme le réseau OddNstituent alors des intermédiaires
financiers pour les citoyens a faible revenu surttans le milieu rural. Elles permettent aux
pauvres d’accumuler des actifs par l'intermédiacét de la mobilisation d'épargne, soit
d’investissement productif par emprunts et contrititau développement du pays a travers la
croissance des revenus, la création d’emploisseteilleurs niveaux de vie. Cependant, il
faut bien inciter la population d'utiliser leurs édits octroyés a I'amélioration de la

production mais pas aux autres choses comme |lawnation.

2- L'INCITATION A LA PRODUCTION

L'offre des soutiens financiers et techniques ausnages permet de produire plus. Par
conséquent, les ménages peuvent réaliser leustpmmgr le biais du crédit gu’ils obtiennent.

Du fait que les préoccupations nationales dansutée Icontre la pauvreté visent a

I'accroissement de la productivité, l'investissemnest un moyen qui permet d’augmenter le
rendement et I'efficacité du travail des agricutetAlors, I'octroi de crédit et le service de

dépot permettent aux paysans d’investir pour acliste produits et de matériels dans le but
d’améliorer la productivite.

Cependant, si le milieu rural malgache reste tasj@mauvre jusqu’a présent, il y des enjeux
qui peuvent freiner la contribution de ces insiita$ financiéres au développement rural. Il

faut alors éviter ces enjeux.

3- LES ENJEUX A MAITRISER

En milieu rural, de nombreux problemes se présémgen institutions financiéres dans
'accomplissement de leurs missions : atteindre pegulations qui vivent dans les zones
rurales ou les infrastructures font défaut. Conaelas formes de garanties adaptées aux
activités économiques de la population. Elabores filemes de garanties adaptées a des

situations a haut risque et des populations gpewwent pas fournir des garanties matérielles.
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Minimiser les colts de transactions liés aux d#fifées contraintes. Trouver des ressources
financieres permettant d'offrir des services finare autonomes et durables. Elaborer une
forme d’organisation ayant une portée suffisantergport a 'ampleur de financement de la
population rurale. Alors, les organisations fin&nes qui interviennent dans le monde rural
doivent utiliser des stratégies et des outils pésoudre ces problémes.

Pour I'OTIV, son intervention rencontre quelquesip¢mes pour les actions de financement
du monde rural comme le manque des infrastructures.

Pour les paysans, I'inaccessibilité des marchés goouler leurs produits est un probléme
majeur du fait que quelques membres habitent dansdnes tres éloignées et sans moyens de
locomotion. Pourtant, les paysans produisent deslyiis qui sont a prix trés bas. A
Madagascar, les paysans rencontrent toujours cee gknprobléeme de prix en période de
récolte. Les prix des produits agricoles sont lx@s alors que les paysans ont besoin d’argent
afin de subvenir a leurs besoins quotidiens et poheter des semences, des engrais pour les
cultures.

Concernant les gens qui habitent dans le chefdéela commune, le probléme foncier bloque
leurs activités. Alors, ces personnes ne peuvesitapgmenter leur production malgré leur
expérience en matiere d’exploitation.

Ce dernier probleme, c’est-a-dire la difficulté taccés a la terre provoque la non-
exploitation pour les paysans.

Concernant toujours la production, la commercitibgades produits dans la Commune
Rurale de Rantabe se heurte aux différents prolsliéimis que le manque de voies de
communication praticables en toute saison, lesugégts & parcourir qui provoquent un colt
de transport élevé (terrestre, maritime ou pédestiaide de porteurs). Ceci nous amene a

bien concrétiser les missions de I'OTIV.

4- LA CONCRETISATION DES MISSIONS DE L'OTIV

Les principales missions du réseau est de promoueoidéveloppement de sa zone
d’intervention et de satisfaire les besoins finareide ses membres a travers la collecte et la
mobilisation de I'épargne des membres, I'octroicdédit aux membres et le développement
des mutuelles. Donc, la politique de crédit de '@ €Tomme les procédures, le taux d’intérét

doit étre bien expliquée avec 'objectif du résesan utilité et ses regles de fonctionnement.

52



Aussi, mettre au point les dossiers de demandeaétht car quelquefois, les contraintes de
temps, les pressions et la non performance desmaal@déplacement empéchent de disposer
d’'informations fiables. Alors, il faut évaluer lgmranties de fagcon professionnelle dans le
cadre de I'étude des dossiers de demande de drédisponsabilisation de tous les membres
permet enfin de vérifier toutes les informations.

Par conséquent, la prise en considération de cwdes permettra de minimiser le risque de
non remboursement.

Pour I'OTIV, il est recommandé de renforcer les g humains et matériels car dans les
zones rurales, les matériels sont trés insuffisaluiss que les taches de chaque responsable
sont complexes.

De plus, les infrastructures doivent étre améligrét les régles doivent étre adaptées au
secteur. C’est le role de I'Etat d’aider les MEG &onnes pratiques.

Bref, le développement durable répond aux besaingrésent sans compromettre la capacité
des futures générations, l'assurance et 'amélmratdu bien-étre social, économique et
ecologique.

Puisqu’on a déja évoquée le rble de I'Etat sur latigbution a 'amélioration des MEC, on va

donner des suggestions sur le plan national.
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Section II : AU NIVEAU GLOBAL

1- POLITIQUE DU DEVELOPPEMENT

Une vraie stratégie de développement dans un paysrgg comme Madagascar s’appuie
toujours sur I'amélioration des techniques agrisd@ec I'amélioration des infrastructures

pour faciliter le marché agricole.

La construction et la réhabilitation des routest st@s piliers majeurs pour le développement
rural ; pour la région de Maroantsetra qui est mgonable par son enclavement, le

déplacement est trés limité. Alors, pour I'amélimma des conditions de vie de la population,

les infrastructures de base qui sont parmi les falides du pays et constituent un handicap
majeur pour le développement socio-économique doigee améliorées et prioritaires dans
le but de réduire la pauvreté.

Sur le plan international, trois quart de la popatamondiale, a savoir 76%, vivent dans les
pays en voie de développement. Dans ces paysnbéde est essentiellement agricole et la
politique du développement vise a la croissandéadeculture qui est le seul moyen pouvant

contribuer au développement national. En conségqethes stratégies doivent viser

I'accroissement rapide des produits agricoles.diigise monde rural rencontre des difficultés
financiéres, le développement d’'un pays est bastadaculté d’accéder aux crédits pour les
paysans. Ainsi, dans une perspective d’améliorsrclenditions de vie de la population

urbaine ou rurale, l'instauration et la mise en meud’'une politique de développement

agricole par la prise en compte des mesures sgoimeéniques doivent étre recommandées
en engageant tous les acteurs du développememrblagdont font partie les paysans. A

Madagascar toujours, le riz constitue l'aliment lbigse de la population ; pourtant, la

production rizicole reste encore insuffisante poauvrir le besoin au niveau national, malgré
les efforts déployés sur l'intensification rizicottans le cadre de différents projets de
développement rural. Le financement de la riziceltpermettrait donc d'accroitre cette

production et devra étre indispensable ; en efefinancement doit améliorer.

2- AMELIORATION DU FINANCEMENT RURAL

Pour parvenir a cette amélioration, il faut intéesila participation des paysans dans
le cadre des financements. Introduire une démanaght-éducation dans les zones délaissées
par les organismes financiers. Trouver ou adapiesystéme simple et non codteux pour la
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démarche administrative. Enfin adapter les conuitid’épargne et de crédit a la situation des
populations cibles.

Concernant le crédit-éducation, le partage desrexmes, de compétences, de savoir-faire
des différents acteurs est un élément important [développement et 'amélioration des
activités des MEC. La circulation de l'informati@st aussi indispensable, surtout pour les
paysans sur I'importance des institutions finareséet leurs activités. Ainsi, I'analyse sur
'existence d’'une MEC en milieu rural aide a actmiet protéger le patrimoine des
populations qui vivent dans le milieu rural, c’@sthre répondre aux besoins de I'agriculture
et de la capacité de production. Le prét permesddéveloppement socio-économique de
la région et des conditions de vie descentes poopulation a travers la croissance de la
production agricole.

En effet, 'hypothése est vérifiee, la MEC est unilopour répondre aux besoins et
une vraie stratégie de développement dans le milieal ou I'agriculture est la base des
activités de la population active. L’'amélioratiomsdechniques agricoles et le développement
des infrastructures sont a l'origine de I'accromseat des productions.

L’acces des pauvres aux services financiers eshutih efficace de lutte contre la
pauvreté. L'intention est d’aprés tout de permeaittensemble de la communauté d’accéder
a des services financiers de qualité pour favorisguarticipation des populations dans le
systeme financier. L'objectif de la plupart des pagn voie de développement est
actuellement laugmentation du taux de pénétratamn service des mutuelles. La
concrétisation de cet objectif dépend de I'accéspdeivres a ce service.

En effet, la mutuelle d’épargne et de crédit esélédment important du secteur financier et
doit étre traitée en tant que tel. Cela fait unerére différence lorsque les pauvres ont acces a
un large éventail de services financiers, gracejaels ils peuvent investir dans des activités
génératrices de revenus et répondre a leurs begitén, tels que la santé, I'éducation et
I'alimentation.

Alors, le développement du secteur de la microfieathoit étre un engagement commun vers
une action efficace qui nous permettra d’aidempkasvres et les groupes ciblés dans le monde
a surmonter la misere. En participant a cet engagenmous aurons realisé un bon acte
humanitaire. Nous souhaitons a travers des pulditatparticiper a cette lutte et aider a
inverser la tendance persistante de I'appauvrissedes populations grace a I'économie des
institutions financieres. Aussi, il est importarierdtreprendre des formations pour chaque

personnel constituant le réseau, depuis les diniggasqu’aux membres.
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3- AMPLIFICATION DES ACTIONS DE FORMATION ET DE
COMMUNICATION

Ces actions permettent le développement des menabris considération de leur intérét
commun sur la viabilité et la pérennité de 'OTDA connaissance de I'OTIV, sa mission, ses
produits financiers et ses objectifs sur le planléecloppement dépend de plusieurs actions.
Tout d’abord, il faut sensibiliser, informer et oer les paysans. La connaissance de la zone
d’intervention permet de connaitre les facteurpradgres et les contraintes du lieu. Ensuite, la
sensibilisation incite les paysans a prendre censei que la situation actuelle peut étre
améliorée et plusieurs probléemes communs pourrtre &solus par I'effort collectif
d’organisation.

Les conseils, les encadrements et la formation séoessaires. Avec les encadrements, les
crédits accordés peuvent étre orientés vers destéstrémunératrices. Ayant des revenus
plus élevés, les démunis peuvent assurer leuissabse et améliorer leur niveau de vie.

La formation doit étre prioritaire aussi auprés dgsiculteurs pour apprendre aux jeunes
paysans les innovations dans le cadre de la prioduefin de permettre d’augmenter la
production. Quels sont enfin les résultats attertusos suggestions sur la contribution d’'une

mutuelle au développement rural ?

4- RESULTATS ATTENDUS

Sur le plan économique, 'augmentation de la prtdit€ agricole et puis une amélioration
du revenu agricole des ménages permettront de daseépargnes. Aussi, les bénéficiaires
pourront augmenter le volume de crédit pour enénege de nouveaux projets
d’investissement, de créer des emplois et d’an@liar situation financiere des ménages.

Au niveau financier, les risques de détournement’abjet de prét sont minimisés et il
s’ensuivre l'accroissement de la rentabilité finare et de la capacité d’autofinancement
croissante de 'OTIV. Ce qui permet aussi d’augreehoffre de crédit aux membres.

Dans le domaine social, la hausse de la produatiems membres permet d’atteindre
l'autosuffisance alimentaire, d’accroitre leur rduede vie et d’améliorer leurs conditions de
vie telles que la santé, I'habitat et la scolaiisat

Les résultats positifs obtenus favorisent alod&eeloppement du milieu rural et renforceront

la lutte contre la pauvreté des paysans producteurs
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CONCLUSION GENERALE

En résumé, I'étude nous a permise d’avoir plusfdfmations sur les mutuelles d’épargne et
de crédit en prenant le cas d’'OTIV et de ses ingpacdr le monde rural. Les données
recueillies auprés de l'organisme et des paysanmbmes ont démontré les réalités qui
prévalent dans le monde rural. Puisque le développe rural est I'affaire de tous surtout
pour les paysans, I'étude sur le milieu paysaneestfait nécessaire pour connaitre leur
probleme socio-économique. Alors, vu les efforts deganismes pour satisfaire les besoins
de la population sur le plan financier, I'Etat di@$ aider dans leur fonctionnement et leurs
actions. Ainsi, I'analyse que nous avons effectaémontré la contribution de la MEC a
I'amélioration du niveau de vie de la populationadfrant des crédits pour les besoins des
gens ruraux.

En effet, 'hypothese est vérifiee, l'instauratiales MEC est un moyen efficace pour
augmenter le taux d’investissement des paysansixui2e plus, I'objectif est I'octroi de
microcrédits a des populations a faibles reveelisst que les petits travailleurs, les petites
entreprises et surtout les paysans. L'utilisaties drédits octroyés aux membres tels que le
petit commerce, l'activité de collecte, I'hospitation, la cérémonie, les achats des intrants et
des matériels agricoles met I'accent sur I'importau crédit et de I'épargne du fait que
I'épargne est un facteur déterminant du développérdain pays. Cependant, une seule
institution financiére n’est pas suffisante poduirioidu crédit a toute la population dans les
régions avoisinant de la commune rurale de Rantadberéation des nouvelles associations
paysannes est alors primordiale afin de satisfag®esoins des gens ; surtout, ces institutions
doivent avoir une autonomie financiere pour évibeis les problemes financiers.

Depuis 1990, les institutions financieres exiskeMadagascar ; 'amélioration des revenus et
du niveau de vie de la population est la finalitth@pale par le biais de I'acces des paysans
aux services financiers de proximité. Pourtantecptoximité n’est pas valable pour tous les
milieux malgaches, alors, il faut encore un graffdrepour sensibiliser tous les paysans
ruraux si I'objectif vise vraiment au développememtal. De plus, le taux pénétration des
paysans est tres faible par rapport a la dendiéetde la population, une forte sensibilisation
doit aussi réalisée auprés des personnes qui hig&ie réalité, la faiblesse des revenus est un
facteur de blocage pour adhérer a I'OTIV, les pagsaont pas d’épargne a remettre dans la

caisse. Il faut alors chercher des conditions fabies, adaptées a la situation des paysans et
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répondent a leurs besoins afin de les sensibilidependant, pour les membres, en tant que
bénéficiaires des services d’épargne et de créf@ditt® par I'institution, ils sont satisfaits.

Le crédit dans le milieu rural est fait pour fourgies moyens financiers nécessaires au
développement du pays. Alors, ce crédit doit émmeélément favorisant le développement
économique et du progrés social pour que les paysmaux aient leur part des résultats
obtenus de la mise en place d’'une mutuelle d’émaegmle crédit. Malgré cela, satisfaire tous
les besoins de la population semble encore d#fietlle probleme se trouve aussi sur le fait
que les crédits offerts sont utilisés pour les mssde consommation du ménage au lieu
d’améliorer le systeme d’exploitation. Dans ce dasut renforcer les activités de suivi et de
contréle sur l'utilisation des crédits octroyésaijue I'objectif soit atteint dont I'amélioration
du niveau de vie. De plus, I'existence des prétmpede surmonter la ligne de la pauvreté a
partir de I'amélioration et 'augmentation des puitel agricoles. Alors, I'existence d’'une
institution financiére en milieu rural enclavé aske stratégie de développement. Aussi, dans
une perspective d’amélioration des conditions @éede la population, I'instauration et la mise
en ceuvre d’'une politique de développement agripalela prise en compte des mesures
sociales, économiques seraient recommandées puistieepolitique engage tous les acteurs

du développement agricole dont font partie les gays
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ANNEXE N° 01

QUESTIONNAIRE DESTINE AUX MENAGES
(MEMBRES DE L’'OTIV)

*Nom
Age :
Sexe : M[_] FL ]
Situation matrimoniale : Célibataire [ Marié(d_,__| Veuf(ve) [ ]
Niveau d'instruction : Primaire [ | Secondaird__| Universitaire [ |
Profession:

*- Autres activités exercées : Rizicultqa Culture de Vani[ | Culture de cafel_|
Mais[_] manioc[_] maraiché artisal__] collecte | commerc{_]
Fonctionnariat[ |

- Type de riziculture pratiquée

Culture irriguée[ ]  culture sur bralid ] autrd_|

- Statut d’exploitation

Métayer[ | fermied | propriétair ]

- Equipements utilisés :

- Organisation pour accroitre la production

Augmentation de la surface cultivé{ ] amélioratien téchniques culturales [ ]
Respect du calendrier cultural [__] amélioration éesences [ | assurance de
la maitrise d’eau

- Sources des revenus

Vente des produits agricoley |  vente des proétitsarchandises [ |  artisan{__]
Salaire[ | Pierres précieus{__| travg | tsp[_| autres[ |

Montant de revenus :

- Dépenseshaque année

Achat des équipements agricolesl:| Pratigusndservation de sol [ ] achat des [
intrants rémunération des salariés agricol{” ]

Autre frais lié a la production [ ]

- Dépenses

Alimentation [__] biens de consommation semi-dural__| biens de consommation [ |
durable service{ |

Montant de dépenses :

- Epargne:

PERCEPTION SUR L'OTIV
-Selon vous, I'OTIV semble étre :
« Des opérateurs économique{ | des gros cultivate[ | tous[ |
* Ne cherche que leurs intérét{ | indispensd | pold@ rien a la
population |_q__| ne donne des conseils précie[ | sécurise I'éparg
inutle [ ] aucuneidée] ]

-Services bénéficiés par I'OTIV
Conselil financier conseil technique [ 1 subventon[] dons []
Préts pour la production ]

Objet du prét : culture || semenc{__| engra Jautres [ |



Montant du prét :

Mode de remboursement :

Probleme de remboursement :

Maniére de connaitre 'OTIV

Sensibilisation [_] lancement des appe|:| renseigneD conseil des amis__]
Hasard [ ] anciennet] ]

Facteurs qui encouragent a adhérer a 'OTIV ?
Incitation par les membrd__] existence al'gpe [ ] sécurité d’épargD

Travaillez-vous avec 'OTIV ? Oul__] Non[__]

Si oui, pour quelles raisons ?

Pour résoudre les problémes de financem__| I'oureepour tous |  responsabl[__]
actifs, persuasifs, sympathiqug | conditfases [ Hémarches courtes[ | aid |
autres

Quels sont les apports de I'adhésion : Sur votom@mie individuelle [ ]  économie du

ménage [ ] secteur d'activi ] auq_ ]

Situation du ménage selon leurs revenus
Vivre trés bien vivre mieux ]  vie moyenne ades précautions|__| besoins des
efforts pour s’en sortif ]

Perception du niveau de vie

Tres élevd 1 élev[ ]  élevépeuté{ |  basgiml | bal 1 tresbl_]

Risque couru le plus souvent par le monde rural:
Cyclone[ ] sécheress{ | insuffisance de pl{__|fluctuation des prix agricoled ]
hausse continue des prix de PH_] % utrea ||

Pour développer le monde rural, quelles prioritéppsez- vous ?



ANNEXE N° 02

QUESTIONNAIRE DESTINE AUX MENAGES
(NON MEMBRES DE L'OTIV)

IDENTIFICATION
-Sexe :

-Activités :

-Situation matrimoniale :

CONNAISSANCE SUR L'OTIV

-Connaissez-vous I'existence de 'OTIV? ol__] N

Si Oui, quel est son but ?

Epargng ] créditt_1  Autred ]

-Problématique pour I'adhésion a 'OTIV ?

*Pour ceux qui connaissent: quelles sont les m@isqui vous empéchent d'adhérer a
'OTIV ?

*Pour ceux qui ne connaissent pas : quelles santdisons qui vous empéchent d’adhérer a
des Institutions financieres ?

Absence d’épargn{ |  blocage au niveauettgdurage (famille, paren] ] préférence a
d’autres moyens (bangue, autres organismes, tadélle) [ | manque de confiance
envers ces institutio problemes de formd__k distance géographiqdj au
-Perspective d’adhésion a I'OTIV

Probabilité forte] ] Probabilité moyenn{__] Aucunebatalité [ | Ne sait pagd |

AUTOUR DE LA NOTION D’EPARGNE
-Avez-vous des difficultés pour constituer une §par
Oui[ ] Non[ ]
-Quels sont les principaux obstacles a une cotistitwl’épargne : Insuffisance de la rentrée
dargent [_]  probléme de gestion de dépel__} dépenses imprév( |
non perception de l'intérd__|  aut
-En cas de besoin de financement, que feriez-vous ?
Disposition d’'une épargne personnelle pour s’antsfcer [ | recours aux banqud__|
recours aux MEC | recours a I'entourggdnts amis) [ 1 autr
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ANNEXE N° 03

GUIDE D’ENTRETIEN POUR LE RESPONSABLE DE L'OTIV

*Nom

Age

Profession

Service

Année d’occupation du poste

*Durée de I'existence de I'organisme :

Capital utilisé :

Les objectifs sociaux et économiques de I'organisme
Nombre des membres :

Les principales cibles :
Agriculteurs [ ]  commercantd | artisal ]  collecte{ ] fonctionnaires| ]

autres[ |

Répartition des clienteles selon la CSP (Numémiatelon I'effectif le plus éleve)
Agriculteurs [ ]  commercantd | artisal ]  collecte{__] fonctionnaires] ]

Nombre de préts (/ mois ou /an) :
Nombre de préts accordeés :
Montant accordé :

Conditions exigéeglans I'octroi des fonds :

-CSP les plus crédibles ? Raisons ?
-Problemes rencontrés le plus souvent :
Sur la collecte de fond sur le paiement de __]  r I'ézhéance de paiemen{__]

Mesures prisesen cas de défaillance des clients :
-Sources des défaillances :

-Maniere de gérer ou prévenir le risque :

-Les défis pour I'avenir :

-Les besoins et les aspirations :

PROBLEMATIQUE DE L’ADHESION DE LA POPULATION : qusl sont les facteurs qui
encouragent la population locale a adhérer ?
Quels sont les facteurs qui bloguent la populdbcale a adhérer ?

Comment évolue I'adhésion de la population, il sexide contextes particuliers qui favorisent
cette adhésion ?
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ANNEXE N° 04

GUIDE D’ENTRETIEN AUX RESPONSABLES COMMUNAUX

Nom et prénoms

Age

Profession

Service

Nombre de la population de la commune
Activités principales des habitants :

Sources de revenus de la population :

Existence d’'un PCD : Oui [ ] No[ ]
Si oui, depuis quand ?

Les programmes dans ce plan :

Priorités des volets de ces programmes :

Les bénéfices de ce programme :

Financement de ces programmes :

Financement suffisant et effectif : Ouil__]  N[__]
Réalisations et impacts sur le développement rural

Par rapport aux objectifs fixés, les résultats saonformes| |
Explication ?

Atouts et potentialités de la commune :

Obstacles dans la mise en ceuvre du PCD :
Suggestions :

Vision sur I'avenir de la commune dans 5 ou 10:ans
Activités réalisées :

Problémes rencontrés :

Solutions envisagées

Relation avec 'OTIV

Besoins et aspirations

décalé{ |
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